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Streszczenie

DYSTANS PSYCHICZNY JAKO DETERMINANTA ZAGRANICZNYCH
INWESTYCJI BEZPOSREDNICH KRAJOW EUROPEJSKICH ORAZ CHIN W
AFRYCE

W latach 60. ubieglego wieku Hymer postulowat uwzglednienie w analizach ZIB
czynnikéw specyficznych dla przedsigbiorstwa. Byl to przelom w zakresie rozumienia
inwestycji bezposrednich. We wczesniejszych analizach koncentrowano si¢ gtdéwnie na
takich aspektach jak koszty wejscia na rynek, rentownos$¢ kapitatu czy kurs walutowy, a
pomijano m.in. czynniki specyficzne dla przedsigbiorstwa, kraju czy mozliwosci
wynikajagce z uwewnetrznienia/internalizacji  dziatalno§ci w ramach korporacji
migdzynarodowych. W XXI wieku powstaty modele ZIB, w ktorych jako punkt
odniesienia traktuje si¢ przedsiebiorstwa typu latecomers, gtdwnie z Chin.

Jedng z kategorii, ktora odgrywa istotng role w analizach ZIB, jest dystans
psychiczny. Determinuje on etapowo$¢ procesu umi¢dzynarodowienia przecigtnego
przedsigbiorstwa. Analiza powstalych w XXI wieku koncepcji, jak np. modelu
Ltrampoliny”, ,,oburecznej sprawnosci” czy symultanicznej internacjonalizacji, sklania
do refleksji na temat roli, jaka dystans psychiczny odgrywa w strategii
umi¢dzynarodowienia przedsi¢biorstw z Chin oraz Europy. Tradycyjnie, w przypadku
analiz zwigzanych z determinantami ZIB uwzglednia si¢ szeroki zestaw aspektow
ekonomicznych, instytucjonalnych czy politycznych, lecz pomija si¢ dystans psychiczny,
ktérego znaczenie moze zaleze¢ od rodzaju oraz motywoéw ZIB.

Celem niniejszej rozprawy doktorskiej jest przedstawienie roli dystansu
psychicznego jako determinanty ZIB z krajow europejskich, ktére posiadaly w
przesztosci kolonie, oraz z Chin w Afryce. W ramach dysertacji omoéwiono teoretyczne
aspekty ZIB, koncepcje 1 modele wyjasniajace ich alokacje, fakty stylizowane na temat
inwestycji bezposrednich, rolg¢ dystansu psychicznego w ekonomii mi¢dzynarodowej
wraz z podejSciami do operacjonalizacji tego konceptu na gruncie badan
ekonometrycznych, charakter ZIB z Europy oraz Chin w Afryce, powiazania mi¢dzy
krajami europejskimi 1 Chinami a krajami afrykanskimi, panelowe modele danych

grawitacji oraz estymatory eliminujace problemy napotykane w analizach ZIB.



Przeglad badan, teorii i modeli wyjasniajacych ZIB oraz faktéw stylizowanych
pozwolit na sformulowanie hipotez badawczych. W pracy wykorzystano metody
ekonometrii danych panelowych, krytyczng analiz¢ literatury przedmiotu oraz metody
opisu statystycznego. Wyniki badania wlasnego pozwolity na sformulowanie szeregu
wnioskoOw, w nawigzaniu do postawionych hipotez. Obserwuje si¢ rdéznicowanie w
zakresie determinant ZIB w odniesieniu do inwestycji dokonywanych przez
przedsiebiorstwa z Europy i Chin. W przypadku inwestycji podejmowanych przez
podmioty z krajow zachodnioeuropejskich, ktore w przesztosci posiadaty kolonie na
terenie Afryki, istotng rolg odgrywa dystans psychiczny i jego korelaty, a ponadto czynniki
odzwierciedlajagce motywy poszukiwania rynku oraz efektywnosci. Im wigksze rdznice
pomigdzy gospodarka zachodnioeuropejska a panstwem afrykanskim w zakresie
aspektow, ktore moga zaburzaé przeptyw informacji z 1 do rynku zagranicznego (np.
aspekty jezykowe, polityczne efc.), tym mniejszy wolumen inwestycji bezposrednich
tworzonych na terenie gospodarki afrykanskiej. W przypadku chinskich ZIB, dystans
psychiczny okazuje si¢ nie miec statystycznie istotnego wpltywu. Wpisuje si¢ to w
rozwazania nad motywami przedsiebiorstw typu latecomers proponowane m.in. w
modelach ,,oburecznej sprawnosci” czy LLL. Ponadto, w przypadku inwestycji z Chin
niewielkg role odgrywa motyw poszukiwania efektywnosci (efficiency-seeking FDI).

Wyniki badan pozwolily na sformutowanie rekomendacji dla polityki gospodarczej
w zakresie wspierania ekspansji przedsiebiorstw mi¢dzynarodowych oraz sugestii
odnoszacych si¢ do dalszych badan. Praca wypelia luke badawcza zwigzang z
niedostatkiem analiz naukowych, w ktorych uwzglednia si¢ zaréwno dystans psychiczny
w analizie ZIB, jak 1 analiz¢ porownawczg determinant inwestycji rdznych gospodarek lub

grup krajow w Afryce.

Slowa kluczowe: zagraniczne inwestycje bezposrednie, dystans psychiczny,

internacjonalizacja przedsigbiorstw, panelowe modele grawitacji
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Abstract

PSYCHIC DISTANCE AS A DETERMINANT OF EUROPEAN AND CHINESE
FOREIGN DIRECT INVESTMENT IN AFRICA

Foreign Direct Investment (FDI) is characterized by significant complexity, as already
demonstrated in the 1960s by Hymer, who advocated for the inclusion of firm-specific
factors in FDI analyses. This marked a breakthrough in understanding direct investments,
since earlier studies primarily focused on aspects such as market entry costs, capital
profitability, or exchange rates, while neglecting firm-, country-specific factors and the
possibilities arising from internalization within foreign subsidiaries. In the 21st century,
FDI models emerged that used latecomer firms, mainly from China, as reference points.

One category that plays a crucial role in FDI analyses is psychic distance, which
shapes the staged internationalization process of typical firms. The analysis of 21st-
century concepts, such as the ‘springboard’, ‘ambidexterity’, and simultaneous
internationalization models, prompts reflection on the significance of psychic distance for
the internationalization strategies of firms from China and Europe. Traditionally, analyses
of FDI determinants have considered a broad set of economic, institutional, or political
factors, yet psychic distance is often overlooked, despite its significance depending on
the type and motives of FDI.

This doctoral dissertation aims to investigate the role of psychic distance as a
determinant of FDI from European firms with a colonial history in Africa and from
Chinese firms in African countries. The study covers theoretical aspects of FDI, theories
and models explaining their allocation, stylized facts on direct investments, the role of
psychic distance in international economics along with approaches to operationalize this
concept in econometric research, the characteristics of European and Chinese FDI in
Africa, the connections between European countries, China and African countries, gravity
panel data models, and estimators addressing typical issues in FDI analyses.

A review of research, theories, and models explaining FDI and stylized facts
allowed for the formulation of research hypotheses. The study employed panel data
econometric methods, critical literature analysis, and descriptive statistical methods. The
results of the empirical research enabled the formulation of the following conclusions.

European and Chinese FDI in Africa are determined by different statistically significant
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factors. For investments made by Western European firms with a colonial history in
Africa, psychic distance and its correlates, as well as factors reflecting market-seeking
and efficiency-seeking motives, play a significant role. The greater the differences
between a Western European economy and an African host country in aspects that may
disturb information flows to and from the foreign market (e.g., linguistic and political
aspects), the lower the volume of FDI in the African economy. In the case of Chinese
FDI, psychic distance is not a statistically significant determinant of FDI, which aligns
with discussions on latecomer firm motives, as proposed in models such as ambidexterity
and LLL. Furthermore, efficiency-seeking motives play a minor role in Chinese
investments.

The dissertation provides recommendations for policymakers to support the
expansion of international firms and suggests directions for further research. The study
fills a gap in the literature by considering both psychic distance in FDI analysis and a
comparative examination of determinants of investments from different economies or

country groups in Africa.

Keywords: foreign direct investment, psychic distance, firm internationalization, panel

gravity models
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Wstep

Istnieje szeroka gama determinant, ktore wplywaja na decyzje inwestycyjne
przedsiebiorstw w zakresie wejscia na obcy rynek, co wykazat juz w latach 60. ubiegtego
wieku Hymer, krytykujac ograniczanie interpretacji zagranicznych inwestycji
bezposrednich (ZIB)! wytacznie do przeptywu kapitatu?. Od tego czasu powiekszyt sie
zestaw teorii 1 modeli, ktorych autorzy mieli na celu wyjasnienie m.in. dlaczego, w jakich
okolicznosciach, w jaki sposob 1 z jakim skutkiem przedsigbiorstwo wchodzi na rynek
zagraniczny w formie ZIB. Autorzy wigkszosci z tych uje¢ odnosili si¢ w glownej mierze
do charakterystyki przedsigbiorstw z krajow rozwinietych, czego przyktadem moze by¢
paradygmat OLI oraz model uppsalski, ktérego autorzy pracowali takze nad koncepcja
dystansu psychicznego (PD) w ekonomii mig¢dzynarodowej. Dystans psychiczny,
definiowany w naukach ekonomicznych jako zbior aspektow zaklocajacych przeptyw
informacji pomiedzy spotka macierzysta a filia zagraniczng®, odgrywa wazng role w
interpretacji zachowan przedsigbiorstw wywodzacych si¢ z gospodarek rozwinigtych 1
odpowiada za etapowos$¢ procesu internacjonalizacji. Przedsigbiorstwa bowiem
zwyczajowo wchodza na rynki zagraniczne wedtug okreslonych, dajacych si¢ opisac
regut: zaczynaja od nieregularnej dziatalnoéci eksportowej*, eksportu przez niezaleznych
posrednikow, a koncza na tworzeniu filii handlowych oraz produkcyjnych®.

W XXI wieku powstata natomiast relatywnie duza grupa modeli, ktore bazujg na
analizie zachowan przedsi¢biorstw typu latecomers, gtdwnie z Chin. Mozna tu wymieni¢
m.in. model Linkage-Leverage-Learning (LLL) Mathewsa, teori¢ przeskakiwania, model

Htrampoliny” oraz model ,,oburgcznej sprawnosci”. Autorzy tych koncepcji rozpatruja

! Alternatywna i stosowana czesciej nazwa to bezposrednie inwestycje zagraniczne (BIZ).

2 Zob. Hymer, S. H. (1960). The international operations of national firms. A study of direct foreign
investment (Rozprawa doktorska, Massachusetts Institute of Technology), 44-47.

3 Johanson, J., & Vahlne, J. E. (1977). The internationalization process of the firm — a model of knowledge
development and increasing foreign market commitments. Journal of International Business Studies, 8(1),
23-32.

4 W niektorych ujeciach, m.in. w przypadku finskiego modeli internacjonalizacji, mozna spotkaé sie z
jeszcze szerszym podziatem uwzgledniajacym etap wewnetrznej internacjonalizacji (dzialalno$é
importowa) oraz etap zewngtrznej internacjonalizacji (dziatalno$¢ eksportowa), zob. Luostarinen, R. &
Hellman, H. (1993). Internationalization process and strategies of Finnish family enterprises. Proceedings
of the conference on the development, wyd. M. Vertanen, Ministry of Trade and Industry, Studies and
Reports, 59.

% Johanson, J., & Vahlne, J. E. (1977). The internationalization process of the firm — a model of knowledge
development and increasing foreign market commitments. Journal of International Business Studies, 8(1),
23-32.
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decyzje inwestycyjne z réznych perspektyw, koncentrujac si¢ na pomijaniu wybranych
etapow internacjonalizacji przewidzianych np. przez model uppsalski lub na strategiach,
jakie przyjmuja przedsigbiorstwa z panstw rozwijajacych sie. Istnieje jednak wspdlny
element dla tych modeli. Ich autorzy bowiem podkres$laja wigkszg akceptacje dla
niepewnosci i ryzyka ze strony przedsigbiorstw typu latecomers. Mozna przypuszczac,
ze kadra zarzadzajaca takimi jednostkami gospodarczymi bedzie zwraca¢ mniejsza
uwage na roznice m.in. w zakresie kultury, jezyka, religii, systemu politycznego,
edukacji, poziomu uprzemystowienia w momencie podejmowania decyzji o
zaangazowaniu kapitalu na rynku zagranicznym, w poréwnaniu z odpowiednikami z
panstw rozwinietych gospodarczo.

Nalezy podkresli¢, ze dystans psychiczny ma charakter percepcyjny. To ludzie
(ich subiektywne odczucia) sg bowiem nosnikami odleglosci psychicznej. Natomiast
odczucia sg skorelowane z pewnymi charakterystykami, jak np. réznice jgzykowe miedzy

6. Z perspektywy analizy proceséw ekonomicznych za pomoca modeli

krajami
ekonometrycznych mniej ryzyka generuje wykorzystanie syntetycznej miary odleglosci
psychicznej pomigedzy panstwami opartej o tzw. korelaty (czasami okreslane jako
stymulanty) dystansu psychicznego, tzn. roznice jezykowe, religijne, polityczne etc. niz
przeprowadzenie  badania  ankietowego dla kadry zarzadzajacej duzymi
przedsigbiorstwami.

Istniejace badania potwierdzajg statystycznie istotny wptyw korelatow dystansu
psychicznego na ZIB w przypadku przedsiebiorstw z gospodarek rozwinietych’.
Literatura powstalych i1 rozwijanych w XXI wieku modeli internacjonalizacji
przedsigbiorstw typu latecomers sklania natomiast do refleksji na temat znaczenia tych
korelatow w przypadku inwestycji podejmowanych przez jednostki gospodarcze z Chin.
Moga one bowiem nie wywiera¢ statystycznie istotnego wptywu na ZIB, co jest
konsekwencja mniejszej awersji do ryzyka i niepewnosci, ktéra to z kolei jest
kompromisem pomiedzy ambicjami przedsigbiorstw (w zakresie m.in. dostgpu do
zasobodw, rynku oraz aktywoOw strategicznych) a ich niekorzystna pozycja na tle

konkurencji o ugruntowanej pozycji rynkowej (z gospodarek rozwinigtych). Dlatego

6 Zob. Dow, D., & Karunaratna, A. (2006). Developing a multidimensional instrument to measure psychic
distance stimuli. Journal of International Business Studies, 37, 578-602.

7 Zob. m.in. Jimenez, A., Eren, M., & Bayraktar, S. (2020). Psychic distance and FDI in Turkey: the role of
industrial development and religion. European Journal of International Management, 14(5), 775-795;
Vaccarini, K., Pojaghi, B., & Yan, S. (2019). A Psychological Perspective on the Role of Culture in Sino-
European FDI Contexts-Managers' perception of cultural difference and its impact on international
business. Eurasian Journal of Business and Management, 3, 1-14.
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wlasnie rola dystansu psychicznego w przypadku ZIB z wybranych krajow europejskich
(posiadajacych w przesztosci kolonie na terenie Afryki) oraz Chin w Afryce jest
przedmiotem badania przeprowadzonego w ramach niniejszej rozprawy doktorskie;j.
Przeglad badan, teorii i modeli ZIB, a takze faktow stylizowanych, pozwolil na
postawienie nastepujacego pytania badawczego: Jakie znaczenie ma dystans
psychiczny i jego komponenty w ksztaltowaniu ZIB z wybranych panstw Europy
Zachodniej oraz Chin w Afryce?

Celem glownym rozprawy doktorskiej jest przedstawienie roli dystansu
psychicznego jako determinanty ZIB przedsigbiorstw z krajow europejskich, ktore
posiadaty w przesztosci kolonie, oraz z Chin w Afryce. Doprecyzowaniu celu gtdéwnego

pracy stuza nastepujace cele szczegolowe:

1. Okreslenic wplywu dystansu psychicznego na ZIB z wybranych krajow
europejskich oraz Chin w krajach Afryki.

2. Okreslenie wplywu komponentow dystansu psychicznego (dystansu religijnego,
jezykowego, przemystowego, politycznego, edukacyjnego, spoteczno-
ekonomicznego) na ZIB przedsigbiorstw z wybranych krajow europejskich oraz
Chin w krajach Afryki.

3. Okreslenie wplywu wybranych zmiennych odpowiadajacych motywom

poszukiwania rynku, efektywno$ci oraz zasobow naturalnych na ZIB w

krajach Afryki.

4. Poréwnanie determinant ZIB z wybranych krajoéw europejskich i Chin w krajach
Afryki.

5. Sformulowanie rekomendacji dla polityki gospodarczej w zakresie wspierania
ZIB.

Warto doda¢, ze pierwsze cztery cele szczegétowe sa jednoczesnie celami poznawczymi
rozprawy, a ostatni — celem utylitarnym.

W rozprawie doktorskiej szczegdlny nacisk kladzie si¢ na analiz¢ dystansu
psychicznego i jego komponentéw (dystansu religijnego, jezykowego, przemystowego,
politycznego, edukacyjnego) jako determinant ZIB z krajow europejskich oraz Chin do
Afryki. W tradycyjnym ujeciu, w przypadku analiz determinant ZIB uwzglednia si¢
szeroka game aspektow ekonomicznych, politycznych, instytucjonalnych efc., pomija

si¢ jednak dystans psychiczny.
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Znaczenie dystansu psychicznego moze zaleze¢ od rodzaju oraz motywow ZIB
(poszukiwanie rynku, efektywnosci, zasoboéw 1 aktywow strategicznych). Oczekuje sie, ze
podejscie komparatywne, oparte na szerokiej gamie zmiennych, umozliwi sformutowanie
wnioskow poglebiajacych wiedz¢ na temat ZIB i ich determinant. Analiza pozwoli
zrozumie¢ charakter ZIB w Afryce dwoch wielkich aktorow: Chin oraz krajow z Europy
Zachodniej o przesztosci kolonialnej. W tym miejscu warto zaznaczy¢, ze kraje Europy
Zachodniej oraz Chiny odgrywaja duza role w zakresie podejmowania inwestycji
bezposrednich w Afryce. Ponadto, ograniczenie badania do krajow posiadajacych kolonie
w przesztosci (w przypadku Europy) wynika z problemoéw z uzyskaniem odpowiedniego
zbioru danych dla krajow Europy Srodkowo-Wschodniej, co wynika z mniejszej
aktywnosci gospodarczej przedsiebiorstw z tego regionu w krajach Afryki. Uwzglednienie
w analizie krajow z Europy Srodkowo-Wschodniej wymagaloby bowiem estymacji
osobnych modeli, tak aby uzyska¢ w ramach konkretnej estymacji wyniki dla relatywnie
homogenicznej grupy. Uwzglednienie krajoéw europejskich posiadajacych w przesztosci
kolonie jest zatem kompromisem pomiedzy uzyskaniem jak najwigkszej jednorodnosci
obiektow (dlatego osobno estymacji podlegaja modele dla Europy oraz dla Chin) a
mozliwosciami w zakresie stworzenia bazy danych, ktéra moglaby stanowi¢ podstawe
estymacji modeli.

Przeglad literatury ujawnia luke badawcza dotyczaca znaczenia dystansu
psychicznego dla ZIB. W zakresie ZIB brakuje badan, w ktorych przedstawiono by
zestawienie 1 poroOwnanie ich determinant dla réznych krajow lub grup krajow
podejmujacych inwestycje na kontynencie afrykanskim®. Roénie zainteresowanie
inwestorow zagranicznych Afryka, ze wzgledu na potencjal rynkowy oraz dostgp do
surowcOw naturalnych o znaczeniu strategicznym®.

Motywacja do badania — poza zainteresowaniami autora rozprawy doktorskiej —
jest fakt, ze dystans psychiczny nie stanowil do tej pory znaczacego punktu odniesienia
w przypadku badan nad inwestycjami w Afryce, poniewaz z reguly analizie podlegaly
powigzania kolonialne (w przypadku inwestycji europejskich), jako$¢ instytucjonalna

oraz zasoby naturalne.

8 Zob. m.in. Abodohoui, A., Su, Z., Da-Silva, 1. (2018). Chinese investments in Africa: What have we
learnt?. International Management, 22(3), 129-142.

® Zob. Utesch-Xiong, F., Kambhampati, U. S. (2021). Determinants of Chinese Foreign Direct Investment
in Africa. Journal of African Business, 1-18.
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Na potrzeby badania sformutowano nast¢pujacy zestaw hipotez badawczych:

H1: Istniejg rdznice w zakresie determinant ZIB krajow europejskich oraz Chin w Afryce.

H2: Dystans psychiczny jest istotng determinantg ZIB z krajow europejskich w krajach
Afryki.

H2a: Pojedyncze korelaty dystansu psychicznego sg determinantami ZIB z krajow

europejskich w Afryce.

H3: Dystans psychiczny jest nieistotng determinantg ZIB z Chin w krajach Afryki.

H4: Chinskie ZIB w Afryce w wigkszym stopniu motywowane sg przez dostep do
zasobéw naturalnych (resource-seeking) oraz rynku (market-seeking) niz przez

poszukiwanie efektywnosci (efficiency-seeking).

HS: Europejskie ZIB w Afryce w wigkszym stopniu niz chinskie zaleza od jakosci
instytucjonalnej oraz czynnikdOw odzwierciedlajacych motyw  poszukiwania

efektywnosci.

Powyzsze hipotezy wyprowadzone zostaly na podstawie analizy teorii ekonomicznych,
przegladu dotychczasowych badan naukowych oraz faktéw stylizowanych na temat ZIB.

W rozprawie doktorskiej wykorzystane zostaly nastepujace metody badawcze:

1. Krytyczna analiza literatury przedmiotu: przeglad i analiza dotychczasowych
badan naukowych zwigzanych z dystansem psychicznym, motywami i
determinantami ZIB, skutkami europejskich i chinskich ZIB w Afryce oraz
wykorzystaniem roznych estymatoréw do szacowania panelowych modeli
grawitacji.

2. Metody opisu statystycznego (analiza danych opisowych): przedstawienie
trendow nt. ZIB w ujeciu ogdlnym oraz ZIB z krajow europejskich oraz Chin w
krajach Afryki.

3. Metody ekonometryczne (estymacja 1 interpretacja wynikow modeli

ekonometrycznych): analiza determinant ZIB z wybranych krajow europejskich
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oraz Chin w krajach Afryki z wykorzystaniem panelowych modeli grawitacji

szacowanych za pomocg estymatorow’:

— Hausmana-Taylora (HT) oraz

— pseudo-najwigkszej wiarygodnosci o rozkladzie Poissona (PPML),

wraz z przeprowadzeniem diagnostyki modeli, interpretacji i dyskusji ich
wynikOw  oraz  porOwnaniem  rezultatdw  uzyskanych dla  modeli

odzwierciedlajacych przeptywy z krajow europejskich oraz Chin.

Okres objety badaniem ilosciowym to lata 2009-2022, a zakres ogranicza si¢ do
analizy determinant ZIB wybranych krajow europejskich (ktére w przesztosci posiadaty
kolonie na terenie Afryki) oraz chinskich w Afryce.

Praca sklada si¢ z pieciu rozdziatlow. Rozdzial pierwszy, ktorego charakter jest
teoretyczny, dotyczy opisu istoty, teorii, motywoéw 1 determinant ZIB. Ponadto, w
rozdziale uwzgledniono prezentacje faktow stylizowanych nt. ZIB. W zakresie opisu
istoty gtowng role odgrywa zdefiniowanie ZIB na podstawie wzorcowej (benchmarking)
definicji OECD oraz umiejscowienie ich w teorii ekonomii oraz mi¢dzynarodowego
przeptywu kapitatu. Rozwazania zwigzane z teoriami i modelami, ktérych autorzy
probowali wyjasni¢ inwestycje bezposrednie, zostaly podzielone na kilka sekcji: teorie 1
modele tradycyjne, wczesno-nowoczesne oraz nowoczesne. Uwzgledniaja one okoto
czterdziesci ujec, ktore posrednio lub bezposrednio odnosza si¢ do ZIB, wraz z krytyka
wybranych koncepcji. Rozdziat 1.6. odnosi si¢ do wyboru teorii i modeli, ktore sa
przydatne do interpretacji wynikéw badania z punktu widzenia tematu pracy.

Rozwazania w rozdziale drugim, ktory takze stanowi cze$¢ teoretycznej warstwy
pracy, odnosza si¢ do pojecia dystansu psychicznego, metod operacjonalizacji tego
konceptu na potrzeby badania ekonometrycznego oraz prezentacji wynikoéw
dotychczasowych badan nad ZIB i handlem zagranicznym uwzgledniajacych dystans

psychiczny lub jego komponenty. W zakresie operacjonalizacji gtdwny nacisk ktadzie si¢

10 Warto w tym kontekécie wspomnieé, Ze w ramach badania ekonometrycznego analizie podlegaé bedzie
wplyw konkretnych determinant (w tym dystansu psychicznego) na warto$¢ skumulowang ZIB kraju
inicjujacego ZIB (kraju europejskiego lub Chin) w kraju goszczacym (kraju afrykanskim). Oznacza to, ze
w badaniu zastosowanie znajduja zmienne zaréwno unilateralne odnoszace si¢ do charakterystyk kraju
inicjujacego ZIB oraz kraju przyjmujacego inwestycje (np. PKB realne i-tego kraju), jak i bilateralne (np.
warto$¢ skumulowana ZIB z j-tego kraju w i-tym kraju).
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na rézne podejScia do mierzenia PD w zaleznosci od tego, czy badaniu podlega
percepcyjny PD (subiektywne odczucia) lub jego korelaty (roznice jezykowe, religijne,
przemystowe, polityczne, edukacyjne).

Trzeci rozdzial uwzglednia zagadnienia zwigzane =z powigzaniami
gospodarczymi pomiedzy Afryka a odpowiednio Europg oraz Chinami, ze szczegdlnym
uwzglednieniem wolumenu ZIB z wybranych krajéw europejskich oraz Chin w krajach
afrykanskich. Rozdzial podzielono na dwie glowne sekcje: dotyczace odpowiednio
europejskich oraz chinskich ZIB. Kazdy z segmentow zostat zakonczony prezentacja
wynikow dotychczasowych badan empirycznych.

W rozdziale czwartym, o charakterze metodologicznym, szeroko przedstawiono
geneze, rozwd] 1 zastosowania modeli grawitacji w ekonomii migdzynarodowe;j.
Rozwazania rozpoczynaja si¢ od opisu historii modeli grawitacyjnych w badaniach
ekonomicznych. W kolejnych sekcjach opisano rézne formy modeli, ktore powstawaty
jako rezultat prac nad nadaniem modelom grawitacji podstaw teoretycznych, ze
szczeg6lnym wyeksponowaniem modelu Andersona na podstawie funkcji uzytecznosci
CES, modeli z zatozeniem konkurencji monopolistycznej, istnienia oporu wielostronnego
oraz heterogenicznosci przedsi¢gbiorstw. Rozdziat konczy prezentacja kierunkow rozwoju
modeli grawitacji w badaniach ekonomicznych, opis wybranych probleméw zwigzanych
z estymacjg panelowych modeli grawitacji, a takze szczegdtowy opis estymatoréw HT
oraz PPML.

Rozdzial piaty petni funkcje czesci empirycznej rozprawy i prezentuje wyniki
modelowania roli dystansu psychicznego europejskich oraz chinskich ZIB w krajach
Afryki. Rozdziat podzielono na trzy sekcje. Pierwsza z nich dotyczy zalozen badania,
szczegdlowego opisu celu, przedmiotu badan oraz wykorzystanych metod badawczych,
jak réwniez charakterystyki zbioru danych wykorzystanych na potrzeby badania
ilosciowego. W sekcji drugiej zaprezentowano wyniki estymacji dla ZIB w Afryce
pochodzacych z wybranych krajow europejskich oraz Chin, z wyeksponowaniem
rezultatdw analizy porownawczej. Rozdziat konczy dyskusja wynikow. Rozdziat
empiryczny poswigcony jest falsyfikacji hipotez.

Relacje pomigdzy zadaniami badawczymi, trescia rozdziatdéw, sformutowaniem

hipotez badawczych oraz realizacja celow rozprawy przedstawia rysunek 1.
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Opis istoty zagranicznych inwestycji bezposrednich na
podstawie krytycznej analizy literatury przedmiotu,
zakonczonej przedstawieniem aktualnych faktéw stylizowanych
odnoszacych sie do natury ZIB Rozdziat
pierwszy
Analiza teorii przydatnych w interpretacji ZIB na podstawie
krytycznego przegladu literatury, zakonczona identyfikacja
determinant ZIB
Analiza teorii dystansu psychicznego w ekonomii Rozdziat
miedzynarodowej i podej$¢ do jej operacjonalizacji w drugi
badaniach ilo$ciowych
Identyfikacja motywoéw ZIB przedsiebiorstw z Chin oraz krajow
europejskich w Afryce (réwniez na ptaszczyznie kulturowej, Rozdziat
historycznej i politycznej) na podstawie krytycznego przegladu trzeci
literatury ]
Dobér narzedzi badawczych do analizy ZIB na podstawie Rozdziat
krytycznego przegladu literatury czwarty
Stworzenie bazy danych na potrzeby analizy europejskich i
chinskich ZIB w Afryce w ujeciu panelowym
Estymacja modeli grawitacyjnych europejskich i chinskich ZIB Rozdziat
w krajach afrykanskich na podstawie danych panelowych piaty
Sformutowanie
Omowienie i dyskusja wynikéw estymacji modeli hipotez
badawczych

L+

Realizacja celo6w rozprawy doktorskiej

Rysunek 1. Prezentacja relacji pomiedzy zadaniami badawczymi, trescig rozdziatow
oraz sformutowanymi hipotezami badawczymi

Zrédto: Opracowanie wlhasne.

Prace¢ konczy zbior rekomendacji, opis ograniczen badania wraz z sugestiami
na temat potencjalnych, przyszlych analiz odnoszacych si¢ do roli dystansu
psychicznego w ekonomii mi¢dzynarodowej oraz inwestycji europejskich i chinskich w
Afryce 1 na $wiecie oraz podsumowanie. W rozprawie odniesiono si¢ do szeregu
publikacji naukowych, w tym artykutéw naukowych, monografii, prac zwartych, aktow
prawnych, raportéw i rocznikow oraz kilku baz danych. Postuzono si¢ w gléwnej mierze

literaturg anglojezyczna.
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Rozdzial 1. Teoretyczne aspekty zagranicznych inwestycji
bezposrednich

Ponizszy rozdziat poswigcony jest zagadnieniom zwigzanym z istota ZIB oraz
umiejscowieniem ich w teorii ekonomii i teorii migdzynarodowego przeptywu kapitatu.
Nacisk kladziony jest ponadto na klasyfikacje teorii wyjasniajacych natur¢ ZIB, jak
roOwniez na motywy 1 determinanty analizowanej formy przeptywu kapitatu, ktore
znajduja odzwierciedlenie w dorobku nauk ekonomicznych. Rozwazania w pierwszym

rozdziale odnoszg si¢ takze do faktow stylizowanych zwigzanych z ZIB.

1.1. Istota zagranicznych inwestycji bezposrednich

Synteze teoretycznych aspektéw ZIB warto rozpocza¢ od omdéwienia ich miejsca w teorii
ekonomii oraz teorii migdzynarodowego przeptywu kapitatu. Na samym poczatku nalezy
podkresli¢, ze wyszczegdlnia si¢ kilka form miedzynarodowego przepltywu kapitatu,
tzn. 1%

— zagraniczne inwestycje portfelowe,
— lokaty na rynku walutowym,

— kredyty migdzynarodowe oraz

— zagraniczne inwestycje bezposrednie.

Inwestycje portfelowe odnosza si¢ do dlugookresowych lokat w papiery
wartos$ciowe, przy czym najczesciej sg to akcje 1 obligacje. Jak wskazuje Budnikowski,
jeszcze na poczatku XX wieku, to wlasnie kupno obligacji zagranicznych stanowilo
najwazniejsza form¢ wywozu kapitatu, podczas gdy w latach 70. ubieglego wieku
odpowiadato ono juz tylko za okoto 5% migdzynarodowego przeptywu kapitatu. Transfer
kapitatu w takiej postaci wyjasnia teoria portfolio, o ktdrej szerzej mozna przeczyta¢ w

dalszej czg$ci niniejszego rozdziatu. Lokaty na rynku walutowym to, z kolei, taka

11 Budnikowski, A. (2021). Ekonomia miedzynarodowa. Warszawa: Polskie Wydawnictwo Ekonomiczne,
151-157.
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forma migdzynarodowego przeplywu kapitalu, ktéra opiera si¢ o krétkookresowe
lokowanie kapitalu z mys$lg o zysku wigkszym w poréwnaniu z tym mozliwym do
uzyskania na rynku krajowym. Wyjasnieniem istnienia takiej formy wywozu kapitatu sg
roéznice kursowe oraz roznice w zakresie stop procentowych wystepujace pomiedzy
krajami. W ramach kredytéw miedzynarodowych wyr6znia si¢: kredyty handlowe,
ktére udzielane sg pomigdzy przedsigbiorstwami, kredyty bankowe, panstwowe oraz
kredyty miedzynarodowych instytucji finansowych oraz bankow regionalnych.
Budnikowski wskazuje, ze w zaleznos$ci od formy kredytu na rynku miedzynarodowym
wyr6ézni¢ mozna kredyty finansowe, ktore udzielane sg na dowolny cel, oraz kredyty
handlowe, ktore udzielane s3 importerowi przez eksportera i zwigzane s3 z wymiang
towarowa'2.

Odmienng naturg niz wymienione powyze] formy przepltywu kapitatu
charakteryzuja si¢ zagraniczne inwestycje bezposrednie, ktore — zgodnie z definicja
OECD - rozumie si¢ jako inwestycje podejmowane przez przedsigbiorce, bedacego
rezydentem konkretnego panstwa, w przedsigbiorstwie, ktore swoja siedzibe ma w
panstwie innym niz to, w ktorym rezydentem jest zagraniczny inwestor bezposredni. W
definicji wskazuje si¢ ponadto, ze do najwazniejszych cech ZIB nalezy wystepowanie
dlugoterminowej relacji miedzy przedsigbiorcg a jednostka gospodarcza, ktora jest
przedmiotem ZIB, oraz zdolno$¢ inwestora do wywierania znaczacego wplywu na
zarzadzanie przedsigbiorstwem. Za znaczacy stopien oddziatywania zagranicznego
inwestora bezposredniego na jednostke gospodarczg uznaje si¢ posiadanie co najmniej
10% praw do glosu w spotce, co zwyczajowo odpowiada zaangazowaniu kapitalowemu
w przedsiebiorstwie na poziomie 10% lub wiekszym?®2,

Nalezy doda¢, ze mozliwo$¢ wywierania wplywu na przedsiebiorstwo jest jedng
z kluczowych roznic miedzy dwiema najwazniejszymi kategoriami z teorii
miedzynarodowego przeptywu kapitatu, tzn. migdzy ZIB a zagranicznymi inwestycjami
portfelowymi, w przypadku ktorych intencje inwestora nastawione sa stricte na

osiggniecie zysku z lokaty kapitatu®®.

12 Ibidem.
13 OECD (2025). OECD Benchmark Definition of Foreign Direct Investment.
14 Ibidem, 17.
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Ze wzgledu na powdd inwestycji wyrdzni¢ mozna:

— inwestycje wertykalne (pionowe), ktore odnoszg si¢ do rozmieszczenia procesow
produkcji i ustug w réznych gospodarkach w takim celu, aby zminimalizowaé
koszty oraz

— inwestycje horyzontalne (poziome), w przypadku ktérych podstawowa role
odgrywa tworzenie za granicg podmiotéw zblizonych do tych obecnych na rynku

krajowym, tak aby rozproszy¢ geograficznie produkcje i $wiadczenie ustug.
Z kolei, ze wzgledu na forme wejécia na rynek wyrdznia sie'®:

— inwestycje typu greenfield, ktore odnosza si¢ do zbudowania nowego podmiotu
gospodarczego od podstaw, wliczajac w to budowe obiektow, instalacje urzadzen
etc.;

— inwestycje typu brownfield, ktore zwigzane sg z przebudowa istniejgcej juz
infrastruktury na potrzeby nowej jednostki gospodarczej;

— fuzje 1 przejecia, polegajace na taczeniu si¢ przedsigbiorstw z réznych krajow
(fuzje) lub zakupie przez przedsigbiorstwo innego podmiotu z obcego rynku
(przejecie), przy czym trzeba pamigtac, ze aby fuzja lub przejecie bylo uznane za
zagraniczng inwestycj¢ bezposrednig, woéwczas proces musi dotyczy¢ jednostek
z r6znych gospodarek (cross-border mergers and acquisitions);

— inwestycje typu joint venture, ktére polegaja na wyodrgbnianiu jednostki
gospodarczej przez inwestor6w z co najmniej dwoch krajow, przy czym
inwestorzy ci lacza swoje zasoby, a nastepnie wspolnie korzystaja z efektow

stworzonej jednostki.

Jak mozna wywnioskowaé z powyzszego podrozdziatu, istnieje relatywnie
szeroka gama form mig¢dzynarodowego przeplywu kapitalu, w ktérej pewne miejsce

zajmuja zagraniczne inwestycje bezposrednie.

15 Starzynska, D. (2012). Bezposrednie inwestycje zagraniczne a konkurencyjnosé przedsigbiorstw
przemystowych w Polsce. £.6dz: Wydawnictwo Uniwersytetu Lodzkiego, 19; Letto-Gillies, G. (2005).
Transnational corporations and international production. Concepts, theories and effects. Cheltenham-
Northampton: Edward Elgar, 23.
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1.2. Teorie ekonomiczne wyjasniajace natur¢ ZIB

W dorobku ekonomii znalazto miejsce wiele prob konceptualnego ujecia ZIB, ktoére
odpowiadalyby na pytania, dlaczego, w jaki sposob, w jakich okoliczno$ciach oraz z
jakim skutkiem inwestorzy decyduja si¢ na lokate kapitalu w formie udzialow w
zagranicznej jednostce gospodarczej (lub na jej stworzenie), na ktéra moga wywierac
znaczacy wplyw, zamiast np. prowadzenia dziatalno$ci eksportowej, ktora réwniez
pozwala na utrzymywanie relacji z obcg gospodarky. Jeden z czesto stosowanych
podziatéw klasyfikuje teorie ZIB na mikroekonomiczne, makroekonomiczne® oraz
mieszane, co proponowat m.in. Misalal’. Taki podzial znajduje zastosowanie takze w
opracowaniach z ostatnich lat'8. W tym miejscu warto podkresli¢, ze wczeéniej relatywnie
czesto teorie klasyfikowano dychotomicznie jako mikro- lub makroekonomiczne, co
jednak nie do konca odzwierciedla ztozong nature ZIB. Klasyfikacja uwzgledniajaca
segment teorii mieszanych, ktore trudno przypisa¢ do grupy teorii makro- lub
mikroekonomicznych, jest fatwa do zastosowania, poniewaz wszystko to, co nie daje si¢
bez uniknigcia kontrowersji opisa¢ pod jedng z dwdch podstawowych kategorii, mozna
bezpiecznie uja¢ w ramach relatywnie szerokiego konceptu teorii mieszanych. Nalezy
jednak zaznaczy¢, ze obecny dorobek dyscypliny pozwala na wyodrebnienie obszernego
zestawu teorii 1 modeli. Tu zwlaszcza uwage nalezy poswieci¢ najnowszym ujeciom,
ktorych szerszy opis znajdzie si¢ w niniejszym rozdziale, np. model oburgcznej
sprawnosci®®, trampoliny®® czy LLL?Y. Modele te trudno ujaé w ramach klasyfikacji
proponowanej przez Misalg. Teorie obecne w literaturze relatywnie rzadko dajg si¢
bowiem sklasyfikowa¢ jednoznacznie jako mikro- lub makroekonomiczne. W literaturze

przedmiotu, ponadto, coraz czesciej ZIB rozpatruje si¢ z perspektywy przedsigbiorstwa

16 Podzial uwzgledniajacy teorie mikro- i makroekonomiczne lub na miko-, makroekonomiczne i mieszane
jest relatywnie czgsto aplikowany, takze w nowszych opracowaniach, zob. m.in. Brojakowska-Trzaska, M.
(2023). Przedsiebiorstwo wobec internacjonalizacji. Modele, strategie, finansowanie. Szczecin:
Wydawnictwo Uniwersytetu Szczecinskiego, 24-27.

17 Misala, J. (2001). Wspoiczesne teorie wymiany miedzynarodowej i zagranicznej polityki ekonomiczne;j.
Warszawa: Szkota Gléwna Handlowa, 214-227.

18 Zob. m.in. Owczarczuk, M. (2020). Instytucje a naptyw bezposrednich inwestycji zagranicznych do
Polski. Biatystok: Wydawnictwo Uniwersytetu w Biatymstoku, 21.

19 Zob. Luo, Y., & Rui, H. (2009). An ambidexterity perspective toward multinational enterprises from
emerging economies. Academy of Management Perspectives, 23(4), 49-70.

20 Zob. Lou, Y., & Tung, R. L. (2007). International expansion of emerging market enterprises: a
springboard perspective. Journal of Internation Business Studies, 38(4), 481-498.

2L Zob. Mathews J. A. (2006). Dragon multinationals: New players in 21st century globalization, Asia
Pacific Journal of Management, 23, 5-27.
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(mikroekonomia), jak np. w przypadku heterogeniczno$ci przedsigbiorstw?2,
Kompleksowo$¢ podejs¢ powoduje, ze w niniejszej pracy wykorzystany zostanie

ponizszy podzial teorii wyjasniajacych nature ZIB*:

— teorie tradycyjne,
— teorie wczesno-nowoczesne,

— teorie nowoczesne.

1.2.1. Teorie tradycyjne

Tradycyjne teorie ZIB odnoszg si¢ do tych podejs¢, ktore dzis sg krytykowane ze wzgledu
na restrykcyjne zalozenia 1 nieuwzglednianie zlozonosci ZIB w analizie. Wskaza¢ tu
nalezy m.in. na zalozenia dotyczace konkurencji doskonatej, sptycenie ZIB wylacznie do
przeptywow finansowych, gdzie kluczowg role gra ryzyko, zysk z inwestycji 1 wysokos$¢
stop procentowych, bez uwzglednienia roli przedsiebiorstwa, oraz statyczny charakter
teorii. Teoria portfelowych miedzynarodowych przeplywow pieni¢znych jest jednym
z poddawanych krytyce opisdéw wyjasniajacych powstawanie ZIB. Za jej pioniera uwaza

sie Iversena®*

. Warto zaznaczy¢, ze pierwsze rozwazania nad ZIB o charakterze
neoklasycznym plasowaly inwestycje bezposrednie w gronie inwestycji portfelowych, w
przypadku ktorych motywem determinujacym lokate kapitatu jest jej rentowno$¢. Kapitat
w formie ZIB miatby zatem plyna¢ od gospodarek, ktore sg w niego relatywnie lepiej
wyposazone, do krajow cechujacych si¢ rzadkoscig kapitatu, co oznaczaloby, ze
inwestycje bezposrednie pomigdzy gospodarkami podobnie rozwinigtymi (o podobnej
dostepnosci kapitatu i stopie zwrotu z inwestycji) nie powinny mie¢ miejsca. Nie znajduje
to jednak odzwierciedlenia w wynikach badan empirycznych®. ZIB jako forme

inwestycji portfelowych traktuje si¢ takze w teorii rentownosci lokaty kapitalu, ktora

wywodzi si¢ z teorii obfitoSci zasobow 1 jest uogodlnieniem glownego motywu

22 Zob. Melitz, M. (2003). The impact of trade on aggregate industry productivity and intra-industry
reallocations. Econometrica, 71(6), 1695-1725.

23 7blizong klasyfikacje teorii proponuje m.in. Nayyar; zob. Nayyar, R. (2014). Traditional and modern
theories of FDI. International Journal of Business and Management Invention, 3(6), 23-26.

24 Zob. Iversen, C. (1935). International capital movements. Kopenhaga: Levin & Munksgaard.

% Cieslik, A. (2017). Ewolucja teorii bezposrednich inwestycji zagranicznych: Przeglgd wybranej
literatury przedmiotu. International Entrepreneurship Review, 3(3), 171-189.
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podejmowania inwestycji w ramach teorii portfelowych miedzynarodowych przeptywow
pienieznych. Stanowi ona o tym, ze kapital przeptywa do krajow cechujacych si¢ wysoka
rentowno$cig kapitatu, co jest w istocie zbyt ogdlne w porownaniu z kompleksowa naturg
ZIB®.

Rozszerzeniem wyzej wymienione] teorii jest teoria obszaréw walutowych
Alibera, ktéry wsrdéd determinant ZIB uwzglednit kurs walutowy. Wedlug autora,
pozycja waluty danego kraju oraz poziom cet beda decydowa¢ o stworzeniu ZIB?',
Rozwinigciem teorii rentownosci lokaty kapitatu jest takze stworzona na potrzeby analizy
inwestycji portfelowych teoria dywersyfikacji ryzyka, zaproponowana przez
Markowitza?®, W odniesieniu do ZIB teoria zaklada, ze przedsicbiorstwo postepuje jak
inwestor indywidualny. Tym samym dazy do maksymalizacji zysku przy okreslonym
poziomie ryzyka lub — odwrotnie — do minimalizacji ryzyka przy akceptowalnej stopie
zwrotu z inwestycji. Dlatego tez ZIB miatyby maksymalizowa¢ zysk albo minimalizowa¢
strate?®. Innym rozwinieciem teorii rentownosci kapitatu jest teoria kosztowa Hirscha,
ktora zaweza obszar badan konkretnie do ZIB. Hirsch wyszedl z zaloZenia, Zze inwestor
utworzy fili¢ zagraniczng, gdy koszty wynikajace z funkcjonowania na obcym rynku beda
nizsze niz koszty dziatalnosci eksportowej®.

Powyzsze teorie koncentrowaty sie w gldwnej mierze na rentownosci kapitatu i
jego wycenie, a pomijaty przedsiebiorstwo i jego cechy jako inicjatora ZIB. Ich autorzy
thumaczyli to zjawisko przez pryzmat krajow wysokorozwinigtych jako zrédia kapitatu,
nie zawsze odnoszac si¢ do specyfiki ZIB. Koncepcje te stanowig podstawe
przedstawionych w kolejnym podrozdziale teorii wczesno-nowoczesnych, ktore

powstawac zaczety od lat 60. XX wieku.

% Piotrowska, K. (2018). Znaczenie bezpo$rednich inwestycji zagranicznych w teoriach ekonomicznych
oraz ich wptyw na gospodarke Polski. Wspotczesne Problemy Ekonomiczne. Globalizacja. Liberalizacja.
Etyka., (16), 71-80.

27 Aliber, R. Z. (1970). A theory of direct foreign investment. The International Corporation, 12-36.

28 Markowitz, H. (1952). Modern portfolio theory. Journal of Finance, 7(11), 77-91.

2 Oziewicz, E. (1998). Zagraniczne inwestycje bezposrednie w rozwoju gospodarczym krajow Azji
Potudniowo-Wschodniej (ASEAN). Gdansk: Wydawnictwo Uniwersytetu Gdanskiego, 76.

%0 Maciejewski, M. (2001). Bezposrednie inwestycje zagraniczne i ich wptyw na wymiane
mi¢dzynarodowa. Zeszyty Naukowe Akademii Ekonomicznej w Krakowie, 556, 67-79.
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1.2.2. Teorie wczesno-nowoczesne

Za pierwsza powszechnie uznang teori¢ ZIB, ktora tagodzila poddane krytyce zalozenia
modeli neoklasycznych, uznaje si¢ teori¢ przewagi wlasnosciowej przedsiebiorstwa
(inaczej: teori¢ korzysci monopolistycznych), ktora zostata zaproponowana przez
Hymera, a rozwijana byla m.in. przez Kindlebergera. Wynika ona z koncepcji przewag
wilasnosciowych przedsiebiorstwa (firm's specific advantage, FSA) oraz z krytyki
neoklasycznego podejscia do analizy ZIB jako formy przeptywu kapitalu. Wedlug
Hymera, posiadane przez przedsigbiorstwo przewagi w zakresie nieklasycznych
czynnikoéw produkcji (np. technologii, marketingu, doswiadczenia) determinujg decyzje
o zaangazowaniu kapitalowym na rynku zagranicznym?®!. Jednym z kluczowych zatozen
teorii Hymera jest niedoskonata konkurencja. Przewagi wlasnosciowe muszg by¢ na tyle
istotne, aby przedsigbiorstwo bylo w stanie zniwelowa¢ skutki korzystnej pozycji
przedsigbiorstw rodzimych na danym rynku. Z tego samego powodu Hymer odrzucat
postulaty, jakoby wyzsza rentowno$¢ lokaty kapitatu za granica byla wystarczajacym
czynnikiem wyjasniajagcym istnienie ZIB. Spotka bowiem, zeby faktycznie osiggnac
wyzsza rentownos$¢ na rynku zagranicznym, musi dysponowac konkretnymi przewagami,
ktore pozwolg jej na konkurowanie z rodzimymi uczestnikami rynku. Tym samym autor
dokonal rozroznienia pomiedzy zagranicznymi inwestycjami portfelowymi, w przypadku
ktorych prymarne znaczenie ma zyskownos$¢ lokaty, a ZIB, ktorych natur¢ cechuje
wicksza zlozono$¢*?.

Teoria Hymera rozwijana byla przez wielu badaczy, w tym przez Kindlebergera,
ktory podkreslat role niedoskonatosci rynku oraz wskazywat na to, ze przewagi posiadane
przez przedsiebiorstwo sklaniaja je do inwestowania na zagranicznym rynku, tak aby
mogly one zosta¢ w pelni wykorzystane. Inwestor bedzie tym chetniej wykorzystywat
mozliwos$ci wynikajace z inwestycji bezposrednich, im wigksza ma szanse na osiggnigcie
pozycji monopolistycznej (stad alternatywna nazwa teorii jako korzysci

monopolistycznych)®. Teori¢ Hymera rozwijat tez Caves, wedlug ktérego motywem

31 Hymer, S. H. (1960). The international operations of national firms. A study of direct foreign investment
(Rozprawa doktorska, Massachusetts Institute of Technology), 44-47.

32 Ibidem, 17-26.

33 Nayak, D., & Choudhury, R. N. (2014). A selective review of foreign direct investment theories, ARTNeT
Working Paper Series, No. 143, Asia-Pacific Research and Training Network on Trade (ARTNeT).
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sklaniajacym inwestorow do zaangazowania kapitalowego za granica sa ograniczenia
popytowe na rynku krajowym wynikajace z jego niskiej chlonnogci®*.

Rozwinigciem koncepcji przewagi wlasnosciowej przedsigbiorstwa jest teoria
reakcji oligopolistycznych, sformutowana przez Knickerbockera w 1973 roku. Zaktada
ona, ze przedsigbiorstwa w warunkach oligopolu stosuja zasade nasladownictwa (follow
the leader) w obawie przed straceniem pozycji na rynku oraz utratg zyskow z eksportu.
Z tego powodu koncerny angazuja si¢ na rynkach zagranicznych, jezeli czynia to inne
przedsiebiorstwa z tej samej gatezi®.

Rozwazania zblizone do Knickerbockera przedstawil Graham, ktory
zaproponowal teori¢ wymiany pogrozek (exchange of threats). Badacz wyszedl z
zalozenia, ze w ramach oligopolu przedsiebiorstwa z jednego kraju nasladuja ruchy
konkurentow z innych krajow, ktore weszty na ich rodzimy rynek, w ramach odwetu. W
tym przypadku mowi si¢ o kontr-inwestycjach oraz o tzw. inwestycjach krzyzujacych sie
(tzn. o przeptywie kapitalu w formie ZIB pomigdzy dwiema gospodarkami).

Innym rozwinigciem koncepcji Hymera jest teoria zawlaszczalnosci, za ktorej
pioniera uznaje si¢ Magee’a. Ekonomista uznal, ze duze przedsigbiorstwa, ktore
inwestujg w badania i rozwoj, przyczyniajac si¢ tym samym do rozwoju technicznego,
chetniej wybierajag wejscie na nowy rynek, by wykorzysta¢ posiadane przez siebie
korzysci. Ma to by¢ dla nich korzystniejsze rozwigzanie niz udost¢pnianie przewag
innym przedsigbiorstwom (np. w formie licencji). Wiedza techniczna moze by¢
wykorzystywana przez wszystkich, co wplywa na mozliwosci inwestora w zakresie
generowania zysku. Zdaniem autora teorii, inwestorzy niechetnie udostepniaja
konkurentom posiadane przez siebie przewagi, np. w zakresie nowych rozwigzan
technicznych, poniewaz pozwalaja one im na uzyskanie 1 utrzymanie konkurencyjnej
pozycji®’.

Odrebng teori¢ ZIB stanowi teoria cyklu Zycia produktu, wypracowana przez
Levitta w 1965 roku 1 rozwini¢ta na gruncie ekonomii mi¢dzynarodowej przez Vernona

w 1966 roku. Zaktada ona, ze produkt przechodzi przez kilka etapow:

34 Kowalski, M. (2004). Teoretyczne przestanki umiedzynarodawiania dziatalnosci przedsiebiorstwa. Ruch
Prawniczy, Ekonomiczny i Socjologiczny LXVI, 1, 97.

35 Ibidem, 96.

3 Zob. Graham, E. M. (1975). Oligopolistic imitation, theories of foreign direct investment, and European
direct investment in the United States. Cambridge: Massachusetts Institute of Technology.

37 Ibidem, 97.
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— nowosci, czyli wprowadzenie konkretnego towaru na rynek;
— rozwoju i dojrzewania oraz
— pelnej standaryzacji, ktory ostatecznie moze doprowadzi¢ do fazy schylkowej,

rozumianej jako stopniowe wycofywanie produktu z rynku.

Zgodnie z teorig produkt wchodzi w faz¢ dojrzato$ci wraz z upowszechnieniem si¢
techniki produkcji, gdy korporacje transnarodowe mogg ulokowac produkcje poza krajem
macierzystym, gdzie produkt moze by¢ wytwarzany na wigksza skale, tym samym
inwestycje moga wynikaé z checi ochrony przewagi technologicznej®®. Jak wskazuje
Dunning, wraz z rozwojem produktu na rynek moga wejs¢ nowe przedsiebiorstwa,
stanowigce konkurencje dla producenta dobra. Popyt, z kolei, staje si¢ w takich
warunkach bardziej elastyczny, co powoduje, ze przedsiebiorstwo sklania si¢ do szukania
nowych rynkowse.

Jedng z wazniejszych teorii ZIB jest takze teoria internalizacji (inaczej:
transakcji wewnetrznych). Byla ona rozwijana m.in. przez Buckley’a oraz Cassona,
ktorzy wyszli z zatozenia, ze che¢ do ominigcia niedoskonatego rynku sktania wtascicieli
przedsigbiorstw do internalizacji czgsci dziatalno$ci gospodarczej, czego skutkiem jest
powstawanie filii zagranicznych. Nalezy w tym miejscu zaznaczyC, ze rozwazania
badaczy odnosza si¢ do transakcji rynkowych, ktore moga zosta¢ zastagpione w ramach
rynku wewnetrznego przedsiebiorstwa (np. wytwarzanie potproduktow 1 fabrykatow we
wlasnym zakresie zamiast kupowania ich od zewnetrznych, niepowigzanych kapitatowo,
uczestnikow rynku)®®. W dorobku ekonomii wskazuje sic na kilka czynnikow, ktore
determinujg sklonno$¢ do internalizacji dziatalnosci. Coase’a w 1937 roku wskazat
miedzy innymi na koszty transakcyjne, koszty ustalenia ceny, koszty ryzyka oraz oplaty

administracyjne.

38 Romiszewska, E. (2012). Bezposrednie inwestycje zagraniczne w $wietle teorii ekonomicznych.
Bankowos¢ i rozwoj lokalny w gospodarce rynkowej, 63; Dunning, J. H., & Lundan, S. M. (2008).
Multinational enterprises and the global economy. Cheltenham-Northampton: Edward Elgar Publishing,
85.

%9 Dunning, J. H., & Lundan, S. M. (2008). Multinational enterprises..., op. cit., 85-86.

40 Narula, R., Asmussen, C. G., Chi, T., & Kundu, S. K. (2019). Applying and advancing internalization
theory: The multinational enterprise in the twenty-first century. Journal of International Business Studies,
50,1231-1252.

41 Kosztowniak, A. (2012). Wybrane aspekty teoretyczno-empiryczne zagranicznych inwestycji
kapitatowych. W: Kasperkiewicz W., Madaj K. (red.), Wzrost gospodarczy—rynek pracy—innowacyjnos¢
gospodarki. £.6dz: Wydawnictwo Uniwersytetu £.odzkiego.
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Rozwazan zblizonych do Buckley’a i Cassona podjat sic w 1983 roku Calvet,
ktéry jest tworca teorii hierarchii vs. rynkéw. Odpowiada ona na pytanie, dlaczego
przedsiebiorstwa decyduja si¢ na dziatalno$¢ gospodarcza za granica w formie
hierarchicznych struktur, odrzucajac licencjonowanie i eksport. Wedlug badacza to
ograniczenia rynkowe powoduja, ze przedsigbiorstwo moze preferowac stworzenie filii
zagranicznej, a nie dziatalno$é eksportowa lub dziatanie w warunkach licencji*2.

Odpowiedzi na pytanie, dlaczego kraje przyjmujace ZIB sg sklonne do goszczenia
inwestoroOw zagranicznych, dostarcza m.in. teoria luki technologicznej Posnera, zgodnie
z ktora inwestycje zagraniczne doprowadzi¢ maja do transferu technologii, np. z kraju
dysponujacego rozwinieta technikg produkcji do kraju goszczacego, ktéry nig nie
dysponuje®.

Relatywnie duzg i rozbudowang grupe teorii wyjasniajacych funkcjonowanie Z1B
stanowig tzw. modele etapowej internacjonalizacji, wsrdd ktorych najpopularniejszym
jest uppsalski model internacjonalizacji, opracowany i rozwijany przez szwedzkich
badaczy z Uppsali**. Na podstawie analizy internacjonalizacji szwedzkich firm autorzy

uznali, Zze proces umiedzynarodowienia podzieli¢ mozna na cztery fazy, tzn.*:

— etap I: nieregularna dziatalno$¢ eksportowa,
— etap II: eksport przez niezaleznych posrednikéw,
— etap III: filie handlowe oraz

— etap IV: filie produkcyjne.

Jak wskazuje Wach, zwiekszenie zaangazowania zasobéw na danym rynku ma prowadzi¢
do wiekszego doswiadczenia 1 wiedzy rynkowej, dlatego tez przedsiebiorstwo

prowadzace regularng dziatalno$¢ eksportowa ma szans¢ niwelowac skutki bariery, jaka

42 QOziewicz, E. (1998). Zagraniczne inwestycje bezposrednie w rozwoju gospodarczym krajow Azji
Potudniowo-Wschodniej (ASEAN). Gdansk: Wydawnictwo Uniwersytetu Gdanskiego, 90; Calvet, A. L.
(1983). A synthesis of foreign direct investment theories and theories of the multinational firm.
International Accounting and Transnational Decisions, 315-334.

43 Dugiel, W. (2024). The Economic Role of Technology in International Trade: Theory and Practice in the
Trade War. Horyzonty Polityki, 15(51), 203-223.

44 Zob. m.in. prace Johanson, J., & Vahlne, J. E. (1977). The internationalization process of the firm — a
model of knowledge development and increasing foreign market commitments. Journal of international
business studies, 8(1), 23-32; Johanson, J., & Wiedersheim-Paul, F. (1975). The internationalization of the
firm: Four Swedish cases. Journal of management studies, 12(3), 305-322; Nordstrom, K., & Vahlne, J. E.
(1994). Is the globe shrinking? Psychic distance and the establishment of Swedish sales subsidiaries during
the last 100 years. International Trade: Regional and Global Issues, 41-56.

%5 Johanson, J., & Vahlne, J. E. (1977). The internationalization process of the firm..., op. cit.
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stanowi brak specyficznej wiedzy o rynku zagranicznym. Z kolei etap trzeci zwigzany
jest ze stalym i1 kontrolowanym kanatem informacyjnym i zwigkszaniem do$wiadczenia
w zakresie zasobow*®.

Przedstawione wyzej etapy odnosza si¢ do podstawowego modelu uppsalskiego z
1977 roku, ktéry z biegiem czasu rozwijany byt nie tylko przez jego autoréw. Warto
doda¢, ze przedsigbiorstwa mate i $rednie, umi¢dzynaradawiajac si¢, zwracajg uwage na
blisko§¢ rynkéw pod wzgledem geograficznym oraz psychicznym. Druga z
wymienionych determinant umiedzynarodowienia, tj. pojecie dystansu psychicznego®’,
wystepuje relatywnie czesto w kontekscie internacjonalizacji etapowej, w tym zauwazana
jest w pracach badaczy z Uppsali. Ich zdaniem, pod tym pojeciem nalezy rozumieé
czynniki uniemozliwiajgce lub zaktocajqgce rozumienie i pogtebianie wiedzy o srodowisku
zagranicznym™ lub tez czynniki uniemozliwiajgce lub zaktécajgce przeplyw informacji z
i do rynku®.

Zalozenia modelu wuppsalskiego poddawane byly krytyce. Zestawienia
kontrowersji zwigzanych z modelem badaczy z Uppsali dokonali Gorynia oraz
Jankowska. Wskazuja oni na®’:

— zbyt duzg 0g6Inos¢ i deterministyczny charakter modelu;

— niejasno$¢  granic  pomigdzy  poszczegdlnymi  etapami  ekspansji
migdzynarodowej;

— arbitralno$¢ stwierdzenia, ze eksport lub dziatalno§¢ za posrednictwem
dystrybutora na rynku wigze si¢ jednoznacznie z mniejszym stopniem

zaangazowania.

W istocie nalezy zgodzi¢ si¢ z powyzszymi zarzutami, w szczegdlnosci z uwagi na fakt,

ze nowsze teorie i badania naukowe pokazuja, ze przedsigbiorstwa moga skokowo omijaé

46 Wach, K. (2017). Ewolucja uppsalskiego modelu internacjonalizacji przedsicbiorstwa: w kierunku
nielinearno$ci procesu umiedzynarodowienia. W: M. Maciejewski, K. Wach (red.). Handel zagraniczny i
biznes miedzynarodowy we wspolczesnej gospodarce. Krakéw: Uniwersytet Ekonomiczny w Krakowie,
159-1609.

47 Pojecie szerzej wyjasnione w rozdziale drugim.

48 Nordstrom, K., & Vahlne, J. E. (1994). Is the globe shrinking? Psychic distance and the establishment of
Swedish sales subsidiaries during the last 100 years. International Trade: Regional and Global Issues, 41-
56.

49 Vahlne, J. E., & Wiedersheim-Paul, F. (1977). Psychic distance: An inhibiting factor in international
trade. CIF.

%0 Gorynia, M., & Jankowska, B. (2007). Teorie internacjonalizacji. Gospodarka Narodowa. The Polish
Journal of Economics, 219(10), 21-44.
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wybrane etapy internacjonalizacji, o czym mozna przeczytaé wiecej w podrozdziale
dotyczacym nowoczesnych teorii (1.2.3.).

Rozwinigciem modelu uppsalskiego jest zaproponowany przez Luostrainena oraz
Hellmana w 1993 roku® finski model internacjonalizacji. W ramach tego modelu

wyszczegolnia si¢ cztery fazy°?:

— ectap krajowy (domestic stage), w ktorym przedsicbiorstwo nie angazuje si¢ w
dziatalno$¢ na zagranicznym rynku,

— etap wewnetrzne] internacjonalizacji (internal stage), w przypadku ktorego
jednostka podejmuje dziatalno$¢ importowa oraz kupuje zagraniczne licencje;

— etap zewnetrzne] internacjonalizacji (outward stage), ktory odnosi si¢ do
dziatalnos$ci eksportowej, tworzenia filii handlowych i produkcyjnych za granica
oraz do sprzedazy licencji zagranicznym podmiotom oraz

— etap kooperacji (cooperation stage), ktory zwigzany jest ze wspotpracg w ramach

miedzynarodowe;j sieci.

Innowacyjne modele internacjonalizacji, z kolei, zwigzane s3 z teorig
innowacyjng przedsigbiorstwa i faczg internacjonalizacje z adaptacjg innowacji. Badacze
wskazuja w tym konteks$cie, ze stopien umi¢dzynarodowienia przedsigbiorstwa
powiazany jest m.in. z dlugo$cia doswiadczenia w zakresie eksportu®.

Istnieje jeszcze szersza grupa teorii, ktore powstaty m.in. jako rozwinigcie lub w
odpowiedzi na krytyke modelu uppsalskiego. Zostang one omowione w podrozdziale
dotyczacym nowoczesnych teorii.

Jedna z wazniejszych teorii ZIB stuzacych wyjasnieniu powstawania i
funkcjonowania ZIB z perspektywy uwarunkowan kraju lokaty jest teoria lokalizacji,
ktora odnosi si¢ do korzysci specyficznych dla danej gospodarki (country-specific
advantage, CSA). Zaklada ona, Ze inwestor, wybierajac kraj lokaty kapitalu, bedzie

zwraca¢ uwage na rdéznice m.in. w zakresie systemu prawnego, politycznego,

51 Luostarinen, R. & Hellman, H. (1993). Internationalization process and strategies of Finnish family
enterprises. W: Proceedings of the conference on the development, M. Vertanen (red.), Ministry of Trade
and Industry, Studies and Reports, 59.

52 Szymura-Tyc, M. (2013). Pomiar stopnia internacjonalizacji przedsigbiorstw-wspotczesne podejécia
teoretyczne i zatozenia metodologiczne. Studia Ekonomiczne, 172, 41-54.

53 Ibidem.
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uwarunkowan  kulturowych  lub  struktur  rynkowych i  uwarunkowan
makroekonomicznych®.

Dunning, z kolei, zauwazyl, ze rola, jaka odgrywaja motywy ZIB, rozni si¢
pomiedzy poszczegdlnymi gospodarkami. Dla przyktadu, bogatsze panstwa chetniej
szukajg aktywow strategicznych, np. zaplecza badawczego. Dunning i Narula, analizujac
zalezno$ci pomiedzy rozwojem gospodarczym kraju a inwestycjami, stworzyt model
sciezki rozwoju inwestycji (IDP, investment development path), w ktorym zaklada sie,

ze kraje przechodza przez pie¢ faz rozwoju inwestycji, ktére opisano w tabeli 1.

Faza Charakterystyka

1. — powolny naptyw ZIB do kraju

— dostgp do zasobow naturalnych jest gtéwnym motywem zagranicznych
inwestorow

— niemal catkowity brak wyptywajacych ZIB

— NOI (net outward investment), czyli réznica pomigdzy wyptywajacymi a
naplywajacymi inwestycjami bezposrednimi do kraju, przyjmuje wartosci
ujemne

2. — coraz wiekszy naptyw ZIB

— dostgp do rynku oraz zasobow takich jak praca odgrywa wigksza role jako
motyw ZIB

— wicekszy udziat kapitatochtonnych inwestycji

— pierwsze znaczace wyptywajace inwestycje

— warto$ci NOI w dalszym ciggu ujemne

3. — relatywnie wysoki wzrost wyptywajacych ZIB

— NOI zaczyna stopniowo wzrastac, chociaz nadal przyjmuje wartos$ci ujemne

— coraz wigksza rola innowacji oraz wykwalifikowanej sity roboczej w
ksztattowaniu konkurencyjnosci kraju

— zwickszanie efektywnosci ma coraz wigksze znaczenie jako motyw
naptywajacych do kraju ZIB

4. — coraz wigcej wyplywajacych inwestycji, ktore zaczynaja przewyzszaé te
naptywajace

— wartosci NOI zaczynaja by¢ dodatnie (kraj staje si¢ eksporterem kapitatu netto)

— dostgp do strategicznych zasobow (np. technologii, know-how, proceséw,
technik zarzadzania) odgrywa istotna rol¢ jako motyw naptywajacych do kraju
ZIB

— wysoka innowacyjnos$¢ kraju

5. — najbardziej rozwinigte gospodarki oparte na wiedzy

— dynamiczny wzrost wyptywajacych i naptywajacych ZIB

— NOI oscyluje wokot zera

Tabela 1. Charakterystyka poszczegolnych Sciezek rozwoju inwestycji wedtug Dunninga

i Naruli

Zrédto: Dunning, J. H., & Narula, R. (1996). The investment development path revisited. Foreign direct
investment and governments: Catalysts for economic restructuring, 1-41; Kiysik-Uryszek, A. (2013).
Sciezka rozwoju inwestycji (koncepcja IDP). Doswiadczenia Polski. Przeglgd Zachodniopomorski, 28(03
(2)), 187-200.

% Dunning, J. H. (1980). Toward an eclectic theory of international production: Some empirical tests.
W: The Eclectic Paradigm: A Framework for Synthesizing and Comparing Theories of International
Business from Different Disciplines or Perspectives (23-49). London: Palgrave Macmillan UK.
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Inng, wazng z punktu widzenia niniejszej pracy koncepcja, jest teoria grawitacji,
zgodnie z ktorg przeptywy ZIB sa wigksze, jesli wicksza jest masa gospodarki goszczacej
(mierzona np. za pomocg realnego PKB) oraz mniejsza odleglo$¢ miedzy gospodarkami
prowadzacymi wymiang handlowa. O przebiegu wybranych proceséw ekonomicznych
na zasadach zblizonych do prawa powszechnego cigzenia Newtona w teorii ekonomii
pisano od dawna, ale za poczatek analiz nad handlem mi¢dzynarodowym i ZIB uznaje
si¢ prace Tinbergena z 1962 roku, w ktorej przedstawil model ekonometryczny
odzwierciedlajacy prawo grawitacji Newtona. Model byt rozwijany przez wielu badaczy,
ktorzy krytykowali jego pierwotny ksztalt®. Teorii grawitacji po§wiecono wigcej uwagi
w rozdziale czwartym niniejszej pracy.

Jak mozna zauwazy¢, w przypadku teorii grawitacji jedng z kluczowych rol
odgrywa dystans pomigdzy gospodarkami. Zjawisko dystansu jest tez przedmiotem
analiz prac zwigzanych z tzw. teoria dystansu psychicznego, ktora zaklada, ze
przedsigbiorstwo powinno rozpoczyna¢ proces internacjonalizacji od gospodarek
cechujacych sie bliskoscig pod wzgledem m.in. kulturowym, religijnym, jezykowym oraz
politycznym?®®. Teorii dystansu psychicznego poswiecono rozdziat drugi niniejszej pracy.

Koncepcja, ktéra z kolei moze wyjasnia¢ rezultat dziatalnosci ZIB krajow
srednio- lub wysoko rozwinigtych w krajach cechujgcych si¢ nizszym poziomem
rozwoju, jest teoria zaleznosci (dependencia) sformulowana przez latynoamerykanskich
badaczy, ktorzy wyszli z zalozenia, ze Swiat mozna podzieli¢ na centrum i peryferie, przy
czym centrum ma eksploatowaé peryferie, powodujac w konsekwencji ich zubozenie®’.

Za istotny punkt widzenia uznaje si¢ takze nowq teorie handlu, do ktérej istotny
wkiad wniesli Markusen oraz Helpman. Autorzy wyszli z zalozenia, ze przedsigbiorcy
porownuja mozliwosci, jakie daje im koncentracja produkcji, z korzysciami
wynikajagcymi z redukcji kosztow poprzez produkcje za posrednictwem filii
zagranicznych. Warto w tym kontekscie doda¢, Zze rozwazania Markusena oraz Helpmana

doprowadzity do powstania podziatu ZIB na®:

% Tinbergen, J. (1962). Shaping the world economy; suggestions for an international economic policy.
Nowy Jork.

% Zob. m.in. Vahlne, J. E., & Wiedersheim-Paul, F. (1977). Psychic distance: An inhibiting factor in
international trade. CIF.

" Gawrycki, M. F. (2015). Latynoamerykanska ekonomia polityczna stosunkéw migdzynarodowych—
studium endemicznej mysli. Stosunki Miedzynarodowe, 51(2), 71-92.

%8 Ibidem.
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— inwestycje wertykalne, zwiazane z redukcja kosztoéw poprzez produkcje w filiach
zagranicznych oraz
— inwestycje horyzontalne, ktére odnosza si¢ do geograficznego rozprzestrzenienia

produkcji (jako alternatywa dla eksportu).

Przedstawiony podziat jest wynikiem prac Markusena oraz Helpmana zwigzanych z
modelami przedsi¢biorstwa zintegrowanego pionowo oraz przedsiebiorstwa
zintegrowanego poziomo. W kontekscie podziatu ZIB na wertykalne 1 horyzontalne
powstata ponadto hipoteza bliskosci-koncentracji. Jest ona wynikiem analiz m.in.
Markusena 1 Horstmanna (1987, 1992) oraz Markusena 1 Venablesa (1998, 2000)
koncepcji Markusena z 1984 roku, ktory badat przedsiebiorstwa zintegrowane poziomo®°.
Wspomniana hipoteza zaktada, ze przedsiebiorstwa decyduja si¢ na realizacje ZIB wtedy,
gdy korzySci wynikajace z rozproszenia produkcji mi¢dzynarodowej przewyzszaja
korzysci wynikajace z koncentracji produkcji w kraju i zaopatrywania klientow za
posrednictwem eksportu®’.

Innym rezultatem badan nad przedsigbiorstwami zintegrowanymi pionowo i
poziomo jest model kapitalu wiedzy, w ktorym kluczowa role odgrywaja trzy
zalozenia®!:

1. Procesy produkcyjne oraz aktywa oparte na wiedzy mogg by¢ od siebie
oddzielone pod wzgledem geograficznym.

2. Produkcja wymaga mniej kapitatu ludzkiego niz wytwarzanie aktywow opartych
na wiedzy.

3. Ushugi zwigzane z aktywami opartymi na wiedzy moga by¢ wykorzystywane

przez wiele zaktadow.

%9 Zob. Markusen, J.R. (1984). Multinationals, multiplant economies and the gains from trade, Journal of
International Economics, 16(3-4), 205-226; Horstmann, 1., & Markusen, J.R. (1987). Strategic investments
and the development of multinationals, Infernational Economic Review, 28(1), 109-121; Horstmann, L., &
Markusen, J.R. (1992). Endogenous market structures in international trade, Journal of International
Economics, 32(1-2), 109-129; Markusen, J.R., & Venables, A.J. (1998). Multinational firms and the new
trade theory, Journal of International Economics, 46, 183-203; Markusen, J.R., & Venables, A.J. (2000).
The theory of endowment, intra-industry and multinational trade, Journal of International Economics, 52,
209-234.

0 Helpman, E., Melitz, M. J., & Yeaple, S. R. (2004). Export versus FDI with heterogeneous firms.
American Economic Review, 94(1), 300-316.

61 Cieslik, A. (2017). Ewolucja teorii bezposrednich inwestycji zagranicznych: Przeglad wybranej literatury
przedmiotu. International Entrepreneurship Review, 3(3), 171-189; Cieslik, A. (2018). Determinanty
bezposrednich inwestycji zagranicznych z krajéw pozaeuropejskich w Polsce. Prace Naukowe
Uniwersytetu Ekonomicznego we Wroctawiu, 523, 95-104.
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Jak wskazuje Cieslik, dwa pierwsze zalozenia stanowig istotng przeslanke dla integracji
pionowej, ktora wiaze si¢ z fragmentaryzacja produkcji, a trzecie zalozenie rzutuje na
istnienie przedsigbiorstw zintegrowanych poziomo, co zwigzane jest ze zlokalizowaniem
finalnej produkcji dobra w wielu krajach®?.

Macierz FSA-CSA Rugmana stanowi swego rodzaju probe polaczenia teorii
przewagi wilasnosciowej (powiazanej z takimi czynnikami jak dostep do technologii,
know-how oraz wiedza z zakresu zarzadzania organizacja) oraz teorii lokalizacji (ktora
przyczyn powstawania ZIB upatruje w czynnikach specyficznych dla danej gospodarki).
Jej tworca zakladal, ze przedsigbiorstwa, rozwazajac rozpoczecie prowadzenia
dziatalnosci gospodarczej na obcym rynku, porownujg stabe i mocne strony zaro6wno
czynnikow specyficznych dla siebie 1 swojej konkurencji oraz tych, ktdére powigzane sg z
krajami, w ktorych przedsiebiorstwo mogloby zainwestowaé®?.

W podobnym czasie, w ktorym powstawata macierz FSA-CSA Rugmana,
Dunning pracowat nad swoja eklektyczna teoria produkcji miedzynarodowej,
powigzang z paradygmatem OLI. Teoria Dunninga stanowi wyjasnienie podejmowania
ZIB przez przedsigbiorstwa na podstawie trzech grup czynnikdéw, z ktorych autor

stworzyl ramy koncepcyijne do analizy ZIB%*:

— czynnikéw zwigzanych z korzysciami przedsiebiorstwa (O, ownership), wsrod
ktorych wymieni¢ mozna m.in. majatek trwaly (np. posiadane zasoby) oraz
aktywa niematerialne (takie jak wiedza know-how, systemy informacyjne,
technologia);

— czynnikdéw zwigzanych z uwarunkowaniami kraju lokaty kapitatu (L, location),
ktoére odnoszg si¢ m.in. réznic w zakresie struktury rynkowej, systemu prawnego
1 uwarunkowan politycznych oraz kulturowych;

— czynnikdbw zwigzanych z internalizacja dziatalnosci (I, internalization),
rozumiang jako zdolno$¢ do omijania niedoskonalo$ci rynku poprzez przejecie
przez nie funkcji wykonywanych wcze$niej wobec niego przez niezaleznych

partnerow.

82 Ibidem.

8 Popovici, O. C., & Cilin, A. C. (2014). FDI theories. A location-based approach. Romanian Economic
Journal, 17(53), 3-24.

% Dunning, J. H., & Lundan, S. M. (2008). Multinational enterprises..., op. cit., 95-108.
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Nalezy zaznaczy¢, ze paradygmat zaproponowany przez Dunninga wynika z analiz

prowadzonych na podstawie decyzji przedsigbiorstw z krajow wysokorozwinigtych.

1.2.3. Teorie nowoczesne

Istnieje relatywnie duza grupa teorii ZIB rozwijanych w XXI. wieku, ktora w glowne;j
mierze jest odpowiedzia na trudno$¢ w interpretacji dzialalnosci niektorych
przedsigbiorstw (glownie z krajow rozwijajacych si¢) na gruncie starszych teorii, modeli
czy ram koncepcyjnych, jak np. paradygmat OLI. W tym kontekscie wymieni¢ mozna
m.in. teorie stanowigce rozszerzenie uppsalskiego modelu internacjonalizacji.

Odmiennym od tradycyjnego pojmowania procesu umi¢dzynarodowienia jako
opartego o decyzje pojedynczego przedsiebiorstwa cechuja si¢ modele sieciowej
internacjonalizacji. W ich przypadku zaktada si¢, ze spotki funkcjonujg w szerszym
kontekscie jako element wielopodmiotowego systemu, w przypadku ktorego uczestnicy
wplywaja na siebie®. Jak wskazuja Gorynia oraz Jankowska, sieciowa
internacjonalizacja, tzn. taka forma umigdzynarodowienia, ktéra dotyczy poglebiania
powigzan z innymi podmiotami rynkowymi, stanowi trzecig opcje pomigdzy rynkiem a
hierarchiag (zob. teori¢ hierarchii vs. rynkéw Calveta®®). Powigzania pomiedzy
jednostkami okresla sie, zgodnie z nazwa modeli, sieciami®’.

Odpowiedz na krytyke uppsalskiego modelu internacjonalizacji mozna dostrzec
w modelu wczesnej internacjonalizacji. Jest on wynikiem obserwacji prowadzonych
juz od lat 80-tych XX. wieku, ktore dotyczyly przedsigbiorstw omijajacych niektore z faz
internacjonalizacji. Takie jednostki w literaturze naukowej nazywa si¢ born globals, a
najczeéciej ich przedstawicielami sg przedsiebiorstwa z branzy wysokich technologii®.
Alternatywe dla klasycznego modelu internacjonalizacji stanowi tez tzw. model
internacjonalizacji symultanicznej, w przypadku ktorego podkresla si¢ role

globalizacji, zacierania granic narodowych 1 mozliwo§¢ prowadzenia ekspansji

% Gorynia, M., & Jankowska, B. (2007). Teorie internacjonalizacji..., op. cit.

8 Calvet, A. L. (1983). A synthesis of foreign direct investment theories and theories of the multinational
firm. International Accounting and Transnational Decisions, 315-334.

87 Gorynia, M., & Jankowska, B. (2007). Teorie internacjonalizacji..., op. cit.

88 Nayyar, R. (2014). Traditional and modern theories of FDI. International Journal of Business and
Management Innovation, 3(6), 23-26.

37



zagranicznej na wiele rynkow rownolegle z uwzglednieniem pomijania wybranych
etapow®.

Istnieje takze spora grupa teorii, ktora rozwijana 1 badana jest na podstawie
zachowan przedsigbiorstw z krajow rozwijajacych sie, zwlaszcza z Chin. Relatywnie
nowe podejscie do opisu ZIB dostrzec mozna w modelu LLL (Linkage-Leverage-
Learning), ktory znajduje szerokie zastosowanie w analizach dotyczacych
przedsiebiorstw miedzynarodowych wywodzacych si¢ z krajow rozwijajacych si¢, np.
Chin. Cz¢$¢ ekonomistow wskazuje, ze paradygmat OLI moze stanowi¢ dobre narzgdzie
do analizy wyptywajacych ZIB z Chin do krajéw rozwijajacych si¢, podczas gdy model
LLL — inwestycji chinskich do krajow rozwinigtych, oraz ze mozna méwi¢ o
inwestycjach motywowanych paradygmatem OLI (OLI-led FDI) oraz o inwestycjach
motywowanych podstawami teorii LLL (LLL-led FDI)"®. Zalozeniem teorii LLL jest to,
ze brak przewag wlasnosciowych niekoniecznie wyklucza przedsigbiorstwa z
miedzynarodowej ekspansji, poniewaz to wejScie na nowy rynek moze by¢ zZroédlem
przewag. W modelu Mathewsa zaklada si¢ wystgpowanie trzech gldéwnych etapow

pozyskiwania wiedzy'*:

— wykorzystanie miedzynarodowej sieci powigzan, co jest ulatwione dzigki
globalizacji;

— wykorzystanie nowej wiedzy w celu modernizacji przedsigbiorstwa i gamy jego
produktéw na zasadzie mechanizmu dzwigni;

— integracja pozyskanej wiedzy z tg juz posiadang, co ma pomoc przedsiebiorstwu

w rozwoju technologicznym.

Autor teorii wskazuje na prawidlowosci co do tego, w jaki sposob do internacjonalizacji

podchodzg przedsigbiorstwa typu latecomers oraz newcomers. Sa to:

— szybka ekspansja na rynki zagraniczne;

8 Gorynia, M., & Jankowska, B. (2007). Teorie internacjonalizacji..., op. cit.

0°Si, Y., Liefner, 1., & Wang, T. (2013). Foreign direct investment with Chinese characteristics: A middle
path between Ownership-Location-Internalization model and Linkage-Leverage-Learning model. Chinese
Geographical Science, 23, 594-606.

1 Mathews J. A. (2006). Dragon multinationals: New players in 21st century globalization, Asia Pacific
Journal of Management, 23, 5-27.
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— innowacje organizacyjne dostosowane do obecnej sytuacji na rynku (np. poprzez
sie¢ powigzan z innymi jednostkami i przedsigbiorstwami);
— innowacje strategiczne (np. formowanie sojuszy strategicznych, licencjonowanie

technologii).

Nalezy podkresli¢, ze przedsicbiorstwa typu latecomers oraz newcomers nie
wykorzystuja korzysci technologicznych (co typowe jest dla jednostek gospodarczych z
krajow wysokorozwinigtych), ale raczej korzys$ci organizacyjne.

Nalezy doda¢, ze model LLL wywodzi si¢ z teorii absorpcji wiedzy, zgodnie z
ktorg przedsigbiorstwa mniej zaawansowane pod wzgledem technicznym moga
wykorzystywa¢ synergie wynikajacag z wuczenia si¢ 1 jednoczesnego rozwoju
dziatalnosci’2. Warto doda¢, ze w literaturze przedmiotu mozna znalezé odniesienia do
wersji modelu zaprezentowanej przez Lu, Ma, Taksa oraz Wang w 2017 pod nazwa IOL
(inward linkages-outward linkages-leverage-learning), przy czym segment zwigzany z
wykorzystaniem sieci powigzan (/inkages) jest dekomponowany na czg$¢ krajowa (m.in.
zagraniczni inwestorzy dziatajagcy w kraju, miedzynarodowi klienci) oraz zagraniczng
(m.in. strategiczne alianse za granicg, fuzje i1 przejecia, wspdlpraca z partnerami
zagranicznymi)’>.

Wazng, z punktu widzenia tematu pracy, jest teoria przeskakiwania
(leapfrogging), zgodnie z ktorg przedsigbiorstwa mniej zaawansowane technicznie moga
zniwelowac swoje braki na podstawie uczenia si¢. Warto w tym kontekscie doda¢, ze
przedsigbiorstwo z kraju rozwijajacego si¢ jest w stanie pozyska¢ duzo wiedzy od
przedsigbiorstwa z wysoko rozwinigtej gospodarki, czesto wigcej niz spotka z wysoko
rozwinietego kraju od podobnego przedsigbiorstwa’®. Jak wskazuja Gorynia i Jankowska,
przedsigbiorstwa, ktore wykorzystuja zjawisko leapfoggingu, poprzez przeskakiwanie
niektorych etapow internacjonalizacji, czesciej kierujg si¢ do gospodarek odlegtych pod

wzgledem uwarunkowan kulturowych, politycznych etc.”.

2 Humphrey, J., & Schmitz, H. (2002). How does insertion in global value chains affect upgrading in
industrial clusters?. Regional studies, 36(9), 1017-1027.

8 Lu, J., Ma, X., Taksa, L., & Wang, Y. (2017). From LLL to IOL3: Moving dragon multinationals research
forward. Asia Pacific Journal of Management, 34(4), 757-768.

" Furukawa, Y. (2015). Leapfrogging cycles in international competition. Economic Theory, 59(2), 401-
433.

> Gorynia, M., & Jankowska, B. (2007). Teorie internacjonalizacji. Gospodarka Narodowa. The Polish
Journal of Economics, 219(10), 21-44.
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Podobng koncepcje stanowi model ,trampoliny” (springboard perspective),
rozwijany gléwnie przez Luo oraz Tung, zgodnie z ktérym przedsigbiorstwa z krajow
rozwijajacych si¢ maja mniejsza awersje do ryzyka i omijaja typowa dla innych jednostek
Sciezke rozwoju, by zminimalizowa¢ swoja niekorzystng sytuacje wynikajaca z braku
doswiadczenia (latecomers)’®. Jak podkresla sie w pracach naukowych, dla
przedsiebiorstw stosujacych taktyke trampoliny zdecydowanie mniejsze znaczenie
odgrywa dystans instytucjonalny, ktéry w przypadku przedsigbiorstw z krajow
rozwinietych stanowi istotny aspekt w kontekscie decyzji o podejmowaniu dziatalno$ci
gospodarczej za granica’’.

W tym kontekscie wazny punkt odniesienia w badaniach moze stanowi¢ dystans
psychiczny. Przedsigbiorstwa, ktore ze wzgledu na swoja pozycje (latecomers), aby
zminimalizowa¢ niekorzystny wpltyw tej pozycji, przyjmuja postawy nacechowane
brakiem awersji do ryzyka, powinny przejawia¢ tym samym takze brak awersji do r6znic
kulturowych, politycznych, industrialnych, religijnych (ktéore wpltywaja na poziom
niepewnosci odnosnie do zagranicznego rynku). Rodzi to pytanie o mozliwos¢
traktowania  dystansu  psychicznego jako swoistego  wyznacznika  $ciezki

internacjonalizacji w taki sposob, ze:

— przedsigbiorstwa, ktore nie odczuwajg (w przeciwienstwie do spédlek typu
latecomers) wplywu niekorzystnego polozenia na tle globalnej gospodarki (np.
przedsigbiorstwa z krajow wysokorozwini¢tych), powinny cechowaé si¢
naturalnym poziomem awersji do ryzyka i niepewnosci;

— przedsiebiorstwa typu latecomers powinny cechowac si¢ nienaturalnie niskim
poziomem  awersji do  niepewnosci  (dyktowanym  konieczno$cia
zminimalizowania swojej niekorzystnej pozycji wyjsciowe]j na tle gospodarki
Swiatowej, tak aby moc konkurowaé z jednostkami z krajow zaawansowanych

technologicznie).

® Lou, Y., & Tung, R. L. (2007). International expansion of emerging market enterprises: a springboard
perspective. Journal of Internation Business Studies, 38(4), 481-498.

" Luo, Y., & Wang, S. L. (2012). Foreign direct investment strategies by developing country multinationals:
A diagnostic model for home country effects. Global Strategy Journal, 2(3), 244-261.

40



Luo oraz Rui (2009) zaproponowali model ,,0burecznej sprawnosci”, ktory
odnosi si¢ do rezygnacji z kompromisowych decyzji na rzecz synergii wynikajacej z
jednoczesnego przyjmowania pozycji eksploratora rynku (pozycja badawcza) oraz
eksploatatora (pozycja nastawiona na tworzenie zysku)’8. Warto zaznaczy¢, ze i ten
model mozna powiazaé z koncepcja dystansu psychicznego. Niektore przedsiebiorstwa
bowiem zmuszane sa — wedlug modelu oburecznej sprawnos$ci — do ryzykownych decyzji
zwigzanych z angazowaniem si¢ w nieznane rynki, jednocze$nie badajac nowe
srodowisko 1 dzialajac w nim. Oznacza¢ to moze tym samym akceptacje niepewnosci
jako kompromis pomiedzy brakami w kontekscie tradycyjnych przewag w rozumieniu
Hymera (w poréwnaniu do przewag posiadanych przez przedsiebiorstwa z krajow
rozwinigtych) a checig osiggnigcia sukcesu. Tym samym mozna nawet stwierdzic, ze
akceptacja niepewnosci (mniejsza awersja do ryzyka i niepewnosci) moglaby by¢
traktowana jako nietradycyjna forma przewagi przedsigbiorstwa.

Inny punkt widzenia przyjeli Child oraz Rodriguez (2005), jak roéwniez Rui oraz
Yip (2008), ktorzy wniesli wktad w rozwoj] modelu ,,zamiaréw strategicznych”
(strategic intent perspective), zgodnie z ktorym przedsigbiorstwa z krajow rozwijajacych
si¢ inwestujg za granica po to, aby zdoby¢ dostep do kluczowych aktywow
strategicznych, ktore moglyby pomoc im zniwelowac braki zwigzane z ich potozeniem
wzgledem dojrzalych przedsiebiorstw z krajow rozwinietych’®. Ta koncepcja dobrze
wpisuje si¢ w chinskg strategie Go Global, o ktérej wigcej mozna przeczyta¢ w rozdziale
trzecim.

Z kolei model globalnej swiadomoSci (global mindset perspective) rozpatruje
zjawisko ZIB z perspektywy powodzenia inwestycji, do czego, jak wskazuja badacze
zwigzani z nurtem globalnej $wiadomosci, niezbedna jest odpowiednia kadra
zarzadzajaca, ktéra bylaby wstanie pozby¢ si¢ perspektywy etnocentrycznej.
Menadzerowie powinni zatem prezentowac postawe otwartg na nowe kultury 1 idace za
nimi réznice, co takze — jak kilka wyzej opisanych teorii — wpisuje si¢ w nurt teorii

dystansu psychicznego®.

8 Luo, Y., & Rui, H. (2009). An ambidexterity perspective toward multinational enterprises from emerging
economies. Academy of Management Perspectives, 23(4), 49-70.

9 Child, J., & Rodriguez, S. B. (2005). The internationalization of Chinese firms: A case for theoretical
extension? Management and Organization Review, 1(3), 381-410; Rui, H., & Yip, G. (2008). Foreign
acquisitions by Chinese firms: A strategic intent perspective. Journal of World Business, 43(2), 213-226.
8 Levy, O., Beechler, S., Taylor, S., & Boyacigiller, N. A. (2007). What we talk about when we talk about
‘global mindset’: Managerial cognition in multinational corporations. Journal of International Business
Studies, 38(2), 231-258.
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Jedng z teorii, ktora rowniez odnosi si¢ do rynkow wschodzacych, jest model
wHucieczki instytucjonalnej” (institutional escapism), rozwijany m.in. przez Witt oraz
Lewin (2007). Zgodnie z koncepcja, spolki z krajow rozwijajacych si¢ prowadza
ekspansj¢ zagraniczng, aby zniwelowaé skutki, jakie wywiera na nie niedojrzale
srodowisko instytucjonalne w kraju macierzystym, co rezonuje takze z motywem
ucieczki zaproponowanym przez Dunninga®!.

Reasumujac, nalezy stwierdzi¢, ze gama teorii i modeli wyjasniajacych dlaczego,
w jakich okolicznosciach, w jaki sposob i z jakim skutkiem przedsigebiorstwa wchodzg na
nowe rynki, proponowana w dorobku nauki, jest obszerna. Warto ponadto pokresli¢, ze
najnowsze teorie trudno wpisa¢ jednoznacznie na dychotomicznej skali mikroekonomia
vs. makroekonomia, a szereg z nich mozna powigzac z koncepcja dystansu psychicznego.
Wiasnie dlatego najnowsze teorie, modele i ramy koncepcyjne powinny takze znalez¢é
uwzglednienie w interpretacji wynikdw badania empirycznego, zwlaszcza w kontekscie
modelowania chinskich inwestycji w Afryce. Wybrane teorie 1 podejscia (najbardziej
przydatne do opisu 1 interpretacji zachowan przedsigbiorstw chinskich 1 europejskich z

punktu widzenia tematu pracy) z powyzszego przegladu sg rozwijane w podrozdziale 1.6.

1.3. Motywy zagranicznych inwestycji bezposrednich

Jednym z aspektow poruszanych w badaniach ekonomicznych zwigzanych z ZIB sa
motywy inwestycyjne. W dorobku nauki odnalez¢ mozna game¢ motywow ZIB, z ktérych

wyszczegdIni¢ mozna cztery glowne®?:

1. Poszukiwanie nowych rynkow: Takie inwestycje zwigzane sg z prowadzeniem
dziatalno$ci gospodarczej na obcych rynkach w celu sprzedazy dobr 1 ushug wigksze;j
liczbie konsumentéw. Warto podkresli¢, ze — jak wskazuja autorzy klasyfikacji oraz

badacze zajmujacy si¢ teorig etapowej internacjonalizacji przedsicbiorstw®® —

8 Witt, M. A., & Lewin, A. Y. (2007). Outward foreign direct investment as escape response to home
country institutional constraints. Journal of International Business Studies, 38(4), 579 —594.

8 Dunning, J. H., & Lundan, S. M. (2008). Multinational enterprises..., op. cit., 67-76.

8 Zob. M.in. Vahlne, J. E., & Wiedersheim-Paul, F. (1977). Psychic distance: An inhibiting factor in
international trade. CIF.
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inwestor, ktory motywuje swoje decyzje dostepem do nowych rynkéw, z reguly
posiada juz doswiadczenie i wiedz¢ zwigzane z dang gospodarka. Wynika to z
prowadzenia dziatalno$ci eksportowej, ktora z czasem zmienia si¢ w tworzenie filii
zagranicznych. Inwestycje nastawione na poszukiwanie nowych rynkéw wigza si¢ z
wyzszym poziomem dostosowania si¢ do aspektow kulturowych panujacych w
danym panstwie. Wyr6znia si¢ kilka gléwnych powodéw uzasadniajacych taki rodzaj

inwestycji poza samym dostepem do nowych rynkow:

— przeniesienie produkcji dostawcOw na inny rynek;

— wsparcie ze strony krajow goszczacych ZIB dla przedsigbiorstw zagranicznych
(np. w zakresie korzystnego opodatkowania);

— poglegbienie wiedzy o nowym rynku za posrednictwem stalej obecnosci w danej
gospodarce (co pomaga zniwelowa¢ wyrazng w przypadku eksportu przewage
lokalnych konkurentow na obcym rynku);

— obnizenie kosztow transakcyjnych i1 produkcji przez zniwelowanie dystansu
pomiedzy producentem a odbiorcami dobra oraz

— fizyczng obecno$¢ na znaczacych rynkach jako element strategii
przedsigbiorstwa, przy czym wyszczegbdlnia si¢ w tym kontekscie inwestycje

agresywne oraz defensywne (zwigzane m.in. z regula ,follow the leader”).

Poszukiwanie zasobow: Ten motyw inwestycji zwigzany jest z umiejscowieniem filii
zagraniczne] w regionie bogatym w zasoby (np. zloto, gaz, kapital ludzki,
technologia). Wynika to z faktu, ze np. wydobycie surowcow przez ZIB na miejscu
jest bardziej optacalne niz nabywanie surowcow, np. za posrednictwem eksportu.
Warto w tym miejscu doda¢, ze zdecydowana wigkszos¢ produkeji takich jednostek
gospodarczych eksportowana jest do krajow wysoko rozwinigtych, a przed era
globalizacji motyw poszukiwania zasobéw odgrywal prymarng role w przypadku

produkcji migdzynarodowe;.

Poszukiwanie efektywnosci: Inwestycje motywowane szukaniem efektywniejszych
rozwigzan odnoszg si¢ wykorzystywania mozliwos$ci wynikajacych z geograficznego
rozproszenia procesOw produkcji 1 $§wiadczenia ushig. Jak wskazuje Dunning i

Lundan, wyrdznia si¢ dwa rodzaje przedsigbiorstw miedzynarodowych nastawionych
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na poszukiwanie efektywnosci, tj. te, ktore starajg si¢ czerpac korzysci wynikajace z
réznic w dostepnosci 1 koszcie czynnikow wytworczych, oraz te, ktore korzysci
upatruja w ekonomii skali oraz w réznicach zwigzanych z gustami klientow i
sprawno$cig dostaw. Pierwszy z wymienionych typéw ma tlumaczy¢ globalny
podziat pracy w przedsiebiorstwach miedzynarodowych na dziatalno$¢
kapitalochlonng oraz t¢ wymagajaca dostgpu do technologii i informacji, prowadzong
przewaznie w krajach wysoko rozwinietych, oraz pracochtonng oraz t¢ wymagajaca
dostgpu do zasoboéw, w tym naturalnych, prowadzong przewaznie w krajach
rozwijajacych si¢. Warto ponadto doda¢, ze inwestorzy motywujacy swoje dziatania
poszukiwaniem efektywnosci z reguly reprezentujg relatywnie duze 1 doswiadczone

jednostki.

Poszukiwanie aktywow strategicznych: W odniesieniu do poszukiwania przez
inwestorow aktywow strategicznych mozna wskaza¢ m.in. na zdobywanie dostepu do
technologii, know-how, procesOw zarzadzania. Przedsigbiorstwa szukaja takich
aktywow, by zagwarantowac sobie i rozwija¢ dlugookresowo pozycje konkurencyjng
w branzy. Warto w tym kontekscie podkreslic, ze inwestycje zwigzane z
poszukiwaniem aktywow strategicznych relatywnie czesto realizowane sg za
posrednictwem fuzji i przeje¢, podczas ktorych inwestor — poza nabyciem konkretnej
spotki — nabywa interesujace go aktywa, takie jak marka, sie¢ dystrybucji czy

technologia®*.

Z punktu widzenia tematu pracy interesujgca jest zalezno$¢ miedzy dystansem

psychicznym, ktéremu poswigcono drugi rozdziat niniejszej pracy, a motywami ZIB.

Przede wszystkim nalezy podkresli¢, ze dystans psychiczny moze mie¢ mniejsze

znaczenie w przypadku inwestycji motywowanych dostepem do zasoboéw lub aktywow

strategicznych, a wieksze w przypadku ZIB motywowanych poszukiwaniem rynku.

Przedsiebiorstwa nastawione gldwnie na rozszerzanie dziatalnosci gospodarczej na nowe

rynki postgpuja wedhug schematow, ktore dajg si¢ opisa¢ w ramach zaproponowanych w

przesztosci teoretycznych modeli. Przykladem moze by¢ wspominany juz w pracy model

uppsalski, w przypadku ktorego zaklada si¢, Ze internacjonalizacja ma charakter

8 Dunning, J. H., & Lundan, S. M. (2008). Multinational enterprises..., op. cit., 72-74; Gomoétka, K.,
Kacperska, E., Kraciuk, J., Wojtaszek, M. (2020). Bezposrednie inwestycje zagraniczne. Swiat — Europa —
Kaukaz — Polska. Warszawa: Wydawnictwo SGGW, s. 20-22.
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etapowy®. Niektore przedsiebiorstwa moga jednak omija¢ etapy umiedzynarodowienia.
Przyktadem moga by¢ spoiki chinskie. Ich wysoka aktywno$¢ gospodarcza na terenie
Afryki interpretowana jest m.in. poszukiwaniem zasobow, zwlaszcza tych o charakterze
strategicznym. Internacjonalizacja przedsiebiorstw chinskich w Afryce, opisywana m.in.
przez modele trampoliny oraz oburgcznej sprawnosci, w ktorych podkresla si¢ brak
klasycznej etapowosci (ktora wedlug badaczy z Uppsali jest $cisle powigzana z
dystansem psychicznym) sktania do refleksji na temat statystycznej istotnosci dystansu
psychicznego w przypadku inwestycji bezposrednich realizowanych przez jednostki
gospodarcze z Chin na terenie panstw afrykanskich. Mozna oczekiwaé, ze dystans
psychiczny nie bedzie statystycznie istotng determinantg ZI1B.

Konkludujac powyzsze rozwazania, mozna stwierdzi¢, ze zakres motywow,
jakimi kierujg si¢ inwestorzy wchodzac na nowe rynki, jest obszerny 1 powinien znalez¢
uwzglednienie w ramach interpretacji wynikOw badania empirycznego. W tym
kontekscie warto zwrdci¢ uwage na motywy poszukiwania zasobow oraz nowych
rynkéw, ktorym powinna zosta¢ poswigcona szczegdlna uwaga w przypadku analiz ZIB

realizowanych na terenie Afryki.

8 Vahlne, J. E., & Johanson, J. (2017). From internationalization to evolution: The Uppsala model at 40
years. Journal of International Business Studies, 48(9), 1087-1102.
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1.4. Determinanty zagranicznych inwestycji bezposrednich

Po przedstawieniu teorii i modeli wyjasniajacych istnienie i funkcjonowanie ZIB, jak
rowniez motywow, ktore sklaniaja przedsiebiorcow do podejmowania tego typu
inwestycji, warto wzig¢ pod uwage mozliwe determinanty ZIB. Wséréd zmiennych
tradycyjnie przyjmowanych do analizy w pracach ekonomicznych znajdujg si¢ zmienne,

ktore z uwagi na charakter niniejszej pracy, sa wysoce istotne®®:

— PKB gospodarki, z ktorej kapitat wyptywa;

— PKB gospodarki, ktora przyjmuje kapitat, oraz

— dystans krajow, miedzy ktorymi przebiega wymiana (ktory moze byc
zoperacjonalizowany w formie liniowej, rzeczywistej odleglosci, odleglosci
kosztowej, czasowej lub w formie alternatywnych miar, takich jak dystans

psychiczny lub dystans genetyczny etc.).

Istnieje jednak relatywnie duza grupa zmiennych wykraczajacych poza wielkos¢
87.

gospodarki oraz odleglo$¢ pomiedzy krajami. Wymieni¢ w tym kontek$cie mozna m.in.

— determinanty odnoszace si¢ do wzrostu i rozwoju gospodarczego (np. PKB per
capita, dynamika wzrostu gospodarczego, wskaznik HDI),

— poziom inflacji i plac,

— zmienne zwigzane z jakos$cig instytucjonalng i otwartoscig gospodarki (otwartosé
gospodarcza, mierzona rdéznymi wskaznikami, przynalezno$§¢ do struktur
mi¢dzynarodowych, w tym do UE 1 strefy euro, umowy dwustronne, wskaznik
jakosci instytucjonalnej),

— wspdlng granice,

8 Zob. m.in. Dorakh, A. (2020). A gravity model analysis of FDI across EU member states. Journal of
Economic Integration, 35(3), 426-456; Shahriar, S., Kea, S., & Qian, L. (2020). Determinants of China’s
outward foreign direct investment in the Belt & Road economies: A gravity model approach. International
Journal of Emerging Markets, 15(3), 427-445; Brodzicki, T., & Uminski, S. (2018). A gravity panel data
analysis of foreign trade by regions: the role of metropolises and history. Regional Studies, 52(2), 261-273.
87 Zob. np. Kumari, R., & Sharma, A. K. (2017). Determinants of foreign direct investment in developing
countries: a panel data study. International Journal of Emerging Markets, 12(4), 658-682; Rjoub, H., Aga,
M., Abu Alrub, A., & Bein, M. (2017). Financial reforms and determinants of FDI: Evidence from
landlocked countries in Sub-Saharan Africa. Economies, 5(1), 1.
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— determinanty zwigzane z dostgpem do zasobOw naturalnych i strategicznych
(wystepowanie zasobow naturalnych, dostep do technologii i know-how,
wyspecjalizowana kadra),

— zmienne zwigzane z efektywnoscia (stopa podatkowa, ulgi podatkowe, status raju
podatkowego, jako$¢ infrastrukturalna, niski poziom korupcji, jakos¢ sektora

rzagdowego, stopy procentowe, stabilnos¢ polityczna).

Islam oraz Beloucif przeanalizowali 112 artykutow naukowych odnoszacych si¢ do
determinant ZIB, opublikowanych w latach 2000-2018 1 przedstawili najczescie]

wystepujace determinanty, wyszczegdlnione w tabeli 2.

Zmienna Liczba wystapien w badaniach

Wielkos¢ rynku 82
Otwartos¢ gospodarcza 55
Jakos¢ infrastruktury 44
Koszty pracy 35

Kurs walutowy 31

Inflacja 26

Kapitat udzki 25
Perspektywy wzrostu 19
Polityczna stabilno$é¢ 12
Opodatkowanie przedsi¢biorstw 12
Oprocentowanie kredytow 10
Poziom korupcji 9

Jakos$¢ sektora rzadowego 8
Bogactwo zasobdw naturalnych 8
Inwestycje krajowe 5
Regulacje w zakresie inwestycji 5
Produktywno$¢ pracy 3
Stopa bezrobocia 2

Tabela 2. Determinanty ZIB najczesciej wystepujgce w badaniach naukowych w latach
2000-2018

Zrédto: Islam, M. S., & Beloucif, A. (2024). Determinants of foreign direct investment: A systematic
review of the empirical studies. Foreign Trade Review, 59(2), 309-337.
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Poszczegdlne determinanty mozna przyporzadkowaé konkretnym motywom, na

przyktad:

— poszukiwanie efektywnos$ci: koszty pracy, opodatkowanie przedsigbiorstw,
inflacja, produktywnos¢ pracy,

— poszukiwanie rynku: wielkos$¢ rynku, kapitat ludzki,

— poszukiwanie zasobow: bogactwo zasoboOw naturalnych,

— poszukiwanie aktywow strategicznych: inwestycje krajowe.

W literaturze ekonomicznej znalez¢ mozna odniesienia do szerokiej gamy determinant
zwigzanych z ZIB. Rezultaty badan zwigzanych z determinantami ZIB z Europy oraz
Chin stanowig przedmiot, miedzy innymi, rozdzialu trzeciego. Z punktu widzenia
niniejszej pracy wazne sg takze determinanty zwigzane z teorig dystansu psychicznego,
ktora szerzej omawiana jest w rozdziale drugim. W tym przypadku mozna wskaza¢ na
zbior aspektow, ktore znajdujg zastosowanie w badaniach ekonomicznych zwigzanych ze
zjawiskiem dystansu psychicznego, a sa to m.in.%:
— ro6znice kulturowe,

— roznice jezykowe,

— roznice w poziomie edukacji,

— roznice w poziomie uprzemystowienia,

— roznice polityczne,

— rdznice religijne,

— rdznice wynikajace ze stref czasowych,

— powigzania kolonialne.

Zarowno badaniom zwigzanym z tzw. stymulantami dystansu psychicznego oraz
rozwazaniom nad ich operacjonalizacja na potrzeby modelu ekonometrycznego

poswiecono rozdziat drugi niniejszej pracy.

8 Dow, D., & Karunaratna, A. (2006). Developing a multidimensional instrument to measure psychic
distance stimuli. Journal of International Business Studies, 37(5), 578-602; Dow, D., & Ferencikova, S.
(2010). More than just national cultural distance: Testing new distance scales on FDI in Slovakia.
International Business Review, 19(1), 46-58.
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Determinant, ktére moga wptywa¢ na inwestorow podejmujacych decyzje o
rozpoczeciu prowadzenia dziatalno$ci gospodarczej poza granicami kraju, jest wiele. Z
perspektywy tematu pracy, najwazniejsze znaczenie maja tzw. stymulanty dystansu
psychicznego, chociaz klasycznym determinantom ZIB réwniez nalezy poswigcic

odpowiednig uwagg.

1.5. Fakty stylizowane dotyczace ZIB

Poprawna analiza ZIB krajéw europejskich oraz Chin w Afryce wymaga, aby jeszcze
przez rozpoczeciem badania dokonac przegladu obecnej wiedzy na temat ZIB. Wynikiem
przeprowadzenia badan wstepnych jest syntetyczny zbior nastepujacych faktéow

stylizowanych:

1. W ostatnich latach maleje warto$¢ ZIB podejmowanych w krajach rozwini¢tych. Dla
przyktadu, 2019 byt pierwszym rokiem, kiedy wolumen przeptywoé6w ZIB do panstw
rozwinietych stanowil mniej niz poloweg globalnych przeptywow. Jednym z
czynnikdw wplywajacych na taki stan sg prace nad globalnym podatkiem dla duzych

przedsiebiorstw migdzynarodowych®®.

2. Rosnie rola Azji 1 Afryki jako regionéw przyjmujacych ZIB. Pomigdzy rokiem 2022
oraz 2023 kraje Azji Srodkowej odnotowaly wzrost naptywu inwestycji typu
greenfield o 222%, a kraje Azji Potudniowo-Wschodniej — 0 42%. Dla poréwnania,
w przypadku Unii Europejskiej odnotowano spadek o 10%. Ponadto, w roku 2023
wolumen naplywoéw ZIB spadt w ponad polowie krajow, ktore byly najwickszymi

odbiorcami inwestycji (m.in. USA, Chiny, Brazylia, Francja, Australia)®.

3. Kraje rozwijajace si¢ oraz najstabiej rozwinigte gospodarki (LDC, least developed
countries) cechuje inna struktura otrzymywanych przeptywow pieni¢znych. W

przypadku krajow najslabiej rozwinigtych, ZIB odpowiada za jedynie 20%

8 UNCTAD. World Investment Report 2024. Geneva.
% Ibidem.
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przeplywdéw, nie wystepuja ponadto przeplywy wynikajace z zagranicznych

inwestycji portfelowych, co przedstawiono na rysunku 2.

100%
90%
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70%
60%
50%
40%
30%
20%
10%

0%

34

12

Kraje rozwijajace sie

mZIB

ZIP

Pomoc rozwojowa

41

39

LDC

Przelewy (remittances)

Rysunek 2. Struktura przeptywow finansowych dla krajow rozwijajgcych sie i najstabiej
rozwinietych w 2023 roku

Zroédto: UNCTAD. World Investment Report 2024. Geneva.

4. Stopa zwrotu z wychodzacych ZIB nie zmienia si¢ znaczaco w ostatnich latach,

osiagajac wartosci migdzy 5,8% a 7,8%:

Rok

2020

2021

2022

2023

Stopa zwrotu z wychodzacych ZIB

5,8%

7,7%

7,8%

6,4%

Tabela 3. Stopa zwrotu z wychodzqcych ZIB w latach 2020-2023 globalnie

Zrédto: UNCTAD. World Investment Report 2024. Geneva.

5. Produkcja odpowiadala za okoto jedna trzecig realizowanych ZIB w latach 2014-

2023 przez 100 najwigkszych przedsigbiorstw miedzynarodowych, z najnizszym

wynikiem w sektorze telekomunikacyjnym oraz w transporcie i logistyce (rysunek 3).
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Inne
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Transport i logistyka
Przemyst lekki
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Motoryzacja I
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B Produkcja strategiczna Inna produkcja Ustugi

Rysunek 3. Struktura ZIB typu greenfield realizowanych przez 100 najwigkszych
przedsigbiorstw miedzynarodowych w latach 2014-2023 wedlug rodzaju i branzy

Zrédto: UNCTAD. World Investment Report 2024. Geneva.

100%

6. Kraje Afryki oraz Azji wprowadzaja najwigcej srodkow polityki inwestycyjne]

nastawionej na przycigganie inwestycji. Warto doda¢, ze gospodarki rozwinigte nie

skupiajg si¢ na kreowaniu rozwigzan w zakresie polityki inwestycyjnej, ktore miatyby

zwiekszy¢ napltyw ZIB. W roku 2014 liczba srodkow polityki inwestycyjnej, ktore

mozna okresli¢ jako bardziej przychylne inwestorom zagranicznym, wynosita w

przypadku panstw rozwinietych ponad 70%, podczas gdy w roku 2023 — tylko 43%.

Z kolei dla panstw rozwijajacych si¢ odsetek ten waha si¢ w przedziale pomiedzy

80% a 90% i utrzymuje wzgledng stabilno$¢®?.

% Ibidem.
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Afryka 34 4

Kraje rozwijajace sie z Azji 33 4
Europa 16 19
Ameryka Lacinska oraz Karaiby 14 5
Inne rozwiniete gospodarki = 2 6
0 5 10 15 20 25 30 35

Bardziej przychylne Mniej przychylne
Rysunek 4. Liczba srodkow polityki inwestycyjnej bardziej przychylnych lub mniej
przychylnych inwestorom zagranicznym w podziale na regiony

Zrédto: UNCTAD. World Investment Report 2024. Geneva.

7. Identyfikuje si¢ dodatnig korelacje pomiedzy wzrostem wolumenu skumulowanych
ZIB a wzrostem gospodarczym (rozumianym jako wzrost PKB). Nalezy jednak w
tym kontek$cie nadmieni¢, ze nie jest jednoznaczny kierunek wyzej opisanej
zaleznos$ci. Warto doda¢, ze przedsiebiorstwa miedzynarodowe z reguty sa wieksze,
oferuja wyzsze wynagrodzenia, generujg wigksza warto$¢ dodang oraz zatrudniajg

wiecej wyspecjalizowanej kadry®2.

8. Offshoring, definiowany jako wyodrgbnienie czynnos$ci, ktore realizowane sa w
ramach lancucha wartosci, i zlecanie ich za granica®, nie wplywa znaczaco na
poziom ptac krajowych. Dotychczasowe badania potwierdzaja niski i mato znaczacy
wplyw offshoringu na ptace krajowe, gldwnie w aspekcie negatywnego wptywu tego

zjawiska na place pracownikow nisko- oraz $rednio-wykwalifikowanych®.

92 Dunning, J. H., & Lundan, S. M. (2008). Multinational enterprises and the global economy. Cheltenham-
Northampton: Edward Elgar Publishing, 17-18.

93 Zob. Chilimoniuk-Przezdziecka, E. (2018). Offshoring we wspdiczesnej gospodarce swiatowej. Oficyna
Wydawnicza SGH-Szkota Gtéwna Handlowa, 34.

9 Zob. Wolszczak-Derlacz, J., & Parteka, A. (2018). The effects of offshoring to low-wage countries on
domestic wages: a worldwide industrial analysis. Empirica, 45(1), 129-163; Parteka, A., & Wolszczak-
Derlacz, J. (2015). Integrated sectors-diversified earnings: the (missing) impact of offshoring on wages and
wage convergence in the EU27. The Journal of Economic Inequality, 13(3), 325-350.
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9.

10.

W ostatnich latach obserwuje si¢ niestabilno$¢ dynamiki ZIB. O ile na przetomie lat
2015-2021 handel migdzynarodowy oraz globalne PKB zanotowaly spadek jedynie
w 2020 roku (jako konsekwencja pandemii COVID-19), to w przypadku ZIB spadki
obserwowano takze w latach 2016-2018%. Ponadto, naplyw ZIB z krajow
rozwinigtych spadt znaczaco w roku 2020 wskutek pandemii COVID-19 oraz
restrykcji z nig zwigzanych. Powrocit on do poziomu sprzed pandemii w roku 2021.
W przypadku krajow rozwijajacych sie, naptyw zmalatl nieznacznie, a w 2021 byt
istotnie wyzszy niz przed pandemig, osiggajac najwyzszy poziom w historii. Lata
2021-2023 to takze przelomowy okres pod wzgledem rentownosci ZIB. Najwyzsza
rentowno$¢ odnotowywano w roku 2021, co mozna interpretowacé jako efekt
ozywienia gospodarczego po kryzysie podazowo-popytowym z roku 2020. Warto
ponadto doda¢, ze w przypadku ZIB realizowanych w przemysle obserwuje si¢ w

ostatnich latach (po roku 2020) zjawisko deglobalizac;ji®®.

Maleje rola krajow najbardziej rozwinigtych w generowaniu ZIB. W 1980 roku 12
krajow odpowiadato za okolo 94% Swiatowego wolumenu ZIB, przy czym cztery
gospodarki (USA, Wielka Brytania, Niemcy oraz Holandia) odpowiadaty za 73%. W
roku 2005, z kolei, 14 najwigkszych inicjatoréw ZIB odpowiadato za 78% wolumenu,
a cztery wiodace kraje (USA, Wielka Brytania, Francja, Niemcy) — jedynie za 48%°’.
Z kolei w 2023 roku to juz 20 najwiekszych gospodarek odpowiadato za 75%
przeptywow wychodzacych ZIB, a wszystkie gospodarki europejskie zaledwie za
21%%. Nalezy jednak doda¢, ze gdy wolumen naptywu ZIB jest najwiekszy (co
wynika ze zwiekszonej liczby fuzji i przejec), to udzial krajow rozwinigtych w ZIB
rowniez jest relatywnie wysoki. Z kolei ZIB z krajow rozwijajacych si¢ cechujg si¢
wigkszg regularno$cig. Interpretacja takiego stanu rzeczy moze by¢ ubogos$¢ w
przewagi wynikajace z paradygmatu OLI w przypadku przedsiebiorstw z gospodarek
rozwijajacych sie, co w konsekwencji ogranicza ich mozliwo$¢ konkurowania w

wyscigu fuzji i przejec.

% UNCTAD. World Investment Report 2021. Geneva.
% UNCTAD. World Investment Report 2024. Geneva, 39.
" Dunning, J. H., & Lundan, S. M. (2008). op. cit., 23.

98

UNCTAD, United Nations Conference On Trade and  Development, URL:

https://unctadstat.unctad.org/EN/Index.html (dostep: 10.02.2024).

53


https://unctadstat.unctad.org/EN/Index.html

11.

12.

13.

14.

Kraje rozwijajace si¢ odgrywaja coraz wazniejsza rolg w przypadku ZIB, ale w
dalszym ciagu nie tak duza w przypadku tworzenia filii zagranicznych. Przeptyw ZIB
do krajow rozwijajacych si¢ osiaggnat w 2021 roku najwyzszy poziom w historii o
warto$ci 837 miliardow dolaréw. W badaniach naukowych podkresla si¢ ponadto
rosnaca role Europy Srodkowo-Wschodniej jako grupy krajow goszczacych ZIB%.
Warto rowniez doda¢, ze w przypadku krajow rozwinigtych duza role — jako
komponent ZIB — odgrywaja reinwestowane zyski. Globalnie w roku 2021 poziom
reinwestowanych zyskéw wzrost o 86% w porownaniu z rokiem 2020. W przypadku
samych Stanow Zjednoczonych osiggnety one 200 mld dolarow, stanowigc wowczas

najwyzszy wynik w historii'%.

Liczba realizowanych ZIB jest szczegdlnie wysoka w przypadku gatezi, ktore
charakteryzuja si¢ duzymi wydatkami na badania 1 rozw6j oraz heterogenicznoscig
produktu, zatrudniaja relatywnie duzo pracownikow technicznych i
wyspecjalizowanych  oraz  wytwarzaja  skomplikowane pod  wzgledem

technologicznym produkty**.

Patrzac na naptyw ZIB z perspektywy regionow, nalezy stwierdzi¢, ze najwigcej
inwestycji pltynie do Azji oraz Ameryki Polnocnej, relatywnie mniej do Europy, a

najmniej do Ameryki Potudniowej oraz Afrykil®.

Waznym punktem dyskusji nt. ZIB jest takze zjawisko reshoringu, tzn. powrotu przez
przedsigbiorstwo, ktore produkowalo wyroby za granicg w ramach tzw. offshoringu,
do produkcji krajowej. Wedlug badan naukowych oraz sondazy, najczgsciej
zjawiskiem reshoringu dotknigte sg przedsigbiorstwa z Azji, gtownie z Chin, czego
powodem moze by¢ np.: redukcja rdéznicy w poziomie kosztéw, brak
wykwalifikowanej kadry za granicg lub utrata przewag wlasno$ciowych, np. w
zakresie know-how oraz technologii. Wskaza¢ mozna rowniez na relatywnie duzy

udziat reshoringu w przypadku aktywnosci przedsigbiorstw z Europy Srodkowo-

9 UNCTAD. World Investment Report 2022. Geneva, 2-3.; Zimny, Z. (2019). FDI has benefitted the EU
members from Central and Eastern Europe and can continue to do so. Columbia FDI Perspectives, 261.
100 1hidem, 5-6.

01 Cieslik, A. (2017). Ewolucja teorii bezposrednich inwestycji zagranicznych: Przeglad wybranej
literatury przedmiotu. International Entrepreneurship Review, 3(3), 171-189.

192 Ibidem, 7-8.
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Wschodniej po rozszerzeniu UE w 2004 oraz 2007 roku. W tym przypadku
motywacja do powrotu do produkcji krajowej bylo obnizenie istotno$ci przewag

wiasnoéciowych, lokalizacyjnych oraz tych wynikajacych z internalizacjil®.

15. W przypadku krajow stabo rozwinietych obserwuje si¢ duzy naptyw kapitatu z Chin.
Przede wszystkim nalezy wspomnie¢ o krajach Afryki, zwlaszcza tych bogatych w
surowce naturalne, ktore przyciggaja chinskich inwestorow. Wedlug badan
naukowych, naptyw ZIB z Chin do krajow afrykanskich pozytywnie wptywa na
wzrost gospodarczy w panstwach goszczacych, chociaz — jak zaznaczaja naukowcy
— wplyw ten jest moderowany przez jakos$¢ instytucjonalng (wedlug wielu badan
naukowych ZIB z Chin nie wplywaja lub wplywaja niekorzystnie na wzrost
gospodarczy, jesli kraj-odbiorca ZIB cechuje si¢ niska jakoscia instytucjonalng)i®.

Wyr6zni¢ mozna kilka czynnikéw, ktore determinowa¢ moga naptyw ZIB z Chin do

krajow Afryki: przewaga Chin w zakresie produkcji dobr praco- oraz

kapitalochtonnych, bogactwo zasoboéw naturalnych Afryki, dynamiczny wzrost
gospodarczy Chin, skoncentrowanie si¢ rzadu chinskiego na tworzeniu infrastruktury

w Afryce oraz ekonomia skali w zakresie transportu i produkcji lekkiej w Chinach®%.

16. Ponad dwie trzecie przedsigbiorstw zagranicznych posiadajacych swoje filie w
krajach afrykanskich to jednostki gospodarcze opierajagce swoja dziatalno$¢ na
wydobyciu zasobow naturalnych, z czego okoto polowa to przedsiebiorstwa spoza

przemystu naftowego. Najwigkszymi odbiorcami ZIB w Afryce sg Egipt, RPA,

Kongo, Nigeria oraz Etiopia, a wsrdd najwickszych inwestorow w Afryce

103 Barbieri, P., Ciabuschi, F., Fratocchi, L., & Vignoli, M. (2018). What do we know about manufacturing
reshoring?. Journal of Global Operations and Strategic Sourcing; 79-122; Fratocchi, L., Ancarani, A.,
Barbieri, P., Di Mauro, C., Nassimbeni, G., Sartor, M., Vignoli, M. & Zanoni, A. (2016). Motivations of
manufacturing reshoring: an interpretative framework. International Journal of Physical Distribution &
Logistics Management, 46(2), 98-127; Fratocchi, L., Di Mauro, C., Barbieri, P., Nassimbeni, G., & Zanoni,
A. (2014). When manufacturing moves back: Concepts and questions. Journal of Purchasing and Supply
Management, 20(1), 54-59.

104 Miao, M., Lang, Q., Borojo, D. G., Yushi, J., & Zhang, X. (2020). The impacts of Chinese FDI and
China—Africa trade on economic growth of African countries: The role of institutional quality. Economies,
8(3), 53; Ross, A. G., Omar, M., Xu, A., & Pandey, S. (2019). The impact of institutional quality on Chinese
foreign direct investment in Africa. Local Economy, 34(6), 572-588; Ofori, 1. K., Dossou, M. A., Asongu,
S. A., & Armah, M. K. (2022). Bridging Africa’s income inequality gap: How relevant is China’s outward
FDI to Africa?. Economic Systems, 101055.

105 Eisenman, J. (2012). China—Africa trade patterns: causes and consequences. Journal of Contemporary
China, 21(77), 793-810; Abodohoui, A., Su, Z., Da-Silva, 1. (2018). Chinese investments in Africa: What
have we learnt?. International Management, 22(3), 129-142; Drogendijk, R., Blomkvist, K. (2013). Drivers
and Motives for Chinese Outward Foreign Direct Investments in Africa. Journal of African Business, 14(2),
75-84.
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17.

18.

wyszczegolnic mozna Holandig, Wielka Brytani¢, Francje, Chiny oraz Stany
Zjednoczone, przy czym warto zaznaczy¢, ze w 2019 roku wolumen chinskich ZIB

w Afryce przewyzszyl wartoéé amerykanskich inwestycji na tym kontynencie'®,

Rosnie rola Chin w globalnej gospodarce, co mozna zauwazy¢, analizujac inwestycje
bezposrednie oraz eksport przedsigbiorstw z tego panstwa. Warto jednak doda¢, ze
rola Chin, z perspektywy globalnej, w przeplywach ZIB i eksporcie nie jest taka sama,
co wynika z przystapienia Chin do Swiatowej Organizacji Handlu w 2001 roku oraz
z wprowadzenia przez chinski rzad strategii Go Global, w przypadku ktorej gtowny
nacisk kladziony jest na tworzenie powigzan z innymi gospodarkami za
posrednictwem inwestycji bezposrednich!®’. W konsekwencji, w pierwszej dekadzie
XXI wieku wolumen wyptywajacych chinskich ZIB wzrastat o kilkadziesiagt procent
rocznie, przy czym nalezy zaznaczy¢, ze najwickszymi odbiorcami pozostaja kraje

wysokorozwiniete, np. USA, Niemcy, Francja'®.

Jednym z glownych motywow chinskich ZIB w krajach wysoko rozwinigtych jest
dostgp do kluczowych zasoboéw strategicznych, czego rezultatem sg przejecia
przedsigbiorstw z Europy lub tworzenie na tym kontynencie filii badawczo-
rozwojowych. Chinskie inwestycje w krajach stabo rozwinigtych, np. w panstwach
afrykanskich, sg z kolei motywowane, jak wspomniano wczesniej, zdobyciem

dostepu do zasobow naturalnych oraz czesciowo takze poszukiwaniem rynku®®.

106 UNCTAD. World Investment Report 2022. Geneva, 12-13.

107 Buckley, P. (2019). China goes global: provenance, projection, performance and policy. International
Journal of Emerging Markets, 6-23.

108 2010 Statistical Bulletin of China's Outward Foreign Direct Investment.

109 Buckley, P. J. (2018). Internalisation theory and outward direct investment by emerging market
multinationals. Management International Review, 58(2), 195-224; Pangarkar, N., & Yuan, L. (2009).
Location in internationalization strategy: Determinants and consequences. Multinational Business Review,
17(2), 37-68; Deng, P. (2004). Outward investment by Chinese MNCs: Motivations and implications.
Business horizons, 47(3), 8-16; Zhan, J. X. (1995). Transnationalization and outward investment: the case
of Chinese firms. Transnational Corporations, 4, 67-100; Abodohoui, A., Su, Z., & Da-Silva, 1. A. (2018).
Chinese investments in Africa: What have we learnt?. Management international, 22(3), 129-142; Kuzel,
M. (2012). Chinskie inwestycje bezposrednie na §wiecie — skala, kierunki i motywy ekspansji zagranicznej.
Prace Naukowe Uniwersytetu Ekonomicznego we Wroctawiu, 271(1), 427-438; Drogendijk, R., &
Blomkvist, K. (2013). Drivers and motives for Chinese outward foreign direct investments in Africa.
Journal of African Business, 14(2), 75-84.
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20.

21

Jedng z czgsto pomijanych determinant ZIB jest dystans psychiczny. Wedtug badan
naukowych dystans psychiczny ma wicksze znaczenie w przypadku krajow
eksportujacych, jezeli pod uwagg bierze si¢ dobra zrdznicowane. Wynika¢ moze to z
faktu, ze w przypadku débr homogenicznych koszty pozyskania informacji i bariery

informacyjne nie odgrywaja duzej roli*?°.

Im mniejszy dystans psychiczny pomigdzy krajami, tym wigksze ryzyko
niedocenienia znaczenia rozpoznania rynku przez przedsigbiorstwo z kraju
macierzystego, co wynika z tzw. paradoksu dystansu psychicznego!!!. Ponadto nalezy
zaznaczy¢, ze dystans psychiczny kraju A do kraju B nie jest identyczny z dystansem
psychicznym kraju B do kraju A, oraz ze duze gospodarki, ktore sg stabilne
ekonomicznie 1 politycznie, wydaja si¢ by¢ pod wzgledem psychicznym mniej

odlegte niz gospodarki mate i niestabilne®!?.

. Rola dystansu geograficznego jest niezmiennie wazna w przypadku ZIB. Zgodnie z

wynikami metaanaliz, $rednia warto$¢ parametru strukturalnego zmienne;j
oznaczajacej dystans geograficzny w badaniach ekonometrycznych dotyczacych
wymiany mi¢dzynarodowej zrealizowanych przed 2008 rokiem wyniosta 0,9.
Przedsigbiorstwa motywowane poszerzaniem rynku (market-seeking FDI) sa bardziej
czute pod wzgledem dystansu. Majg one bowiem sklonnos$¢ do rozprzestrzeniania
produkcji i sprzedazy dobr i ustug w gospodarkach blizszych krajowi macierzystemu.
Z kolei przedsigbiorstwa motywowane efektywnoscia (efficiency-seeking FDI) s3
mniej czute pod wzgledem dystansu. Przedsiebiorstwa takie chetniej tworzg ZIB w
gospodarkach relatywnie odlegtych od kraju macierzystego, w ktorych moga np.

minimalizowa¢ koszty!®3.

110 Hakanson, L. (2014). The role of psychic distance in international trade: a longitudinal
analysis. International Marketing Review, 31, 210-236.

11 O'grady, S., & Lane, H. W. (1996). The psychic distance paradox. Journal of International Business
Studies, 27, 309-333.

112 Hakanson, L. (2014). The role of psychic distance in international trade: a longitudinal
analysis. International Marketing Review, 31, 210-236; Hakanson, L., & Ambos, B. (2010). The
antecedents of psychic distance. Journal of International Management, 16(3), 195-210.

113 Leamer, E. E. (2007). A flat world, a level playing field, a small world after all, or none of the above? A
review of Thomas L. Friedman's The World is Flat. Journal of Economic Literature, 45(1), 83-126; Disdier,
A. C., & Head, K. (2008). The puzzling persistence of the distance effect on bilateral trade. The Review of
Economics and Statistics, 90(1), 37-48; Hékanson, L. (2014). The role of psychic distance in international
trade: a longitudinal analysis. International Marketing Review, 31, 210-236.
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22. Powigzania kolonialne odgrywaja rolg¢ determinanty ZIB. W dotychczasowych
badaniach naukowych odnalez¢ mozna wyniki modelowania sugerujace U-ksztattna
zalezno$¢ naptywu FDI od bylego kolonizatora do panstwa kolonizowanego.
Oznacza to, ze gospodarki postkolonialne odnotowywaty spadek naptywu ZIB od
kolonizatora po uzyskaniu niepodleglo$ci, natomiast po pewnym czasie trend si¢

odwrocitt,

1.6. Wybor odpowiednich teorii do analizy ZIB w Afryce

W podrozdziale 1.2. zestawiono okoto czterdziesci teorii ZIB. Ze wzgledu na charakter
niniejszej pracy, traktujacej o roli dystansu psychicznego jako determinanty ZIB z krajow
europejskich oraz Chin do Afryki, warto dokona¢ wyboru najwazniejszych z nich, ktore
moga okaza¢ si¢ pomocne w interpretacji wynikOw badania empirycznego. Jak
podkreslono w podsumowaniu podrozdziatu 1.2. oraz w opisie nowoczesnych teorii ZIB,
to wlasnie te — poza znanym od lat 70. ubiegltego wieku modelem uppsalskim — najnowsze
podejscia tatwo jest powigza¢ z dystansem psychicznym, dlatego teorie te nalezy uznac
za szczegOlnie przydatne z punktu widzenia tematu niniejszej pracy. Rysunek 5
przedstawia zestawienie wybranych teorii, modeli i ram koncepcyjnych ZIB w podziale
na: tradycyjne teorie etapowej internacjonalizacji, nowe teorie internacjonalizacji, teorie
ZIB odwolujace si¢ do roli odleglosci, paradygmat OLI, konkurencyjna w stosunku do

paradygmatu OLI teoria LLL, teorie pomocnicze (teoria §ciezki rozwoju inwestycji).

114 Zob. Glaister, K. W., Driffield, N., & Lin, Y. (2020). Foreign direct investment to Africa: Is there a
colonial legacy?. Management International Review, 60(3), 315-349.
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Paradygmat OLI Model LLL
— czynniki zwigzane z korzy$ciami o . . .
2 przedsigbiorstwa (O, ang. ownership) wng‘(]iorZz;/;tame migdzynarodowej sieci
3 — czynniki zwigzane z uwarunkowaniami powia . .
& . . . — wykorzystanie nowej wiedzy w celu
) kraju lokaty kapitatu (L, ang. location) A c o )
g . . . .o modernizacji przedsigbiorstwa i gamy
3 — czynniki zwigzane z internalizacja . . :
2 Ay jego produktow na zasadzie
5 przed51¢jt)10§stwa {1 ang, mechanizmu dzwigni
internalization) — integracja zdobytej wiedzy z wiedza
juz posiadang
Uppsalski model internacjonalizacji
= Etapowa internacjonalizacja: Teoria przeskakiwania, model
w2 . .
g . . Ltrampoliny”, model ,,obureczne
g — etap [ nieregularna  dziatalno$é oty e gezng
& sprawnosci
= eksportowa,
§ — etap II: cksport przez niezaleznych Internacjonalizacja z pominieciem
s posrednikow, wybranych etapéw, niska awersja do ryzyka
— etap III: filie handlowe oraz
— etap IV: filie produkcyjne
Teoria grawitacji i teoria dystansu psychicznego
5 Dystans psychiczny powinien:
7]
]
';E)o — odgrywac znaczacg role w przypadku inwestycji, ktore daja si¢ opisa¢ za pomoca
% uppsalskiego modelu internacjonalizacji,
%‘ — nie odgrywac znaczacej roli w przypadku inwestycji, ktorych wyjasnienie wymaga
[ odwotania si¢ do nowoczesnych teorii, np. teorii przeskakiwania, modelu trampoliny,
modelu oburecznej sprawnosci.
(]
D)
g
S
g Model $ciezki rozwoju inwestycji
o
=
3t
I

Rysunek 5. Wybrane teorie ZIB

Zrédto: Opracowanie wlhasne.
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Podejscia zostaly podzielone na cztery segmenty: gloéwne teorie i modele, teorie
wyjasniajace etapy ekspansji, wyjasniajace role odleglosci oraz teorie pomocnicze. Za
glowne koncepcje uznano zaproponowany przez Dunninga paradygmat OLI oraz jeden z
nowszych modeli — LLL. Pierwsza z koncepcji znajduje zastosowanie w badaniach
ekonomicznych od wielu lat, chociaz w nowszych badaniach, zwlaszcza dotyczacych
gospodarek rozwijajacych sie, wskazuje si¢ na fakt, ze model zaproponowany przez
Dunninga nie zawsze jest odpowiedni i to model LLL moze by¢ w pewnych przypadkach

bardziej przydatnym narzedziem!™®

. Mozna jednak stwierdzi¢, ze skoro charakter obu
modeli jest na tyle odmienny, to moga si¢ one okaza¢ teoriami komplementarnymi,
zwlaszcza w przypadku analizy inwestycji z odmiennych krajow (np. krajow
europejskich z jednej strony oraz Chin — z drugiej strony).

W grupie teorii odnoszacych si¢ do etapéw internacjonalizacji znalazty si¢ z
jednej strony uppsalski model internacjonalizacji (krytykowany, chociaz stanowiacy
pewien punkt wyjscia dla analiz typowych przedsigbiorstw z gospodarek rozwinigtych),
a z drugiej] — nowoczesne teorie wyjasniajace przeskakiwanie przez przedsiebiorstwa
wybranych typowych etapow ekspansji miedzynarodowej. W przypadku modelu
uppsalskiego mozna sformutowaé kilka zarzutoéw, w tym m.in. opisane takze przez

Gorynie oraz Jankowska!®

, hiejasnos¢ granic pomiedzy etapami umigdzynarodowienia
oraz zbytnig ogdlnos¢. Warto dodaé, ze modele te nie wyjasniaja w pelny sposob
zachowan przedsiebiorstw nietypowych, ktore omijaja wybrane etapy ekspansji (tzw.
born globals). Odpowiedzig na te zarzuty s3 nowe modele ekspansji migdzynarodowej,
ktore znajduja zastosowanie w przypadku analizy przedsiebiorstw, ktore nie stosujg
etapowej internacjonalizacji, zwlaszcza z Chin (teoria przeskakiwania, teoria
HLrampoliny”, model ,,oburgcznej sprawnosci’). Rozrdznienie na tradycyjne teorie
opisujace zachowania ,,typowego” przedsiebiorstwa oraz na koncepcje nowe, odnoszace
si¢ do przedsiebiorstw ,,nietypowych” — moze stanowi¢ pomocny punkt odniesienia przy
interpretacji wynikéw analizy.

Trzeci segment teorii odnosi si¢ do koncepcji wyjasniajacych rolg odleglosci w
przeptywach kapitalowych, a sg to: teoria grawitacji oraz teoria dystansu psychicznego.

Pierwsza z nich, poza krotkim omowieniem jej teoretycznych ram we wczesniejszym

115 Gi, Y., Liefner, 1., & Wang, T. (2013). Foreign direct investment with Chinese characteristics: A middle
path between Ownership-Location-Internalization model and Linkage-Leverage-Learning model. Chinese
Geographical Science, 23, 594-606.

116 Gorynia, M., & Jankowska, B. (2007). Teorie internacjonalizacji. Gospodarka Narodowa. The Polish
Journal of Economics, 219(10), 21-44.
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podrozdziale, jest przedmiotem rozdzialu metodycznego niniejszej pracy, poniewaz
modele grawitacji stanowig trzon warstwy empirycznej rozprawy. Teorii dystansu
psychicznego, z kolei, poswigcony jest rozdziat drugi.

Sposrod teorii pomocniczych zdecydowano si¢ na wybor teorii $ciezki rozwoju
inwestycji (IDP), ktéra stanowi¢ moze jeden z punktow odniesienia przy interpretacji
wynikow modelowania ekonometrycznego. Uzasadnienie wyboru takiej grupy teorii

przedstawia rysunek 6.

OLI-led FDI LLL-led FDI

A\ 4 \4

Etapowa internacjonalizacja zgodna z Nietypowa internacjonalizacja zgodna z
rozwijanym modelem uppsalskim (dla najnowszymi teoriami dla

przedsigbiorstw typowych) przedsiebiorstw typu latecomers

,, l

Nienaturalnie niski poziom awersji do
niepewnosci wymuszony niekorzystng
pozycjq na tle konkurencji

Naturalny poziom awersji do
niepewnosci

A4 A4

Nalezy oczekiwad, ze dystans
psychiczny bedzie mie¢ wigksze
znaczenie w decyzjach inwestycyjnych

Nalezy oczekiwac, zZe dystans
psychiczny bedzie mie¢ mniejsze
znaczenie w decyzjach inwestycyjnych

Rysunek 6. Schemat powigzania wybranych wczesno-nowoczesnych i nowoczesnych teorii ZIB
z teorig dystansu psychicznego

Zrodto: Opracowanie whasne.

Warto zwroci¢ uwage na znaczne rdéznice pomi¢dzy przedsigbiorstwami z Europy
oraz tymi z Chin. Chinskie inwestycje do gospodarek wysokorozwinigtych moga by¢
bardziej motywowane przez aspekty opisane przez model LLL, a do gospodarek
rozwijajacych si¢ — przez OLI. Taki stan rzeczy powinien wynika¢ z faktu, Ze
przedsiebiorstwa typu latecomers stosuja inne formy wejscia i funkcjonowania na obcym

rynku, gdy musza konkurowa¢ z jednostkami dobrze wyposazonymi w przewagi w
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rozumieniu Hymera. Natomiast w przypadku krajoéw rozwijajacych sie, nie ma tak duzej
dysproporcji pomiedzy przewagami wlasnosciowymi. Nalezy jednak pamigtaé, ze Afryka
jest specyficznym kontynentem: gospodarczo stabo rozwinigtym, ale wyposazonym
obficie w =zasoby naturalne. Intrygujaca kwestig jest zatem to, czy chinskie
przedsiebiorstwa w Afryce zachowuja si¢ w sposob typowy dla inwestowania w
gospodarki rozwiniete. Byloby to wowczas dyktowane tym, ze Chiny w Afryce musza
konkurowa¢ takze z przedsigbiorstwami europejskimi. Analiza poréwnawcza wynikow
modelowania ekonometrycznego inwestycji europejskich oraz chinskich w Afryce
pozwolitaby zatem stwierdzi¢, jak zachowuja si¢ przedsiebiorstwa z Europy oraz Chin,
dziatajac na obszarze slabo rozwinigtym gospodarczo, ale w warunkach konkurencji
nietypowe] dla krajow stabo rozwinigtych. Wlasnie dlatego podczas interpretaciji
wynikow badania, nalezy zwroci¢ uwage zarOwno na szeroko opisane i znane teorie i
koncepcje, jak np. paradygmat OLI, oraz na teorie nowoczesne.

Reasumujac, nalezy stwierdzi¢, ze obecnie w dorobku ekonomii istnieje szereg
teorii pomocnych w konstrukcji 1 interpretacji modeli ekonometrycznych przeptywow
kapitalowych pomiedzy krajami, z ktorych cz¢$¢ mozna uznaé za teorie komplementarne
lub konkurencyjne wzgledem siebie. Z uwagi na pordwnawczy charakter badania, ktory
uwzglednia przeplywy kapitalowe ze zrdéznicowanych pod wieloma wzgledami
gospodarek (chinskiej oraz europejskich), réwniez baza teorii, modeli 1 ram
koncepcyjnych powinna by¢ zroznicowana. Warto podkresli¢ znaczenie najnowszych
teorii 1 modeli rozwijanych gléwnie na podstawie zachowan przedsiebiorstw z Chin.
Zanikanie klasycznych etapow procesu umi¢dzynarodowienia obserwowane w
przypadku takich spotek moze oznaczaé, ze dystans psychiczny (ktoremu w
opracowaniach badaczy z Uppsali przypisuje si¢ determinowanie etapowego charakteru
internacjonalizacji) bedzie mie¢ mniejsze znaczenie lub moze okazaé si¢ zmienng
statystycznie nieistotng. Z kolei modele etapowej internacjonalizacji oraz paradygmat
OLI, okres$lane w opracowaniach naukowych jako narze¢dzia przydatne do analizy decyzji
inwestycyjnych przedsigbiorstw z krajow rozwinigtych, wskazuja, ze dystans psychiczny
moze by¢ zmienng o statystycznie istotnym wptywie w przypadku europejskich ZIB

realizowanych na terenie Afryki.
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Rozdzial 2. Dystans psychiczny w ekonomii mi¢dzynarodowej

W niniejszej rozprawie szczegdlna uwaga poswiecona jest koncepcji dystansu
psychicznego, dlatego ponizsza czg$¢ pracy traktuje o jego teoretycznych, metodycznych
i empirycznych aspektach. Rozdzial obejmuje opis teoretycznych zalozen dystansu
psychicznego, zastosowania tego konceptu na gruncie ekonomii mi¢dzynarodowej oraz
przedstawienie analiz zwigzanych z ZIB, jak rowniez mozliwosci operacjonalizacji

dystansu psychicznego na potrzeby modelowania ekonometrycznego.

2.1. Dystans psychiczny — aspekty konceptualne

Dystans psychiczny (psychic distance, PD)Y

stanowi koncept, ktory na gruncie
psychologii rozwijany jest znacznie dtuzej niz w przypadku ekonomii. Za osobe, ktora
podjeta pierwsze kroki zwigzane z analizg procesOw ekonomicznych z uwzglgdnieniem
faktu, ze odleglos¢ geograficzna nie jest jedyng miarg dystansu, ktéora moze
determinowac niskie przepltywy handlowe lub kapitalowe, uwazany jest Beckerman. W

artykule z 1956 roku nt. handlu wewnatrz-europejskiego nawigzat on do czynnikow

wykraczajacych poza odleglo$é geograficzng!'é:

1t is probable that the manner in which the purchases of raw materials by a firm
are distributed geographically will depend partly on the extent to which foreign

sources have been personally contacted and cultivated.

117 W literaturze naukowej spotyka sie duzo rzadziej okreSlenie dystans psychologiczny. Fraza dystans
psychiczny wydaje si¢ jednak by¢ ta wlasciwa, poniewaz chodzi tu o kategori¢ odlegtosci pomigdzy dwiema
jednostkami, ktorej uwarunkowania leza w samej psychice, a nie w psychologii (nauce o psychice).
Rzadziej spotykana forma, ktéra mozna uzna¢ za mniej doktadne okreslenie, znajduje jednak czasem
zastosowanie; zob. m.in. Barnes, S. J. (2019). Out of sight, out of mind: Plastic waste exports, psychological
distance and consumer plastic purchasing. Global Environmental Change, 58, 101943; Liua, X., Wua, S.,
Jayakumarb, R., Luoc, C., & Zhua, L. (2019). Locational Determinants of Overseas R&D Investments by
Chinese Firms. Innovation and Development Policy, 2, 104-118; Liu, C., Li, D., Eden, L., & Lyles, M. A.
(2022). Danger from a distance: Executives' social distance and multinationals' responses to host-country
terrorist attacks. Strategic Management Journal, 43(11), 2414-2443.

118 Beckerman, W. (1956). Distance and the pattern of intra-European trade. The review of Economics and
Statistics, 31-40.
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Koncepcja, ktora Beckerman niebezposrednio wyartykutowal w swojej pracy, byla
rozwijana od lat siedemdziesigtych dwudziestego wieku przez badaczy z Uniwersytetu w
Uppsali, ktoérzy zjawisku dystansu psychicznego przypisuja istotng rolg w procesie
internacjonalizacji przedsigbiorstw, chociaz wklad w teori¢ wniesli takze naukowcy
spoza Uppsali. Zgodnie =z teoretycznymi podstawami uppsalskiego modelu
internacjonalizacji, opisanego szerzej w rozdziale pierwszym niniejszej rozprawy,
przedsiebiorstwa w poczatkowych fazach rozwoju wybieraja taka $ciezke
umig¢dzynarodowienia, ktora pozwala im zredukowac poziom niepewnosci, ktory z kolei

119 Wybér rynku zagranicznego jest wowczas

wynika z funkcjonowania na obcym rynku
czgsciowo determinowany bliskoscig pod wzgledem m.in. jezyka urzgdowego, systemu
politycznego, kultury, religii 1 poziomu rozwoju. Roéznice w obrebie tych aspektow
wplywaja na zwigkszenie subiektywnego poziomu dystansu danej jednostki (menedzera)

Y120, Badacze rozwijajacy model uppsalski zaproponowali kilka

od danego rynku (panstwa
zblizonych do siebie definicji dystansu psychicznego. Johanson oraz Vahlne podkreslaja
zlozong struktur¢ analizowanego przez siebie konceptu, okreslajac go jako sumg

czynnikow blokujacych przeptyw informacji miedzy rynkami?!:

The psychic distance is defined as the sum of factors preventing the flow of

information from and to the market.

Podobna, aczkolwiek bardziej kompleksowa, definicj¢ zaproponowali Nordstrom oraz
Vahlne w 1994 roku. Badacze wyszli bowiem z zalozenia, ze dystans psychiczny odnosi
si¢ do czynnikéw uniemozliwiajacych lub zakldcajacych uczenie si¢ i1 rozumienie

zagranicznego $rodowiskal??:

[...] factors preventing or disturbing firm’s learning about and understanding a

foreign environment.

118 Zob. m.in. Johanson, J., & Wiedersheim-Paul, F. (1975). The internationalization of the firm: Four
Swedish cases. Journal of Management Studies, 12(3), 305-322.

120 Nordstrom, K., & Vahlne, J. E. (1994). Is the globe shrinking? Psychic distance and the establishment
of Swedish sales subsidiaries during the last 100 years. International Trade: Regional and Global Issues,
41-56.

121 Johanson, J., & Vahlne, J. E. (1977). The internationalization process of the firm — a model of
knowledge development and increasing foreign market commitments. Journal of International Business
studies, 8(1), 23-32.

122 Nordstrom, K., & Vahlne, J. E. (1994), op. cit, 41-56.
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Warto podkresli¢, ze kompleksowo$¢ tej definicji wynika z faktu ujecia konstruktu
dystansu psychicznego w szerszej perspektywie, ktéra uwzglednia roéznag sile
oddziatywania dystansu (uniemozliwianie lub jedynie zakldcanie) i rdzne plaszczyzny
tego oddziatywania (na proces uczenia si¢ o danym srodowisku zewnetrznym i na sama
mozliwo$¢ jego rozumienia).

Inaczej zjawisko przedstawili badacze spoza Uppsali, ktorzy do literatury
naukowej wprowadzili pojecie paradoksu dystansu psychicznego, tzn. sytuacji, w ktorej
przedsigbiorstwa wybierajace do ekspansji rynki blizsze, m.in. kulturowo, politycznie, i
jezykowo, osiagaja stabsze rezultaty niz w przypadku inwestowania w gospodarkach
odleglych pod wczesniej wymienionymi wzgledami, co wynika¢ ma m.in. z niedokladne;
analizy zagranicznego rynku (uznanego za znane Srodowisko). O’Grady oraz Lane
okreslaja dystans psychiczny jako stopien niepewnosci co do zagranicznego srodowiska,
ktory wynika m.in. z réznic kulturowych. Badacze podkreslajg, ze zjawisko to stanowi

ograniczenie w sferze dzialania na obcym rynku’?:

[...] afirm’s degree of uncertainty about a foreign market resulting from cultural
differences and other business difficulties that present barriers to learning about

the market and operating there.

Evans, Treadgold oraz Mavondo podkreslaja, z kolei, rolg subiektywnego odczucia, ktora
4.

stoi za dystansem psychicznym?!?

[...] the perceived degree of similarity or difference between the home and foreign

market.

Warto bowiem podkresli¢, ze o ile dystans psychiczny koreluje z takimi aspektami jak
roznice religijne, jezykowe, spoleczne, polityczne efc. (co pomaga w jego
operacjonalizacji do celow badan na poziomie makroekonomicznym), to jego pierwotne
zrddlo znajduje si¢ w tym, jak dany kraj (zagraniczne srodowisko) postrzegany jest przez

dang jednostke (np. menedzera przedsigbiorstwa), co oznacza, ze charakter tego zjawiska

123 O'Grady, S., & Lane, H. W. (1996). The psychic distance paradox. Journal of International Business
Studies, 27(2), 309-333.

124 Evans, J., Treadgold, A., & Mavondo, F. T. (2000). Psychic distance and the performance of international
retailers — a suggested theoretical framework. International Marketing Review, 17(4), 373-391.
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jest subiektywny (w odroznieniu do odleglosci geograficznej, dla ktorej odleglosé
psychiczna moze stanowic alternatywe). Wspomniani wyzej badacze wychodza ponadto
z zalozenia, ze proponowane przez O’Grady i Lane’a (1996) stowo uncertainty nie
pokrywa dobrze znaczenia dystansu psychicznego. Wskazuja oni, ze angielskie
uncertainty odnosi si¢ do braku pewnosci wzgledem czegos, ktory moze manifestowad
si¢ poprzez niewielki poziom wiedzy na konkretny temat lub jej kompletny brak.
Natomiast sam dystans ma dotyczy¢ podobienstwa lub réznicy odnosnie do stopnia lub
wielkos$ci rozbieznosci pomiedzy dwoma punktami. Badacze dodaja, ze w wigkszosci
przypadkow w analizach dotyczacych dystansu psychicznego — w celu zmierzenia jego
wielkosci — pyta si¢ respondentdw o to, by sami wskazali, jak bardzo podobne lub
odmienne wzgledem ich kraju jest konkretne panstwo, dlatego dystans psychiczny
uchodzi za konstrukt subiektywny'2°.

Evans oraz Mavondo (w innej pracy z 2002 roku) przedstawiajg dystans
psychiczny jako rdéznice miedzy dwoma rynkami wzajemnie dla siebie
zagranicznymi/obcymi wynikajaca z czynnikdw zaréwno kulturowych, jak réwniez tych
zwigzanych z prowadzeniem dziatalnosci gospodarczej'?®. Podkresli¢ nalezy, ze nie tylko
czynniki kulturowe moga zaklocaé proces uczenia si¢ 1 funkcjonowania w obcym
srodowisku. W wielu pracach podejmujacych podobng problematyke w przesztosci punkt
cigzkos$ci bywat czesto ktadziony na aspekty czysto kulturowe, glownie w oparciu o teori¢

127

wymiardéw kulturowych opracowang przez Hofstede w 1980 roku™’, ktéra na potrzeby

modelowania zostala zoperacjonalizowana przez Koguta oraz Singha w 1988 za pomocg

ponizszej formuty!?:

4 2
_ (I — 1)
CDj = Z {T /4,

i=1

125 Ibidem.

126 Evans, J., & Mavondo, F. T. (2002). Psychic Distance and Organizational Performance: An Empirical
Examination of International Retailing Operations. Journal of International Business Studies, 33(3), 515—
532.

121 Hofstede, G. (1980). Culture’s consequences: International differences in work-related values. Beverly
Hills.

128 Kogut, B., & Singh, H. (1988). The effect of national culture on the choice of entry mode. Journal of
International Business Studies, 19(3), 411-432.
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gdzie I;; odnosi si¢ do indeksu dla i-tego wymiaru kulturowego i dla j-tego panstwa, V;
reprezentuj¢ wariancj¢ indeksu i-tego wymiaru, u odzwierciedla Stany Zjednoczone, a

CD; odlegtos¢ kulturowg j-tego pafistwa od Stanéw Zjednoczonych.

Pierwotna forma teorii wymiardéw kulturowych uwzgledniata cztery plaszczyzny.
Hofstede, na podstawie analizy czynnikowej przeprowadzonej na danych zebranych
wsrdd pracownikow filii korporacji transnarodowych, wyszczegdlnil cztery zmienne,
poprzez ktore, wedlug badacza, mialtyby manifestowac sie roznice kulturowe pomiedzy

spoleczenstwami roznych krajow. Autor wyszczegolnia nastepujace indeksy:

— PDI (power distance index), ktory ilustruje zakres akceptacji nierownej
dystrybucji wladzy przez jednostki usytuowane najnizej w hierarchii;

— IDV (individualism vs. collectivism), przedstawiajacy stopien zintegrowania
cztonkoéw spoteczenstwa w ramach grup;

— UAI (uncertainty avoidance), ktory odzwierciedla zakres negacji i nietolerancji
dla  zachowan, zjawisk lub wydarzen, ktoére charakteryzujg si¢
nieprzewidywalnoscig lub odbiegaja od statego stanu rzeczy (statusu quo);

— MAS (masculinity vs. femininity), ktory odnosi si¢ do wiodgcych wartosci
wyznawanych przez czlonkow spotecznosci (mgstwo, asertywno$¢, osiggnigcia,

wsparcie, wspolpraca, troska o stabszych).

W kontekscie teorii wymiarow kulturowych nalezy jednak zaznaczy¢, ze stanowi to
jedynie cze$¢ tego, co sklada si¢ na dystans psychiczny, ktéry jest pojeciem duzo
szerszym, obejmujacym  m.in.  aspekty  polityczne, religijne, jezykowe,
przynalezno$ciowe oraz roéznice w zakresie rozwoju industrialnego. Dow oraz
Ferencikova wskazuja, ze teoria Hofstede to ,waski komponent dystansu

”129 Warto jednak pokredlié, ze aspektow kulturowych nie powinno

psychicznego
pomija¢ si¢ w badaniach z zakresu ekonomii mi¢dzynarodowej, na co uwage zwracaja

takze m.in. Cho oraz Padmanabhan (2006):

129 Dow, D., & Ferencikova, S. (2010). More than just national cultural distance: Testing new distance scales
on FDI in Slovakia. International Business Review, 19(1), 46-58.
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Almost [...] no international business study can be complete unless there is an

explicit variable controlling for cultural distance.

Nalezy mimo to pamicta¢, ze same aspekty kulturowe nie stanowig dostatecznego
wyjasnienia dla niepewnosci zwigzanej z barierami w zakresie funkcjonowania na obcym
rynku. Znaczenie odgrywa bowiem takze m.in. system polityczny czy jakosé

instytucjonalna.

2.2. Determinanty i operacjonalizacja dystansu psychicznego

Jak wskazano w poprzednim podrozdziale, w przypadku badania subiektywnego
poziomu dystansu psychicznego odczuwanego przez menedzeréw przedsigbiorstw,
zwykle pyta si¢ ich za pomocg kwestionariusza ankiety o to, by to oni sami okreslili, jak
bardzo dany kraj jest dla nich obcy lub bliski**°. Nalezy jednak zaznaczy¢, ze zgodnie z
obecnym dorobkiem dyscypliny naukowej ekonomia i finanse mozna stwierdzi¢, ze
subiektywne odczucie rdéznic danej jednostki (np. menedzerem) w stosunku do
konkretnego kraju jest skorelowane z szerokg gamag roznic, ktéore mozna
zoperacjonalizowa¢ dla badan na poziomie makroekonomicznym. Sg to m.in. rdznice
kulturowe, jezykowe, religijne, polityczne, socjoekonomiczne oraz industrialne.

Dow i Kurunaratna w 2006 roku zaproponowali i zbadali szereg zmiennych, ktore
determinujg to, w jaki sposdb osoba moze postrzega¢ obce panstwa, a sg to roznice w

zakresie3!:

— religii,

— Jezyka,

— rozwoju przemystowego,
— poziomu edukacji,

— systemu politycznego.

130 Evans, J., Treadgold, A., & Mavondo, F. T. (2000). Psychic distance and the performance of international
retailers — a suggested theoretical framework. International Marketing Review, 17(4), 373-391.

131 Dow, D., & Karunaratna, A. (2006). Developing a multidimensional instrument to measure psychic
distance stimuli. Journal of International Business Studies, 37, 578-602.
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Badacze powyzsze zmienne nazywaja stymulantami dystansu psychicznego (co wynika
z tego, ze im wigksze roznice w danym aspekcie, np. jezykowym, tym wigkszy jest
dystans psychiczny®*?), podczas gdy trzy pierwsze z nich skladaja sie na tzw. dystans
spoteczno-ekonomiczny, a wszystkie pig¢ razem na dystans psychiczny. Warto
podkresli¢, ze juz w przeszlosci inni badacze podkreslali fakt, ze subiektywny dystans
psychiczny (odczuwany przez ludzi) jest skorelowany z pewnymi charakterystykami,

ktoére klasyfikowa¢ mozna na poziomie kraju.

Autor Rok Zmienne
Johanson, 1975 — jezyk
Wiedersheim-Paul — kultura
— system polityczny

— poziom edukacji
— poziom rozwoju przemystowego

Boyacigiller 1990 — religia dominujaca

— jezyk dominujacy w biznesie
— forma sprawowania rzagdow
— rozwo0j ekonomiczny

— poziom emigracji

Evans, Treadgold, | 2000 — jezyk

Mavondo — praktyki biznesowe

— system prawny i polityczny

— poziom edukacji

— rozwoj ekonomiczny

— infrastruktura marketingowa

— rodzaj konkurencji w branzy (monopol, oligopol etc.)

Dow, Karunaratna 2006 — religia

— Jezyk

— rozwoju przemystowy
— poziom edukacji

— system polityczny

Tabela 4. Wybrane zbiory czynnikow determinujgcych subiektywny dystans psychiczny

Zrédto: Opracowanie wiasne na podstawie Johanson, J., & Wiedersheim-Paul, F. (1975). The
internationalization of the firm: Four Swedish cases. Journal of Management Studies, 12(3), 305-322;
Boyacigiller, N. (1990). The role of expatriates in the management of interdependence complexity and risk
in multinational corporations. Journal of International Business Studies, 21(3), 357-381; Evans, J.,
Treadgold, A., & Mavondo, F. T. (2000). Psychic distance and the performance of international retailers —
a suggested theoretical framework. International Marketing Review, 17(4), 373-391 oraz Dow, D., &
Karunaratna, A. (2006). Developing a multidimensional instrument to measure psychic distance
stimuli. Journal of International Business Studies, 37, 578-602.

132 Badacze nie pisza o destymulantach dystansu psychicznego, co wydaje si¢ mie¢ pewne uzasadnienie.
Wynika to z tego, ze jesli np. rdznice jezykowe sg stymulanta dystansu psychicznego (im wigksze roznice,
tym wigksza odlegtos¢), to destymulanta dystansu bytyby wywczas m.in. podobienstwa jezykowe (im
wigksze podobienstwa, tym mniejsza odleglto$¢). Rozrdznienie na réznice i podobienstwa nie jest jednak
potrzebne.
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Tabela 4 przedstawia opracowanie wybranych zmiennych determinujacych
poziom subiektywnego dystansu psychicznego przyjmowanych w pracach
ekonomicznych. Czynniki determinujace poziom subiektywnego dystansu psychicznego,
na ktore wskazywali badacze w przesztosci, sa do siebie zblizone. Warto jednak
zaznaczy¢, ze zmienne zaproponowane przez Dow oraz Kurunaranta (2006) znalazty
szerokie zastosowanie i wydzwick w pracach ekonomicznych33,

W pracach naukowych dominuja dwa gtéwne podejscia do dystansu psychicznego
(rysunek 7). Jedni badacze bazuja na determinantach opisanych w tabeli 4, ktore mozna
nazywa¢ stymulantami lub korelatami subiektywnego dystansu psychicznego. Takie
podejscie jest szczegdlnie przydatne z punktu widzenia opracowan na poziomie
makroekonomicznym, poniewaz wlaczenie do modelu ekonometrycznego, w ktorym
istotng rolg odgrywac beda zmienne makroekonomiczne, miernikow skonstruowanych na
poziomie gospodarek (jak np. rdznice jezykowe) wigze si¢ z mniejszym ryzykiem dla
badania. Inni naukowcy bazuja natomiast na subiektywnym poziomie dystansu
psychicznego deklarowanym przez poddane badaniu jednostki (np. przez kadre
zarzadzajaca przedsigbiorstwami, ktore interesuja badacza)'®*. Z jednej strony jest on
blizszy percepcyjnej naturze zjawiska dystansu psychicznego. To ludzie sg bowiem
nos$nikami dystansu psychicznego, a czynniki takie jak rdéznice jezykowe, religijne —
jedynie korelatami tego dystansu. Z drugiej strony stawia to badaczy przed wyzwaniem,
poniewaz zdecydowanie trudniej jest modelowacé procesy gospodarcze (czgsto procesy
makroekonomiczne) na podstawie wynikow z kwestionariuszy, chociaz jest to mozliwe z
zastosowaniem odpowiednich metod. Wada takiego podejscia jest koniecznosé
poniesienia naktadow finansowych na przeprowadzenie rzetelnego badania z pomocg
menedzerow z roéznych gospodarek. Mozna zatem stwierdzi¢, ze podejScia do
operacjonalizacji dystansu psychicznego mozna podzieli¢ zasadniczo na dwie grupy,
ktére przedstawiono na rysunku 7. Z jednej strony, sg to odczucia kadry menedzerskiej

(to, jak rdéznice miedzy swoja a obca gospodarka postrzega czlowiek). Z drugiej strony,

133 Zob. m.in. Blomkvist, K., & Drogendijk, R. (2013). The impact of psychic distance on Chinese outward
foreign direct investments. Management International Review, 53, 659-686; Dow, D., & Ferencikova, S.
(2010). More than just national cultural distance: Testing new distance scales on FDI in Slovakia.
International Business Review, 19(1), 46-58; Tung, R. L., & Verbeke, A. (2010). Beyond Hofstede and
GLOBE: Improving the quality of cross-cultural research. Journal of International Business Studies, 41,
1259-1274 oraz Beugelsdijk, S., Ambos, B., & Nell, P. C. (2018). Conceptualizing and measuring distance
in international business research: Recurring questions and best practice guidelines. Journal of
International Business Studies, 49, 1113-1137.

134 Zob. m.in. Sousa, C. M., & Filipe Lages, L. (2011). The PD scale: a measure of psychic distance and its
impact on international marketing strategy. International Marketing Review, 28(2), 201-222.
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natomiast, sg to roznice mi¢dzy krajami (np. w zakresie jezyka urzedowego, glownej

religii), ktore sg skorelowane z odczuciami kadry menedzerskie;.

Dystans z poziomu charakterystyki kraju Dystans z poziomu charakterystyki czlowieka

v v

Korelaty dystansu psychicznego Dystans psychiczny na poziomie percepcyjnym

v v

Réznice jezykowe, religijne, polityczne,
edukacyjne, w zakresie poziomu rozwoju Subiektywne odczucia danej jednostki
przemystowego

v v

Zalety: Latwos¢ implementacji do modelu
ekonometrycznego na potrzeby analizy
procesow makroekonomicznych

Zalety: Doktadniejsze odzwierciedlenie

przedsigbiorstwem
Wady: Niepelne odzwierciedlenie
subiektywnego dystansu psychicznego
(odczuwanego przez kadre zarzadzajaca
przedsigbiorstwem)

Wady: Trudno$¢ w zebraniu odpowiednich

finansowych

dystansu odczuwanego przez kadrg zarzadzajaca

danych bez odpowiednio wysokich naktadow

Rysunek 7. Podejscia do dystansu psychicznego i jego determinant

Zrodto: Opracowanie whasne.

Dystans psychiczny moze by¢ poddany badaniu na réznych poziomach. Na podkreslenie
zashuiguje jednak fakt, Zze podejScie polegajace na analizie korelatow dystansu
psychicznego znajduje zastosowanie w naukach ekonomicznych®.

Relatywnie czesto wykorzystywanym podejsciem do operacjonalizacji dystansu
psychicznego jest stworzona przez Dowa miara dystansu psychicznego PDwmanal, na ktéra

sktada si¢ pie¢ wymiarow:

1. Roznice jezykowe: W celu zilustrowania roznic jezykowych wykorzystuje si¢

trzy skale odzwierciedlajace zmienne obserwowalne:

135 Zob. m.in. Dow, D., & Ferencikova, S. (2010). More than just national cultural distance: Testing new
distance scales on FDI in Slovakia. International Business Review, 19(1), 46-58.
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A. L — pieciostopniowa skala obrazujaca roznice pomigdzy gtéwnymi jezykami w
parze krajow i oraz j, przy czym skale ksztaltuja si¢ nastepujaco: 1 — ten sam
jezyk; 2 — jezyki w tej samej podgrupie jezykowej wewnatrz jednej rodziny
jezykow; 3 — jezyki w tej samej grupie jezykowej wewnatrz jednej rodziny
jezykow, ale w innych podgrupach; 4 — jezyki w jednej rodzinie jezykowej, ale w
innych grupach jezykowych; 5 — jezyki z innych rodzin j¢zykowych;

B. L — pigciostopniowa skala ilustrujaca wystgpowanie jezyka dominujgcego dla
kraju 1 w kraju j;

C. L3 — pigciostopniowa skala, ktora odnosi si¢ do wystegpowania jezyka
dominujacego dla kraju j w kraju 1, przy czym zaré6wno dla L, oraz L3 punkty na
skali przyznawane sg nastg¢pujaco: 1 — wystgpowanie jezyka na poziomie 90%:; 2
—miedzy 50% a 90%; 3 — miedzy 5% a 50%; 4 — migdzy 1% a 5%; 5 — mniej niz
1%;

Powyzsze skale scala si¢ w jeden wymiar za pomocag analizy gléwnych
sktadowych (PCA) w Lang'. Zmienna ta nastepnie jest przeskalowywana, tak aby

warto$ci znajdowaty si¢ w przedziale od zera do dziesigciu.

2. Roznice religijne: Procedura otrzymania czynnika ilustrujgcego roznice religijne
wyglada analogicznie do czynnika odzwierciedlajacego réznice jezykowe:

A. R — pigciostopniowa skala obrazujaca réznice w dominujacej religii pomiedzy
krajami i oraz j; przy czym 1 — ten sam zwigzek wyznaniowy wewnatrz jedne;j
religii; 2 — to samo wyznanie, ale inne zwigzki wyznaniowe; 3 — ta sama religia,
ale inne wyznania; 4 — rdzne religie wewnatrz jednej rodziny; 5 —religie z r6znych
rodzin;

B. R; oraz R3 — pigciostopniowe skale ilustrujace odpowiednio odsetek osdb
wyznajacych religie¢ dominujacg dla kraju 1 w kraju j oraz odsetek osob
wyznajacych religie dominujacg dla kraju j w kraju i, gdzie punkty na skali
przypisywane sg analogicznie do skal L> oraz La.

Skale R, R» oraz R; integruje sie w jednowymiarowg skale Relig’, a ta nastepnie
ulega przeskalowaniu, tak aby wartosci miescity si¢ w przedziale od zera do

dziesieciu.

3. Réinice w zakresie rozwoju przemystowego: W tym przypadku stosuje si¢

sze$¢ wskaznikow:
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w

Lijj — r6znica pomigdzy PKB na osobe (w dolarach) pomigdzy krajem i oraz j;

. Lsj — réznica pomigdzy konsumpcjg energii pomi¢dzy krajem i oraz j (wyrazone

za pomocg ekwiwalentu w postaci zuzycia kilograméw wegla na osobg);

Lsij — rdznica pomigdzy odsetkiem zatrudnienia poza rolnictwem w panstwie i oraz
i

Isij — roznica pomiedzy odsetkiem urbanizacji dla kraju i oraz j;

Ioij — roznica miedzy liczba telefonéw stacjonarnych oraz komérkowych na 100
0sOb w panstwie 1 oraz j;

I1ij — r6znica miedzy odsetkiem 0sob korzystajagcych z Internetu w kraju 1 oraz j.
Za pomoca PCA scala si¢ powyzsze wskazniki w jeden Ind Dev', po czym
wyznacza si¢ wartosci bezwzgledne Ind Deviabs), a nastepnie przeskalowuje sie
wynik, aby ostateczny rezultat miescit si¢ w przedziale od zera do dziesi¢ciu (Ind

Dev).

Roznice edukacyjne: Dla zobrazowania roznic w poziomie edukacji
wykorzystuje si¢ nastepujace skale:

Eiij — r6znica migdzy odsetkiem alfabetyzacji w kraju 1 oraz j;

Ezij — r6znica miedzy odsetkiem osob, ktore ukonczyty szkole ponadpodstawowa;
Esij — r6znica pomigdzy odsetkiem osob, ktore ukonczyty szkole wyzsza.

Wskaznik Edu Dist tworzy si¢ analogicznie do wskaznika Ind Dev.

Roéznice polityczne: RoOznice polityczne odzwierciedlone sg za pomocg
nastepujacych miar:

Dyjj — réznica miedzy scala POLCON V*3¢ dla krajow i oraz j;

D»ij — réznica miedzy skala POLITY IV!¥ (obrazujaca umiejscowienie na
spektrum demokracja-autokracja) dla krajow 1 oraz j;

Dsij — rdznica miedzy skalg uzyskang w rankingu praw politycznych w raporcie

Freedom in the World opracowywanym corocznie przez Freedom House 3,

186 Zob. Henisz, W. J. (2000). The institutional environment for economic growth. Economics &
Politics, 12(1), 1-31.

137 Gleditsch, K. S. (2003). Modified Polity P4 and P4D Data.

138 Freedom House, URL: https:/freedomhouse.org/ (dostep: 10.01.2024).
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D. D4ij - réznica miedzy skalg uzyskang w rankingu wolnosci obywatelskich w
raporcie Freedom in the World opracowywanym corocznie przez Freedom House.

Wskaznik Dem Dist tworzy si¢ analogicznie do wskaznika Ind Dev.

Miara dystansu psychicznego (PDwmanal) jest indeksem formatywnym zlozonym
z pieciu komponentdw. Indeks tworzony jest za pomocag odleglosci Mahalanobisa
(odleglosci euklidesowej nie stosuje si¢ przez problemy z ortogonalnoscig czynnikow),
ktory to nastepnie ulega przeskalowaniu, tak aby wartosci znajdowaly si¢ na skali od zera
(brak roznic) do dziesieciu. W odréznieniu od wskaznikow refleksyjnych, jak np. Lang?,
w przypadku ktorych oddziatywanie ukrytego czynnika (np. rdznic jezykowych)
odzwierciedlane jest za pomoca zmiennych obserwowalnych silnie skorelowanych ze
sobg (takich jak wspdlny jezyk oraz odsetek osob postugujacych si¢ dominujacym
jezykiem dla kraju 1 w kraju j), w przypadku wskaznika formatywnego, jakim jest miara

dystansu psychicznego PDwanai, 10Zne zmienne obrazujace rozne plaszczyzny formuja

jeden indeks, co moze zobrazowaé rysunek 813
Lang Dist
L Rel Dist
L, R(’)Z(rlii:rel: éegg;lg)we Ind Dev Dysta(nps g;zj:iczny
L; Edu Dist
Dem Dist
Wskaznik refleksyjny Wskaznik formatywny

Rysunek 8. Roznica pomiedzy wskaznikiem refleksyjnym a formatywnym na przyktadzie
wskaznikow Lang Dist oraz PDMahal

Zrédto: Opracowanie wlasne na podstawie Sagan, A. (2003). Analiza rzetelnosci skal satysfakcji i
lojalnosci. StatSoft Polska, 39-52.

Reasumujac, nalezy stwierdzi¢, ze istnieje kilka podej$¢ do operacjonalizacji

dystansu psychicznego w badaniach dotyczacych ekonomii migdzynarodowej. Z punktu

139 Zob. réwniez Sagan, A. (2003). Analiza rzetelno$ci skal satysfakcji i lojalno$ci. StatSoft Polska, 39-52.
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widzenia analizy iloSciowej, popularne w badaniach jest stosowanie korelatow dystansu
psychicznego oraz syntetycznej miary PD o nie oparte. Taka $ciezka zostanie takze
zaaplikowana podczas badania wlasnego przeprowadzonego w ramach niniejszej

rozprawy doktorskie;j.

2.3.  Wyniki badan empirycznych dotyczacych dystansu psychicznego

Oprécz podstaw teoretycznych 1 metodycznych zwigzanych z dystansem psychicznym
oraz jego roli w ekonomii mi¢dzynarodowej, na szczegdlng uwage zashuguje takze
obecny dorobek dyscypliny. Chociaz dystans psychiczny w naukach ekonomicznych jest
terminem wzglednie nowym, a na pewno nowszym w stosunku do tradycyjnie
pojmowanego dystansu (geograficznego, czasowego, kosztowego), to dostepne zrodla
pozwalaja na skomponowanie przegladu badan zwigzanych z tym tematem, takze z
uwzglednieniem analiz rozpatrujacych znaczenie dystansu psychicznego dla przeptywow
kapitalowych. Tabela 5 prezentuje wyniki wybranych badan nad ZIB uwzgledniajacych
dystans psychiczny opublikowanych po 2015 roku.

Wigkszo$¢ prac odnoszacych si¢ do ZIB w kontekscie dystansu psychicznego
opublikowanych po 2015 roku powstata w oparciu o modelowanie ekonometryczne,
najczescie] z wykorzystaniem korelatow dystansu psychicznego. Pewna cze$¢ badan
empirycznych przeprowadzana jest za pomoca case study. Mozna stwierdzi¢, ze
modelowanie ekonometryczne oparte o szeroka game danych daje wglad w niuanse
relacji zachodzacych miedzy badanymi zmiennymi (np. przeptywami ZIB oraz PD), z
kolei wnioskowanie na podstawie case study moze poglebi¢ wiedze¢ na temat badanej
zalezno$ci. Z pewnos$cig mozna podkreslié, ze sa to metody komplementarne i z
powodzeniem moga znalez¢é zastosowanie w jednym badaniu (np. model
ekonometryczny jako potwierdzenie wnioskéw plynacych z wywiadoéw poglebionych lub

z case study).
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Autor Rok Najwazniejsze wnioski Operacjonalizacja
Vaccarini, 2019 Réznice prawne, polityczne, kulturowe oraz | Case study
Lattemann, jezykowe istotnie wplywaja na decyzje
Spigarelli, chinskich przedsigbiorcow o tworzeniu ZIB w
Tavoletti Niemczech
Soussane, 2022 Réznice religijne maja znaczenie (negatywne) w | Korelat dystansu
Mansouri, przypadku decyzji marokanskich | psychicznego wtaczony do
Mansouri przedsigbiorcéw o utworzeniu ZIB modelu panelowego
(RWLS)
Jimenez, 2020 Réznice religijne negatywnie wplywaja na | Korelaty dystansu
Eren, naptyw ZIB do Turcji z gospodarek OECD. Z | psychicznego wtaczone do
Bayraktar kolei, roznice w zakresie rozwoju industrialnego | modelu grawitacji (GLS)
odgrywaja pozytywna rolg.
Bryntesen, | 2019 Réznice jezykowe negatywnie wplywaja na | Korelaty dystansu
Holtan naptyw ZIB do Indonezji, Malezji, Filipin, | psychicznego wtaczone do
Singapuru oraz Tajlandii. modelu ekonometrycznego
Chen, Zhan, | 2020 Istnieje zalezno§¢ U-ksztattna pomigdzy PD a | Korelaty dystansu
Yi, Li, Wu ZIB. Przedsigbiorstwa prywatne sg bardziej | psychicznego wiaczone do
podatne na PD. Do pewnego momentu, wigkszy | modelu ekonometrycznego
dystans  pomiedzy  panstwami  wplywa
negatywnie na wolumen ZIB. Z kolei, bardzo
duze roznice w zakresie PD moga stanowic
potencjalng  okazje dla  zagranicznych
inwestorow.
Vaccarini, 2019 Aspekty kulturowe majg istotne znaczenie w | Kwestionariusz ankiety
Pojaghi, przypadku ZIB z Europy do Chin (skala Likerta)
Yan
Jiménez, 2019 Stymulanty dystansu psychicznego istotnie | Korelaty dystansu
Herrero wplywaja na poziom wyptywajacych ZIB z | psychicznego (algorytm
Hiszpanii genetyczny)
Fonfara, 2021 Przedsigbiorstwa operujace w gospodarkach | Kwestionariusz ankiety
Hauke- odlegtych pod wzgledem PD, osiagaja lepsze
Lopes, wyniki.
Soniewiecki

Tabela 5. Wyniki wybranych badan ZIB uwzgledniajgcych dystans psychiczny

Zrédto: Opracowanie whasne na podstawie Vaccarini, K., Lattemann, C., Spigarelli, F., & Tavoletti, E.

(2019). Managers’ psychic distance and its impact on Chinese FDI to Germany in the
environmental industry. International Journal of Emerging Markets, 14(1), 155-170; Soussane, J.
A., Mansouri, D., & Mansouri, Z. (2022). Does Religious Proximity Affect FDI Location Choice?
An Empirical Analysis of Outward FDI from Morocco to 54 Host Countries. Organizations and
Markets in Emerging Economies, 13(2), 426; Jimenez, A., Eren, M., & Bayraktar, S. (2020).
Psychic distance and FDI in Turkey: the role of industrial development and religion. European
Journal of International Management, 14(5), 775-795; Bryntesen, T. B., & Holtan, M. B. (2019).
A study of language effects on inward FDI flows in Southeast Asia (Praca magisterska; University
of Agder); Chen, C., Zhan, Y., Yi, C., Li, X., & Wu, Y. J. (2020). Psychic distance and outward
foreign direct investment: The moderating effect of firm heterogeneity. Management Decision,
58(7), 1497-1515; Vaccarini, K., Pojaghi, B., & Yan, S. (2019). A Psychological Perspective on
the Role of Culture in Sino-European FDI Contexts-Managers' perception of cultural difference
and its impact on international business. Eurasian Journal of Business and Management, 3, 1-14;
Jiménez, A., & Herrero, A. (2019). Selecting features that drive internationalization of Spanish
firms. Cybernetics and Systems, 50(1), 25-39; Fonfara, K., Hauke-Lopes, A., & Soniewicki, M.
(2021). Does psychic distance still matter? Empirical evidence from Poland. Central European
Management Journal, 29(4), 32-56.
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Warto zaznaczyé, ze w wigkszosci przypadkéw komponenty PD wykazuja
negatywny zwiazek z przeptywami ZIB*, co rezonuje z podstawami konceptualnymi
dystansu psychicznego oraz z wybranymi teoriami ZIB, np. uppsalskim modelem
internacjonalizacji. Badan dotyczacych ZIB w kontekscie PD powstatych po roku 2015
jest jednak relatywnie niewiele. Trudno doszukac si¢ zwlaszcza badan opisujacych relacje
miedzy ZIB a PD dla przeptywow ZIB do Afryki. Z uwagi na to ograniczenie warto
poglebi¢ przeglad literatury o badania rozpatrujace zwigzek pomigdzy PD a handlem

zagranicznym. Tabela 6 stanowi zestawienie takich badan opublikowanych po 2015 roku.

Autor Rok Najwazniejsze wnioski Operacjonalizacja

Nabi, Zapata | 2018 | Roznice jezykowe negatywnie wptywaja na Korelaty PD wiaczone do
dziatalno$¢ eksportowa przedsigbiorstw z Chile | modelu logitowego

Losilla, 2021 | Dystans kulturowy ma znaczenie w przypadku | wywiady pogltebione

Engler, Otter eksportu owocdéw z Chile, chociaz wigksze
znaczenie maja dystans geograficzny oraz
administracyjny.

Azar, 2016 | Roznice kulturowe negatywnie wptywaja na Wymiary kulturowe

Drogendijk dzialalno$¢ eksportowa szwedzkich Hofstede
przedsigbiorstw zoperacjonalizowane na

potrzeby modelu

Dib, Sertd | 2016 | Mate i srednie przedsigbiorstwa z Brazylii sg Indeks PD jako kombinacja

Rezende, wrazliwe na dystans psychiczny, ktory wybranych korelatow PD

Figuairedo negatywnie wptywa na ich dziatalnos¢ wiaczony do modelu
eksportowa. W przypadku duzych ekonometrycznego (OLS)
przedsiebiorstw wyniki sg nieistotne.

Tokas, Deb | 2020 | Im mniejsze roznice jezykowe i Korelaty dystansu
administracyjne, tym wigkszy wolumen handlu | psychicznego wtaczone do
pomiedzy Indiami a innymi gospodarkami. Z modelu z efektami
kolei, réznice na poziomie ekonomicznym ustalonymi
pozytywnie wptywaja na wolumen obrotu.

Tabela 6. Wyniki wybranych badan zwigzanych z handlem zagranicznym oraz
dystansem psychicznym

Zrodio: Opracowanie whasne na podstawie Nabi, M. N. U., & Zapata, I. E. T. (2018). Analysing the role of
psychic distance on the export behaviour of Chilean service exporters. International Journal of
Export Marketing, 2(2), 125-140; Losilla, L., Engler, A., & Otter, V. (2021). Perceived Psychic
Distance and Export Market Selection: Influence and Strategies of the Chilean Fresh Fruit Export
Sector; Azar, G., & Drogendijk, R. (2016). Cultural distance, innovation and export performance:
An examination of perceived and objective cultural distance. European Business Review, 28(2),
176-207; Dib, L. A., Sertd Rezende, L., & Figueiredo, O. (2016). Psychic distance versus market
size in International Business: Study of Brazilian exporters. Latin American Business
Review, 17(1), 73-93; Tokas, K., & Deb, A. K. (2020). CAGE distance framework and bilateral
trade flows: case of India. Management Research Review, 43(10), 1157-1181.

140 Zob. m.in. Soussane, J. A., Mansouri, D., & Mansouri, Z. (2022). Does Religious Proximity Affect FDI
Location Choice? An Empirical Analysis of Outward FDI from Morocco to 54 Host Countries.
Organizations and Markets in Emerging Economies, 13(2), 426; Jimenez, A., Eren, M., & Bayraktar, S.
(2020). Psychic distance and FDI in Turkey: the role of industrial development and religion. European
Journal of International Management, 14(5), 775-795.
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Przeprowadzonych po roku 2015 badan ekonomicznych, ktore wyjasnialyby
poziom wolumenu handlu zagranicznego pomig¢dzy gospodarkami z uwzglgdnieniem
dystansu psychicznego, jest relatywnie niewiele. Cze$¢ z nich odnosi si¢ tylko do

wybranych aspektow dystansu, np. roznic jezykowych!#!

, a niektore odwoluja si¢ tylko
do dystansu kulturowego, ktory jest duzo we¢zszym aspektem niz dystans psychiczny. W
przypadku dystansu kulturowego najczgsciej stosuje si¢ zmienne wynikajace z teorii
wymiaréw kulturowych Hofstede (1980)2.

Reasumujac, mozna stwierdzi¢, ze istnieje niewiele badan, ktore uymowatyby PD
w szerokim zakresie. W wielu przypadkach sa to tylko wybrane aspekty, np. rdznice
jezykowe. Trudno doszuka¢ si¢ takze badan o charakterze porownawczym, jak rowniez
analiz traktujagcych o dystansie psychicznym w kontekscie przeptywow kapitalowych

oraz handlowych do Afryki, co stanowi luke badawcza.

141 Zob. m.in. Tokas, K., & Deb, A. K. (2020). CAGE distance framework and bilateral trade flows: case of
India. Management Research Review, 43(10), 1157-1181.

142 Zob. m.in. Azar, G., & Drogendijk, R. (2016). Cultural distance, innovation and export performance: An
examination of perceived and objective cultural distance. European Business Review, 28(2), 176-207.
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Rozdzial 3. Europejskie oraz chinskie zagraniczne inwestycje
bezposrednie w Afryce

Niniejszy rozdziat poswigcony jest tematyce europejskich oraz chinskich ZIB w Afryce.
Nacisk ktadziony jest przede wszystkim na powigzania gospodarcze Europy oraz Chin z
Afryka, co odzwierciedlone jest m.in. w opisie umow i projektow takich jak Wspolna
Strategia Afryka-UE, charakterystyce chinskiej strategii Go Global oraz inicjatywy Pasa
1 Szlaku. W rozdziale uwzgledniono takze przeglad badan nad determinantami
europejskich 1 chinskich ZIB w Afryce, a takze nad wptywem, jaki inwestycje wywieraja
na gospodarki przyjmujace ZIB lub sgsiadujace.

3.1. Europejskie ZIB w Afryce
3.1.1. Wspolpraca gospodarcza Unii Europejskiej oraz Afryki

Analizujac europejskie ZIB w Afryce, warto zwroci¢ uwage na inicjatywy ze strony Unii
Europejskiej w zakresie wspolpracy z krajami afrykanskimi. W tym konteks$cie warto
wspomnie¢ o dwoch waznych projektach. Jednym z nich jest Wspdlna Strategia Afryka-
UE (The Joint Africa-EU Strategy, JAES) zapoczatkowana w 2007 roku, ktora czasami
bywa porownywana do chinskiej inicjatywy Pasa i Szlaku (BRI). Zgodnie z oficjalnym
stanowiskiem Unii Europejskiej projekt dotyczy dlugookresowej wspotpracy pomigdzy
UE a Unig Afrykanska (UA)¥3:

It represents the overarching long-term framework of cooperation between the

European Union (EU) and the African Union (AU).

143 The Joint Africa-EU Strategy. European Parliament, Directorate-General for External Policies. Policy
Department, 7.
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Jako cele strategii definiuje sie z koleil**: wzmocnienie partnerstwa pomigdzy UE

a Afryka, a w szczeg6lnosci wzmocnienie wiezi instytucjonalnych; promocja wspolnych
warto$ci; utrzymanie systemu multilateralizmu oraz kultywowanie partnerstwa
skoncentrowanego na kapitale ludzkim.

W kontekscie realizacji zalozonych celéw, mozna przytoczyé kilka przyktadow*®:

— umowy z miastami Kotonu i Lomé w zakresie inwestycji w obszarze ekologicznej
gospodarki 1 energii;

— inwestycje w zrownowazong gospodarke (pakiety inwestycyjne zapisane w
planach inwestycyjnych UE, w tym na inwestycje w elektrownie stoneczne w
Maroku 1 oczyszczalnie $Scieckow w Egipcie) 1 edukacje (w tym program
Erasmus+);

— finansowe wsparcie przy tworzeniu umowy o Afrykanskiej Kontynentalnej

Strefie Wolnego Handlu.

Innym projektem, ktory wpisuje si¢ w rozwazania na temat wsparcia Afryki przez
Europg, jest Umowa o partnerstwie migdzy Unig Europejska 1 jej panstwami
cztonkowskimi, z jednej strony, a czlonkami Organizacji Panstw Afryki, Karaibow i
Pacyfiku, z drugiej strony (Umowa z Samoa) z 2023 roku'®®. Jest to rozwiniccie

147

istniejacej od 2000 roku umowy z Kotonu*4’. W ramach umowy zaklada si¢ m.in.1*8:

— ochrone¢ praworzadnosci, zasad demokracji oraz praw cztowieka;
— zwalczanie zagrozen dla bezpieczenstwa i pokoju;

— wspieranie handlu i rozwdj sektora prywatnego;

— dazenie do zrbwnowazonego wzrostu gospodarczego;

— przeciwdzialanie ubdstwu i nierdwnosciom;

— zrownowazone gospodarowanie zasobami naturalnymi;

144 Ibidem, 12.

145 TLeszek, K. (2020). Belt and Road Initiative w Afryce i jej wplyw na rozwéj The Joint Africa—EU
Strategy. Przeglqd Europejski, 2, 61-82.

146 Umowa o partnerstwie miedzy Unig Europejska i jej panstwami czlonkowskimi, z jednej strony, a
cztonkami Organizacji Panstw Afryki, Karaibow i Pacyfiku, z drugiej strony (Umowa z Samoa) (Dz. Urz.
UE L 2023.2862 z 28.12.2023 r.).

147 Umowa o partnerstwie migdzy czlonkami grupy panstw Afryki, Karaibow i Pacyfiku z jednej strony a
Wspolnotg Europejska i jej Panstwami Czlonkowskimi z drugiej strony, podpisana w Kotonu 23 czerwca
2000 roku (Dz. Urz. UE L 317 z 15.12.2000 r.).

148 Umowa o partnerstwie migdzy Unig Europejska..., op. cit.
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— kompleksowe i zrdwnowazone podejscie do tematyki migracji.

W tym miejscu warto podkreslic, ze wspolpraca UE z panstwami Afryki,
Karaibow i Pacyfiku (Organization of African, Caribbean and Pacific States, OACPS)
jest duzo starsza, a jej zrodet nalezy doszukiwaé si¢ w checi stowarzyszenia EWG z
krajami i terytoriami zamorskimi, wyrazonej w traktacie ustanawiajagcym Europejska
Wspolnote Gospodarcza, ktory wskazywat dwadziescia szes¢ takich terytoriow, w tym

dwadziescia zlokalizowanych na terenie Afrykil#°

, oraz w konwencji z Jaunde podpisanej
przez Europejska Wspolnote Gospodarczag (EWG) 1 18 panstw afrykanskich, co bylo
wynikiem dekolonizacji Afryki, checi kultywowania relacji gospodarczych miedzy
bytymi kolonizatorami a kontynentem afrykanskim oraz otwarcia tamtejszego rynku na
produkty europejskie™*°.

W istocie, w literaturze naukowej czesto wyszczegolnia si¢ cztery okresy
wspolpracy miedzy UE (lub jej poprzednikami) oraz Afryka, ktore szerzej mozna

przelozy¢ takze na wspdlprace UE z OACPS™!:

— okres zaczynajacy si¢ od traktatow rzymskich do uzyskania niepodleglosci przez
wiekszos¢ krajow w Afryce;

— okres wspolpracy opartej] na wzajemnych preferencjach, ktorego rozpoczecie
mozna utozsamia¢ z podpisaniem wspomnianej wczesniej konwencji z Jaunde;

— okres wspolpracy opartej na jednostronnych preferencjach®®?

, od wejscia w zycie
przedtuzanej trzykrotnie (w latach 1979, 1981 oraz 1984) konwencji z Lomé z
1975 roku, przy czym jest to okres, w ktorym zastgpiono popularne wczesniej
okreslenie panstwa stowarzyszone na Afryke, Karaiby oraz Pacyfik (AKP), oraz

— okres partnerstwa, zapoczatkowany umowa z Kotonu z roku 2000, ktoéra

zastgpiona zostata umowg z Samoa.

149 Kaczmarek, F. (2018). Dylematy polityki rozwojowej Unii Europejskiej wobec Afivki Subsaharyjskiej w
latach 2000-2015. Poznan: Wydawnictwo Uniwersytetu Ekonomicznego w Poznaniu, 36.

10 Janczyk, R. (2024). Uktad z Samoa a uktad z Kotonu — analiza poréwnawcza. Kwartalnik Prawa
Miedzynarodowego, 1(1), 99-115.

181 Kaczmarek, F. (2018). Dylematy polityki rozwojowej Unii Europejskiej ...,op. cit., 35-50.

152 Jednostronne preferencje odnoszg si¢ w tym przypadku do przyznania przez EWG dostepu do wolnego
rynku krajom AKP, bez jednoznacznego wymogu przyznania preferencji wzgledem EWG przez AKP, zob.
Ibidem, s. 48.
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Nie bez znaczenia jest takze wspolpraca pomigdzy UE a Afryka w zakresie
zielonej energii, cyfryzacji, zrOwnowazonego rozwoju i edukacji, ktora realizowana jest
w ramach inicjatywy The Global Gateway Africa — Europe Investment Package. L.aczna
warto$¢ pakietu to 150 mld euro®®2,

Po omoéwieniu teoretycznych i prawnych zagadnien zwigzanych ze wspolpraca
miedzy UE oraz Afryka, warto zwrdci¢ uwage na rezultaty tej wspolpracy. Unia
Europejska publikuje raporty dotyczace realizacji wspotpracy na linii Afryka-UE. W

ramach dziatania UE w Afryce wskaza¢ mozna m.in. na szereg przyktadow programow

oraz ich efekty z lat 2010-2017, co zaprezentowano w tabeli 7.

Projekt Efekty Koszt po Beneficjenci
stronie UE

EAU4Food nowe metody upraw nakierunkowanena | Ok. 4 min Mali, Zambia, RPA,
zwigkszenie plonow euro Tunezja, Etiopia,
innowacje minimalizujace Mozambik
zanieczyszczenie srodowiska

WAHARA poprawa dostepu do wody Ok. 2 mln Tunezja, Burkina
wsparcie zrownowazonej gospodarki euro Faso, Etiopia,
rolnej Zambia
opracowanie oprogramowania
komputerowego pomagajace rolnikom w
wyborze najlepszej metody uprawy
(Quick Scan Tool)

SUNRAY wsparcie badaczy i interesariuszy z Afryki | Ok. 1 mIn RPA, Tanzania,
w kontekscie badan nad zywieniem i euro Benin, Uganda
zdrowiem

GRATITUDE opracowanie metod redukcji strat po Ok. 3 min Nigeria, Ghana
zbiorach euro

AFTER wsparcie w zakresie polepszania jako$ci Ok. 3 mln Benin, RPA, Egipt,
zywnosci 1 adaptacji tradycyjnych euro Madagaskar,
afrykanskich potraw do upodoban Senegal, Cameroon,
zagranicznych turystow Ghana

MYCORED opracowanie procedur majacych na celu Ok. 6 mln Egipt, Nigeria, RPA
redukcje wystepowania mykotoksyn w euro
produktach eksportowanych z Afryki

DEWFORA opracowanie systemu wczesnego Ok. 3,5mln | Egipt, Sudan,
ostrzegania przed susza euro Kenia, Mozambik,

RPA, Maroko,
Botswana

Tabela 7. Wybrane projekty realizowane w Afryce we wspotpracy z Uniq Europejskq w

latach 2010-2017

Zrodto: Dyrekqa Generalna ds. Badan Naukowych i Innowacji, Komisja Europejska (2017). Delivering on

the

Africa-EU  strategy  through

research and

innovation. URL:

https://op.europa.eu/en/publication-detail/-/publication/8e672{27-ce72-11e7-a5d5-
0laa75ed71al/ (dostep: 21.01.2025).

158 The Global

Gateway Africa — Europe Investment Package,

URL: https://international-

partnerships.ec.europa.eu/policies/global-gateway/initiatives-sub-saharan-africa/eu-africa-global-
gateway-investment-package en (dostep: 20.02.2025).
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https://op.europa.eu/en/publication-detail/-/publication/8e672f27-ce72-11e7-a5d5-01aa75ed71a1/
https://op.europa.eu/en/publication-detail/-/publication/8e672f27-ce72-11e7-a5d5-01aa75ed71a1/
https://international-partnerships.ec.europa.eu/policies/global-gateway/initiatives-sub-saharan-africa/eu-africa-global-gateway-investment-package_en
https://international-partnerships.ec.europa.eu/policies/global-gateway/initiatives-sub-saharan-africa/eu-africa-global-gateway-investment-package_en
https://international-partnerships.ec.europa.eu/policies/global-gateway/initiatives-sub-saharan-africa/eu-africa-global-gateway-investment-package_en

Projekty dotyczace wspotpracy UE-Afryka sg zroéznicowane. Warto w tym
kontekscie podkresli¢ takze rolg instytucji i prywatnych przedsigbiorstw. Wyszczegdlni¢
mozna np. inicjatywe Choose Africa, ktora ukierunkowana jest na pomoc i wsparcie dla
sektora bankowego i sektora MSP w Afryce. Do konca 2023 roku zakres wsparcia MSP
w ramach tej inicjatywy wynidst Iacznie ok. 4 miliardy euro®®*. Innym przyktadem moze
by¢ Fundusz Inwestycyjny dla Krajow Rozwijajacych sie, ktory — jako instytucja
panstwowa Danii — wspiera rozw0j spoleczno-ekonomiczny w krajach rozwijajacych sig,
a jednym z efektéw jego dziatan jest powstanie elektrowni wiatrowej Luke Turkana w
Kenii (najwickszej w Afryce) o mocy 310 MW,

Jak mozna wywnioskowa¢ z rozwazan ujetych powyzej, wspolpraca UE oraz
Afryki rozwija sig, a jej zrédet mozna doszukiwac si¢ w czasie tworzenia EWG. Na
podkreslenie zashluguje zaangazowanie UE w zakresie nakierowania Afryki na

gospodarke zielong, rozwdj zrownowazony oraz wzmocnienie wig¢zi instytucjonalnych.

3.1.2. Europejskie inwestycje bezposrednie w Afryce i na Swiecie —
charakterystyka oraz motywy

Problematyka europejskich inwestycji zagranicznych w Afryce jest zlozona. Na jej
kompleksowos¢ sklada si¢ wiele elementow, ktore powinny znalez¢ odzwierciedlenie w
rozwazaniach ujetych w ponizszym podrozdziale. Przede wszystkim nalezy podkresli¢
historyczng zalezno$¢ krajow afrykanskich od panstw Europy Zachodniej, co wynika z
czasOw kolonializmu. Ponadto, nie bez znaczenia sg rdznice gospodarcze pomiedzy
Europa Srodkowo-Wschodnia i Europa Zachodnia, ktore wplywaja na to, ze kapitat do
Afryki ptynie z Europy gldwnie z panstw zachodnioeuropejskich.

Na samym poczatku warto zilustrowac, jak w ogdlnosci wygladaja skumulowane
warto$ci wychodzacych ZIB z krajow europejskich. Ze wzgledow praktycznych analize
podzielono na tzw. kraje ,,starej Unii” oraz kraje przyjete do UE po 2004 roku (NMS,
New Member States). Rysunek 9 prezentuje wychodzace ZIB z wybranych gospodarek
Unii Europejskiej (kraje starej Unii).

154 Choose Africa Initiative. URL: https://choose-africa.com/en/ (dostep: 20.03.2025).

155 Investment Fund for Developing Countries (2020). Afiica’s Largest Wind Farm Is Now In Place. URL:
https://impactfund.dk/news/africas-largest-wind-farm-is-now-in-place/. Investment Fund for Developing
Countries (dostep: 10.01.2025).
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Rysunek 9. Wychodzgce ZIB z wybranych gospodarek UE i Wielkiej Brytanii
(skumulowane wartosci w mld $)

Zrodto: UNCTAD, 2024.

Na rysunku nie ujgto gospodarek, dla ktérych dane w bazie UNCTAD bytly
nickompletne. Warto zwrdci¢ w tym miejscu uwage na istotng rolg gospodarek z Europy
Zachodniej w ksztaltowaniu ZIB. Wiele z tych panstw osiggneto, zgodnie ze stanem na
rok 2023, wartos¢ wychodzacych ZIB przewyzszajaca bilion dolarow (m.in. Francja,
Niemcy, Holandia, Wielka Brytania). Trzeba jednak podkresli¢, ze o ile rola gospodarek
zachodnioeuropejskich jest wcigz duza, jesli chodzi o kreowanie ZIB, to nie jest ona tak
widoczna, jak w roku 1990. W poréwnaniu do stanu na rok 1990, ZIB z duzych

gospodarek Europy Zachodniej wzrosty od kilku do kilkunastu procent:

— 7,06% w przypadku Niemiec;

— 9,70% w przypadku Wioch;

— 9,26% w przypadku Wielkiej Brytanii,
— 13,65% w przypadku Francji.

Z kolei, ZIB z mniejszych gospodarek odgrywaja coraz wigksza rolg, czego
potwierdzeniem moga by¢ ponizsze dane na temat wzrostu wartosci skumulowanych ZIB

pomiedzy rokiem 1990 a 2023:

84



— 32,38% w przypadku Danii;

— 22,46% w przypadku Finlandii;
— 606,99% w przypadku Islandii;
— 89,44% w przypadku Irlandii;
— 30,82% w przypadku Holandii;
— 84,44% w przypadku Portugalii;
— 40,26% w przypadku Hiszpanii.

Nalezy jednak zaznaczy¢, ze wysoki wzrost dla Irlandii wynika z polityki podatkowe;j

tego kraju®®®

. W istocie, innym potwierdzeniem stabnacej (chociaz wciaz silnej) pozycji
panstw Europy Zachodniej jest tabela 8, ktora ilustruje zmiany w $§wiatowym udziale

kreacji wychodzacych ZIB pomigdzy latami 1990 a 2023.

Rok

Kraj 1990 2023

Holandia 4,8725 7,6301
Niemcy 13,6918 4,9103
Wielka Brytania 10,1693 4,7863
Francja 5,3155 3,6856
Irlandia 0,6626 3,0113
Belgia 1,8021 1,7361
Hiszpania 0,6941 1,4200
Wrtochy 2,6690 1,3160
Szwecja 2,2493 1,1879
Dania 0,3256 0,5339
Finlandia 0,4149 0,4735
Portugalia 0,0363 0,1556
Cypr 0,0004 0,1089
Wegry 0,0071 0,1039
Polska 0,0042 0,0861
Islandia 0,0033 0,0113
Rumunia 0,0029 0,0110
Bulgaria 0,0055 0,0097

Tabela 8. Udziat wybranych krajow UE oraz Wielkiej Brytanii w globalnej wartosci ZIB

w latach 1990 oraz 2023 (skumulowane wartosci w %)
Zrédto: UNCTAD, 2024.

156 Zob. m.in. Bohle, D., & Regan, A. (2021). The comparative political economy of growth models:
Explaining the continuity of FDI-led growth in Ireland and Hungary. Politics & society, 49(1), 75-106.
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Analizujac tabele 8, ktora obejmuje dane zarowno dla tzw. starej Unii oraz NMS, warto
zwr6dci¢ uwage na istotnie nizszy udziatl duzych krajoéw zachodnioeuropejskich w 2023
roku w poréwnaniu z rokiem 1990 (np. spadek z ponad 13,5% do ponizej 5% dla Niemiec
oraz z ponad 10% do ponizej 5% dla Wielkiej Brytanii) oraz wyzszy udziat matych
gospodarek oraz panstw wschodnioeuropejskich.

Rosnie rola Europy Srodkowo-Wschodniej w kontekscie tworzenia ZIB, chociaz
jest ona wcigz relatywnie mata. Rysunek 10 stanowi ilustracje wychodzacych ZIB z
wybranych panstw NMS dla lat 1994-2023. Pominigto panstwa, dla ktorych dane bytly

niekompletne oraz Cypr 1 Malte ze wzgledu na obserwacje odstajace (outliers).
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Rysunek 10. Wychodzqce ZIB z wybranych gospodarek UE (skumulowane wartosci w
mld $)

Zrodio: UNCTAD, 2024.

Wzrost aktywnych ZIB z krajow, ktore dotaczyty do UE w 2004 roku lub p6znie;j,
jest znaczacy. W latach 1994-2003 wigkszos$¢ krajow ujetych na rysunku odnotowata
wzrost nominalnej wartosci ZIB wychodzacych o kilkadziesigt lub nawet kilkaset
procent. Swiadczy to o duzym potencjale panstw Europy Srodkowo-Wschodniej, przy

czym najwigksza rolg odgrywaja Czechy, Wegry oraz Polska, chociaz trzeba w tym
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miejscu pamietaé, ze kraje te zaczynaly z niskiego poziomu po transformacji
gospodarcze;.

Konkludujac rozwazania na temat europejskich aktywnych ZIB na §wiecie, nalezy
stwierdzi¢, ze rola krajow Europy Srodkowo-Wschodniej ro$nie, jednak to wciaz kraje
Europy Zachodniej odgrywaja kluczowa role w zakresie kreowania ZIB. Warto zatem
zwréci¢ uwage, do jakich krajow afrykanskich ptynie najwiecej kapitalu z Europy. Jak
wskazano na poczatku podrozdziatu, wazny aspekt podczas analiz europejskich ZIB w
Afryce stanowig powigzania kolonialne. Kraje posiadajace w przeszlosci kolonie tworza
tez najwiecej ZIB (np. Holandia, Niemcy, Francja, Wielka Brytania, Hiszpania), dlatego
to na inwestycjach z tych krajow skupiona zostanie uwaga. Tabela 9 przedstawia, gdzie

w Afryce trafiaty inwestycje z krajow europejskich z przesztoscig kolonialng.

Kraj/Region Afryka Polnocna Afryka Subsaharyjska

Wielka Brytania 1,87 68,34
Belgia 0,82 13,15
Francja 9,80 23,90
Niemcy 1,12 8,71
Wiochy 2,80 2,11
Holandia 0,02 3,25
Portugalia 0,06 6,24
Hiszpania 3,67 1,41

Tabela 9. Wartosci skumulowanych ZIB z wybranych krajow UE w Afryce Potnocnej i
Afryce Subsaharyjskiej w 2022 roku (w mld dolarow)

Zrédto: CDIS, IMF (2024).
Wigkszo$¢ gospodarek zachodnioeuropejskich z przeszioscig kolonialng inwestuje w

Afryce Subsaharyjskiej. Wyjatkami sa Hiszpania oraz Wlochy, co mozna tlumaczy¢

innymi czynnikami, takimi jak wzgledy historyczne.
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3.1.3. Wyniki dotychczasowych badan empirycznych europejskich ZIB w Afryce

Po omoéwieniu wspotpracy gospodarczej UE z Afryka, jak rowniez charakterystyki
europejskich ZIB w Afryce, szczegdlna uwaga powinna zostaé poswigcona wynikom
badan empirycznych zwigzanych z inwestycjami z Europy w Afryce. Istnieje szeroka
gama publikacji, wsérdd ktérych odnalezé mozna prace odpowiadajace na pytania o
determinanty 1 skutki tworzenia ZIB w Afryce.

Glaister, Driffield oraz Lin wskazuja na zalezno$¢ pomiedzy naptywem ZIB z
krajow europejskich od tego, czy kraj przyjmujacy inwestycje byt w przesztosci kolonig
kraju inicjujacego inwestycje. Ponadto, badacze na podstawie modelu ekonometrycznego
dowodza o istnieniu U-ksztaltnej zalezno$ci pomiedzy okresem, jaki uptynatl od
uzyskania przez dane panstwo afrykanskie niepodlegtosci a naptywem ZIB od bytego
kolonizatora. Wynika z tego, ze wraz z dekolonizacjg Afryki miat miejsce gradualny

proces wycofywania si¢ panstw europejskich z Afryki, ktoéry po pewnym czasie odwrocit
157

si¢

Antonakakis oraz Tondl przebadali inwestycje europejskie oraz amerykanskie w
krajach rozwijajacych si¢. Podzielili oni kraje odbierajace inwestycje na kilka grup,
wliczajac w to kraje Bliskiego Wschodu oraz Afryki Potnocnej (Middle East and North
Africa, MENA). Aplikujac zlozona, ale coraz popularniejszag w ostatnich latach,
procedure bayesowskiego usredniania modeli (Bayesian Model Averaging, BMA),
wywnioskowali, ze inwestycje w Afryce Poiocnej oraz na Bliskim Wschodzie
motywowane s3 czynnikami instytucjonalnymi oraz bliskoécia kulturowa'®®. Byly to
determinanty, ktore okazaly si¢ stale bez wzgledu na gospodarke inicjujaca ZIB. Badacze
ponadto zbadali inwestycje w Afryce Subsaharyjskiej (Sub-Saharan Africa, SSA). W tym
przypadku autorzy wyszczegolnili kilka determinant, ktore byty wspolne dla USA i
gospodarek europejskich: wielko$¢ rynku, zloza ropy i1 gazu, koszty pracy. Inaczej niz w
przypadku krajow MENA, aspekty zwigzane z fadem instytucjonalnym nie odgrywaja
takiej roli w przypadku panstw SSA®,

157 Glaister, K. W., Driffield, N., & Lin, Y. (2020). Foreign direct investment to Africa: Is there a colonial
legacy?. Management International Review, 60(3), 315-349.
158 Antonakakis, N., & Tondl, G. (2015). Robust determinants of OECD FDI in developing countries:

Insights from Bayesian model averaging. Cogent Economics & Finance, 3(1), 1095851.
159 Ibidem.
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Khalfaoui, Derbali, z kolei, przebadali inwestycje panstw rozwinietych w krajach
Maghrebu, wskazujac, ze najwigkszymi inwestorami sg tam Francja i Hiszpania, co
wynika z powigzan historycznych i kolonialnych. Autorzy wskazali na ponizsze aspekty,
ktore przyciagaja inwestycje z krajow rozwinigtych: jakos$¢ instytucjonalna, odleglosé,
inwestycje bilateralne, umowy integracyjne, wielko$é rynku®.

W wielu badaniach podkresla si¢ znaczenie powigzan kolonialnych, chociaz
istnieja prace, ktorych autorzy nie przypisuja im tak duzej roli. Osei, Omar oraz Joosub
wskazuja na minimalny wktad powigzan kolonialnych w wyja$nianie naptywu ZIB z
Wielkiej Brytanii do Ghany. Trzeba tu jednak zaznaczy¢, ze badanie obarczone jest
kilkoma ograniczeniami, z probg badawcza obejmujaca tylko przedsiebiorstwa, ktore nie
dziatajg w sektorze wydobywczym. Ponadto jest to badanie oparte o przypadek jednego
kraju®®?.

Jakos$¢ infrastruktury oraz kursy walutowe to jedne z determinant ZIB z krajow
OECD w Kenii i1 Tanzanii, ktére badal Odunga. W przypadku Kenii statystycznie istotne
okazaly sie takze bliskos$¢ kulturowa, jako$¢ instytucjonalna oraz efekt aglomeracji, a w
przypadku Tanzanii — m.in. zasoby naturalne, kapital ludzki oraz import'®2. Warto
zaznaczyc¢, ze w pracy zbadano takze zwigzek pomiedzy naptywem ZIB z krajow OECD
oraz gospodarek spoza OECD a wzrostem gospodarczym w dwoch poddanych badaniu
gospodarkach afrykanskich. Podczas gdy dla Kenii zaobserwowano pozytywna relacje
pomiedzy naptywem ZIB a wzrostem gospodarczym, w przypadku Tanzanii to tylko
inwestycje spoza OECD pozytywnie korelowaly ze wzrostem gospodarczym?®®®. W
kontekscie wzrostu gospodarczego i jego zaleznosci od naptywu ZIB, nalezy podkreslic,
ze zwigzek ten jest niejednoznaczny. Istniejg takze prace naukowe, ktorych autorzy
zbadali ten problem w sposob ogolny, bez wyodrebniania zrodet ZIB. Przyktadem takie;j
pracy moze by¢ publikacja Ayenew, w ktorej autor na podstawie metod ilosciowych na
danych za lata 1988-2019 dowodzi, ze w dlugiej perspektywie istnieje pozytywna
zalezno$¢ pomiedzy naptywem ZIB a wzrostem gospodarczym wérdd panstw SSAI®,

Wprawdzie w latach 1988-2019 relatywnie duza grupa inwestorow w Afryce byly kraje

180 Khalfaoui, H., & Derbali, A. (2021). The determinants of foreign direct investment: what about the
potential of the Arab Maghreb countries?. Journal of Investment Compliance, 22(4), 295-308.

161 Osei, C., Omar, M., & Joosub, T. S. (2020). The effect of colonial legacies on Africa’s inward FDI: The
case of UK FDI in Ghana. Crifical Perspectives on International Business, 16(3), 259-277.

182 Odunga, P. S. (2020). The determinants and impact of foreign direct investment (FDI) in Kenya and
Tanzania: an OECD and non-OECD perspective 1996-2016.

163 Ibidem.

164 Ayenew, B. B. (2022). The effect of foreign direct investment on the economic growth of Sub-Saharan
African countries: An empirical approach. Cogent Economics & Finance, 10(1), 2038862.
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europejskie, to nie mozna zapominac¢ tutaj o innych aktorach, w szczegdlnosci o bardzo
aktywnych w kwestii ZIB od 2001 roku Chinach. Pelniejszy oglad na problem mozna
byloby uzyska¢, gdyby uwzgledniono w badaniu zrédlo pochodzenia inwestycji, np.
OECD vs. nie-OECD. Trzeba pami¢taé, ze inwestorzy z réoznych gospodarek kieruja sie
innymi motywami i czynnikami oraz prowadzg dzialalno$¢ gospodarcza w inny sposob
(wywotlujac tym samym inne skutki).

Hu, You oraz Esiyok wskazuja na nieistotny wpltyw wywierany przez ZIB z
krajow rozwinigtych na postep technologiczny krajow afrykanskich, dowodzac
jednoczesnie, dla kontrastu, ze chinskie ZIB przyczyniaja sie do transferu technologii'®®.

Reasumujac, nalezy stwierdzi¢, ze istnieje szeroka gama determinant ZIB z
krajow europejskich w Afryce. Inwestycje europejskie moga takze wplywac pozytywnie
(co nie zawsze jednak znajduje potwierdzenie w badaniach) na wzrost gospodarczy w

panstwach przyjmujacych inwestycje.

3.2. Chinskie ZIB w Afryce
3.2.1. Rola strategii Go Global w ekspansji gospodarczej Chin

Poza inwestycjami europejskimi, uwage¢ w niniejszej pracy nalezy poswieci¢
inwestycjom z Chin. Analizujagc chinskie inwestycje zagraniczne, nie sposOb nie
wspomnie¢ o strategii Go Global. Zostala ona wprowadzona w zycie w 2001 roku 1
dotyczyta w gléwne] mierze otwarcia gospodarki chinskiej na wymian¢ $wiatowa.
Jednym z kluczowych zalozen strategii jest nawigzanie kontaktoéw gospodarczych z
krajami bogatymi w surowce (co w pewien sposob koresponduje z teoretycznym
modelem ,,zamiaréw strategicznych” przedstawionym w pierwszym rozdziale), tak aby

zabezpieczy¢ chinskg gospodarke w kontekscie dostepu do nich®.

185 Hu, D., You, K., & Esiyok, B. (2021). Foreign direct investment among developing markets and its
technological impact on host: Evidence from spatial analysis of Chinese investment in
Africa. Technological Forecasting and Social Change, 166, 120593.

%6 Toma, S. G., & Tohanean, D. (2018). China’s “Go Global” strategy: An overview. Strategii
Manageriale, 4(42), 138-145.
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Jak wskazuja Toma oraz Tohdnean, zrddet koncepcji Go Global mozna

poszukiwaé w ramach trzech segmentow?®’:

— politycznego,
— ekonomicznego oraz

— finansowego.

W kontekscie politycznym, jak wskazuja badacze, Komunistyczna Partia Chin
(KPCh) juz od lat dziewiecdziesigtych ubiegtego wieku odwotywata si¢ do koncepcji
wielkiego odrodzenia narodu chinskiego (zhonghua minzu de weida fuxing), nawiazujac
tym samym do pragnien o odzyskaniu potencjatu, jakim Chiny odznaczaly si¢ w
przesztosci, a w ostatnich latach do koncepcji, ktorg w literaturze anglojezyczne;j
thumaczy si¢ jako Chinese Dream (zhongguo meng), ktérej zatozenia przedstawiono na

rysunku 11.
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Rysunek 11. Cele koncepcji zhongguo meng (Chinese Dream)

Zrédlo: Toma, S. G., & Tohdnean, D. (2018). China’s “Go Global” strategy: An overview. Strategii
Manageriale, 4(42), 138-145.

187 Ihidem.
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Jak wskazuja badacze, tak sformulowane cele koncepcji zhongguo meng (Chinese
Dream) wynikaja z przemowien przewodniczacego Chinskiej Republiki Ludowej Xi
Jinpinga (ChRL)!®®, S3 one takze tozsame z implementowang od 2013 roku Inicjatywa
Pasa i Szklaku (Belt and Road Initiative, BRI), zwang inaczej inicjatywa Jeden pas, jedna
droga (One Belt, One Road), ktéra polega na tworzeniu przez Chiny — jak podkreslaja
Hiibner, Rybicka oraz Wieszczycka — ,,nowoczesnych technicznie i efektywnych
ekonomicznie polaczen transportowych [...] i1 rozbudow[ie] niezbednej do tego
infrastruktury”16°.

Przy omawianiu strategii Go Global warto podkresli¢ znaczenie BRI. Jak
wskazano wczesniej, inicjatywa zostata wprowadzona w 2013 roku, a pierwsze efekty
widoczne byty juz w 2014 roku wraz z umowg migdzy ChRL a Kenig na budow¢ niemal
pigciusetkilometrowej linii kolejowej (Mombasa-Nairobi Standard Guage Railway).
Ponadto, do osiggni¢¢ inicjatywy nalezg takze m.in. inwestycje w przemyst naftowy w
RPA 1 Botswanie oraz linia kolejowa 1aczaca Addis Abebe oraz Dzibuti, skracajgca

podroéz na tej trasie kilkukrotnie’

. Warto podkresli¢, ze wigkszo$¢ inwestycji chifiskich
w Afryce w ramach BRI dotyczy sektora transportowego i energetycznego'’®.

W ramach plaszczyzny ekonomicznej, podstaw bedacej tematem niniejszego
rozdziatu strategii Go Global upatruje si¢ m.in. w transformacji systemu gospodarczego
Chin w tzw. socjalistyczng gospodarke rynkowa zapoczatkowang przez bylego
przewodniczacego ChRL Denga Xiaopinga, co polozylo kres gospodarce w petni
planowanej'’?.

W kontekscie plaszczyzny finansowej, badacze wskazuja na rosnagcy udziat
chinskiego sektora bankowego w globalnym systemie finansowym, co wplywa istotnie
na konkurencyjno$¢ Chin oraz ich pozycje¢ negocjacyjng®’>.

Konkludujac powyzsze rozwazania, mozna stwierdzi¢, ze wprowadzona na

poczatku XXI. wieku strategia Go Global ma swoje zrodia w:

188 Zob. Jinping, X. (2017). The governance of China. Pekin: Foreign Languages Press.
189 Hiibner, W., Rybicka, M., & Wieszczycka, W. (2018). Chinska Inicjatywa Pasa i Szlaku: parametry dla
strategii Polski. Kwartalnik Nauk o Przedsigbiorstwie, 49(4), 34-47.

170 Leszek, K. (2020). Belt and Road Initiative w Afryce i jej wptyw na rozwdj The Joint Africa-EU
Strategy. Przeglqd Europejski, (2), 61-82.

171 Adeniran, A., Ekeruche, M. A., Onyekwena, C., & Obiakor, T. (2021). Estimating the economic impact
of Chinese BRI Investment in Africa. SAIIA, South African Institute of International Affairs.

172 Toma, S. G., & Tohanean, D. (2018). China’s “Go Global” strategy: An overview. Strategii
Manageriale, 4(42), 138-145.

173 Ibidem.
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— pragnieniu przez chinskie spoleczenstwo powrotu Chin jako gldéwnego gracza na
arenie mi¢dzynarodowej;

— potrzebie dostosowania gospodarki centralnie planowanej do realiow rynkowych,
co zapoczatkowane zostalo na dlugo przed wprowadzeniem strategii, ktorg w
zasadzie mozna okresli¢ jako swoistg realizacj¢ ,urynkowienia” systemu
gospodarczego Chin;

— potrzebie budowania relacji gospodarczych ze swiatem, zwlaszcza w kontekscie
gospodarek z dlugoterminowym potencjatem, ktore moga by¢ rynkiem zbytu lub
kontrahentem w zakresie dostarczania surowcoéw niezbgdnych do ekspansji

gospodarcze;.

3.2.2. Chinskie inwestycje bezposrednie w Afryce i na Swiecie — charakterystyka
oraz motywy

Po omowieniu strategii Go Global, jej roli w ekspansji gospodarczej Chin, a takze po
nawigzaniu do inicjatywy BRI, na uwage zastuguje charakterystyka chinskich ZIB. W
tym kontek$cie wskaza¢ nalezy na rosngcg rolg Chin w tworzeniu ZIB globalnie, co

przedstawia rysunek 12.
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Rysunek 12. Wychodzgce ZIB z wybranych gospodarek (wartosci skumulowane w mld $)

Zroédto: UNCTAD (2024).
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Skumulowana warto$¢ chinskich wychodzacych ZIB w innych gospodarkach
rosnie stale od 2001 roku (tzn. od wprowadzenia strategii Go Global i od wejscia ChRL
do WTO). Dane dla Chin zostaly zestawione z danymi dla wybranych gospodarek
europejskich oraz z danymi dla Unii Europejskiej. Warto w tym kontekscie zaznaczy¢
omawiang juz przy okazji prezentacji faktéw stylizowanych nt. ZIB malejaca role
gospodarek rozwinietych (ktore jednak wcigz odpowiadaja za relatywnie duza czg$é
warto$ci ZIB). Przyktadowo, w 2001 roku wychodzace ZIB z Unii Europejskiej wynosity
wedlug UNCTAD 2,14 bln dolarow, podczas gdy dla samych Niemiec byto to 0,56 bln
dolarow, a w przypadku Francji, z kolei, wychodzace ZIB wynosity 0,4 bln dolarow.
Mozna z tego wywnioskowac, ze ponad 20 lat temu Niemcy i Francja odpowiadaly za
niemal potowe aktywnych inwestycji zagranicznych w Unii Europejskiej, podczas gdy w
roku 2023 jest to juz tylko okolo jedna czwarta (co jest posrednio, ale w niewielkim
stopniu, takze zwigzane z rozszerzeniem UE). W przypadku gospodarki chinskiej
obserwuje si¢ niemal 85-krotny wzrost wartosci wyplywajacych ZIB, co mozna zestawic¢
z okoto 4-krotnym wzrostem dla Niemiec 1 Francji.

W celu zwizualizowania powyzszych wnioskdw nt. nieporownywalnego wzrostu
warto$ci skumulowanej aktywnych ZIB z Chin, warto przedstawi¢ rysunek z

pomini¢ciem danych dla Unii Europejskie;.
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Rysunek 13. Wychodzgce ZIB z Chin, Niemiec i Francji (wartos¢ skumulowana w mld $)

Zroédto: UNCTAD (2024).
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Jednym z instrumentéw ekspansji gospodarczej Chin sg ZIB. Podobne wnioski
plyna z analizy danych nt. skumulowanych warto$ci wyplywajacych ZIB na mieszkanca.
W przypadku Chin mozna moéwi¢ o ponad 76-krotnym wzro$cie, dla Niemiec i Francji, z
kolei, mozna méwi¢ o wzroscie niemal 4-krotnym.

W konteks$cie wspomnianej wczesniej malejacej roli krajéw rozwinigtych w
tworzeniu ZIB warto zwrdci¢ uwage na udziat aktywnych inwestycji zagranicznych Chin
w $wiecie, ktory od 2001 roku stale wzrasta. Jest on wynikiem przystgpienia Chin do

WTO oraz wejscia w zycie strategii Go Global.

10
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Rysunek 14. Wychodzgce ZIB z wybranych gospodarek (skumulowane wartosci, %
udziatu swiatowego)

Zrédto: UNCTAD (2024).
W 2001 roku Chiny odpowiadaly za 0,48% skumulowanych warto$ci aktywnych ZIB,

podczas gdy w roku 2023 bylo to juz ponad 6,5%. W przypadku danych ilustrujacych
przeptywy ZIB, dla Chin obserwuje si¢ wyrazng tendencje wzrostowa za lata 2001-2015.
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Rysunek 15. Wychodzgce ZIB z wybranych gospodarek (przepbywy w mld $)

Zrédto: UNCTAD (2024).

Warto podkresli¢, ze chinskie inwestycje wychodzace charakteryzujg si¢ mniejsza
zmiennos$cia. Podczas gdy dla Niemiec i Francji zauwaza si¢ wyrazne spadki rok do roku,
to w przypadku ZIB z Chin przeptywy sa zwykle wyzsze z roku na rok.

Po przedstawieniu ogdlnych danych na temat przeptywow i1 skumulowanych
warto$ci ZIB z Chin i wybranych gospodarek, warto wzia¢ pod uwage to, gdzie doktadnie
trafia kapitat chinskich inwestorow. Globalnie najwigkszymi odbiorcami chinskich ZIB
sg specjalne regiony administracyjne Chin (Hongkong oraz Makau), kraje rozwini¢te
(m.in. USA, Australia, Kanada, Niemcy), kraje Azji Potudniowo-Wschodniej (np.
Singapur, Malezja, Tajlandia) oraz kraje ze statusem raju podatkowego (m.in. Brytyjskie
Wyspy Dziewicze oraz Kajmany). W tabeli 10 przedstawiono zestawienie dwudziestu

gospodarek z najwigkszym stanem chinskich ZIB na rok 2022:
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Skumulowane wartoS$ci
Odbiorca ZIB aktywnych ZIB z Chin (w mld $)
Hongkong 1 588,67
Brytyjskie Wyspy Dziewicze 367,28
Kajmany 211,51
USA 79,17
Singapur 73,45
Australia 35,79
Niderlandy 28,30
Indonezja 24,72
Luksemburg 20,56
Szwecja 18,68
Niemcy 18,56
Wielka Brytania 17,18
Kanada 13,31
Makau 12,69
Malezja 12,10
ZEA 11,89
Wietnam 11,66
Bermudy 11,01
Tajlandia 10,57
Rosja 9,90

Tabela 10. Skumulowane wartosci aktywnych ZIB z Chin w krajach przyjmujgcych
najwiecej inwestycji w 2022 roku (w mld )

Zrédto: CDIS, IMF (2024).

Warto zwroci¢ uwage na wysoka pozycje krajow ze statusem raju podatkowego, np.
Brytyjskich Wysp Dziewiczych 1 Kajmandéw. Rodzi to pytanie o to, jak istotny wpltyw na
decyzje chinskich inwestorow ma opodatkowanie w kraju przyjmujacym ZIB, co
powinno znalez¢ uwzglednienie w czg$ci empirycznej pracy.

W konteks$cie panstw afrykanskich, ktére z punktu widzenia tematu pracy sa w
tym momencie bardziej interesujace, duzy udzial w chinskich ZIB majg kraje bogate w
surowce naturalne (np. Nigeria, Zambia, Angola). Tabela 11 zawiera zestawienie
pietnastu gospodarek Afryki, ktore w 2022 roku posiadaly najwigksze skumulowane

wartosci ZIB z Chin.
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Skumulowane wartosci
Odbiorca ZIB aktywnych ZIB z Chin (w mld $)
RPA 5,74
Demokratyczna Republika Konga 4,13
Etiopia 2,62
Nigeria 2,32
Zambia 1,98
Angola 1,95
Niger 1,85
Kenia 1,78
Algieria 1,62
Zimbabwe 1,61
Mauritius 1,52
Tanzania 1,44
Egipt 1,20
Mozambik 1,18
Ghana 1,06

Tabela 11. Skumulowane wartosci aktywnych ZIB z Chin w krajach Afrykanskich w

2022 roku (w mld $)
Zrédto: CDIS, IMF (2024).

Obecnos¢ Chin w kontek$cie gospodarczym na kontynencie afrykanskim
znaczgco wzrosta od 2001 roku, tzn. od czasu wprowadzenia w zycie strategii Go Global.

W kontekscie motywow, ktore sklaniajg chinskich inwestoréw do dziatalnosci w
Afryce, za jeden z najwazniejszym z nich uwazany jest dostep do surowcoé6w, poniewaz
kontynent jest bogaty w surowce krytyczne, takie jak lit, kobalt, nikiel czy grafit.
Prognozuje si¢, ze do 2040 roku popyt na wiekszo$¢ surowcoéw krytycznych wzrosnie
kilkukrotnie w stosunku do 2023 roku: na lit —42-krotnie, na grafit — 25-krotnie, na kobalt
— 21-krotnie, a na nikiel — 19-krotnie'’*. W tabeli 12 zilustrowano bogactwo krajow
afrykanskich w surowce krytyczne. Pod nazwa kraju znajduja si¢ surowce, ktore
wydobywa si¢ w danym panstwie, wraz z informacja w nawiasie o udziale danego kraju

w $wiatowej produkcji danego surowca.

174 Zob. Korpinski, D (2023). Afivkarnskie surowce krytyczne i bezpieczenstwo ekonomiczne Unii
Europejskiej. Warszawa: Polski Instytut Ekonomiczny, 7.
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Burundi DRK Egipt Etiopia
Skand (0,09) Kobalt (63) Skalenie (0,7) Tantal (4,1)
Tantal (0,6) Miedz (6,4) Fosfor (1,2)

Wolfram (0,16) Niob (0,6)
Tantal (35)
Wolfram (0,23)
Gabon Ghana Gwinea Kenia
Mangan (14,4) Boksyty (0,4) Boksyty (18) Tytan (4,15)
Mangan (6,4)

Madagaskar Maroko Mozambik Namibia
Grafit (5,4) Arsen (11) Tytan (2,9) Grafit (0,1)
Kobalt (2,0) Baryt (9) Grafit (5,0) Lit (0,1)
Nikiel (1,3) Skalenie (0,3) Tantal (3,4)

Skand (1,83) Fluoryt (1,1) Tytan (10)

Fosforyty (14) Wegiel koksowy (0,6)
Kobalt (1,6)
Mangan (0,2)

Nigeria RPA Rwanda Senegal
Skalenie (0,1) Antymon (0,1) Niob (0,2) Tytan (3,7)
Mangan (0,1) Skalenie (0,3) Tantal (17)

Niob (0,1) Fluoryt (4,8) Wolfram (1,07)

Tantal (11) Fosfor (0,9)
Kobalt (0,8)
Mangan (29,3)
Nikiel (1,9)
Tytan (13)
Platynowce (94)
Wanad (8,38)
Zambia

Sierra Leone Wybrzeze Kosci Stoniowej Zimbabwe
Boksyty (0,5) Mangan (1,7) Kobalt (1,7) Grafit (0,1)
Tytan (2,1) Mangan (0,1) Kobalt (0,4)

Miedz (4,0) Lit (1,3)
Nikiel (0,7)
Tabela 12. Udzial panstw afrykanskich w swiatowej produkcji surowcow krytycznych (w

%)

Zrédto: Korpinski, D (2023). Afivkanskie surowce krytyczne i bezpieczeristwo ekonomiczne Unii
Europejskiej. Warszawa: Polski Instytut Ekonomiczny, 22.
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Afryka bogata jest w surowce naturalne, takze te o znaczeniu krytycznym. W
kontekscie innych motywow, ktore moga sklania¢ inwestorow do tworzenia jednostek
gospodarczych w Afryce, mozna wskaza¢ m.in. na rosngca populacje Afryki, ktora
stanowi duzy i obiecujacy rynek zbytu, zwlaszcza w konteksScie stagnacji we wzroscie
populacji Chin (tabela 12).

Konkludujac rozwazania zwigzane z chinskimi ZIB w Afryce, nalezy podkresli¢
rosngcg role Chin w tworzeniu ZIB globalnie, a takze bogactwo surowcoOw naturalnych
Afryki, ktéra przycigga inwestorow, poszukujagcych m.in. dostgpu do zasobow
naturalnych (takze tych krytycznych), jak rowniez to, ze kontynent ten moze stanowic¢

duzy rynek zbytu.

3.2.3. Wyniki dotychczasowych badan empirycznych chinskich ZIB w Afryce

Istnieje relatywnie szeroka gama prac poswieconych tematyce chinskich ZIB w krajach
afrykanskich. Zwlaszcza w ostatnich latach powstaje coraz wigcej publikacji, ktore

dotycza ponizszych pytan:

1. Co motywuje chinskich inwestorow do podjecia dziatalnosci gospodarczej w
Afryce?

2. Jaki wplyw wywiera naplyw chinskich ZIB na sytuacje gospodarczg panstw
afrykanskich?

3. Jak chinskie ZIB w krajach Afrykanskich wplywaja na (potencjalng) droge krajow
Afryki ku gospodarce zrownowazone;j?

4. Jakie pozytywne oraz negatywne efekty niesie za soba obecnos$¢ ZIB z Chin w
panstwach afrykanskich?

Tematyka wptywu chinskich ZIB na sytuacja gospodarcza krajow afrykanskich
jest zlozona 1 w znacznym stopniu uzalezniona od charakteru podejmowanej inwestycji.
Istniejg publikacje podkreslajace wazne znaczenie chinskich ZIB dla wzrostu
gospodarczego krajow afrykanskich, jak rowniez transferu technologii. Hu, You oraz
Esiyok wskazuja na pozytywny wplyw chinskich ZIB na postgp technologiczny w

regionie i kontrastujg to z nieistotnym wpltywem wywieranym przez ZIB z krajow
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rozwini¢tych. Badacze ponadto podkres$laja wzrost produktywnos$ci i zmiany strukturalne
wywolane przechodzeniem dziatalno$ci gospodarczej z sektora rolniczego do sektorow

przemyslowego oraz usugowego!’™®

. W wielu publikacjach podkresla sie, ze zauwazalny
wzrost produktywnosci nastepuje w przypadku branzy wydobywczejl’®. W niektorych
badaniach zwraca si¢ uwagg na to, ze naptyw ZIB z Chin do krajow afrykanskich wplywa
dodatnio na wzrost gospodarczy krajow-odbiorcéw dopiero po kilku latach, na co
wskazuja Crescenzi oraz Limodio na podstawie badania etiopskiej gospodarkil’’. Bardzo
czgsto w badaniach wskazuje sig, ze wplyw jest moderowany przez jakos¢
instytucjonalna, stabilno$¢ polityczna oraz jako$¢ sektora rzadowegol’®, a bardzo
zauwazalny jest w przypadku sektora infrastrukturalnego!’®. W pewnych pracach
wykazuje si¢ natomiast brak statystycznie istotnego wptywu chinskich ZIB na wzrost
gospodarczy w krajach afrykanskich, ktore sg odbiorcami inwestycji lub na wplyw

180

negatywny . Adams oraz Opoku dowodzg, ze o ile sama obecno$¢ chinskich ZIB nie

ma wplywu na wzrost gospodarczy krajéw-odbiorcow, to juz interakcja naptywu ZIB 1
tadu regulacyjnego — ma?®l,

Punktem odniesienia wielu prac dotyczacych chinskich ZIB w Afryce jest
zrownowazony rozwo6j. W literaturze wskazuje si¢ na to, ze chinskie ZIB, a zwlaszcza w
krajach ubogich w surowce naturalne, nie wywieraja negatywnego efektu na aspekty,
ktore sktadajg si¢ na szeroko rozumiane pojecie rozwoju zrownowazonego. Jak wskazujg

m.in. Tawiah, Zakari oraz Khan, istnieje pozytywna relacja pomiedzy napltywem

175 Hu, D., You, K., & Esiyok, B. (2021). Foreign direct investment among developing markets and its
technological impact on host: Evidence from spatial analysis of Chinese investment in
Africa. Technological Forecasting and Social Change, 166, 120593.

176 Zob. m.in. Miao, M., Yushi, J., & Borojo, D. G. (2020). The impacts of China—Africa economic relation
on factor productivity of African countries. Economies, 8(2), 47.

17 Crescenzi, R., & Limodio, N. (2021). The impact of Chinese FDI in Africa: evidence from Ethiopia.
Papers in Economic Geography and Spatial Economics, 21, 2-60.

178 Zob. m.in. Miao, M., Borojo, D. G., Yushi, J., & Desalegn, T. A. (2021). The impacts of Chinese FDI on
domestic investment and economic growth for Africa. Cogent Business & Management, 8(1), 1886472;
Miao, M., Lang, Q., Borojo, D. G., Yushi, J., & Zhang, X. (2020). The impacts of Chinese FDI and China—
Africa trade on economic growth of African countries: The role of institutional quality. Economies, 8(3),
53; Ross, A. G., Omar, M., Xu, A., & Pandey, S. (2019). The impact of institutional quality on Chinese
foreign direct investment in Africa. Local Economy, 34(6), 572-588; Ofori, 1. K., Dossou, M. A., Asongu,
S. A., & Armah, M. K. (2022). Bridging Africa’s income inequality gap: How relevant is China’s outward
FDI to Africa?. Economic Systems, 101055.

179 Borojo, D. G., & Jiang, Y. (2016). The impact of Africa-China trade openness on technology transfer
and economic growth for Africa: A dynamic panel data approach. Annals of Economics and Finance, 17(2),
403-431.

180 Zob. m.in. Ngundu, M., & Ngepah, N. (2020). Comparative Effects of Foreign Direct Investment from
China and Other Sources on Africa’s Economic Growth. Margin: The Journal of Applied Economic
Research, 14(4), 382-408.

181 Adams, S., & Opoku, E. E. O. (2015). Foreign direct investment, regulations and growth in sub-Saharan
Africa. Economic Analysis and Policy, 47, 48-56.
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chinskich ZIB a stanem $rodowiska, ale jest ona obserwowana tylko w przypadku panstw
ubogich w surowce naturalne'®2. Fang, na podstawie estymacji panelowego modelu z
efektami losowymi oraz modelu probitowego, podkresla, ze chinskie ZIB istotnie
wplywaja na wybrane wskazniki ujete w Agendzie 2030, chociaz wptyw jest istotny i
pozytywny w kategoriach niezwigzanych z plaszczyzna spoteczng, a raczej z takimi jak
plaszczyzna srodowiskowa, miejska, ekonomiczna czy infrastrukturalna®®®,

W pracach naukowych mozna odnalez¢ odniesienia zarowno do pozytywnych, jak
1 negatywnych efektow, jakie niesie za sobg obecnos¢ chinskich inwestycji w Afryce.
Pomijajac kwesti¢ juz wczesniej opisanego wzrostu gospodarczego, na podkreslenie

zashuguja ponizsze zjawiska:

1. Wystepowanie symptoméw choroby holenderskiej'®*: Istnieja zarowno
badania potwierdzajace'®, jak i negujace'® to zjawisko w kontekscie relacji

Chiny-Afryka.

2. Zwig¢kszenie konkurencji pomiedzy krajami Afryki: W tym kontekscie warto
podkresli¢c wyniki badan dowodzace, ze naptyw chinskich ZIB powoduje
zwigkszenie poziomu konkurencji pomiedzy krajami z zaangazowanym
kapitalem chinskim oraz bez niego. Hu, You oraz Esiyok wskazuja, ze istnieje
negatywna zalezno$¢ przestrzenna pomiedzy gospodarkami afrykanskimi w
kontekscie niwelowania luki technologicznej. O ile naptyw chinskich inwestycji

pozytywnie wplywa na rozwoj techniczny krajow-odbiorcow, to prowadzi to

182 Tawiah, V. K., Zakari, A., & Khan, 1. (2021). The environmental footprint of China-Africa engagement:
an analysis of the effect of China—Africa partnership on carbon emissions. Science of the Total
Environment, 756, 143603.

183 Fang, Y. (2021). Influence of foreign direct investment from China on achieving the 2030 Sustainable
Development Goals in African countries. Chinese Journal of Population, Resources and Environment,
19(3), 213-220.

184 Pod tym pojeciem nalezy rozumieé proces wynikajacy ze zwigkszonego eksportu surowcow, ktory
prowadzi w konsekwencji do aprecjacji waluty krajowej, powodujac jednocze$nie, ze inne sektory na arenie
migdzynarodowej stajg si¢ mniej konkurencyjne, a gospodarka w miar¢ uptywu czasu coraz bardziej
zalezna od jednego sektora, zob. Bresser-Pereira, L. C. (2020). Neutralizing the Dutch disease. Journal of
Post Keynesian Economics, 43(2), 298-316.

185 Zob. Guillaumont Jeanneney, S., & Hua, P. (2015). China's African financial engagement, real exchange
rates and trade between China and Africa. Journal of African Economies, 24(1), 1-25; Pigato, M., &
Gourdon, J. (2014). The impact of rising Chinese trade and development assistance in West Africa. Working
Paper 4. Waszyngton: The World Bank.

186 Zob. m.in. Berthélemy, J. C. (2011). China’s engagement and aid effectiveness in Africa. China and
Africa: An emerging partnership for development, 71-90; Christensen, B. V. (2010). China in Africa: A
macroeconomic perspective. Center for Global Development Working Paper, (230).
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jednoczesnie do zwigkszania luki technologicznej pomiedzy panstwami
afrykanskimi przyjmujacymi oraz nieprzyjmujacymi ZIB z Chin'®’. Badacze
wnioskuja, ze kraje, w ktorych dziataja chinscy inwestorzy przyjmuja pozycje

nastawiong na konkurencje, a nie na wspotprace8é.

3. Zwigkszenie konkurencji wewnatrz sektora: Niektore z badan dowodza, ze
wewnatrz konkretnego sektora to przedsiebiorstwa z kapitalem chinskim radza
sobie lepiej od innych. Crescenzi oraz Limodio podkreslaja, na podstawie badania
nad etiopska gospodarka, ze przedsiebiorstwa lokalne pod wptywem chinskich

ZIB zmuszane s3 do redukcji cen, zatrudnienia i produkc;jit®.

4. Rozwdj inwestycji krajowych: Jak wskazujga Miao, Borojo, Yushi oraz Desalegn,
na podstawie badania czterdziestu czterech gospodarek Afryki, naptyw chinskich
ZIB pozytywnie wplywa na wielko$¢ inwestycji krajowych. Trzeba jednak
podkresli¢, ze efekt jest silniejszy, im wigksza waga w danej gospodarce kladziona

jest na wzgledy instytucjonalne®®.

5. Rozwoj infrastruktury: Obecno$¢ chinskich przedsiebiorstw w krajach Afryki
wplywa na rozwdj ekonomiczny tych panstw poprzez m.in. rozwijanie

infrastruktury®®®,

6. Eksploatacja zasobéow: W wybranych badaniach mozna znalez¢ wnioski
sugerujace, ze z uwagi na fakt, ze relatywnie czesto chinskie inwestycje w Afryce
motywowane s3 dostgpem do surowcdw naturalnych, to eksploatacja z16z przez
chinskie przedsigbiorstwa nie przynosi wyraznych korzysci w zakresie transferu

technologii czy tworzenia miejsc pracy*®?. Ponadto, nalezy podkresli¢ sklonnoéé

187 Hu, D., You, K., & Esiyok, B. (2021). Foreign direct investment among developing markets and its
technological impact on host: Evidence from spatial analysis of Chinese investment in
Africa. Technological Forecasting and Social Change, 166, 120593.

188 Ihidem.

189 Crescenzi, R., & Limodio, N. (2021). The impact of Chinese FDI in Africa: evidence from Ethiopia.
Papers in Economic Geography and Spatial Economics. 21, 2-60.

19 Miao, M., Borojo, D. G., Yushi, J., & Desalegn, T. A. (2021). The impacts of Chinese FDI on domestic
investment and economic growth for Africa. Cogent Business & Management, 8(1), 1886472.

1 Aladejare, S. A. (2023). The human well-being and environmental degradation nexus in
Africa. Environmental Science and Pollution Research, 30(5), 12098-12113.

192 Kolstad, 1., & Wiig, A. (2011). Better the devil you know? Chinese foreign direct investment in
Africa. Journal of African Business, 12(1), 31-50.
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czesci przedsigbiorstw do omijania regulacji prawnych, co prowadzi¢ moze do
degradacji srodowiska oraz konfliktow spotecznych. W tym konteks$cie warto
doda¢, ze wedlug badan naukowych obecno$¢ chinskich ZIB moze wplywac
pozytywnie na srodowisko, chociaz w wigkszosci prac wyniki takie uzyskuje si¢
w przypadku motywow innych niz pozyskiwanie surowcow. Tawiah, Zakari oraz
Khan dowiedli na podstawie modelu ekonometrycznego (FMOLS)
estymowanego na danych z piecdziesieciu gospodarek, ze pozytywna relacja
pomigdzy naptywem chinskich ZIB a stanem srodowiska obserwowana jest tylko

w przypadku panstw ubogich w surowce naturalne®.

7. Ryzyko uzaleznienia od Chin: W badaniach ekonomicznych podkresla si¢
ryzyko niebezpiecznego poziomu zadhizenia jako efekt naptywu ZIB z Chin do
Afryki. Istniejg badania, ktorych autorzy probowali odpowiedzie¢ na pytanie, czy
teoria zaleznos$ci (inaczej: teoria dependencji) moze by¢ traktowana jako punkt
odniesienia w analizie zaleznosci Chiny-Afryka w ostatnich latach; z reguty
jednak badacze dochodza do wniosku, ze albo teoria ta jest niewystarczajaca, aby
traktowac ja jako szablon dla analiz chinskiej dzialalnosci w Afryce, albo ze

wyniki badan nie pozwalaja im na wysnuwanie takich wnioskow!%*.

Konkludujac, nalezy stwierdzi¢, ze chinskie ZIB w Afryce cechuje wysoka
zlozono$¢. Na uwage zastuguja m.in. efekty, jakie wywotuja chinskie inwestycje. Warto
ponadto pamigtac, ze dystans psychiczny, co podkreslali badacze z Uppsali, odnosi si¢
glownie do motywu poszukiwania rynku. W przypadku gdy gldownym motywem
przedsiebiorstwa jest rozszerzenie dziatalnosci gospodarczej na nowe rynki, wowczas
nalezy oczekiwac, ze dystans psychiczny bedzie statystycznie istotng determinantg ZIB.
Gdy natomiast gléwnym motywem jest dostep do zasobow, woéwczas mozna oczekiwac,
ze dystans psychiczny bedzie odgrywal mniejsza role. Moze si¢ on okaza¢ zmienng o

statystycznie nieistotnym wplywie na tworzenie inwestycji.

193 Tawiah, V. K., Zakari, A., & Khan, 1. (2021). The environmental footprint of China-Africa engagement:
an analysis of the effect of China—Africa partnership on carbon emissions. Science of the Total
FEnvironment, 756, 143603.

19 Zob. m.in. Agbebi, M., & Virtanen, P. (2017). Dependency theory—-a conceptual lens to understand
China’s presence in Africa?. Forum for Development Studies. 44(3), 429-451; Kalu, N. E. (2012).
Understanding Africa’s China policy: A test of dependency theory and a study of African motivations in
increasing engagement with China. Political Science Department - Theses, Dissertations, and Student
Scholarship. 21; Bo, H., Lawal, R., & Sakariyahu, R. (2024). China's infrastructure investments in Africa:
An imperative for attaining sustainable development goals or a debt-trap?. The British Accounting Review,
101472.
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Rozdzial 4. Metody estymacji modeli grawitacji

Po omodwieniu teoretycznych podstaw ZIB, dystansu psychicznego oraz zarysowaniu
charakterystyki ZIB z krajow europejskich oraz Chin w poprzednich rozdziatach, nalezy
przedstawi¢ mozliwosci w zakresie metod, za pomocg ktérych mozna analizowaé
stanowigce przedmiot badania zjawiska. W niniejszym rozdziale gloéwny nacisk
kladziony jest na obecng od kilkudziesigciu lat w ekonomii teori¢ grawitacji oraz jej
zastosowanie w modelowaniu ekonometrycznym. Szczegdlna uwaga poswigcona jest
problemom estymacji modeli grawitacji. W rozdziale uwzgledniono takze estymatory
stosowane w przypadku modelowania roéwnan grawitacyjnych, ze szczegdlnym
wyeksponowaniem estymatora Hausmana-Taylora oraz estymatora pseudo-najwigkszej

wiarygodnosci o rozkladzie Poissona (PPML).

4.1. Model grawitacji — aspekty konceptualne

4.1.1. Geneza modeli grawitacji w ekonomii miegdzynarodowej

Za pioniera zastosowania teorii grawitacji w ekonomii uwazany jest holenderski
ekonomista 1 noblista Tinbergen, ktory w 1962 roku zaproponowal ujecie handlu
migdzynarodowego w modelu, ktéry swoim ksztaltem zblizony jest do matematyczne;j
ilustracji newtonowskiego prawa powszechnego cigzenial®. Istotny wktad wniesli tez
finski badacz Pdyhonen!®® oraz student Tinbergena, Linnemann, ktory sformalizowal
model Tinbergena od strony ekonometrycznej'®’. Warto podkresli¢, ze na dlugo przed

pracami Tinbergena inni badacze stosowali modele o specyfikacji zblizonej do prawa

grawitacji, m.in. do analiz migracji, proceséw spoleczno-ekonomicznych!®®, W

195 Tinbergen, J. (1962). Shaping the world economy, suggestions for an international economic policy.
Nowy Jork.

19 Zob. Poyhonen, P. (1963). A tentative model for the volume of trade between countries.
Weltwirtschaftliches Archiv, 93-100.

17 Zob. Linnemann, H. (1966). An econometric study of international trade flows. Amsterdam: North
Holland Publishing Co.

198 O takich pracach, datowanych np. na poczatek XX. wieku, wspomina m.in. Chojnicki; zob. Chojnicki,
Z. (1977). Dylematy kwantyfikacji geografii. Metody ilosciowe i modele w geografii. Warszawa: PWN: 9-
15.
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literaturze naukowej mozna znalez¢ opracowania, ktore historie¢ modeli grawitacji w

ekonomii rozpatruja od 1885 roku, dzielac ja na cztery okresy%:

— 1885-1962: historyczne korzenie rownania grawitacyjnego w ekonomii,
— 1962-1966: poczatek tradycyjnego modelu grawitacji w ekonomii,
— 1966-2003: okres badan nad teoretycznymi podstawami modeli grawitacji,

— 2003 do teraz: odrodzenie?®® modeli grawitacji.

Prawo grawitacji Newtona uwzglednia site grawitacji pomiedzy dwoma ciatami,
ktora jest wprost proporcjonalna do iloczynu masy ciat na siebie oddzialywujacych oraz
odwrotnie proporcjonalna do kwadratu odlegtosci pomiedzy ciatami, co mozna
zilustrowaé w nastepujacy sposob?%%:

MM,

F=G

gdzie F odzwierciedla site grawitacji, M; oraz M, odnoszg si¢ do masy obiektow, G jest

stalg grawitacji, a 2 odpowiada kwadratowi odleglo$ci pomiedzy cialami.

Przetozenie powyzszej formuly na grunt ekonomii miedzynarodowe;,

zaproponowane przez Tinbergena, wyglada nastgpujgco:

199 Shahriar, S., Qian, L., Kea, S., & Abdullahi, N. M. (2019). The gravity model of trade: A theoretical
perspective. Review of Innovation and Competitiveness.: A Journal of Economic and Social Research, 5(1),
21-42.

200 Stowo ,,odrodzenie” wydaje siec by¢ stuszne w kontekécie kontrowersji wokot modeli grawitacji w
okresie, w ktorym badacze starali si¢ nada¢ rownaniu grawitacyjnemu podtoze teoretyczne. Kontrastuje to
ze zwrotem ,,intelektualna sierota”, ktérego po raz pierwszy uzyl Anderson w nawiazaniu do niejasnego
statusu modeli grawitacji w latach siedemdziesiatych, osiemdziesiatych oraz dziewig¢édziesigtych
poprzedniego wieku; zob. Anderson, J. E. (2011). The gravity model. Annu. Rev. Econ., 3(1), 133-160.

201 Verlinde, E. (2011). On the origin of gravity and the laws of Newton. Journal of High Energy
Physics, 2011(4), 1-27.
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gdzie T;; odpowiada wielkosci wymiany handlowej migdzy dwiema gospodarkami, Y;
oraz Y; odzwierciedlajg masg tych gospodarek, mierzong najczeSciej przez PKB realne,
d;;j odzwierciedla dystans pomigdzy krajami prowadzgcymi wymiang, a &;; odnosi si¢ do

sktadnika zaklocajacego.

Warto zauwazy¢, ze model grawitacji przybiera forme¢ rownania potegowego.
Pierwotna wersja modelu odnosita si¢ do wymiany handlowej, co oznacza, ze znacznie
odbiegata od pierwowzoru z nauk $cistych, ktory cechowany byt deterministyczng natura.
W istocie, zatozenia Tinbergena byty poddawane krytyce ze wzgledu na niewystarczajace
podstawy teoretyczne. Od p6znych lat siedemdziesigtych r6zni badacze proponowali
ujecie modeli grawitacji w ramach teoretycznych, co szerzej opisano w kolejnych

czesciach niniejszego podrozdziatu.

4.1.2. Model grawitacji Andersona na podstawie funkcji uzytecznosci CES z
zalozeniem Armingtona

Za pierwsza osobe, ktora zaproponowata powszechnie przyjete teoretyczne wyjasnienie
prawidlowosci opisywanych za pomocg modeli grawitacji uwaza si¢ Andersona, ktéry w
1979 roku — obserwujac dyskusje na temat podejScia grawitacyjnego — pokreslit brak

teoretycznej identyfikowalnos$ci modelu, ktory utrudnia jego aplikacje®%?:

Unfortunately, as is widely recognized, its use for policy is severely

hampered by its "unidentified" properties.

Anderson wyprowadzil model grawitacyjny na podstawie zalozen ogdlnej rownowagi
rynkowej. Badacz zauwazyl, Ze kazde panstwo ma mozliwo$¢ wlgczenia si¢ do wymiany
handlowej, zakladal istnienie doskonatej konkurencji oraz maksymalizacj¢ uzytecznos$ci

203

konsumentéw na podstawie wyboru z dostgpnego zbioru dobr<™. Zaproponowat

wyjasnienie modeli grawitacyjnych na podstawie funkcji popytu ze stalg elastycznoscia

202 Anderson, J. E. (1979). A theoretical foundation for the gravity equation. The American economic
review, 69(1), 106-116.
203 Ihidem.
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substytucji (Constant Elasticity of Substitution, CES), co wyprowadzone zostalo na
podstawie zalozenia Armingtona z 1969 roku, stanowigcego o tym, ze dwa towary danego
rodzaju, ktére pochodza z réznych gospodarek, sa niedoskonalymi substytutamiZ®,
Wowczas funkcja uzyteczno$ci konsumenta kraju j przyjmujaca forme¢ CES

przedstawiona moze by¢ jako?%:

g

o—1

1-0 o-1\o-1
Uj = <Zi’8i o cl,ja > ,

gdzie ¢;; odpowiada konsumpcji dobra i-tego kraju w j-tym kraju, §; jest egzogenicznym
parametrem preferencji, a ¢ > 1 odzwierciedla elastyczno$¢ substytucji pomiedzy

rodzajami dobr z r6znych gospodarek.

Jest to swoiste sformalizowanie preferencji r6znorodnosci wsrdod konsumentow.
Badacz ponadto wykazat, ze wielko$¢ eksportu z jednej gospodarki do drugiej zalezy nie
tylko od poziomu konsumpcji i produkcji, ale takze od dwustronnych kosztéw handlu 1
tzw. oporu wielostronnego. Andersonowi przypisuje si¢ wprowadzenie do dyskusji nad
modelami grawitacji pojecia tzw. oporu wielostronnego (multilateral resistance term,
MRT), ktory odnosi si¢ do twierdzenia, ze to nie tylko odleglo$¢ i bariery pomiedzy
dwoma krajami (bilateralnie) maja wplyw na wymian¢ handlowa, ale takze pozycja
krajow w calej sieciZ®.

Anderson podzielit swoje rozwazania na kilka sekcji. W pierwszej omowit
przypadek modelu, w ktorym zaktada si¢ — poza statymi preferencjami i r6znorodnoscig
produktow ze wzgledu na miejsce pochodzenia zgodnie z zalozeniem Armingtona — Ze
wydatki gospodarstwa na dobra sg funkcja dochodu i populacji i nie istnieja zadne bariery.

Woéwezas import i-tego dobra do j-tego kraju mozna zapisaé jako?’:

Mij = bY;,

204 Armington, P. S. (1969). A Theory of Demand for Products Distinguished by Place of Production. Staff’
Papers-International Monetary Fund, 159-178.

205 Bajer, S. L., Kerr, A., & Yotov, Y. V. (2018). Gravity, distance, and international trade. W: Handbook of
international trade and transportation. Edward Elgar Publishing, 15-78.

208 Zob. m.in. Yotov, Y. V. (2022). Gravity at Sixty: The Workhorse Model of Trade. CESifo Working Paper
No. 9584.

207 Anderson, J. E. (1979). A theoretical foundation for the gravity equation..., op. cit.

108



gdzie M;; oznacza import i-tego dobra do j-tego kraju, b; odzwierciedla udziat dochodu

wydanego na produkt i~tego kraju, a Y; odnosi si¢ do dochodu j-tego kraju.

Zaktadajac, ze dochdd jest rowny sprzedazy, mozna wyprowadzi¢ ponizszy wzor:

v,

M

Nastgpnie badacz zalozyt istnienie roznic cenowych, ktore skutkuja réznymi
udziatami wydatkow (w podstawowym modelu b jest stale pomiedzy krajami). Wowczas

popyt na i-te dobro w j-tym kraju mozna zapisaé formalnie jako2%:

Mi; = 6,9,Y;,

gdzie 6; odnosi si¢ do ilorazu wydatkéw na produkt i-tego kraju oraz catkowitych
wydatkoéw na dobra podlegajgce wymianie w j-tym kraju, a @; odzwierciedla udziat
wydatkéw na wszystkie dobra podlegajace wymianie w sumie wydatkow j-tego kraju
(przy czym @; jest funkcja dochodu i populacji), z czego wynika ponizsza roOwnos¢
pomiedzy a) wartoscig importu i-tego kraju oraz wydatkami na dobra krajowe w kraju i

oraz b) warto$cia eksportu i-tego kraju oraz wydatkéw na dobra krajowe?%°:

Y0, = <Z} Yj@j) 01,

z czego, z kolei, po przeksztalceniach wyprowadzi¢ mozna ponizsza formute?!?:

208 Ibidem.
209 Ibidem.
210 Ibidem.
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Uwzgledniajac istnieje wielu rodzajow dobr (k klas dobr), a ponadto barier
handlowych 1 kosztow transportu, ktore moga by¢ odzwierciedlane przez dystans

pomigdzy gospodarkami, import i-tego dobra klasy k£ do j-tego kraju mozna zapisaé

jako?!!:

1
Mij = — 04 (7;)8,Y;,
Tijk

gdzie 7;;;, odpowiada za koszty transportu dobra klasy k z panstwa i-tego do panstwa j-
tego, a 7; jest wektorem kosztow transportu dla j-tego panstwa.

Woéwczas suma przeptywow pomiedzy panstwami i oraz j przedstawia si¢ nastepujaco®?:

1
M;; = Z Miji = Qsijz — 0 (77).
k kTijk

Anderson ponadto zatozyl, ze koszty transportu mozna interpretowaé jako rosngca

funkcje dystansu, zatem:
i = f(dij),

gdzie d;; odpowiada dystansowi pomigdzy i-tym oraz j-tym krajem, a f(0) = 1 oraz

f' > 0. Wowczas import i-tego do j-tego kraju mozna sformutowac za pomoca

ponizszej formuty:

M;; = (Zkeik> 9,Y; #u) Uiy

gdzie U;; Anderson interpretuje jako czynnik zakliocajacy o rozkladzie logarytmicznie

normalnym, tak ze E(anl-j) =0.

Nalezy podkreslié, ze model Andersona z 1979 jest pierwsza uznang w

srodowisku naukowym proba nadania modelom grawitacji podstaw teoretycznych.

21 Ibidem.
212 Ibidem.
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4.1.3. Model grawitacji z zalozeniem konkurencji monopolistycznej

Bergstrand dowodzi, ze podejscie grawitacyjne wpisuje si¢ w teoretyczne rozwazania nad
naturg handlu opracowywane przez Krugmana oraz Dixita i Stiglitza bazujace na
koncepcie zamilowania do réznorodnosci (love for variety)**®. Funkcja CES Dixita oraz

Stiglitza z uwzglednieniem zalozenia Armingtona wyglada nastepujaco?'*:

g

Ui = (ch]- (w)UT_l>ﬂ,

gdzie c;(w) odnosi si¢ do konsumpcji rodzaju dobra w w j-tym kraju.

Woéweczas, uwzgledniajac, ze popyt na rodzaj dobra w mozna zilustrowac nastepujaco:

pj(w) _Uﬁ
p; Py’

gdzie p; to cena fabryczna dobra, a P; odzwierciedla indeks cenowy z funkcjg CES dany

wzorem:.

1

P; = (Zi(ﬁipij)l_(f)m

wprowadzajac ponadto po stronie produkcji efekty skali, tak ze:

qi(w) = A;([;(w) — f)),

213 Krugman, P. (1980). Scale economies, product differentiation, and the pattern of trade. American
Economic Review, 70(5), 950-959; Dixit, A. K., & Stiglitz, J. E. (1977). Monopolistic competition and
optimum product diversity. The American economic review, 67(3), 297-308; Bergstrand, J. H. (1989). The
generalized gravity equation, monopolistic competition, and the factor-proportions theory in international
trade. The Review of Economics and Statistics, 143-153; Bergstrand, J. H. (1985). The gravity equation in
international trade: some microeconomic foundations and empirical evidence. The Review of Economics
and Statistics, 474-481.

214 Baier, S. L., Kerr, A., & Yotov, Y. V. (2018). Gravity, distance, and international trade. W: Handbook of
international trade and transportation (15-78). Edward Elgar Publishing.
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gdzie A; odzwierciedla technologie dostepna w i-tym kraju, natomiast /;(w) odpowiada
naktadom pracy w i-tym kraju na produkcje dobra w, a f; odpowiada kosztom stalym

produkcji, mozna wyprowadzi¢ bilateralne rownanie handlowe dane wzorem?*®:

1-0
X:: =B ‘“<ﬁ> Y.Y,
ij = boDb; . itj,
j

gdzie By = ((0 — 1)Af)™", at;; to wskaznik barier handlowych.

Jak podkreslaja Baier, Kerr oraz Yotov, tak skonstruowany wzor odpowiada zatozeniom
modelu grawitacji, poniewaz zaklada proporcjonalny wzrost przeptywow handlowych
pod wplywem rozmiaru gospodarek, a odwrotnie proporcjonalny — w zwigzku z
bilateralnymi barierami.

Od strony podazowej rynek charakteryzuje konkurencja monopolistyczna,
przedsigbiorstwa produkujg dobra, ktore sg niedoskonatymi substytutami. Od strony
popytowej, natomiast, to koncepcja zamitowania do réznorodno$ci wyjasnia to, ze oprocz
jednostek konsumowanych produktow to takze ich réznorodno$¢ ma znaczenie. Do
rozwazan nad modelami grawitacji wprowadzono funkcje o stalej elastycznosci
transformacji (Constant Elasticity of Transformation, CET), co jest wkladem w
teoretyczne podstawy modeli grawitacji od strony podazowej. Funkcja CET opisuje
sktonno$¢ producentow do przekierowania produkceji z rynku krajowego na zagraniczny
(jesli elastycznos¢ jest wysoka, to sktonnos¢ do przesunigcia produkcji wyzsza). Zgodnie
z badaniami Bergstranda, handel bilateralny zaleze¢ bedzie od wielkos$ci gospodarki,

216

kosztoéw transportu oraz struktury kosztéw krancowych i cen“*.

Z kolei Deardoft w 1995 roku badal zalezno$¢ miedzy modelem grawitacji a:

— teorig Heckeschera-Ohlina (teoria obfitosci zasobow), w przypadku ktorej
rozpatruje si¢ wymiane handlowa w warunkach konkurencji doskonalej i braku

barier, oraz

215 Ihidem.

218 Bergstrand, J. H. (1989). The generalized gravity equation, monopolistic competition, and the factor-
proportions theory in international trade. The Review of Economics and Statistics, 143-153; Bergstrand, J.
H. (1985). The gravity equation in international trade: some microeconomic foundations and empirical
evidence. The Review of Economics and Statistics, 474-481.
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— teoriami handlu rozpatrujacymi wymiang w warunkach istnienia barier,
konkurencji monopolistycznej, przy zalozeniu, ze producenci wytwarzaja rdézne
dobra (Deardroff stosuje do tego najpierw funkcje Cobba-Douglasa, a nastepnie
funkcje CES)?/.

Badacz wychodzi z zalozenia, ze modelem grawitacji mozna wyjasni¢ rozne teorie (np.
klasyczne teorie oraz nowg teori¢ handlu), ale sam charakter modelu grawitacyjnego nie
wynika w pemi z tych teorii?!®. Nalezy podkresli¢, ze w latach siedemdziesiatych,
osiemdziesigtych 1 dziewiecdziesiatych stosowanie modeli grawitacji w ekonomii
spotykato si¢ z kontrowersjami. Sam Anderson stwierdzit nawet, ze model ten mial status

Lintelektualnej sieroty” w tamtym okresie (an intellectual orphan)®*°.

4.1.4. Model grawitacji z oporem wielostronnym

W dwudziestym pierwszym wieku powstato wiele prac adresujacych problematyke oporu
wielostronnego. Anderson oraz van Wincoop w 2003 roku odniesli si¢ do wynikéw
badania McCalluma, ktére wskazywaty na to, jakoby intensywno$¢ handlu pomigdzy
kanadyjskimi prowincjami byla wielokrotnie wyzsza niz intensywno$¢ wymiany
pomiedzy Kanadg oraz USA (handel mi¢dzyregionalny wewnatrz jednego kraju byt
wedlug badania McCalluma wielokrotnie wyzszy niz handel miedzypanstwowy)?2.
Wedlug badaczy odpowiedzig na tzw. border puzzle, czyli silny wplyw granic pomiedzy
krajami na poziom wymiany handlowej pomimo uwzglednienia szeregu zmiennych
takich jak odleglos¢, wielkos¢ gospodarek, wspdlny jezyk efc., jest opdr wielostronny.
Anderson oraz van Wincoop s3 zdania, ze w przypadku analiz handlu zagranicznego
nalezy w modelach uwzglednia¢ zmienne, ktore beda odzwierciedla¢ naturg tego oporu.
W przeciwnym przypadku wyniki estymacji moga by¢ obcigzone z uwagi na to, zZe
nieobserwowalny MRT moze by¢ skorelowany z obserwowalnymi zmiennymi, jak np.

dystans, co wowczas prowadzi do naruszenia zalozenia o niezalezno$ci skladnika

27 Deardorff, A. V. (1995). Determinants of bilateral trade: does gravity work in a neoclassical world?.
Cambridge: National Bureau of Economic Research, 1-30.

218 Ihidem.

219 Anderson, J. E. (2011). The gravity model. Annu. Rev. Econ., 3(1), 133-160.

220 7ob. McCallum, J. (1995). National borders matter: Canada-US regional trade patterns. The American
economic review, 85(3), 615-623.
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losowego®?!. Anderson oraz Wincoop skrytykowali tym samym model grawitacji

McCalluma dany wzorem??2:
Inx;j = a; + aylny; + aslny; + aslnd;; + as6;; + €,

gdzie x;; odpowiada eksportowi z i-tego regionu do j-tego regionu, y; oraz y;
odzwierciedlajg PKB regionow i orazj, d;; odnosi si¢ do odleglosci pomigdzy regionami
i oraz j, a §;; przybiera posta¢ zmiennej zero-jedynkowe;j i okre$la to, czy regiony i oraz

J sa z czgscig innych panstw (w tym przypadku USA 1 Kanada).

Poczatkowo badacze wlgczyli do swoich analiz zmienne okreslajace srednig odleglos¢

danego regionu od wszystkich pozostalych regiondw poza tym, z ktéorym nastgpowata

wymiana handlowa, dane wzorem:

REM, = Z dim
' m#j Ym,

dzieki czemu model grawitacji przybiera forme??:
Inx;; = a; + aylny; + azlny; + a,lnd;; + asInREM; + agInREM; + a,6;; + €,

gdzie REM; oraz REM; odpowiadajg srednim odleglosciom regionow odpowiednio i oraz
j od wszystkich pozostatych regiondw poza tym, z ktéorym nastgpowala wymiana
handlowa. Autorzy dostrzegli jednak, ze dodanie zmiennej w takiej postaci nieznacznie

zmienia oszacowania parametru stojacego przy zmiennej odnoszacej si¢ do granicy.

221 Anderson, J. E., & Van Wincoop, E. (2003). Gravity with gravitas: A solution to the border
puzzle. American economic review, 93(1), 170-192.

222 Ihidem.

223 Ibidem.
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Zaproponowali oni zatem dekompozycje oporu handlowego na:

— bariery bilateralne pomig¢dzy regionem i oraz j;
— opor regionu i do handlu z wszystkimi regionami;

— op6r regionu j do handlu z wszystkimi regionami.

Badacze pozostali przy zalozeniu Armingtona, ktore rowniez bylo baza dla rozwazan
Andersona w 1979 roku. Ponadto, zatozyli, ze kazde panstwo specjalizuje si¢ w produkcji
jednego dobra, a takze jednolite preferencje na podstawie funkcji uzytecznosci CES, tak

ze konsumenci w regionie j maksymalizuja:
g

1 o-1\o-1
(2 (2
( P > '

przy ograniczeniu budzetowym:

Z,pijcij =Y
l

gdzie o to elastycznos¢ substytucji, §; to dodatni parametr rozkladu, ¢;; odnosi si¢ do
konsumpcji dobra z regionu i w regionie j, y; odzwierciedla dochod mieszkancow regionu

J» apjj jest cena dobra z regionu i w regionie /.

Tym samym Anderson oraz Wincoop wyprowadzili wzor na popyt na dobro regionu i w

regionie j, ktéry mozna przedstawi¢ jako:
(1-0)
v = <,3ipitij> ’ y
b =\"p j
By

gdzie p; to cena zaopatrzeniowa po stronie eksportera, t;; odzwierciedla czynnik kosztow
transportu pomigdzy regionem i oraz j, tak ze p;; = p;t;j, a P; to wskaznik cen w regionie

Jj, ktory dany jest wzorem:

224 Ibidem.
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p = (zi(lgipitij)l_a>%-

Autorzy okres$laja powyzszy wskaznik cen jako MRT, poniewaz zalezy on barier
handlowych z wszystkimi regionami, a nastgpnie wyprowadzaja wzor na réwnanie

grawitacji:

gdzie y" to $wiatowe PKB.

W literaturze naukowej, jak wskazuje Jadhav oraz Ghosh, istnieje kilka rozwigzan, za

pomoca ktorych mozna do modeli wlaczyé opor wielostronny?2%:

— zastosowanie wskaznikéw cen dla panstw poddanych analizie;
— Nieliniowa Metoda Najmniejszych Kwadratow;

— efekty ustalone (FE) kraju importera lub kraju eksportera.

Badacze zaznaczaja, ze to ostatnia metoda najcz¢scie] znajduje zastosowanie w

badaniach??®

. Warto ponadto podkresli¢, ze Head 1 Mayer, jak réwniez Baier oraz
Bergstrand, zauwazaja, ze stosowanie efektow ustalonych jest jedng =z
najpraktyczniejszych metod radzenia sobie z uwzglednieniem MRT w badaniach

empirycznych??’.

225 Jadhav, S., & Ghosh, 1. (2024). Future prospects of the gravity model of trade: A bibliometric review
(1993-2021). Foreign Trade Review, 59(1), 26-61.

226 Ibidem.

227 Zob. Head, K., & Mayer, T. (2014). Gravity equations: Workhorse, toolkit, and cookbook. W: Handbook
of international economics (4, 131-195). Elsevier; Baier, S. L., & Bergstrand, J. H. (2007). Do free trade
agreements actually increase members' international trade?. Journal of International Economics, 71(1), 72-
9s.
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4.1.5. Model grawitacji z uwzglednieniem heterogenicznosci przedsigbiorstw

Kolejnym wkladem w teoretyczne podstawy modeli grawitacji bylo powigzanie ich z

teorig heterogenicznosci przedsigbiorstw zaproponowana przez Melitza??® w 2003 roku,

co zostalo rozwiniete m.in. przez Helpmana, Melitza oraz Rubinsteina w 2008 roku?%°.

Badacze zaproponowali nastepujaca funkcje uzytecznosci, przy zatozeniu zrdznicowania

produktéw oraz istnienia statych i zmiennych kosztow eksportu:

24
u; = (f xj(l)“dl) ,0<a<l,
lEBj

gdzie x;(1) odnosi si¢ do konsumpcji dobra /, a zbiorem produktow, ktore sg dostgpne dla

konsumentow w kraju j, jest B}, z kolei a ksztaltuje elastyczno$¢ substytucji dang wzorem

€= ﬁ, ktora jest stala w kazdym panstwie.

Wz6r na popyt na dobro / w kraju j mozna przedstawié nastepujaco?*’:

PO~

x](l) = P.l_g )
]

gdzie p;(1) oznacza ceng dobra / w kraju j, a P; to wskaznik cen dany wzorem:

1

1-¢
pj:<f ﬁj(z)l-fdz) .
lEBj

Badacze, uwzgledniajac teori¢ heterogenicznosci przedsigbiorstw, zalozyli, ze produkty
podlegajace konsumpcji w kraju j sa czesciowo produkowane na rynku krajowym, a

czg$ciowo importowane, a w kraju dziata N; przedsigbiorstw, z ktorych kazde produkuje

228 70b. Melitz, M. (2003). The impact of trade on aggregate industry productivity and intra-industry
reallocations. Econometrica, 71(6), 1695-1725.

229 Helpman, E., Melitz, M., & Rubinstein, Y. (2008). Estimating trade flows: Trading partners and trading
volumes. The Quarterly Journal of Economics, 123(2), 441-487.

230 1hidem.
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inne dobro, przy czym dobra produkowane przez przedsigbiorstwa z kraju j r6znig si¢ od
dobr produkowanych w panstwie i. Uwzglednili oni takze specyfikacje topniejacego
lodowca (melting iceberg specification), zakladajac, ze nalezy przewiez¢ t;; sztuk dobra
(gdzie 1;; odzwierciedla koszty transportu) z kraju j do kraju 7, tak aby dostarczy¢ jedng
sztuke produktu. Relatywne roéznice w produktywnos$ci przedsigbiorstw zostaly przez
autoréw odzwierciedlone przy wykorzystaniu zmiennej a?31, ktéra opisuje naklady
poniesione przez przedsiebiorstwo do wytworzenia jednej sztuki dobra, przy zatozeniu,
ze przedsigbiorstwo z kraju j minimalizuje c;ja, tzn. iloczyn kosztu nakfadow do ilosci
naktadu poniesionego na produkcje dobra. W takim wypadku, jak podkreslajg autorzy
pracy, przy zalozeniu, ze ¢; rézni si¢ pomigdzy panstwami i odzwierciedla roznice w
cenach czynnikdéw produkcji, a a zalezy od specyfiki przedsigbiorstwa, to woéwczas 1/a
odzwierciedla poziom produktywnosci przedsigbiorstwa. Wowczas zysk operacyjny

przedsiebiorstwa ze sprzedazy dobr w kraju i mozna przedstawi¢ jako?32:

T::C:A 1-¢
mij(a) =1 —a) (_lc]rP] ) Y; —¢ifij,
i

gdzie ¢;f;; odnosi si¢ do stalego kosztu dziatalnosci przedsigbiorstwa z kraju j w kraju i,
co oznacza, ze fj; = 0, w przypadku sprzedazy dobr na rynku krajowym, oraz f;; > 0,

gdy sprzedaz nastepuje na rynku zagranicznym.

W takim wypadku, gdy sprzedaz jest rentowna na rynku krajowym (przy f;; = 0), to na

rynku zagranicznym, wedlug Helpmana, Melitza oraz Rubinsteina (2008), rentowno$¢

uzalezniona jest od warunku a < a;j, przy czym a;; okresla sig jako?%:

TijCiaij

a-o(5) r=ohy

231 Rozktad wartoéci a opisywany jest za pomocg funkeji dystrybuanty G(a) o nosniku w przedziale
[a,, ay], tak ze ay > a; > 0, a sama funkcja jest identyczna we wszystkich krajach; zob. Ibidem.

232 Ibhidem.

233 Ibidem.
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co jest sformalizowaniem =zalozenia, ze tylko cze$¢ przedsiebiorstw (bardziej

produktywnych) przeznacza produkcje na rynek zagraniczny. Tym samym wolumen

bilateralnych przeptywow handlowych zapisa¢ mozna jako:

4ij dya;; =a
ij =
“* 0 w innych przypadkach,

a import kraju i z kraju j jako:

T \1™
M = CLUARN Y:N, V. ;234
i aP, iy

z kolei P}~¢ mozna przedstawié nastgpujgco:

CJTU v
l] ij-

J=1

Nalezy wskaza¢, ze model ekonometryczny zaproponowany przez Helpmana,
Melitza oraz Rubinsteina w 2008 roku?®® jest sam w sobie okreslany jako trudny do

aplikowania?®

234 Warto$¢ bedzie wynosié¢ 0, gdy a;; j = a,, poniewaz wowczas V;; wynosi¢ bedzie zero, zob. Ibidem.
235 Ibidem.

236 Gomez-Herrera, E. (2013). Comparing alternative methods to estimate gravity models of bilateral trade.
Empirical Economics, 44, 1087-1111.
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4.1.6. Kierunki rozwoju modeli grawitacji

W ostatnich latach powstaje coraz wigcej opracowan, ktoére maja na celu modyfikacje
modeli grawitacji od strony teoretycznej, jak rOwniez prezentacje rozwigzan w zakresie
modelowania ekonometrycznego. W tym konteks$cie wymieni¢ mozna m.in. dynamiczne
modele grawitacji opracowywane m.in. przez Olivero i Yotova?®’ oraz Andersona, Larcha
i Yotova?®® jak rowniez rozwazania nad strukturalnym model grawitacji, o ktérym Yotov,

Piermartini oraz Larch pisza nastepujaco?3:

[...] it delivers a tractable framework for trade policy analysis in a multi-

country environment.

Model strukturalny przedstawili Anderson oraz Yotov. Autorzy wyprowadzenie modelu
rozpoczeli od przedstawienia wydatkow na dobra klasy £ z kraju i w kraju j z

uwzglednieniem funkcji popytu CES?4%:

gdzie t{‘j odpowiada czynnikowi zmiennego kosztu handlu pomi¢dzy krajem i oraz j
dobrem klasy k, o;, okresla elastycznos¢ substytucji dla dobra klasy k, p;* to cena
fabryczna dobra klasy k, B stanowi parametr udziatu dochodéw w wydatkach na dobro
klasy £, Ejk odzwierciedla wydatki w kraju j na dobro kasy k bez wzgledu na zrodio

pochodzenia, a ij odpowiada wskaznikowi cen, ktory dany jest wzorem?#:

237 Zob. Olivero, M. P, & Yotov, Y. V. (2012). Dynamic gravity: endogenous country size and asset
accumulation. Canadian Journal of Economics/Revue Canadienne d'économique, 45(1), 64-92.

238 Zob. Anderson, J. E., Larch, M., & Yotov, Y. V. (2017). Trade and investment in the global economy.
National Bureau of Economic Research.

239 Yotov, Y. V., Piermartini, R., & Larch, M. (2016). An advanced guide to trade policy analysis: The
structural gravity model. WTO iLibrary.

240 Anderson, J. E., & Yotov, Y. V. (2010). The changing incidence of geography. American Economic
Review, 100(5), 2157-2186.

241 Ibidem.
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1

— (lgzkpz*k k)l % m.
» )

Ponadto autorzy zalozyli stalo$¢ preferencji konsumentow, a takze ze udziat w

$wiatowych wydatkach generowany jest ponizsza formula?*2;

Yk
(.BL plknk>1 % = Ylk’

gdzie Y/* odnosi si¢ do sprzedazy produktow klasy k przez panstwo i po cenach krajowych
do wszystkich destynacji, z ktérymi panstwo i prowadzi wymiang¢ handlowsa, a czynnik

¥ dany jest wzorem:

k k
Mk = t” EL
12 P]k Yk

1jest to Sredni koszt, po jakim przedsiebiorstwo z panstwa i sprzedaje swoje towary innym
krajom, z ktorymi prowadzi wymiang¢ zagraniczna.

Nastepnie Anderson oraz Yotov zastapili wyrazenie Bp;* we wzorze na Xij K i otrzymali

strukturalny model grawitacji?*®

kyk k
g B (4
U Yk P]kn{c

(Mk)1=9%k = <_I§>1
i k

1-0g k
k _ ]
(P)1 =k = <_k> Ve
L

1-0g

Uk

gdzie T¥ to wychodzacy opér wielostronny (outward multilateral resistance), a ij to

naptywajacy opor wielostronny (inward multilateral resistance).

242 Ibidem.
243 Ibidem.
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Reasumujac, mozna stwierdzié, ze model grawitacji w dwudziestym pierwszym
wieku utracil swoj niejasny i1 kontrowersyjny status. Jest szeroko wykorzystywanym i
systematycznie ulepszanym narzgdziem stosowanym do analiz przeptywow handlowych

i kapitalowych.

4.2. Wybrane problemy estymacji modeli grawitacji

Modele grawitacji, ktére wspotczesnie aplikowane sg na potrzeby badan naukowych,
uwzgledniajg zmienne o zlozonym charakterze, ktore sg odzwierciedleniem réznych
procesdOw, mogacych mie¢ wpltyw na decyzje inwestycyjne przedsigbiorstw, np.
porozumienia handlowe, zmienne makroekonomiczne, zmienne instytucjonalne,
przeptywy handlowe.

W tym miejscu warto nadmienié¢, ze niektore regresory ujete w modelach moga
odpowiada¢ za problem endogeniczno$ci zmiennych, tzn. sytuacje, w ktorej dana
zmienna (np. przeptywy ZIB) wyjasniana jest przez regresor, ktorego zmienno$¢ sama w
sobie wyjasniana jest przez zmienng objasniang. Dotyczy to m.in. sprz¢zenia zwrotnego
migdzy przeplywami handlowymi a przeptywami ZIB czy pomiedzy przystgpieniem
panstw do porozumien handlowych a przeptywami handlowymi. Jak wskazuje m.in.
Drzewoszewska oraz Fidrmuc, endogeniczno$¢ moze wystgpowac takze jako skutek
uwzglednienia w zbiorze danych zmiennych opisujacych PKB danej gospodarki oraz
przeplywow handlowych (lub analogicznie kapitalowych)?**. Takie stwierdzenia nie
wydaja si¢ by¢ bezzasadne. Trzeba bowiem pamietac o tym, ze decyzje inwestycyjne na
temat zaangazowania kapitalowego determinowane sg przez PKB, natomiast decyzje te
jednoczesnie wptywaja na PKB. Odpowiedzia na takie ograniczenie modeli grawitacji
mogloby by¢ uwzglednienie w zbiorze zmiennych PKB kraju inicjujacego przepltyw ZIB
opo6znionego o jeden okres (rok). Wydaje sie to by¢ shuszne takze ze wzglgdu na fakt, ze
inwestorzy w okresie A dysponuja informacjami o PKB z okresu A-1 (np. z poprzedniego

kwartahu lub roku).

24 Drzewoszewska, N. (2016). Zwiazki przyczynowo-skutkowe miedzy bilateralnymi przeptywami
handlu, bezposrednich inwestycji zagranicznych i migracji w pafnstwach rozwinigtych. Collegium of
Economic Analysis Annals, 41,203-220; Fidrmuc, J. (2009). Gravity models in integrated panels. Empirical
Economics, 37, 435-446.
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Do innych problemoéw zwigzanych z estymacja modeli grawitacji nalezy kontrola
réznorodno$ci obiektow, ktore poddane s analizie. Nalezy bowiem zaznaczy¢, ze na
analizowane jednostki wplyw wywiera¢ mogg czynniki, ktore sa specyficzne dla danego
obiektu. Kontrole heterogenicznos$ci jednostek umozliwia zastosowanie danych
panelowych, tzn. szeregdéw przekrojowo-czasowych, ktore Ilacza cechy danych
przekrojowych oraz szeregdw czasowych i pozwalaja na uwzglednienie w estymacji

efektow specyficznych dla jednostek lub okresow?*®

. Warto ponadto nadmieni¢, ze
najczesciej w literaturze przedmiotu wyszczegdlnia sic dwa rodzaje efektow?*®: ustalone
(fixed effects, FE) oraz losowe (random effects, REY**', przy czym w przypadku
panelowych modeli grawitacji najczesciej stosuje si¢ efekty ustalone. Do rozstrzygnigcia,
ktory estymator nalezy uzna¢ za korzystniejszy, stosuje si¢ testy Walda, Breuscha-Pagana
oraz Hausmana?*®,

W przypadku modeli szacowanych estymatorem z efektami ustalonymi, bardzo
czgsto stosuje si¢ rozwigzania oparte o estymator LSDV (least squares with dummy
variables), w przypadku ktorego do oszacowania modelu stosuje si¢ MNK oraz dodaje
si¢ zmienne binarne odpowiadajace jednostkom lub okresom badania, reprezentujace
wplyw czynnikow specyficznych dla jednostki Iub okresu, Iub estymator
wewnatrzgrupowy (within estimator), ktérego specyfika powoduje jednak, ze estymacji
nie podlegaja zmienne stale w czasie. Pierwsze rozwigzanie krytykowane jest m.in. ze
wzgledu na matg praktycznos$¢ oraz zastosowanie MNK, ktora bardzo czgsto w
przypadku modeli grawitacji prowadzi do obcigzonych wynikow. W przypadku drugiego
rozwigzania natomiast krytyce podlega pomini¢cie zmiennych statych w czasie, np.
odleglo$ci®*®. Czesciowym rozwiazaniem tego problemu jest estymator Hausmana-
Taylora (HT), szerzej omoéwiony w podrozdziale 4.3.

Kwestig, ktorej roOwniez poswigca si¢ relatywnie duzo uwagi w pracach
ekonometrycznych, sg zerowe przeplywy kapitatowe lub handlowe miedzy krajami.

Warto pamigtaé, ze brak przeplywdéw to nie to samo, co brak danych na temat

przeptywow, a wartosci zerowe same w sobie tez stanowia pewng informacje.

245 Pesaran, M. H. (2015). Time series and panel data econometrics. Londyn: Oxford University Press, 633.
246 Wyroznia sie ponadto efekty mieszane (ang. mixed effects, ME); zob. Ibrahim, J. G., Zhu, H., Garcia, R.
I., & Guo, R. (2011). Fixed and random effects selection in mixed effects models. Biometrics, 67(2), 495-
503.

247 Osifiska, M., & Kosko, M. (2007). Modele danych panelowych W: Ekonometria wspotczesna, M.
Osinska (red.), Towarzystwo Naukowe Organizacji i Kierowania ,,Dom Organizatora”, Torun, 409-415.
298 Ihidem, 416-418.

249 Wooldridge, J. M. (2016). Introductory Econometrics: A Modern Approach. Boston, 436-437; Koop, G.,
& Kobus, M. (2014). Wprowadzenie do ekonometrii. Warszawa, 289-290.
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Standardowo szacowany model grawitacji jest zlogarytmizowany obustronnie. W takim
przypadku obserwacje, dla ktorych warto$¢ zmiennej objasnianej przyjeta zero, sa
pomijane. Pewne rozwigzanie tego problemu zaproponowali w 2006 roku Silva oraz
Tenreyro, przedstawiajac  estymator szacowany metodg pseudo-najwickszej
wiarygodnosci o rozkladzie Poissona (PPML), w przypadku ktérego zmienna objasniana
nie jest logarytmowana®°. Estymatorowi po$wiecono wiecej uwagi w podrozdziale 4.4.

Istnieje kilka innych metod radzenia sobie z zerowymi przeptywami w zbiorze

danych?®!:

— pominigcie obserwacji z warto$ciami zerowymi, co powigzane jest z utratg
pewnych informacji;
— dodanie jednoéci do warto$ci zmiennej objasnianej®>?;

— zastosowanie nieliniowej metody najmniejszych kwadratow (NLS).

Zestawienia réznych metod estymacji modeli grawitacji dokonata Goémez-Herrera

(2013)%2, co przedstawiono w tabeli 13.

20 Silva, J. S., & Tenreyro, S. (2006). The log of gravity. The Review of Economics and Statistics, 641-658.
251 Brodzicki, T., Ciotek, D., & Sledziewska, K. (2017). What really determines Polish exports? The semi-
mixed effects gravity model for Poland. Argumenta Oeconomica, 2(39), 5-19.

252 Nalezy podkresli¢, ze warto$¢ 1 dodana powinna zosta¢ do kazdej obserwacji w wektorze zmiennej
objasnianej, poniewaz w innym przypadku wptynetoby to na oszacowania parametréw stojacych przy
zmiennych objasnianych.

253 Gomez-Herrera, E. (2013). Comparing alternative methods to estimate gravity models of bilateral
trade. Empirical Economics, 44, 1087-1111.
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Metoda estymacji

Zalety

Wady

OLS

Latwos¢ zastosowania

Utrata informacji w wyniku
eliminacji zerowych
przeptywow, obcigzone
wyniki

Latwo$¢ zastosowania,
mozliwo$¢ uwzglednienia
obserwacji z zerowymi
przeplywami

Obcigzone wyniki

Tobit

Latwo$¢ zastosowania,
mozliwo$¢ uwzglednienia
obserwacji z zerowymi
przeplywami

Brak teoretycznych podstaw

Model panelowy z efektami
ustalonymi

Latwo$¢ zastosowania,
mozliwo$¢ kontroli

Utrata informacji w wyniku
pomijania zmiennych statych

heteroskedastyczno$ci

nieobserwowalnej W czasie oraz zerowych
roznorodnosci przeptywow

Podej$cie Heckmana Brak problemu Wymagane jest ograniczenie
wspolliniowos$ci wykluczajace

PPML Rozwigzanie problemu Potencjalny problem
zerowych przeptywow, obcigzenia ograniczonej
nieobcigzone wyniki zmiennej zaleznej, w
estymacji w przypadku przypadku gdy spora liczba
heteroskedastycznos$ci obserwacji jest ocenzurowana

NLS Rozwigzuje problem Nieefektywny estymator,
zerowych przeptywow nicodporny na

heteroskedastyczno$é

FGLS Rozwigzuje problem Wymaga oszacowania
zerowych przeplywow, najpierw macierzy wariancji-
odporny na kowariancji
heteroskedastyczno$é

GPML (estymator pseudo- Rozwigzanie problemu Mniejsza waga przypisywana

najwickszej wiarygodno$ci | zerowych przeptywow, jest obserwacjom z wigksza

o rozkltadzie gamma) nieobcigzone wyniki srednig warunkowsg
estymacji w przypadku

Podejscie Helpmana,
Melitza oraz Rubensteina z
2008 roku

Odpornos¢ na
heteroskedastycznos¢,
uzasadnienie dla zerowych
przeplywow, nieobcigzone
wyniki estymacji

Trudno$¢ w zaaplikowaniu,
potrzeba uwzglednienia
dwoch zbioréw danych

Tabela 13. Przeglgd metod w zakresie estymacji modeli grawitacji

Zrédto: Gomez-Herrera, E. (2013). Comparing alternative methods to estimate gravity models of bilateral
trade. Empirical Economics, 44, 1087-1111.

Tabela 13 przedstawia mozliwe podejscia do estymacji modeli grawitacji, ktore

r6znig si¢ od siebie. Na uwage zastuguja metody PPML oraz GPML. W tabeli nie

uwzgledniono estymatora HT. Poswigcono mu nastepny podrozdziat.
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4.3. Estymator Hausmana-Taylora

Jak wspomniano w poprzednim podrozdziale, modele grawitacji stanowig zlozone
zagadnienie, a metod estymacji jest wiele i zalezg one od probleméw napotkanych przez
badaczy, np. wystgpowania zerowych przeptywow lub zmiennych stalych w czasie w
zbiorze danych, przy czym temu drugiemu uwaga zostanie poswigcona W niniejszej
czgsci pracy. Warto przypomnie¢, Ze najczgscie] stosowane estymatory dla modeli
panelowych szacowanych z uwzglednieniem efektow statych (tzn. OLS, LSDV oraz
estymator wewnatrzgrupowy) niosg za sobg pewne ograniczenia. Przede wszystkim
nalezy podkresli¢, ze specyfika estymatora wewnatrzgrupowego powoduje, ze
oszacowaniu nie ulegajg parametry stojace przy zmiennych statych w czasie, a wynika to
z matematycznych procedur powigzanych z tg metodg (transformacja FE, nazywana tez
transformacja wewnatrzgrupowa®>). W przypadku tego estymatora bowiem definiowane
sg $rednie wartos$ci zmiennych, co prowadzi do przeksztalcenia rGwnania panelowego

danego wzorem?®:

Yie = a; + B1xie + €,
gdzie y;; odzwierciedla wektor zmiennej zaleznej, B to parametr strukturalny stojacy przy
zmiennej objasniajace] X;;, €&; to zmienna zaklocajaca, a a; reprezentuje efekt

jednostkowy 1 jest rézne zaleznie od obiektu poddanego analizie, do rownania

przekrojowego, ktore mozna zapisa¢ nastepujaco?®®:

T T T

1 1 1

TZ Yie = a; + B fz Xit + TZ Eit-
t=1 t=1 t=1

Woweczas po odjeciu rownania przekrojowego od rownania panelowego:

Vie = Vi=a; +B1(xie — X)) + & — &

24 Kufel, T. (2011). Ekonometria: rozwigzywanie probleméw z wykorzystaniem programu GRETL.
Wydawnictwo naukowe PWN, 167-168.

255 Wooldridge, J. M. (2016). Op. cit., 436.

26 Ihidem.
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posta¢ modelu wyglada nastepujaco:

Vie = a; + P1Xie + &

Jedno z podej$¢ do rozwigzania tego problemu zaproponowali w 1981 roku Hausman
oraz Taylor, ktorzy przedstawili estymator, nazwany pdzniej estymatorem Hausmana-
Taylora (HT)?*’. ZaloZeniem badaczy bylo to, ze w momencie, w ktorym zmienne stale i
zmieniajace si¢ w czasie wykazuja korelacje z efektem indywidualnym, to macierze X;;

oraz Z;; z ponizszego rOwnania:

Yie = a; + BXie +vZ; + i,

gdzie X;; odzwierciedla macierz zmiennych objasniajagcych zmiennych w czasie, Z;
odnosi si¢ do macierzy zmiennych stalych w czasie, a a; stanowi efekty indywidualne,
tak ze a; + pir = €, przy czym p;; to blad czysto losowy, a ¢;; odzwierciedla faczy blad
losowy, mozna przeksztalci¢ w taki sposob, by uzyska¢ X;; = [Xqis; X2 ] 0 wymiarach
[TN x ky; TN x k,| oraz Z; = [Zy;;Z5;]%58 o wymiarach [TN x g;; TN x g,], przy
czym k4, k,, g, orazg, odzwierciedlaja liczb¢ parametrow w macierzach Xy;¢, X5ir, Z1;
oraz Z,;. Trzeba podkresli¢, ze macierze X,;; oraz Z,; sa endogeniczne, z uwagi na fakt,
ze sg skorelowane z efektem indywidualnym a;25°.

Procedura, ktorg zaproponowali autorzy estymatora, jest dwuetapowa. Pierwszy
etap obejmuje oszacowanie parametrow strukturalnych z wykorzystaniem estymatora
wewnatrzgrupowego. Drugi, jest rozwigzaniem niemozno$ci oszacowania parametrow
strukturalnych stojacych przy zmiennych stalych w czasie 1 sklada si¢ z nast¢pujacych
krokow:

257 Hausman, J. A., & Taylor, W. E. (1981). Panel data and unobservable individual effects. Econometrica:
Journal of the Econometric Society, 1377-1398.

2% Przy czym liczba elementéw w macierzy X;;, musi by¢ niemniejsza niz liczba elementéw w macierzy
Z,;, zob. Hsiao, C. (2022). Analysis of panel data. Cambridge University Press, 42.

259 Baltagi, B. H., Bresson, G., & Pirotte, A. (2003). Fixed effects, random effects or Hausman—Taylor?: A
pretest estimator. Economics Letters, 79(3), 361-369.
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1. Oszacowanie reszt z modelu, do estymacji ktérego wykorzystano estymator

wewnatrzgrupowy, i usrednienie ich po czasie:

gdzie y; odzwierciedla warto$¢ zmiennej zaleznej usredniong po czasie, X; odnosi
si¢ do wartosci z macierzy zmiennych egzogenicznych usrednionych po czasie,

Bw ilustruje oszacowania parametréw strukturalnych stojacych przy zmiennych z

macierzy X;260,

2. Sformulowanie ponizszego modelu szacowanego podwdjng metoda

najmniejszych kwadratoéw (2MNK):
Vomni = (Z'PaZ) ' Z'Pyd,
gdzie A to zbidr instrumentow A = [Q, Xy, Z,], a P, = A(A’A)"1A'261,

3. Obliczenie sktadnikéw wariancji:

_ V' Pxy
N

(T -1),

o

gdzie ¥ = Qy,X=QX,P=1—P,,Q =1Iyr —P,P = (Iy®J), atakze

52 = Vie = XieBw = Zi9amnk) PWie — XieBw — ZiFamni) 262
L = .
N

4. Przeksztalcenie wyjSciowego modelu danego wzorem

Yie = a; + BXit + VZ; + Uit,

260 Baltagi, B. H., & Bresson, G. (2012). A robust Hausman—Taylor estimator. W: Essays in Honor of Jerry
Hausman. Emerald Group Publishing Limited, 175-214.

21 Ihidem.

22 Ihidem.
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1/2

wykorzystujac 271/2, gdzie:

tak aby otrzyma¢ model:

~_1 ~_1 ~_1 ~_1
02, =0 2pX; + 0 2yZ; + 0 2y,

ktory mozna szacowa¢ za pomocg 2MNK, przyjmujac nastepujacy zestaw

instrumentéw Ay = [X, X, Z,].263

Reasumujac, nalezy podkresli¢, ze estymator Hausmana-Taylora stanowi jedno z
rozwigzan ograniczen zwigzanych z oszacowaniem parametrow strukturalnych stojacych
przy zmiennych statych w czasie w modelach grawitacji 1 moze by¢ stosowany w

przypadku analiz ZIB w ujeciu grawitacyjnym.

283 Ibidem.
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4.4. Estymator pseudo-najwiekszej wiarygodnosci o rozkladzie
Poissona

Jak wskazano w podrozdziale 4.2., jednym z probleméw napotykanych podczas analizy
takich procesow ekonomicznych, jak wymiana handlowa lub przeptywy ZIB, jest
wystepowanie zerowych przeptywoéw w zbiorach danych. Istnieje kilka metod radzenia
sobie z tym ograniczeniem, a jedng z nich jest zaproponowany przez Silve oraz Tenreyro
estymator pseudo-najwigkszej wiarygodnosci o rozkfadzie Poissona (PPML), w
przypadku ktérego zmienna objasniana nie jest logarytmowana. Badacze ponadto
wskazuja, ze metoda ta jest odporna na heteroskedastyczno$¢?®4. Autorzy proponuja
szacowanie parametréw strukturalnych dla modelu opartego o funkcje stalej
elastycznodci, tak ze y; = exp(x;8), w oparciu o rozwigzanie zbioru warunkOw

pierwszego rzedu?®®:

n
[vi — eXp(xiﬁ)] x; =0,

i=1

przy zalozeniu, ze wariancja warunkowa jest proporcjonalna do $redniej warunkowej y;,
tak ze E[y;|x] = exp(x;B) o V[y;|x], gdzie y; to zmienna zalezna, x; to wektor
zmiennych objasniajacych, a f to wektor parametrow strukturalnych, ktory spetnia
warunek. Warto doda¢, ze kazdej obserwacji przypisywana jest taka sama waga, a dane
nie muszg mie¢ rozktadu Poissona.

Autorzy podejscia ponadto dodaja, ze w przypadku, gdy V[y;|x] jest funkcjg
wyzszych poteg E[y;|x], to wowczas bardziej efektywnym estymatorem bylby ten, ktory
nadaje mala wage obserwacjom z duza warto$cig oczekiwana, jak np. estymator pseudo-
najwigkszej wiarygodnosci o rozkladzie gamma (GPML), w przypadku ktoérego zaklad
sie, ze V[y;|x] jest proporcjonalna do E[y;|x]?, a wowczas warunki dla estymatora

GPML przedstawiaja sie nastepujaco?®®

264 Silva, J. S., & Tenreyro, S. (2006). The log of gravity. The Review of Economics and Statistics, 641-658.
285 Ihidem.
266 Ihidem.
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n
[v; — exp(x;8) exp(—x;8)]x; = 0.

i=1

Nalezy doda¢, ze estymator PPML jest uwazany za jeden z najlepszych wyboréw w
zakresie estymacji modeli grawitacji. Wystepuje takze w wersji umozliwiajgcej wiagczenie
wielu efektow stalych (np. dla importera oraz eksportera lub efektow dla jednostek,
zmiennych w czasie), znany pod nazwag PPMLHDFE (Poisson pseudo-maximum
likelihood with high-dimensional fixed effects)?®’.

W literaturze naukowej znalez¢ mozna takze nawigzania do estymatora PPML
szacowanego z czesciowo mieszanymi efektami (semi-mixed effects). Wowczas mozliwe
jest uwzglednienie zaréwno efektow dla obiektow poddanych analizie, jak réwniez
oszacowania parametru stojacego przy zmiennych statych w czasie?%.

Konkludujae, nalezy stwierdzi¢, Ze istnieje wiele metod stosowanych w
przypadku estymacji panelowych modeli grawitacji. Na uwage zastuguja problemy, ktére
moga wystapi¢ przyktadowo w zwigzku z wystepowaniem zerowych wartosci w zbiorze
danych (np. zerowe przepltywy) czy zmiennych statych w czasie. Dotychczasowe
opracowania o charakterze aplikacyjnym oraz teoretyczno-metodycznym dowodzg
jednak, ze estymatory HT oraz PPML mogg z powodzeniem by¢ stosowane do analizy

procesd6w makroekonomicznych.

267 Zob. Porto, M. (2023). Introduction to R. W: Using R for Trade Policy Analysis: R Codes for the
UNCTAD and WTO Practical Guide. Cham: Springer International Publishing, 1-67.; Correia, S.,
Guimardes, P., & Zylkin, T. (2020). Fast Poisson estimation with high-dimensional fixed effects. The Stata
Journal, 20(1), 95-115.

268 70b. Brodzicki, T., Ciolek, D., & Sledziewska, K. (2017). What really determines Polish exports? The
semi-mixed effects gravity model for Poland. Argumenta Oeconomica, 2(39), 5-19.
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Rozdzial 5. Wyniki modelowania roli dystansu psychicznego
w kontekscie europejskich oraz chinskich ZIB w krajach
Afryki

Po omoéwieniu podstaw teoretycznych oraz metodycznych rozprawy doktorskiej, nalezy
przejs¢ do czesci empirycznej. Ponizszy rozdziat stanowi prezentacje wynikow
modelowania roli dystansu psychicznego jako determinanty ZIB z wybranych krajow
europejskich oraz Chin w krajach Afryki. W pierwszej czgsci opisowi podlegaja zatozenia
badania, w tym cel i przedmiot badan, zastosowane metody badawcze, strategia,
charakterystyka danych oraz specyfikacja modeli. Druga cze$¢ odnosi si¢ do wynikdéw
estymacji modeli, ich interpretacji oraz analizy poréwnawczej. W ostatniej sekcji ma

miejsce dyskusja uzyskanych wynikow.

5.1. Zalozenia analizy
5.1.1. Celi przedmiot badan

Warstwe empiryczng rozprawy warto rozpocza¢ od sformutowania celu i przedmiotu
badania oraz wyprowadzenia hipotez. Przedmiotem badania jest rola, jakg petni dystans
psychiczny w konteks$cie inwestycji europejskich oraz chinskich na kontynencie
afrykanskim. Celem gléwnym badania jest przedstawienie roli dystansu
psychicznego jako determinanty ZIB przedsiebiorstw z krajow europejskich, ktore
posiadaly w przeszlosci kolonie, oraz z Chin w Afryce. Wyr6zni¢ mozna nastgpujace

cele szczegdlowe:

1. Okreslenie wptywu dystansu psychicznego na ZIB z wybranych krajow
europejskich oraz Chin w krajach Afryki.

2. Okreslenie wplywu komponentéw dystansu psychicznego (dystansu religijnego,
jezykowego, przemystowego, politycznego, edukacyjnego, spoleczno-
ekonomicznego) na ZIB przedsigbiorstw z wybranych krajow europejskich oraz

Chin w krajach Afryki.
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3. Okreslenie wplywu wybranych zmiennych odpowiadajacych motywom
poszukiwania rynku, efektywnos$ci oraz zasoboéw naturalnych na ZIB w krajach
Afryki.

4. Poréwnanie determinant ZIB z wybranych krajoéw europejskich i Chin w krajach
Afryki.

5. Sformutowanie rekomendacji dla polityki gospodarczej w zakresie wspierania

ZIB.

Badanie obejmuje lata 2009-2022%%°, a zakres ogranicza si¢ do analizy
determinant ZIB wybranych krajow europejskich (ktoére w przesztosci posiadaty kolonie
na terenie Afryki) oraz Chin w Afryce. Nalezy podkresli¢, ze zdecydowano si¢ nie
uwzgledniaé gospodarek z Europy Srodkowo-Wschodniej, z uwagi na braki w danych
oraz relatywnie duzg liczbg zerowych przeptywoéw ZIB do Afryki. Gdyby region ten miat
zosta¢ uwzgledniony w analizie, to wowczas wymagatoby to podzielenia calej analizy na
trzy odrebne segmenty: Europa Zachodnia, Europa Srodkowo-Wschodnia, Chiny. Byloby
to konieczne, tak aby ostatecznie otrzymac relatywnie homogeniczne zbiory. Potaczenie
danych dla Europy Srodkowo-Wschodniej oraz Europy Zachodniej i zrobienie jednego
zbiorczego modelu mogtoby doprowadzi¢ do zubozenia wynikow plynacych z estymac;i.
Podstawowym zadaniem jest bowiem zagwarantowanie, ze zbidr przedsi¢biorstw,
ktorych zachowania podlegajg interpretacji, bedzie jak najbardziej jednorodny, dlatego
ostatecznie analiza podzielona zostata na dwa segmenty: kraje Europy Zachodniej, ktore
posiadaty w przeszlosci kolonie, oraz Chiny.

W zwigzku z tym analizie podlegaja zachowania inwestorow z nastepujacych

gospodarek:

— Chiny,
— Belgia,
— Francja,
— Niemcy,
— Wiochy,

— Holandia,

269 Nalezy jednak podkresli¢ braki w danych bilateralnych dla inwestycji chifiskich w latach 2009-2017,
co stanowi jedno z ograniczen badania.
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— Portugalia,
— Hiszpania,

— Wielka Brytania.

Badanie obejmuje wszystkie panstwa Afryki, dla ktéorych za lata 2009-2022
odnotowuje si¢ naptyw ZIB, z ktérejkolwiek z wyzej wymienionych gospodarek.

Na potrzeby badania sformulowano szereg hipotez badawczych, ktore
wyprowadzone zostaly na podstawie teorii ekonomicznych, przegladu dotychczasowych

badan oraz faktow stylizowanych na temat ZIB.

H1: Istniejq roznice w zakresie determinant ZIB krajow europejskich oraz Chin w

Afryce.

Nalezy oczekiwaé, ze inne determinanty ZIB maja znaczenie dla inwestorow
europejskich, a inne — dla chinskich. W tym kontekscie warto podkresli¢, ze tradycyjnie
do analizy przedsigbiorstw europejskich stosuje si¢ teorie oraz modele wczesno-
nowoczesne, rozwijane od lat 60. ubieglego wieku. Za przyklady moga stuzy¢ model
uppsalski oraz paradygmat OLI, ktory obejmuje aspekty zwigzane z posiadaniem przez
przedsigbiorstwo okreslonych przewag wilasnosciowych, czynnikami lokalizacyjnymi

270 Ponadto,

oraz mozliwosciami w zakresie omijania niedoskonatosci rynku
dotychczasowe badania wskazuja, ze niska jakos$¢ instytucjonalna przyciaga chinskie FDI
w Afryce?t.

Podkresli¢ trzeba, ze dotychczasowe badania wskazuja, ze paradygmat OLI moze
by¢ przydatnym narzedziem do analizy wyptywajacych ZIB z Chin do krajow

rozwijajacych sie, a z kolei model LLL opracowany przez Mathewsa?'?

— inwestycji do
krajow rozwinietych, co oznacza, ze czg¢§¢ inwestycji bezposrednich wyplywajacych z
Chin to tzw. inwestycje motywowanych podstawami teorii LLL (ag. LLL-led FDI)*".
Warto w tym kontek$cie dodaé, ze o ile panstwa Afryki nie sg gospodarkami

rozwini¢tymi, to z uwagi na bogactwo zasobow naturalnych i aspekty historyczne chinscy

270 Zob. Johanson, J., & Vahlne, J. E. (1977). The internationalization process of the firm..., op. cit. oraz
Dunning, J. H., & Lundan, S. M. (2008). Multinational enterprises..., op. cit., 95-108.

21 7ob. Utesch-Xiong, F., & Kambhampati, U. S. (2022). Determinants of Chinese foreign direct
investment in Africa. Journal of African Business, 23(4), 833-850.

212 7ob. Mathews J.A. (2006). Dragon multinationals: New players in 21st century globalization, Asia
Pacific Journal of Management, 23, 5-27.

213 Gi, Y., Liefner, 1., & Wang, T. (2013). Foreign direct investment with Chinese characteristics: A middle
path between Ownership-Location-Internalization model and Linkage-Leverage-Learning model. Chinese
Geographical Science, 23, 594-606.
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inwestorzy muszg tam dziata¢ w warunkach konkurencji z przedsigbiorstwami z Europy
Zachodniej, dlatego oczekuje sie, ze z uwagi na mniej korzystne potozenie, podyktowane
ugruntowang pozycja podmiotéw gospodarczych z Europy Zachodniej, kadra
zarzadzajaca spotkami tworzacymi ZIB z Chin powinna cechowa¢ si¢ mniejszg awersja
do ryzyka, co znajduje odzwierciedlenie m.in. w modelu ,,oburecznej sprawnosci”, ktory
odnosi si¢ do przedsiebiorstw realizujacych jednocze$nie proces eksploatacji obcego

rynku i uczenia si¢ o nim?",

H2: Dystans psychiczny jest istotng determinantg ZIB z krajow europejskich w
krajach Afryki.

Nalezy oczekiwaé, ze inwestycje europejskie w Afryce sg determinowane przez aspekty
zwigzane z rdéznicami na poziomie kulturowym, religijnym, jezykowym, edukacyjnym
etc., ktore w literaturze naukowe] okre§la si¢ stymulantami, korelatami lub
determinantami dystansu psychicznego. Zachowania przedsi¢biorstw europejskich, o
zdecydowanie bardziej ugruntowanej pozycji na kontynencie afrykanskim w poréwnaniu
ze spOtkami chinskimi, o wiele fatwiej daja si¢ interpretowa¢ w ramach modeli
proponowanych juz kilkadziesiat lat temu w dorobku nauk ekonomicznych (paradygmat
OLI, model uppsalski). Mozna oczekiwaé, ze koncepcja liability of foreignness jest
aktualna w przypadku ZIB podejmowanych w Afryce przez inwestorow z krajow Europy
Zachodniej o przesztosci kolonialnej. Inwestycje europejskie w Afryce motywowane sg
czgsciowo dostgpem do zasobow; oczekuje si¢ jednak, ze zmienne takie jak rdéznice
religijne, jezykowe etfc., odpowiadajagce niepewnosci (pokrywajacej sie¢ z definicja
dystansu psychicznego proponowana przez O’grady i Lane’a)?”® beda statystycznie
istotnymi determinantami ZIB.

Warto ponadto doda¢, ze wyniki dotychczasowych badan ekonomicznych
wskazuja, ze aspekty, ktére moga ogranicza¢ naptyw inwestycji, np. wysoka korupcja,
poziom demokracji, odgrywaja istotng role w procesie tworzenia inwestycji przez
przedsigbiorstwa z europejskie w Afryce?’®. Oznacza to, ze inne aspekty, podobnie

destymulujace naplyw FDI i wpisujace si¢ w koncepcje LoF (takie jak rdznice na

274 Zob. Luo, Y., & Rui, H. (2009). An ambidexterity perspective toward multinational enterprises from
emerging economies. Academy of Management Perspectives, 23(4), 49-70.

215 O'grady, S., & Lane, H. W. (1996). The psychic distance paradox. Journal of International Business
Studies, 27(2), 309-333.

276 Bahoo, S., Alon, I, Floreani, J., & Cucculelli, M. (2023). Corruption, formal institutions, and foreign
direct investment: The case of OECD countries in Africa. Thunderbird International Business
Review, 65(5), 461-483.
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poziomie jezykowym, religijnym, spoteczno-ekonomicznym, edukacyjnym), takze moga

okazac¢ si¢ istotnymi determinantami ZIB.

H2a: Pojedyncze korelaty dystansu psychicznego sq determinantami ZIB z krajow

europejskich w Afryce.

Nalezy oczekiwaé, ze pojedyncze komponenty skladajace si¢ na miarg dystansu
psychicznego®’’ beda mialy wptyw na decyzje inwestycyjne podejmowane przez
przedsigbiorstwa z krajow europejskich. Chociaz stanowig samodzielnie jedynie waski
komponent szerszego zjawiska, to analiza dotychczasowych badan wskazuje na
statystyczng istotnosc¢ takich zjawisk jak podobienstwa jezykowe i religijne w przypadku
inwestycji z krajow rozwinietych?’®. Ponadto, nalezy oczekiwaé, ze zachowania
przedsigbiorstw z Europy Zachodniej wpisuja si¢ w koncepcje LoF, dlatego determinanty
ZIB o charakterze destymulujacym naptyw inwestycji (takie jak réznice jezykowe,
religijne, polityczne) powinny mie¢ statystycznie istotny wptyw na europejskich ZIB w
Afryce. Hipoteze sformulowano, jak juz wczesniej podkreslono, nie tylko z przegladu
obecnych w dorobku nauk ekonomicznych teorii i modeli ZIB (np. modelu uppsalskiego),
ale takze z przegladu dotychczasowych badan, ktore obejmowaty analize¢ wplywu

réznych zmiennych na ZIB, m.in. poziomu demokracji®’®.

H3: Dystans psychiczny jest nieistotna determinantg ZIB z Chin w krajach Afryki.

W dotychczasowych badaniach naukowych podkresla si¢, ze czynniki odzwierciedlajace
jakos¢ instytucjonalng lub rzadowsa gospodarki goszczacej, w przypadku inwestycji
podejmowanych przez spotki chinskie na terenie Afryki, albo nie odgrywaja znaczacej
roli (sg statystycznie nieistotne), albo odgrywaja rolg jedynie w przypadku ZIB

tworzonych w panstwach ubogich w surowce naturalne®®. Nalezy podkreslié, ze

277 Zob. Dow, D., & Karunaratna, A. (2006). Developing a multidimensional instrument to measure psychic
distance stimuli. Journal of International Business Studies, 37, 578-602.

278 7Zob. m.in. Jimenez, A., Eren, M., & Bayraktar, S. (2020). Psychic distance and FDI in Turkey: the role
of industrial development and religion. European Journal of International Management, 14(5), 775-795.
275 Bahoo, S., Alon, 1., Floreani, J., & Cucculelli, M. (2023). Corruption, formal institutions, and foreign
direct investment: The case of OECD countries in Africa. Thunderbird International Business
Review, 65(5), 461-483.

280 Zob. Utesch-Xiong, F., & Kambhampati, U. S. (2022). Determinants of Chinese foreign direct
investment in Africa. Journal of African Business, 23(4), 833-850 oraz Kamal, M. A., Hasanat Shah, S.,
Jing, W., & Hasnat, H. (2020). Does the quality of institutions in host countries affect the location choice
of Chinese OFDI: Evidence from Asia and Africa. Emerging Markets Finance and Trade, 56(1), 208-227.
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glownymi motywami chinskich inwestorow w Afryce jest dostep do zasobow, w tym tych
o charakterze strategicznym, oraz dostep do rynku?8!,

Oczekuje sie, ze koncepcja LoF nie odgrywa wigkszego znaczenia w przypadku
inwestycji podejmowanych przez przedsigbiorstwa chinskie w Afryce, poniewaz to
dostep do zasobow o charakterze strategicznym oraz do rynku o duzym potencjale
wzrostu ma znaczenie. Jest to zgodne z najnowszymi modelami ZIB, ktére rozwijane
byly na podstawie analizy zachowan spdlek chinskich. Bardzo czgsto bowiem
przedsigbiorstwa typu latecomers stosuja ryzykowne praktyki internacjonalizacji.
Wchodzg one na nowe rynki, nawet jesli kadra menedzerska jest uboga w wiedz¢ o nich.
Pokrywa si¢ to z modelem LLL (przedsigbiorstwa wykorzystuja powigzania sieciowe, by
niwelowaé¢ niekorzystng pozycje na rynku zagranicznym)?®?, modelem ,trampoliny”
(przedsigbiorstwa omijajg standardowe etapy umiedzynarodowienia, a ekspansja jest
szybka)®®® oraz modelem ,oburecznej sprawnosci” (przedsiebiorstwa prowadza
jednoczes$nie etap eksploatacji rynku oraz uczenia sie o nim)?34. Z analizy wspomnianych
wczesniej teorii ekonomicznych oraz dotychczasowych badan naukowych wynika, ze
czynniki takie jak rdéznice jezykowe, religijne, polityczne nie powinny odgrywac
znaczgcej roli w przypadku inwestycji chinskich w Afryce. Oczekuje si¢, ze zmienne te
(zaréwno jako osobne zmienne, jak rowniez dystans psychiczny) okaza si¢ statystycznie

nieistotne.

H4: Chinskie ZIB w Afryce w wigkszym stopniu motywowane sa przez dostep do
zasobow naturalnych (resource-seeking) oraz rynku (market-seeking) niz przez

poszukiwanie efektywnosci (efficiency-seeking).

Analiza dotychczasowych badan na temat inwestycji chinskich sugeruje, ze motyw
poszukiwania efektywno$ci nie odgrywa znaczacej roli, natomiast nalezy oczekiwac, ze

zmienne odzwierciedlajace determinanty zwigzane 2z poszukiwaniem zasobow

285

naturalnych oraz rynku majg istotny wpltyw na tworzenie ZIB w Afryce“™. W tym

281 Abodohoui, A., Su, Z., & Da-Silva, 1. A. (2018). Chinese investments in Africa: What have we
learnt?. Management International, 22(3), 129-142.

282 7Zob. Mathews J.A. (2006). Dragon multinationals: New players in 21st century globalization, Asia
Pacific Journal of Management, 23, 5-27.

283 Lou, Y., & Tung, R. L. (2007). International expansion of emerging market enterprises: a springboard
perspective. Journal of Internation Business Studies, 38(4), 481-498.

284 Zob. Luo, Y., & Rui, H. (2009). An ambidexterity perspective toward multinational enterprises from
emerging economies. Academy of Management Perspectives, 23(4), 49-70.

285 Zob. Kolstad, I., & Wiig, A. (2011). Better the devil you know? Chinese foreign direct investment in
Africa. Journal of African Business, 12(1), 31-50.
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kontekscie warto dodaé, ze Afryka jest bogata w surowce krytyczne. Oczekuje sie, ze
zmienne odzwierciedlajace motyw poszukiwania efektywnosci nie odgrywaja znaczacej
roli, poniewaz to dostgp do rynku o duzym potencjale wzrostu oraz do surowcow

krytycznych ma wigksze znaczenie.

HS: Europejskie ZIB w Afryce w wiekszym stopniu niz chinskie zaleza od jakoSci
instytucjonalnej oraz czynnikow odzwierciedlajacych motyw poszukiwania

efektywnosci.

Przeglad badan na temat inwestycji europejskich w Afryce sugeruje, ze determinantami
Z1B moga by¢ m.in. jakos¢ instytucjonalna oraz czynniki odzwierciedlajace poszukiwanie
efektywnoséci, np. niskie koszty pracy.?®® Nie bez znaczenia sa takze determinanty
odzwierciedlajace motywy poszukiwania rynku oraz surowcdéw naturalnych.

Oczekuje sie, ze europejskie ZIB w Afryce zalezg od aspektow wptywajacych na
zakldcenia w przeptywie informacji pomiedzy spotka macierzystg a spotka-corka, tzn. ze
inwestorzy z Europy zwracaja uwage na aspekty, ktore w dlugiej perspektywie moga
zakloca¢ wspdtprace pomiedzy filiami. Do takich aspektoéw, ktore podobnie jak roznice
jezykowe, religijne czy polityczne, rowniez mogg zaburza¢ wspotprace pomiedzy filiami
z dwoch réznych krajow, nalezy jakos¢ instytucjonalna kraju przyjmujacego inwestycje.

Z kolei, w przypadku ZIB z Chin, oczekuje si¢, ze samo wejscie na nowy rynek,
ktory charakteryzuje si¢ duzym potencjatem wzrostu i obfitoscig surowcoéOw o charakterze
krytycznym, jest glownym motywem ZIB. Mozna zaklada¢, ze zgodnie z teoriami i
modelami rozwijanymi dla przedsigbiorstw typu latecomers, inwestorzy chinscy gotowi
s3 na kompromis pomig¢dzy swoimi ambicjami (do ktorych zalicza si¢ m.in. dost¢p do
surowcOw krytycznych) a swoja niekorzystng pozycja na tle konkurencji w postaci
jednostek gospodarczych z Europy. W przypadku przedsigbiorstw europejskich,
dzialajacych w krajach Afryki, mozna méwi¢ bowiem o zdecydowanie dhuzszej historii
kontaktow gospodarczych 1 powigzan kulturowych. Kompromisem dla inwestorow
chinskich w tym przypadku jest swoiste uniewrazliwienie si¢ na ryzyko i wejscie na obcy

rynek pomimo braku odpowiedniej wiedzy.

288 Zob. Antonakakis, N., & Tondl, G. (2015). Robust determinants of OECD FDI in developing countries:
Insights from Bayesian model averaging. Cogent Economics & Finance, 3(1), 1095851 oraz Odunga, P. S.
(2020). The determinants and impact of foreign direct investment (FDI) in Kenya and Tanzania: an OECD
and non-OECD perspective 1996-2016.
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5.1.2. Metody badawcze

W badaniu zastosowano metody ekonometrii danych panelowych. W celu oszacowania

grawitacyjnych modeli panelowych poshuzono si¢ estymatorami:

— Hausmana-Taylora oraz

— pseudo-najwickszej wiarygodnos$ci o rozkladzie Poissona.

W tym miejscu nalezy podkresli¢, ze zwyczajowo przy szacowaniu modeli grawitacji
uwzglednia si¢ efekty ustalone, co w przypadku badania potwierdzone zostato za pomoca
odpowiednich testow: Walda, Breuscha-Pagana oraz Hausmana?®’. Podstawowe metody
estymacji modeli z efektami ustalonymi, tj. estymator LSDV oraz wewnatrzgrupowy,
obarczone sg szeregiem ograniczen. Przede wszystkim warto doda¢, ze estymator LSDV
moze by¢ obcigzony, poniewaz bazuje na MNK. W przypadku zastosowania estymatora
wewnatrzgrupowego dochodzi — wskutek matematycznych procedur — do pominigcia
zmiennych stalych w czasie (np. dystansu fizycznego)?®®. Dodatkowo, w zbiorze danych
na temat ZIB naptywajacych do krajow afrykanskich jest sporo przeplywoé6w zerowych.
Dlatego tez jako glowne metody badawcze wykorzystano estymator HT, ktory radzi sobie
z problemem pomini¢cia zmiennych statych w czasie, oraz estymator PPML, ktory jest
odpowiedzig na problem zerowych przeplywé4w w zbiorze danych. Poréwnania

estymatorow LSDV, wewnatrzgrupowego, HT oraz PPML dokonano w tabeli 14.

287 Zob. Osifiska, M., & Kosko, M. (2007). Modele danych panelowych W: Ekonometria wspotczesna, M.
Osinska (red.), Towarzystwo Naukowe Organizacji i Kierowania ,, Dom Organizatora”, Torun, 409-415.
288 7ob. Wooldridge, J. M. (2016). Introductory Econometrics: A Modern Approach. Boston, 436-437,
Koop, G., & Kobus, M. (2014). Wprowadzenie do ekonometrii. Warszawa, 289-290.
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Estymator Specyfikacja Zalety Wady
Efekty indywidualne o Obcigzone Wymk b
. . Latwos¢ brak odpowiedzi na
LSDV w formie zmiennych | . .
: implementacji problem zerowych
binarnych .
przeptywow
Przeksztalcenie . ..
2 Utrata informacji w
modelu panelowego | Latwos¢ . T
. . .. zwigzku z pominigciem
z wykorzystaniem implementacji, .
. : e zmiennych statych
Wewnatrzgrupowy | usrednionych mozliwos¢ .
L. C czasie, brak
wartosci zmiennych | uwzglednienia S
. , odpowiedzi na problem
(tzw. transformacja efektow ,
zerowych przeptywow
wewnatrzgrupowa)
Brak odpowiedzi na
Dwuetapowa
e, problem zerowych
procedura Mozliwosé hwé
wykorzystujaca uwzglednienia PIZEpIywow,
HT Y . L rozwigzanie problemu
estymator roznorodnosci . .
s potencjalne;j
Wewnatrzgrupowy obiektow endogenicznode
oraz 2MNK 08
zmiennych
Potencjalny problem
Rozwigzanie obcigzenia
Zmienna objasniana | problemu zerowych ograniczonej zmiennej
PPML nie podlega przeptywow, zaleznej, w przypadku
zlogarytmizowaniu odpornos¢ na problem | gdy znaczna liczba
heteroskedastyczno$ci | obserwacji jest
ocenzurowana

Tabela 14. Porownanie wybranych estymatorow wykorzystywanych do szacowania
modeli grawitacji

Zrédto: Opracowanie whasne na podstawie Gomez-Herrera, E. (2013). Comparing alternative methods to

estimate gravity models of bilateral trade. Empirical economics, 44, 1087-1111; Baltagi, B. H.,
Bresson, G., & Pirotte, A. (2003). Fixed effects, random effects or Hausman—Taylor?: A pretest
estimator. Economics Letters, 79(3), 361-369; Hausman, J. A., & Taylor, W. E. (1981). Panel data
and unobservable individual effects. Econometrica: Journal of the Econometric Society, 1377-
1398; Silva, J. S., & Tenreyro, S. (2006). The log of gravity. The Review of Economics and
Statistics, 641-658; Porto, M. (2023). Introduction to R. W: Using R for Trade Policy Analysis: R
Codes for the UNCTAD and WTO Practical Guide. Cham: Springer International Publishing, 1-

67.

Reasumujac, estymatory HT oraz PPML stanowia przydatne narzg¢dzia do analizy

ZIB. Stanowig one bowiem odpowiedZ na czg¢sto napotykane problemy w estymacji

panelowych modeli grawitacji.
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5.1.3. Charakterystyka zbioru danych

Baza danych zostata stworzona poprzez pofaczenie zestawu danych na temat odleglosci
z bazy CEPII?®, na temat ZIB z bazy CDIS Miedzynarodowego Funduszu Walutowego
(IMF)?®® oraz na temat potencjalnych determinant ZIB z bazy The Global Economy??,
za lata 2009-2022. Ponadto, skorzystano z bazy danych skonstruowanej przez Dowa
dotyczacej miar odleglosci jezykowej, religijnej, w zakresie uprzemystowienia,
edukacyjnej, politycznej, spoleczno-ekonomicznej oraz psychicznej pomiedzy
panstwami?®2,

Tabela 15 prezentuje Srednie wartosci dla wyptywajacych ZIB z wybranych
krajow europejskich oraz Chin do Afryki, jak rowniez $rednie wartosci dla miary
dystansu psychicznego oraz odleglosci fizycznej (w km) pomiedzy krajem poddanym
analizie a gospodarkami afrykanskimi (np. dla Chin warto$¢ $rednia wskaznika dystansu
psychicznego w 2009 roku na poziomie 6,78 oznacza, ze w zbiorze wartosci PD
pomiedzy Chinami a kazdym z krajow afrykanskich osobno, za rok 2009, $rednia warto$¢
wynosi 6,78). Nalezy zwrdci¢ uwage na braki w danych bilateralnych dla wyptywajacych
inwestycji chinskich w Afryce w latach 2009-2017, co stanowi jedno z ograniczen
niniejszego badania. W tabeli przedstawiono usrednione wartosci wyptywajacych ZIB z
przedsigbiorstw odpowiednio chinskich oraz wybranych krajoéw Europy Zachodniej do
krajow Afryki, a takze $srednig warto$¢ miary dystansu psychicznego (miara syntetyczna)
oraz dystansu fizycznego (w km) dla lat 2009, 2018 oraz 2022, przy czym dla dystansu
w kilometrach nie ma rozroznienia na lata ze wzglgdu na to, ze jest to zmienna stala w
czasie. Z przedstawionych danych mozna wywnioskowa¢, ze pomi¢dzy rokiem 2018 oraz
2022 doszlo do znaczacego wzrostu $redniej wartosci chinskich ZIB w krajach

afrykanskich, podczas gdy dla krajow z Europy Zachodniej nie ma konkretnego trendu.

289 Conte, M., Cotterlaz, P., & Mayer, T. (2022). The CEPII gravity database (5). Paryz: CEPIL

290 CDIS, Coordinated Direct Investment Survey, IMF, URL: https://data.imf.org/?sk=40313609-F037-
48C1-84B1-E1F1CE54D6DS (dostep: 10.03.2024).

21 The Global Economy, Learning Resources and Data on the World Economy, URL:
https://www.theglobaleconomy.com/ (dostep: 10.03.2024).

292 Dow, D., The Research Page for Douglas Dow. Distance and Diversity Scales for International Business
Research, URL: https://dow.net.au/ (dostgp: 10.02.2022).
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Grupa Kraj Wyplywajace ZIB (w mln Wskaznik dystansu Dystans
dolaréw) psychicznego (przecigtna fizyczny w km
warto§¢ pomiedzy krajem (przecigtna
poddanym analizie a wartos$¢
gospodarka afrykanska w pomiedzy
danym roku) krajem
2009 2018 2022 2009 | 2018 | 2022 poddanym
analizie a
gospodarka
afrykanska)
Chiny Chiny - 536,49 831,80 | 6,78 | 6,78 6,78 11 205,42
Wybrane Belgia 153,07 28,66 47,95 | 6,35 | 6,04 6,04 5774,29
kraje
Europy Francja 2436,92 | 1733,69 | 1883,90 | 6,19 | 6,05 6,05 5615,83
Zachodniej | Niemcy 314,28 318,43 28439 | 7,28 | 7,10 7,10 5 868,83
Wtochy 190,45 590,40 555,60 | 6,93 | 6,69 6,69 4 845,90
Holandia 4 588,57 | 3601,65 | 355492 | 7,22 | 7,03 7,03 5915,21
Portugalia | 1238,72 556,59 563,90 | 6,64 | 6,46 6,46 5 082,94
Hiszpania | 1 038,24 112,52 98,65 | 7,08 | 6,80 6,80 5 009,02
Wielka
Brytania 459,79 933,58 | 113847 | 6,35 | 6,00 6,00 5915,25

Tabela 15. Srednie wartosci dla wyplywajgcych ZIB (wartosci skumulowane),
wskaznika dystansu psychicznego oraz dystansu fizycznego pomiedzy wybranymi
krajami europejskimi oraz chinami a krajami Afryki

Zrédto: Opracowanie wiasne na podstawie danych z CDIS, IMF (2024).

Interesujacym z perspektywy niniejszego badania moga wydawacé si¢ takze
srednie warto$¢ realnego PKB w przeliczeniu na jednego mieszkanca w krajach Afryki,
ktore przedstawione zostaty w tabeli 16. Ilustruje to tym samym, w formie skrotowe;,
jakos¢ przecigtnej gospodarki afrykanskiej w danym roku. Dla przyktadu, w 2009 roku
w Afryce $rednia warto$¢ realnego PKB per capita wynosita 5 810,98 dolarow

miedzynarodowych.

Rok 2009 2018 2022
Realne PKB per capita (w dolarach 5 810,98 6 720,45 6 539,85
miedzynarodowych

Tabela 16. Srednia wartos¢ PKB realnego wyrazonego w przeliczeniu na jednego
mieszkanca w krajach Afryki w latach 2009, 2018, 2022.

Zrédto: Opracowanie whasne na podstawie Conte, M., Cotterlaz, P., & Mayer, T. (2022). The CEPII gravity
database (5). Paryz: CEPII.

W tabeli 17 zaprezentowano list¢ zmiennych, ktére zostaly uzyte w estymowanych

modelach wraz z obja$nieniem oraz Zrédlem.
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kolonialnego pomigdzy krajem inicjujagcym oraz
przyjmujacym ZIB po roku 1945

Zmienna Objasnienie Zrédlo Motyw ZIB
OFDI Wychodzace zagraniczne inwestycje bezposrednie CDIS -
OFDlplusl Wychodzace zagraniczne inwestycje bezposrednie po CDIS -
dodaniu 1,1 do kazdej warto$ci
GDPd PKB realne kraju inicjujacego ZIB CEPII Rynek
GDPo PKB realne kraju przyjmujacego ZIB CEPII -
LABORd Wielkos¢ sity roboczej w kraju przyjmujacym ZIB The Global Economy | Rynek/zasoby
POPd Populacja kraju przyjmujgcego ZIB CEPII Rynek
PSYCHIC_DIST Miara dystansu psychicznego Douglas Dow Bariera dla rynku
PD_MEAN Usredniona miara dystansu psychicznego Douglas Dow Bariera dla rynku
LANG_DIST Miara dystansu jezykowego Douglas Dow Bariera dla rynku
LD_MEAN Usredniona miara dystansu jezykowego Douglas Dow Bariera dla rynku
RELIG_DIST Miara dystansu religijnego Douglas Dow Bariera dla rynku
RD_MEAN Usredniona miara dystansu religijnego Douglas Dow Bariera dla rynku
INDUSTR_DIST Miara dystansu w zakresie uprzemystowienia Douglas Dow Bariera dla rynku
ID_MEAN Us$redniona miara dystansu w zakresie uprzemystowienia Douglas Dow Bariera dla rynku
EDU_DIST Miara dystansu edukacyjnego Douglas Dow Bariera dla rynku
ED_MEAN Usredniona miara dystansu edukacyjnego Douglas Dow Bariera dla rynku
DEM_DIST Miara dystansu politycznego Douglas Dow Bariera dla rynku
DD_DIST Us$redniona miara dystansu politycznego Douglas Dow Bariera dla rynku
EXPORTd Wielkos¢ eksportu w kraju przyjmujacym ZIB The Global Economy | Rynek
WTOd Zmienna binarna odzwierciedlajaca cztonkostwo kraju CEPII Efektywno$¢
przyjmujacego ZIB w Swiatowej Organizacji Handlu
IT_EXPORToO Wielko$¢ eksportu produktow IT w kraju inicjujacym ZIB | The Global Economy | -
TRADEFLOWd Wielko$¢ przeptywow handlowych do kraju The Global Economy | Rynek
przyjmujacego ZIB
HDId Wskaznik rozwoju spoteczno-gospodarczego (HDI) dla The Global Economy | Efektywno$¢
kraju przyjmujacego ZIB
NAT_RES_GDPd Wielko$¢ dochodow z zasobow naturalnych jako procent The Global Economy | Zasoby
PKB kraju przyjmujacego ZIB
EXPORT_GDPd Stosunek eksportu do PKB kraju przyjmujacego PKB The Global Economy | Rynek
OIL_RESERVESd Wielko$¢ rezerw ropy naftowej w kraju przyjmujacym The Global Economy | Zasoby
ZIB
COAL_RESERVESd Wielko$¢ zasobow wegla w kraju przyjmujacym ZIB The Global Economy | Zasoby
QUAL_PORT_INFd Wskaznik jako$ci infrastrukturalnej zwigzanej z portami The Global Economy | Efektywno$¢
morskimi dla kraju przyjmujacego ZIB
TRADE_OPENd Wskaznik otwarto$ci gospodarczej dla kraju The Global Economy | Efektywno$¢/rynek
przyjmujacego ZIB
GOVERN_EFFECTd | Wskaznik jako$ci sektora rzadowego dla kraju The Global Economy | Efektywno$¢
przyjmujacego ZIB
POLIT_STABILd Wskaznik stabilnosci politycznej dla kraju przyjmujacego | The Global Economy | Efektywno$¢
ZIB
CORRUPT_CONTRd | Wskaznik kontroli korupcji dla kraju przyjmujacego ZIB The Global Economy | Efektywno$¢
COST_BUSINESSd Koszt rozpoczecia dziatalnosci gospodarczej w kraju The Global Economy | Efektywno$¢
przyjmujacym ZIB
GDPpercapPPPd PKB realne na osobe w kraju przyjmujacym ZIB CEPII Rynek
GDPpercapPPPo PKB realne na osob¢ w kraju inicjujacym ZIB CEPII -
COLONY_1945 zmienna binarna odzwierciedlajgca istnienie stosunku CEPII Zmienna kontrolna

EXPORT_GDPo

Stosunek eksportu do PKB kraju inicjujacego ZIB

The Global Economy

Rynek

Tabela 17. Lista zmiennych zastosowanych w estymowanych modelach

Zrédto: Opracowanie whasne.
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Nalezy podkreslic, ze w zbiorze danych znajduje si¢ relatywnie duzo
zmiennych?®®, Wstepne badanie uwzglednialo wigcej zmiennych, natomiast cze$¢ z nich
zostala wykluczona, poniewaz ze wzgledu na braki w bazach danych zubozaty one dobro¢
dopasowania modelu do danych empirycznych lub zanizaly liczb¢ obserwacji do
nieakceptowalnego poziomu (zwlaszcza w przypadku analiz chinskich ZIB, o czym

wigcej mozna poczyta¢ m.in. w sekcji zwigzanej z ograniczeniami badania).

5.1.4. Specyfikacja modeli ekonometrycznych

Po omowieniu charakterystyki zbioru danych, warto przedstawi¢ specyfikacj¢ modeli
ekonometrycznych szacowanych w ramach badania empirycznego. Przede wszystkim
nalezy wskaza¢ na roznice pomiedzy zastosowanymi podejSciami, ktore wywierajg
wplyw na ostateczny ksztalt modeli podlegajacych oszacowaniu.

Estymator PPML jest odporny w przypadku problemu heteroskedastycznosci, w
przypadku estymatora HT mozna natomiast zastosowa¢ odporne btedy standardowe.
Ponadto, estymator PPML jest skonstruowany w taki sposob, ze radzi sobie z problemem
zerowych przeplywow miedzy gospodarkami (zmienna objasniana nie podlega bowiem
zlogarytmizowaniu). Natomiast w przypadku estymatora HT zmienna obja$niana zostaje
zlogarytmizowana. Rozwigzaniem problemu zwigzanego z utratg informacji moze by¢
zastosowanie — w przypadku modeli szacowanych za pomocg estymatora HT — mate;j
wartos$ci (np. 1,1) dodanej do wartosci zmiennej objasnianej (przeplywow ZIB). Nalezy
jednak podkresli¢, ze warto$¢ 1,1 musi zosta¢ dodana do wszystkich wartosci zmienne;j
objasnianej, takze tych, dla ktorych wartosci sa wigksze niz zero. W przeciwnym
wypadku estymacje parametrow strukturalnych stojacych przy zmiennych objasniajacych
bylyby zakldcone przez matematyczng procedure. Po dodaniu wartosci 1,1 do wszystkich
warto$ci zmiennej objasnianej zmianie ulega jedynie wyraz wolny, ktory nie jest
interesujacy z perspektywy interpretacji otrzymanych rezultatéw 1 weryfikacji
postawionych hipotez.

Warto ponadto doda¢, Ze estymacji podlegaja modele osobno dla ZIB z Chin oraz

ZIB z krajow europejskich uwzglednionych w analizie. Wynika to z potrzeby uzyskania

293 Zalgcznik 1. stanowi ilustracje macierzy korelacji pomigdzy zmiennymi.
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jak najbardziej jednorodnych grup. Wykonanie jednej zbiorczej analizy uwzgledniajace;j
zaréwno inwestycje chinskie, jak i europejskie, spowodowatoby zubozenie wnioskoéw
wynikajacych z badania, poniewaz konkluzje te odnosityby si¢ do grupy, ktora jest
wzglednie heterogeniczna. Wyszczeg6lnienie estymacji dla chinskich oraz europejskich
ZIB pozwoli na sformulowanie wnioskow dotyczacych zachowan dwoch relatywnie
homogenicznych grup: inwestoréw z krajow Europy Zachodniej, ktére w przesziosci
posiadaty kolonie na terenie Afryki, oraz inwestorow z Chin, a tym samym umozliwi to
poréwnanie zachowan inwestoréw z obu grup.

Specyfikacja modeli szacowanych za pomoca estymatora HT ksztaltuje sie¢

nastepujaco:

InOFDI + 1;j; = ayInGDP;; + ayInGDPj; + asDISTANCE;; + aulnZ;gjy,

+ asanl-(j)z + a6lnXi(j)t1 + a7lnXl-(]-)t + T]l] + gijt'

gdzie:

— OFDI + 1, odzwierciedla wartosci wyptywajacych inwestycji z i-tego kraju do
j-tego kraju w okresie t po dodaniu wartosci 1,1 do wszystkich obserwacji;

— GDP;; odnosi si¢ do wartosci PKB realnego kraju inicjujagcego przepltyw
kapitatu,

— GDP;; ilustruje PKB realne kraju przyjmujacego ZIB w okresie t,

— DISTANCE;; odzwierciedla warto$ci dystansu pomiedzy i-tym oraz j-tym
krajem, przy czym aplikowane bedg rdézne miary dystansu (miara dystansu
psychicznego oraz jego komponenty, np. odlegtos¢ jezykowa, religijna etc.),

— Zj(j)1 odpowiada macierzy zmiennych statych w czasie, ktore sg egzogeniczne,
dla kraju i, j lub bilateralnie dla pary krajéw i oraz j,

— Z;(j)2 — macierzy zmiennych stalych w czasie, ktore sg endogeniczne, a

— Xj(jye1 0oraz X — macierzom czynnikow zmiennych w czasie, analogicznie,
endogenicznych oraz egzogenicznych,

— n;; odzwierciedla efekt indywidualny,
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— &;;; odzwierciedla skladnik zaklocajacy, przy czym nie wszystkie wartosci
podlegaja zlogarytmizowaniu (np. zmienne binarne, zmienne wyrazajace udziat

procentowy).

W przypadku modeli szacowanych za pomocg estymatora PPML, specyfikacja
wyglada nastepujaco:

OFDIUt = allnGDPit + azlnGDPjt + a3DISTANCE” + (X4lTlZi(j)1 + asani(j)z

+ aslnXi(j)tl + a7lnXi(]-)t + Nij + Eijts

przy czym roéznice mi¢dzy tym modelem a specyfikacjg modeli szacowanych za pomoca

HT polegaja na braku zlogarytmizowania wartosci zmiennej obja$niane;j.

Zastosowano nastepujacg strategie ekonometryczng:

1. Sporzadzenie zbioru danych w formie panelowe;].

2. Wygenerowanie nowych zmiennych (r6znice, zmienne w logarytmach) oraz
dokonanie przeksztatcen w panelu.

3. Zdefiniowanie wstepnych modeli.

4. Przeprowadzenie testow Walda, Hausmana oraz Breuscha-Pagana w celu
dopasowania rodzaju efektow w panelu.

5. Zdefiniowanie docelowych modeli.

6. Estymacja modeli HT dla krajoéw europejskich z uwzglednieniem zmiennej PD.

7. Estymacja modeli HT dla krajoéw europejskich z uwzglednieniem komponentow
PD.

8. Estymacja modeli PPML dla krajow europejskich z uwzglednieniem zmiennej
PD.

9. Estymacja modeli PPML dla krajéw europejskich z uwzglednieniem
komponentow PD.

10. Estymacja modeli HT dla Chin z uwzglednieniem zmiennej PD.

11. Estymacja modeli HT dla Chin z uwzglednieniem komponentéw PD.

12. Estymacja modeli PPML dla Chin z uwzglednieniem zmiennej PD.
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13. Estymacja modeli PPML dla Chin z uwzglednieniem komponentéw PD.

14. Przeprowadzenie diagnostyki (w tym testy na heteroskedastyczno$¢ i
autokorelacje oraz VIF)?%,

15. Ewentualne dostosowanie postaci modeli jako odpowiedZ na wyniki diagnostyki

modeli i ponowienie estymacji.

5.2.  Wyniki modelowania ekonometrycznego europejskich oraz
chinskich ZIB w krajach Afryki

5.2.1. Determinanty europejskich oraz chinskich inwestycji bezposrednich w
Afryce

Wyniki modelowania inwestycji bezposrednich przedsigbiorstw z panstw Europy
Zachodniej, ktore posiadaty na terenie Afryki kolonie w przesztosci, otrzymane z modeli
szacowanych za pomocg estymatora HT przedstawiono w tabeli 18. Nalezy podkreslic,
ze wyniki oszacowan wskazuja w wiekszosci modeli na statystycznie istotny wpltyw
wielkos$ci gospodarki na tworzenie ZIB. W przypadku zmiennej odzwierciedlajacej PKB
kraju inicjujacego ZIB (GDPo), w wybranych modelach otrzymany wynik wskazuje na
brak istotnosci. Mozna to interpretowac jako silny wplyw innych czynnikéw, ktore poza
standardowo uwzglednianymi determinantami takimi jak odleglos¢ 1 wielkos¢
gospodarek wptywaja na aktywno$¢ jednostek gospodarczych w Afryce. Podczas analizy
zdecydowano o wprowadzeniu alternatywnych miar wielkos$ci gospodarki (populacja,
sifa robocza, wielko$¢ eksportu), ktore, przewaznie dla kraju przyjmujacego ZIB, okazuja
si¢ by¢ istotnymi determinantami (POPd, LABORd, EXPORTd).

Najwazniejsza zmienng jest dystans psychiczny (PSYCHIC DIST). Warto
podkresli¢, ze o ile wartosci dystansu psychicznego (i jego komponentow) nie sg stale w
czasie, to niemal nie ulegaja zmianom. Zastosowanie estymatora HT jest zasadne w
takich przypadkach, poniewaz standardowo szacowany model z FE przez zastosowane
procedury moze powodowac, ze wptyw zmiennych ,,niemal statych” w czasie bedzie
trudny do uchwycenia i zidentyfikowania. Estymator HT wymaga jednak uwzglednienia

zmiennych statych w czasie, dlatego z uwagi na niezwykle niska zmienno$¢ dystansu

29 Wskaznik VIF nie wykazal problemow w zakresie estymowanych modeli. Estymacje zwigzane z analizg
ZIB z Chin obarczone byly autokorelacja, ktora nie znikata po wlaczeniu trendu do modelu, estymacje
wykonano z odpornymi bledami standardowymi.
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psychicznego, w przypadku modeli bez zmiennych stalych w czasie, zastosowano
usrednione po czasie wartosci dla dystansu psychicznego (PSYCHIC DIST mean).
Wyniki oszacowan wskazuja na wysoce istotny wptyw dystansu psychicznego na warto$¢
ZIB z krajow europejskich posiadajacych w przesztosci kolonie w Afryce o kierunku
zgodnym z teorig ekonomiczng. W pewnym stopniu takze czynniki odpowiadajace
motywom poszukiwania zasobow naturalnych okazuja si¢ mie¢ znaczenie
(OIL_RESERVESd, COAL RESERVESd). We wstepnej analizie uwzgledniono takze np.
zasoby miedzi, zlota, ale okazywatly si¢ mie¢ nieistotny wplyw, zubozaty dobro¢

dopasowania modelu do danych lub obnizaty liczbe obserwacji przez braki w danych.
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Zmienne HT1 HT2 HT3 HT4 HT5 HT6 HT7
InGDPd 1,463*** | 1,168*** 1,064*** 1,254*** 0,973**
(0,401) (0,436) (0,355) (0,344) (0,440)
InLABORd 0,840* 0,982*
(0,488) (0,521)
InGDPo 1,656 1,684 1,323 2,042** 2,930** 2,222** 1,762
(1,025) (1,035) (1,205) (0,954) (1,153) (0,879) (1,091)
PSYCH_DIST_mean -2,186*** | -2,369*** -1,717%%* | -3,068*** | -2,134*** | -2 533***
(0,482) (0,464) (0,490) (0,515) (0,499) (0,505)
INnEXPORTd 0,842***
(0,287)
PSYCH_DIST -1,192*
(0,666)
WTOd 0,663
(1,392)
IT_EXPORToO 0,398***
(0,087)
In_TRADEFLOWd 0,185***
(0,069)
HDId 10,32***
(3,030)
InPOPd 1,182**
(0,579)
INNAT_RES_GDPd -0,500 -0,191
(0,355) (0,211)
EXPORT_GDPd 0,006 0,007
(0,013) (0,012)
OIL_RESERVESd 0,195*** 0,066
(0,048) (0,045)
COAL_RESERVESd 0,000**
(0,000)
QUAL_PORT_INFd 0,350*
(0,196)
TRADE_OPENd 0,003
(0,0086)
Wyraz wolny -30,210 -26,277 -6,896 | -43,838** -37,789 | -39,667** -23,946
(22,606) | (23,010) | (23,118) | (20,632) | (25,156) | (20,115) | (22,633)
Liczba obserwacji 1612 1612 1524 1425 1470 1005 1491
Liczba par krajow 210 210 198 202 197 170 197
Efekty ustalone jedn, TAK TAK TAK TAK TAK TAK TAK
Efekty czasowe NIE NIE NIE NIE NIE NIE NIE
Wald chi2 2445 2277 1758 3062 1734 2528 2044
Prob > chi2 0 0 0 0 0 0 0

Tabela 18. Wyniki uzyskane dla modeli szacowanych estymatorem HT dla ZIB z krajow
europejskich ze zmienng PSYCHIC DIST (1)

Legenda: Bledy szacunku podano w nawiasie pod oszacowaniami; * — istotno$¢ na poziomie a=0,1; ** —
istotno$¢ na poziomie a=0,05; *** — istotno$¢ na poziomie a=0,01.

Zrédto: Opracowanie whasne na podstawie obliczen wykonanych w programie STATA.

Nalezy zwroci¢ uwage na statystyczng istotno$¢ zmiennych QUAL PORT INFd

oraz HDId, odpowiadajacych jakosci gospodarki. W kolejnych modelach wprowadzono

zmienne odnoszace si¢ do stabilno$ci politycznej, kontroli korupcji, aspektow

kolonialnych i jako$ci gospodarki. Wyniki przedstawiono w tabeli 19.




Zmienne HT8 HT9 HT10 HT11 HT12 HT13 HT14
InGDPd 1,417%** | 1,425%** | 1 076*** 1,119%** | 1,157***
(0,373) (0,393) (0,344) (0,339) (0,358)
InGDPo 2,484** 1,765* 1,731* 2,257** 0,512 1,166 1,264*
(1,113) (1,024) (1,018) (1,143) (1,155) (0,953) (0,711)
PSYCH_DIST mean | -2,940*** | -2,293*** | -2 387*** | -2,332***
(0,580) (0,464) (0,519) (0,529)
PSYCH_DIST 0,392 0,526 0,538
(0,697) (0,584) (0,580)
IT_EXPORTo 0,353***
(0,085)
INTRADEFLOWd 0,205*** | (,205***
(0,075) (0,074)
HDId 13,733** | 13,535**
* *
(3,723) (3,794)
InPOPd 1,104* 1,384***
(0,625) (0,346)
INNAT_RES_GDPd -0,448
(0,344)
EXPORT_GDPd 0,005
(0,013)
GOVERN_EFFECTd -0,263
(0,797)
POLIT_STABILd 0,243
(0,217)
CORRUPT_CONTRd -0,660
(0,559)
INCOST_BUSINESSd -0,339** -0,260*
(0,134) (0,135)
InGDPpercapPPPd 2,244%**
(0,732)
InGDPpercapPPPo 4,061
(3,625)
COLONY_1945 4,017*%* | 4,614*** | 5125***
(1,905) (1,474) (1,436)
EXPORT_GDPo 0,025*
(0,013)
Wyraz wolny -28,176 -30,832 -30,254 -34,034 | -73,916** | -41,876** | -47,34***
(24,759) | (22,282) | (22,545) | (22,679) | (34,519) | (20,080) | (15,094)
Liczba obserwacji 1476 1612 1612 1268 1281 1425 1425
Liczba par krajow 197 210 210 204 204 202 202
Efekty ustalone jedn, TAK TAK TAK TAK TAK TAK TAK
Efekty czasowe NIE NIE NIE NIE NIE NIE NIE
Wald chi2 1664 2534 2344 2297 2540 2732 2765
Prob > chi2 0 0 0 0 0 0 0

Tabela 19. Wyniki uzyskane dla modeli szacowanych estymatorem HT dla ZIB z krajow
europejskich ze zmienng PSYCHIC DIST (2)

Legenda: Bledy szacunku podano w nawiasie pod oszacowaniami; * — istotno$¢ na poziomie a=0,1; ** —
istotno$¢ na poziomie a=0,05; *** — istotno$¢ na poziomie a=0,01.

Zrédto: Opracowanie whasne na podstawie obliczen wykonanych w programie STATA.

Podkresli¢ nalezy, ze takze w przypadku tych oszacowan zauwaza si¢

statystycznie istotny wptyw zmiennych odzwierciedlajacych wielko$¢ gospodarki oraz

dystans psychiczny. Zmienne opisujace stabilnos¢ polityczna (POLIT STABILA), jako$¢
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sektora rzadowego (GOVERN _EFFECTd) oraz kontrolg korupcji
(CORRUPT CONTRd) w krajach przyjmujacych ZIB okazuja si¢ nie mie¢ znaczenia.
Wysoce istotne okazuja si¢, zgodnie z wynikami dotychczasowych badan, aspekty
kolonialne, ktére — po wilaczeniu do modelu — pochtaniajg wptyw dystansu psychicznego
(korelacja migdzy zmiennymi na poziomie 0,57). Ponadto, wyniki oszacowan dla
zmiennej] EXPORT GDPo, wyrazajacej stosunek eksportu do PKB kraju inicjujacego
ZIB, wskazuja na istotny wplyw tej zmiennej na ZIB z krajow europejskich w Afryce.
Wysoce istotny wplyw na wartos¢ ZIB wywiera ponadto PKB na osobe kraju
przyjmujacego inwestycje oraz koszt rozpoczecia dziatalnoSci gospodarczej
(COST _BUSINESSd,).

Nalezy zatem skonkludowacé, ze na inwestycje przedsigbiorstw z krajow Europy
Zachodniej wplyw wywieraja rozne determinanty, ktore reprezentuja motywy
poszukiwania rynku, efektywnos$ci oraz zasobow.

Oszacowania powtérzono ze zmiennymi opisujacymi wybrane komponenty
dystansu psychicznego. Zastosowano takie same przeksztalcenia. Jak mozna zauwazy¢
w tabeli 20, determinantami ZIB okazuja si¢ by¢: dystans jezykowy
(LANG DIST mean), spoteczno-ekonomiczny (SOCEC DISTmean) oraz rdznice w
zakresie poziomu uprzemystowienia (INDUST DIST mean). Nieistotny okazal si¢
dystans religijny (RELIG DIST, RELIG DIST mean). Odnos$nie do pozostatych
zmiennych, mozna sformutowac zblizone wnioski, jak w przypadku wynikow oszacowan

zamieszczonych w tabeli 18.
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Zmienne HT1 HT2 HT3 HT4 HT5 HT6 HT7
InGDPd 1,533*** | 1278*** 0,980*** 1,110*** 0,784*
(0,393) (0,426) (0,368) (0,333) (0,457)
InLABORd 0,572 1,463***
(0,490) (0,553)
InGDPo 1,592 1,661 0,943 2,097** 2,500** 2,222** 1,483
(1,053) (1,063) (1,109) (1,042) (1,143) (0,912) (1,019)
LANG_DIST_mean -0,624*** | -0,672***
(0,200) (0,196)
INnEXPORTd 0,893***
(0,285)
RELIG_DIST -0,146
(0,264)
WTOd 0,629
(2,089)
IT_EXPORToO 0,339***
(0,089)
INTRADEFLOWd 0,220***
(0,075)
HDId 12,92%**
(3,025)
RELIG_DIST_mean -0,256
(0,184)
InPOPd 1,241%*
(0,579)
INNAT_RES_GDPd -0,456 -0,124
(0,371) (0,190)
EXP_GDPd 0,003
(0,013)
OIL_RESERVESd 0,059 -0,010
(0,062) (0,042)
COAL_RESERVESd 0,000
(0,000)
INDUS_DIST_mean -2,256%** | -1 349***
(0,409) (0,398)
INEXPORT_GDPd -0,356
(0,463)
QUAL_PORT_INFd 0,294
(0,200)
TRADE_OPENd 0,003
(0,0086)
SOCEC_DISTmean -2,625%**
(0,486)
Wyraz wolny -39,207* -37,076 -6,087 | -55,337** -38,201 | -43,106** -19,641
(23,013) (23,428) (22,939) (22,441) (25,464) (20,283) (22,073)
Liczba obserwacji 1612 1612 1524 1425 1470 1005 1491
Liczba par krajow 210 210 198 202 197 170 197
Efekty ustalone jedn, TAK TAK TAK TAK TAK TAK TAK
Efekty czasowe NIE NIE NIE NIE NIE NIE NIE
Wald chi2 1936 1891 1643 2680 2746 3155 2673
Prob > chi2 0 0 0 0 0 0 0

Tabela 20. Wyniki uzyskane dla modeli szacowanych estymatorem HT dla ZIB z krajow
europejskich ze zmiennymi odzwierciedlajqcymi komponenty PD (1)

Legenda: Bledy szacunku podano w nawiasie pod oszacowaniami; * — istotno$¢ na poziomie a=0,1; ** —
istotnos$¢ na poziomie a=0,05; *** — istotnos¢ na poziomie o=0,01.

Zrédto: Opracowanie whasne na podstawie obliczen wykonanych w programie STATA.

Tabela 21 zawiera wyniki estymacji dla pozostatych modeli.

152




Zmienne HT8 HT9 HT10 HT11 HT12 HT13 HT14
InGDPd 1,353*** | 1,373*** | 1210%** 0,911*** | 1,279***
(0,377) (0,400) (0,322) (0,343) (0,336)
InGDPo 2,399** 1,805* 1,741* 2,009* 1,283 2,148** 0,944
(1,036) (0,982) (0,979) (1,138) (1,152) (1,083) (0,633)
IT_EXPORTo 0,370***
(0,085)
INTRADEFLOWd 0,208*** | 0,204***
(0,073) (0,076)
HDId 12,25%** | 13,66***
(2,932) (3,943)
InPOPd 1,429** 1,488***
(0,561) (0,346)
INNAT_RES_GDPd -0,318
(0,344)
EXPORT_GDPd 0,001
(0,013)
SOCEC_DISTmean -3,498***
(0,579)
GOVERN_EFFECTd -0,838
(0,845)
POLIT_STABILd 0,232
(0,215)
EDUC_DIST_mean -1,574%** | -1,613***
(0,283) (0,306)
CORRUPT_CONTRd -0,583
(0,540)
INCOST_BUISNESSd -0,339** -0,244*
(0,140) (0,138)
DEM_DIST_mean -0,509***
(0,187)
DEM_DIST -0,098
(0,163)
InGDPpercapPPPd 2,059***
(0,619)
InGDPpercapPPPo 2,576
(3,231)
COLONY_1945 3,081*** 2,468 | 4,139***
(1,115) (1,597) (0,875)
LANG_DIST -0,221
(0,310)
SOCECO_DIST 0,258
(0,321)
EXPORT_GDPo 0,018
(0,013)
Wyraz wolny -32,418 | -38,942* | -38,313* | -44,045* | -70,460** | -52,744** | -40,07***
(23,551) | (21,444) | (21,501) | (23,316) | (32,460) | (21,671) | (14,622)
Liczba obserwacji 1476 1612 1612 1268 1281 1425 1425
Liczba par krajow 197 210 210 204 204 202 202
Efekty ustalone jedn, TAK TAK TAK TAK TAK TAK TAK
Efekty czasowe NIE NIE NIE NIE NIE NIE NIE
Wald chi2 2458 3157 2882 2351 2 468 2544 2867
Prob > chi2 0 0 0 0 0 0 0

Tabela 21. Wyniki uzyskane dla modeli szacowanych estymatorem HT dla ZIB z krajow
europejskich ze zmiennymi odzwierciedlajgcymi komponenty PD (2)

Legenda: Btedy szacunku podano w nawiasie pod oszacowaniami; * — istotno$¢ na poziomie a=0,1; ** —
istotnos$¢ na poziomie a=0,05; *** — istotno$¢ na poziomie o=0,01.

Zrédto: Opracowanie whasne na podstawie obliczen wykonanych w programie STATA.
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Nalezy wskaza¢ na  statystycznie istotny dystansu edukacyjnego
(EDUC DIST mean) oraz politycznego (DEM DIST mean). Ponownie zmiennymi o
statystycznie istotnym wplywie na ZIB okazuja si¢ PKB na osob¢ oraz koszty
rozpoczecia dziatalno$ci w kraju przyjmujacym ZIB, jak réwniez HDI i aspekty
kolonialne.

Mozna zatem stwierdzié¢, ze pojedyncze komponenty dystansu psychicznego,
chociaz stanowig niewielki utamek szerszego konceptu, wptywajg statystycznie istotnie
na podejmowanie ZIB w Afryce przez panstwa z Europy Zachodniej, ktore w przesztosci
posiadaty kolonie na terenie kontynentu afrykanskiego. Tym samym, w kontekscie
dystansu psychicznego 1 jego sktadowych mozna wskazac¢ na fakt, ze wyniki uzyskane w
badaniu za pomoca estymatora HT, przedstawione skrotowo w tabeli 22, pozostaja w

zgodzie z teorig ekonomii.

Zmienna Wplyw
Dystans psychiczny ujemny
Dystans jezykowy ujemny
Dystans religijny nieistotny
Dystans industrialny ujemny
Dystans spoteczno-ekonomiczny ujemny
Dystans polityczny ujemny
Dystans edukacyjny ujemny

Tabela 22. Wplyw wybranych miar dystansu na ZIB tworzone przez przedsigbiorstwa z
Europy Zachodniej w krajach Afryki na podstawie modeli szacowanych estymatorem
HT

Zrédto: Opracowanie whasne na podstawie obliczen wykonanych w programie STATA.

Nastegpnie oszacowano modele za pomocg estymatora PPML. Wyniki przedstawiono w
tabeli 23. Na samym poczatku trzeba jednak podkresli¢, ze ze wzgledu na niska
zmienno$¢ (oraz wpltyw innych czynnikéw) trudny do uchwycenia za pomoca PPML z
FE okazuje si¢ wpltyw PKB kraju inicjujacego ZIB. Zmienno$¢ PKB krajéw tworzacych
ZIB jest relatywnie mata, a ponadto pamigtac trzeba, Zze pewnym ograniczeniem badania
jest krotki okres objety analiza. Nie wszystkie zmienne, ktore wykazywaly istotny wptyw
na zmienng objasniang w przypadku modeli szacowanych za pomoca HT, maja istotny
wplyw na ZIB takze w przypadku modeli estymowanych za pomoca PPML. Istotny
wplyw maja: wielko$¢ gospodarki (GDPd, TRADEFLOWd), dystans psychiczny
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(PSYCHIC DIST), HDI kraju przyjmujacego ZIB oraz jako$¢ portdw
(QUAL PORT INFd).
Zmienne PPML 1 PPML 2 PPML 3 PPML 4 PPML 5 PPML 6 | PPML 7
InGDPo -0,960 -0,983 -1,131 -1,436* -0,868 -1,759* -1,150
0,681) | (0,695 | (0,849)| (0,810)| (0,699) |  (1,038) | (0,876)
InGDPd 0,402*** | 0,398*** 0,195 0,606*** | 0,449***
0,116) | (0,117) (0,146) 0,156) |  (0,138)
InLABORd 0,110 0,484
(0,353) (0,452)
PSYCHIC_DIST -0,716** | -0,680** | -0,893*** -0,327 | -0,847** -0,431 -0,609
0,303) | (0,346) | (0,322) | (0,338) | (0,383) | (0,347) | (0,385)
INnEXPORTd 0,354***
(0,094)
IT_EXPORTo -0,090
(0,055)
In_TRADEFLOWd 0,198***
(0,067)
HDId 3,924**
(1,868)
InPOPd 0,464
(0,328)
INNAT_RES_GDPd 0,069 -0,107
0,127) | (0,172)
EXPORT_GDPd 0,007
(0,006)
OIL_RESERVESd 0,130 0,093
(0,080) (0,078)
COAL_RESERVESd 0,000*
(0,000)
INEXPORT_GDPd 0,574
(0,389)
QUAL_PORT_INFd 0,303***
(0,116)
TRADE_OPENd 0,004
(0,003)
Wyraz wolny 39,844** | 39,855** | 50,693*** | 46,836** | 40,371** | 47,769** | 40,742**
(16,666) | (16,645) | (18,889) | (19,604) | (15,827) | (22,123) | (20,056)
Liczba obserwacji 1528 1528 1440 1348 1386 944 1407
Efekty ustalone jedn, TAK TAK TAK TAK TAK TAK TAK
Efekty czasowe NIE NIE NIE NIE NIE NIE NIE
Wald chi2 41,36 43,72 20,17 71,03 17,13 32,48 35,46
Pseudo R2 0,959 0,959 0,954 0,962 0,958 0,958 0,955
Prob > chi2 5,47e-09 7,34e-09 | 0,000157 0 0,0166 3,30e-05 | 1,22e-06

Tabela 23. Wyniki uzyskane dla modeli szacowanych estymatorem PPML dla ZIB z
krajow europejskich ze zmienng PSYCHIC DIST (1)

Legenda: Bledy szacunku podano w nawiasie pod oszacowaniami; * — istotno$¢ na poziomie a=0,1; ** —

istotno$¢ na poziomie a=0,05; *** — istotno$¢ na poziomie a=0,01.
Zrédto: Opracowanie whasne na podstawie obliczen wykonanych w programie STATA.

Kolejne oszacowania (tabela 24), obejmujace zmienne odnoszace si¢ do

stabilnos$ci politycznej (POLIT STABILd), kontroli korupcji (CORRUPT CONTRA),
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jakosci sektora rzadowego w kraju przyjmujacym ZIB (GOVERN EFFECTd), PKB na

osobe (GDPpercapPPPd, GDPpercapPPPo) oraz eksportu z krajow inicjujacych

inwestycje, wskazuja, ze za determinanty ZIB nalezy uzna¢ PKB na osobe. Inne zmienne,

tj. odnoszace si¢ do jakosci instytucjonalnej efc., okazuja si¢ nie mieé statystycznie

istotnego wptywu.
Zmienne PPML8 | PPML9 | PPML 10 | PPML 11 | PPML 12 | PPML 13 | PPML 14
InGDPo -1,352 -1,002 -0,940 -1,078 -0,354 -1,416* -1,409*
(0,838) (0,684) (0,680) (0,846) (0,777) (0,817) (0,776)
InGDPd 0,395*** | (,384*** 0,467** 0,236* 0,183
(0,115) (0,120) (0,182) (0,140) (0,158)
PSYCHIC_DIST -0,660** | -0,699** | -0,719** | -0,716** -0,812* -0,299 -0,314
(0,330) (0,298) (0,304) (0,346) (0,444) (0,338) (0,330)
IT_EXPORToO -0,062
(0,081)
INTRADEFLOWd 0,206*** | 0,199***
(0,067) (0,067)
HDId 5,661*** 3,511*
(1,755) (1,860)
InPOPd 0,206 0,217
(0,268) (0,385
INNAT_RES_GDPd 0,061
(0,127)
EXPORT_GDPd 0,006
(0,007)
GOVERN_EFFECTd -0,436*
(0,263)
POLIT_STABILd -0,129
(0,118)
CORRUPT_CONTRd -0,086
(0,147)
InCOST_BUSINESSd 0,010 -0,026
(0,034) (0,042)
InGDPpercapPPPd 2,322%**
(0,400)
InGDPpercapPPPo -2,979**
(1,376)
EXPORT_GDPo 0,005
(0,011)
Wyraz wolny 52,664** | 40,650** | 39,743** | 41,094** 44,155* | 43,564** | 46,149**
*| (16,638) | (16,661) | (20,792) | (26,266) | (19,120) | (18,814)
(17,436)
Liczba obserwacji 1392 1528 1528 1195 1208 1348 1348
Efekty ustalone jedn, TAK TAK TAK TAK TAK TAK TAK
Efekty czasowe NIE NIE NIE NIE NIE NIE NIE
Wald chi2 10 42,66 42,15 23,98 63,86 66,98 69,75
Pseudo R2 0,957 0,959 0,959 0,960 0,963 0,961 0,962
Prob > chi2 0,125 | 1,22e-08 | 1,55e-08 | 8,07e-05 0 0 0

Tabela 24. Wyniki uzyskane dla modeli szacowanych estymatorem PPML dla ZIB z
krajow europejskich ze zmienng PSYCHIC DIST (2)

Legenda: Btedy szacunku podano w nawiasie pod oszacowaniami; * — istotno$¢ na poziomie a=0,1; ** —

istotnos$¢ na poziomie a=0,05; *** — istotnos¢ na poziomie o=0,01.

Zrédto: Opracowanie whasne na podstawie obliczen wykonanych w programie STATA.

156




Wyniki dla komponentow PD wskazuja, ze cz¢s¢ z nich petni role determinant

ZIB, poniewaz pozostaja istotne statystycznie zar6wno w estymacjach HT, jak i PPML.

W przypadku oszacowan z tabeli 25, dotyczy to dystansu industrialnego oraz spoteczno-

ekonomicznego.
Zmienne PPML 1 PPML 2 PPML 3 PPML 4 PPML 5 PPML 6 PPML 7
InGDPo -0,918 -0,891 -0,953 -1,458 -0,564 -1,751* -1,063
0,656) | (0,667) | (0921) | (0,908) | (0,615) | (1,026) |  (0,847)
InGDPd 0,372*** 0,436*** 0,209 0,618*** | 0,405***
0,113) |  (0,113) (0,154) 0,247) | (0,137)
InLABORd -0,155 0,335
(0,345) (0,405)
INEXPORTd 0,422***
(0,102)
RELIG_DIST 0,248*** 0,076
0,072) | (0,088)
IT_EXPORTo -0,089
(0,055)
INTRADEFLOWd 0,213***
(0,073)
HDId 5,374**
(2,262)
InPOPd 0,126
(0,306)
INDUSTR_DIST -0,250** -0,425*** -0,238**
(0,100) 0,122) |  (0,100)
INNAT_RES_GDPd 0,184 0,014
0,117) |  (0,175)
EXPORT_GDPd 0,003
(0,006)
OIL_RESERVESd 0,127* 0,094
0,076) | (0,079)
COAL_RESERVESd 0,000**
(0,000)
INEXPORT_GDPd 0,549
(0,381)
QUAL_PORT_INKd 0,273**
(0,114)
SOCECO _DIST -0,394*** -0,355**
(0,134) (0,151)
TRADE_OPENd 0,003
(0,003)
Wyraz wolny 36,640** 34,741** 40,309** 43,576** 33,763** | 45570** | 37,821**
(15,161) | (14,960) | (19,275) | (20,141) | (13,320) | (21,075) | (18,443)
Liczba obserwacji 1528 1528 1440 1348 1386 944 1407
Efekty ustalone jedn, TAK TAK TAK TAK TAK TAK TAK
Efekty czasowe NIE NIE NIE NIE NIE NIE NIE
Wald chi2 36,63 37,91 21,20 73,92 23,23 42,30 39,42
Pseudo R2 0,956 0,957 0,951 0,961 0,960 0,960 0,956
Prob > chi2 1,11e-08 2,95e-08 9,57e-05 0 0,00155 4,56e-07 1,96e-07

Tabela 25. Wyniki uzyskane dla modeli szacowanych estymatorem PPML dla ZIB z

krajow europejskich ze zmiennymi odzwierciedlajqcymi komponenty PD (1)

Legenda: Btedy szacunku podano w nawiasie pod oszacowaniami; * — istotno$¢ na poziomie a=0,1; ** —

istotnos$¢ na poziomie a=0,05; *** — istotno$¢ na poziomie o=0,01.

Zrédto: Opracowanie whasne na podstawie obliczen wykonanych w programie STATA.
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W przypadku oszacowan zaprezentowanych w tabeli 26, wskaza¢ nalezy na

nieistotny wptyw na ZIB (dla modeli szacowanych estymatorem PPML): dystansu

politycznego, edukacyjnego. Dla dystansu religijnego wyniki sg niejednoznaczne.

Zmienne PPML 8 PPML 9 PPML 10 | PPML 11 | PPML 12 | PPML 13 | PPML 14
InGDPo -1,356 -1,010 -0,937 -1,467 -1,204 -1,445 -1,326*
(0,830 (0,769 (0,767) (0,999 (1,119 (0,920) (0,761)
InGDPd 0,517*** | 0,520*** | 0,603*** 0,246 0,179
(0,097) (0,101) (0,164 (0,150 (0,155)
RELIG_DIST 0,058
(0,091)
IT_EXPORTo -0,077
(0,081)
INTRADEFLOWd 0,220*** 0,187***
(0,072 (0,061)
HDId 7,034*** 2,521
(2,131) (1,686)
InPOPd 0,219 0,011
(0,245) (0,455)
INNAT_RES_GDPd 0,126
(0,130
EXPORT_GDPd 0,004
(0,007)
SOCECO_DIST -0,393*** -0,249*
(0,130 (0,137)
GOVERN_EFFECTd -0,355
(0,262
EDUCAT_DIST -0,058 -0,044
(0,095 (0,099
POLIT_STABILd -0,185
(0,117)
CORRUPT_CONTRd -0,046
(0,160)
DEM_DIST 0,107
(0,087)
InCOST_BUSINESSd -0,035 -0,027
(0,031) (0,043
InGDPpercapPPPd 2,647%**
(0,354)
InGDPpercapPPPo -0,032
(1,489
EXPORT_GDPo 0,004
(0,011)
Wyraz wolny 49,988*** | 34,363** | 32,840** 41,937* 23,943 | 40,872** | 44,507**
(16,425) (16,666) (16,716) (21,920) (19,337) (19,979) (17,727)
Liczba obserwacji 1392 1528 1528 1195 1208 1348 1348
Efekty ustalone jedn, TAK TAK TAK TAK TAK TAK TAK
Efekty czasowe NIE NIE NIE NIE NIE NIE NIE
Wald chi2 14,99 40,02 39,57 23,11 61,99 69,30 71,14
Pseudo R2 0,958 0,957 0,956 0,959 0,962 0,961 0,962
Prob > chi2 0,0203 4,28e-08 5,31e-08 | 0,000120 0 0 0

Tabela 26. Wyniki uzyskane dla modeli szacowanych estymatorem PPML dla ZIB z
krajow europejskich ze zmiennymi odzwierciedlajgcymi komponenty PD (2)

Legenda: Btedy szacunku podano w nawiasie pod oszacowaniami; * — istotno$¢ na poziomie a=0,1; ** —

istotnos$¢ na poziomie a=0,05; *** — istotno$¢ na poziomie o=0,01.

Zrédto: Opracowanie whasne na podstawie obliczen wykonanych w programie STATA.
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Konkludujac opis wynikéw uzyskanych z modeli szacowanych estymatorami HT
oraz PPML dla inwestycji w krajach Afryki inicjowanych przez panstwa z Europy
Zachodniej, ktore w przeszto$ci posiadaty kolonie, nalezy stwierdzi¢, ze zidentyfikowaé

mozna zestaw determinant o statystycznie istotnym wptywie na ZIB (tabela 27).

Motywy Zmienne Komentarz
Poszukiwanie rynku PKB, populacja, sita robocza, Populacja oraz sita robocza okazuja si¢ istotne
wielkos$¢ eksportu tylko w przypadku oszacowan HT.
Poszukiwanie HDI, PKB na osobg, jako$¢ Jako$¢ infrastruktury portowej okazuje sig
efektywnosci infrastruktury portowej istotna w przypadku oszacowan otrzymanych
za pomocy estymatora HT.
Poszukiwanie Zasoby ropy naftowej oraz wegla Zasoby ropy naftowej okazuja si¢ mie¢
Zasobow statystycznie istotny wplyw w przypadku
oszacowan HT.
Mieszane (odlegtos¢) | Dystans psychiczny, wybrane Za wysoce istotne komponenty PD nalezy
komponenty PD uznac¢ dystans spoteczno-ekonomiczny oraz

industrialny. W pozostatych przypadkach,
istotnos¢ tylko w oszacowaniach HT lub
niejednoznaczno$¢ (dystans religijny).

Tabela 27. Determinanty europejskich ZIB w Afryce

Zrédto: Opracowanic wlasne na podstawie obliczen wykonanych w programie STATA.

Kolejna czes$¢ analizy dotyczy inwestycji chinskich podejmowanych w Afryce. W
tym przypadku zastosowano takg samg strategi¢ ekonometryczng: szacowanie modeli z
wykorzystaniem estymatora HT wraz z uwzglednieniem dystansu psychicznego,
oszacowania z zastosowaniem komponentéw PD oraz analogicznie estymacja modeli za
pomocg estymatora PPML.

Tabela 28 przedstawia uzyskane rezultaty dla modeli szacowanych estymatorem
HT z uwzglednieniem miary dystansu psychicznego. Na samym poczatku trzeba
zaznaczy¢, ze zmienng o statystycznie nieistotnym wptywie na ZIB okazywalo si¢ PKB
kraju przyjmujacego ZIB (GDPd). Interpretacje takiego stanu rzeczy mozna opiera¢ na
motywach inwestoréw chinskich. Przeglad literatury ujawnia bowiem, ze sg to czgsto
motywy zwigzane z dostegpem do surowcow, ktore powigzane sa z aktywnos$ciami
pracochtonnymi, dlatego przetestowano takze alternatywne miary wielkosci gospodarki,
z ktorych za wazng nalezy uzna¢ wielko$¢ sity roboczej (LABORdJ) oraz populacje
(POPd). Dystans psychiczny okazuje si¢ nie mie¢ znaczenia, co mozna interpretowac
jako zgodne z teoriami i modelami ZIB, ktére powstawaé zaczely w XXI wieku.
Wigkszo$¢ zmiennych odnoszacych si¢ do motywow poszukiwania efektywnosci oraz

zasobdw naturalnych okazuje si¢ by¢ nieistotna.
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Zmienne HT1 HT2 HT3 HT4 HTS HT6 HT7 HT8 HT9
InGDPd -0,33
(0,61)
InGDPo 2,83%** | 2,11%** | 2,93*** | 12,73** | 1,55** | 2,22%** 1,44* | 2,13*** | 2,06***
(0,61) (0,61) (0,66) * (0,78) (0,65) (0,79) (0,57) (0,61)
(2,58)
PSYCHIC_DIST -14,89 7,30 4,10 -1,37 2,14 4,20 -21,98 4,05
_mean (9,65) | (15,00) (3,18) | (12,98) | (10,12) | (13,02) | (20,31) | (16,25)
INLABORd 2,16%** 1,27** 2,34%* 1,39* | 2,15***
(0,82 (0,59 (0,92 (0,84 (0,82
INEXPORTd -0,26
(0,30
PSYCHIC_DIST -12,76
(8,14)
WTOd 3,96
(4,20)
IT_EXPORTo 0,45***
(0,11)
INTRADEFLOWd 0,28
(0,26)
HDId 12,01
(7,58)
InPOPd 6,47*** 6,82%**
(1,84) (1,73)
INNAT_RES_GDPd 0,29 0,28
(0,39 (0,39
EXPORT_GDPd 0,01 0,01
(0,01) (0,01)
OIL_RESERVESd -0,01
(0,06)
COAL_RESERVESd -0,00
(0,00)
TRADE_OPENd -0,00
(0,00)
GOVERN_EFFECTd 0,04
(0,72
POLIT_STABILd -0,49
(0,49)
CORRUPT_CONTRd 0,27
(0,66)
Wyraz wolny 59,50 | -84,32 34,27 -| -72,26 | -52,17 | -111,24 | 115,00 | -60,78
(72,17) | (102,65 | (55,78) | 330,93* | (95,40) | (70,02) | (96,41) | (138,23 | (112,79
) > ) )
(59,17)
Liczba obserwacji 116 116 110 82 106 110 106 116 116
Liczba par krajow 32 32 30 30 29 30 29 32 32
Efekty ustalone jedn, TAK TAK TAK TAK TAK TAK TAK TAK TAK
Efekty czasowe NIE NIE NIE NIE NIE NIE NIE NIE NIE
Wald chi2 2693 2770 2734 5712 557,6 3489 504,9 1516 4726
Prob > chi2 0 0 0 0 0 0 0 0 0

Tabela 28. Wyniki uzyskane dla modeli szacowanych estymatorem HT dla ZIB z Chin ze
zmienng PSYCHIC DIST
Legenda: Bledy szacunku podano w nawiasie pod oszacowaniami; * — istotno$¢ na poziomie a=0,1; ** —

istotno$¢ na poziomie a=0,05; *** — istotno$¢ na poziomie a=0,01.
Zrédto: Opracowanie whasne na podstawie obliczei wykonanych w programie STATA.
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Nalezy podkresli¢, ze ograniczeniem badania sg braki w danych, ktére powoduja,
ze uwzglednienie niektorych zmiennych, ktére sg interesujace z perspektywy badawczej,
powoduje zubozenie modelu, zwlaszcza w kontekscie liczby obserwacji. Przyklady
zmiennych, ktérych nie uwzgledniono w badaniu, to ztoza i rezerwy konkretnych metali.
O ile zt6z w Afryce jest duzo, to konkretne pierwiastki spotka¢ mozna w wybranych
krajach. Wowczas, w wyniku zastosowania panelu niezbilansowanego, po wiaczeniu
takich zmiennych do modelu, liczba obserwacji maleje do tego stopnia, ze wyniki nie
moga podlegac juz interpretacji na gruncie ekonometrii.

Tabela 29 stanowi prezentacje wynikow uzyskanych dla modeli z komponentami
PD. Wyniki zaprezentowane w tabeli s3 zgodne z tymi uzyskanymi dla modeli

uwzgledniajacych miare dystansu psychicznego.
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Zmienne HT1 HT2 HT3 HT4 HT5 HT6 HT7 HT8 HT9
InGDPd -0,18
(0,70)
InGDPo 2,77%** 1,50%* | 2,90*** 13,32** 1,44% | 2,22%** 1,32 | 2,00%** | 2,05***
(0,64) (0,74) (0,65) * (0,76) (0,66) (0,84) (0,55) (0,61)
(2,48)
LANG_DIST_mean 482,89 -100,53
(723,66) | (120,67)
INLABORd 4,40%* 1,16** 2,34%** 1,97** | 2,19%**
(2,17) (0,58) (0,89) (0,79) (0,76)
INEXPORTd -0,18
(0,29)
RELIG_DIST mean 2,94
(1,88)
WTOd 1,50
(3,09
IT_EXPORTo 0,46***
(0,11)
INTRADEFLOWd 0,29
(0,26)
HDId 9,25
(6,03)
RELIG_DIST_mean -0,32
(0,46)
InPOPd 6,80*** 7,23***
(1,79) (1,73
INNAT_RES_GDPd 0,28 0,27
(0,38) (0,39)
EXPORT_GDPd 0,01 0,01
(0,01) (0,01)
OIL_RESERVESd -0,02
(0,05)
COAL_RESERVESd -0,00
(0,00
INDUST_DIST_mean -2,87
(2,08)
TRADE_OPENd -0,00
(0,00
SED_MEAN 0,42 1,16
(0,59 (1,61)
GOVERN_EFFECTd 0,01
(0,71)
POLIT_STABILd -0,40
(0,49)
EDUC_DIST_mean -0,90* -0,84*
(0,50) 0,47
CORRUPT_CONTRd 0,27
(0,65)
Wyraz wolny -4,865,0 978,71 -24,35 | -313*** - - - - -
(7,231) | (1,212,5 (20,17) (58,02) | 77,5%** | 39,1*** | 87,8*** | 29,65** | 30,69**
6) (19,75) | (1444) | (17,21) | (12,92) | (14,34)
Liczba obserwacji 116 116 110 82 106 110 106 116 116
Liczba par krajow 32 32 30 30 29 30 29 32 32
Efekty ustalone jedn, TAK TAK TAK TAK TAK TAK TAK TAK TAK
Efekty czasowe NIE NIE NIE NIE NIE NIE NIE NIE NIE
Wald chi2 51,17 983,1 2434 7253 433,9 1335 381,1 2053 1867
Prob > chi2 0 0 0 0 0 0 0 0 0

Tabela 29. Wyniki uzyskane dla modeli szacowanych estymatorem HT dla ZIB z Chin ze

Legenda: Bledy szacunku podano w nawiasie pod oszacowaniami; * — istotno$¢ na poziomie o=0,1; ** —

zmiennymi odzwierciedlajgcymi komponenty PD

istotnos$¢ na poziomie a=0,05; *** — istotno$¢ na poziomie o=0,01.
Zrédto: Opracowanie whasne na podstawie obliczen wykonanych w programie STATA.
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Zmienne PPML | PPML | PPML | PPML | PPML | PPML | PPML | PPML | PPML
1 2 3 4 5 6 7 8 9
InGDPo 1,74%%= | 1,87%% | 1,65%%* 1,40%* | 1,685 | 1,41%* | 2,06%* | 1,84%**
(055) | (0,49) | (0,62) 064 | (055 | (059 | (041)| (052
InGDPd 0,51%%*
(0,16)
PSYCHIC_DIST 030 | -1,17* 0,74 063 | -064| -1,17*| -032| -0,79| -1,29%
067) | (0,60) | (096) | (091)| (0,76) | (0,63)| (0,68)| (0,66) | (0,69)
INLABORd 0,52%%% 0,44* 0,71%%* 0,73%%* | 0,57%**
(0,15) (0,39) (0,19) (0,19) | (0,17
INEXPORTd 0,61%**
(0,14)
WTOd 0,25
(0,49)
IT_EXPORTO 0,14%*
(0,07)
INTRADEFLOWd 0,16
(0,42)
HDId 3,53
(3,49)
InPOPd 0,75%** 1,04%%%
(0,21) (0,23)
INNAT_RES_GDPd 0,01 0,15
(0,15) (0,14)
EXPORT_GDPd 0,03%* 0,04%**
(0,01) (0,01)
OIL_RESERVESd 0,03
(0,02)
COAL_RESERVESd 0,00%**
(0,00)
TRADE_OPENd 0,01%**
(0,00)
GOVERN_EFFECTd 0,42
(0,34)
POLIT_STABILd 0,53*
(0,28)
CORRUPT_CONTRd 0,35
(0,39)
Wyraz wolny | 16,36 | -24,56* 740 | 16,16 | -12,77 | -21,42 | -23,46 | -14,84
31,10+ | (14,27) | (14,08) | (9,29) | (17,71) | (1562) | (13,56) | (12,08) | (1548)
(11,51)
Liczba obserwacji 116 116 110 82 106 110 106 116 116
Efekty ustalone NIE NIE NIE NIE NIE NIE NIE NIE NIE
jedn,
Efekty czasowe NIE NIE NIE NIE NIE NIE NIE NIE NIE
Wald chi2 6490 | 5778 | 1129| 2669 | 2707 | 7937| 7669| 7704 81,85
Pseudo R2 0394 | 0362| 0430| 0411 | 0648 | 0402| 0542| 0454| 0389
Prob > chi2 0 0 0 0 0 0 0 0 0

Tabela 30. Wyniki uzyskane dla modeli szacowanych estymatorem PPML dla ZIB z Chin
ze zmienng PSYCHIC DIST

Legenda: Bledy szacunku podano w nawiasie pod oszacowaniami; * — istotno$¢ na poziomie a=0,1; ** —
istotno$¢ na poziomie a=0,05; *** — istotno$¢ na poziomie a=0,01.
Zrédto: Opracowanie whasne na podstawie obliczei wykonanych w programie STATA.
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W tabeli 30 przedstawiono wyniki modeli szacowanych estymatorem PPML. W tym
przypadku nie zastosowano efektéw stalych przez problemy napotkane podczas
estymacji (niemozno$¢ oszacowania parametru stojacego przy zmiennej PSYCHIC_DIST
ze wzgledu na niskg zmienno$¢). Zastosowano jednak klastrowanie blgdow
standardowych po parach, z uwagi na fakt, ze w zbiorze dla Chin napotkany zostat
problem autokorelacji. Nalezy zaznaczyé, ze w trzech modelach zmienna
odzwierciedlajgca dystans psychiczny (PSYCHIC_DIST) wykazata statystyczng
istotnos$¢, lecz jedynie przy poziomie istotnosci a=0,1. W zestawieniu z innymi
modelami, a takze oszacowaniami uzyskanymi za pomocg estymatora HT, nie mozna
stwierdzi¢ jednak istotnego wptywu dystansu psychicznego na wartos$¢ chinskich ZIB w
Afryce. Znaczenie ma natomiast wielko$¢ gospodarki przyjmujacej inwestycje. Warto
doda¢, ze modele szacowane estymatorem PPML wskazujg na kilka innych zmiennych
(w kontrascie do modeli szacowanych estymatorem HT). Sg to glownie otwartos¢
gospodarcza i zasoby naturalne (o ktérych niestety na podstawie przedstawionych modeli
nie mozna powiedzie¢ wiele). Natomiast, podobnie jak w przypadku dystansu
psychicznego, wyniki uzyskane przez rézne estymatory nie sg zgodne, co ogranicza
mozliwos¢ klasyfikowania tych zmiennych jako determinant ZIB.

Tabela 31 zawiera rezultaty oszacowan dla modeli z komponentami PD
(szacowanych za pomocg estymatora PPML). Warto podkresli¢, ze w kilku modelach
wybrany komponent okazal mie¢ statystycznie istotne znaczenie. Kierunek tego
oddziatywania nie odzwierciedla jednak czg¢sto prawidlowosci opisanych w teorii
ekonomii, np. dla zmiennej reprezentujacej odlegtos¢ spoteczno-ekonomiczng w modelu
PPMLI1. Nalezy zatem stwierdzi¢, ze wyniki sg niejednoznaczne, chociaz sktaniaja do
dalszych badan. Ponownie mozna jednak stwierdzi¢ wysoka statystyczng istotno$¢
wplywu zmiennych odpowiadajacych wielkosci gospodarki na obecnos$¢ chinskich
inwestorow w Afryce. Tak jak w przypadku modeli przedstawionych w tabeli 30, takze i
tutaj wybrane aspekty, jak np. otwarto$¢ gospodarcza, okazujg si¢ by¢ statystycznie

istotne, co nie zostato potwierdzone za pomoca estymatora HT.
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Zmienne PPML | PPML | PPML | PPML | PPML | PPML | PPML | PPML | PPML
1 2 3 4 5 6 7 8 9
InGDPo 1,72%% | 1,86%** | 2,00%%* 1,395 | 1,68 | 143% | 2,07 | 1.84*
(0,54) (0,48) (0,63) (0,65) (0,53) (0,58) (0,39) (0,51)
InGDPd 0,58***
(0,13)
SOCEC_DIST 0,35%* 0,08 0,17
(0,17) (0,15) (0,19)
INLABORd 0,56%** 0,38 0,74%** 0,73%** | 0,59%**
(0,15) (0,33) (0,20) (0,14) (0,14)
INDUSTR_DIST -0,24* 0,13
(0,14) (0,13)
INEXPORTd 0,37***
(0,09)
RELIG_DIST - -
0,62%** | 0,60%**
(0,14) (0,12)
WTOd 0,22
(0,48)
IT_EXPORTO 0,14*
(0,06)
INTRADEFLOWd 0,16
(0,29)
HDId 2,05
(2,48)
InPOPd 0,80%** 1,14%%*
(0,18) (0,23)
INNAT_RES_GDP -0,00 0,17
d (0,16) (0,18)
EXPORT_GDPd 0,03** 0,05%**
(0,01) (0,01)
OIL_RESERVESd -0,03
(0,02)
COAL_RESERVES 0,00%**
d (0,00)
TRADE_OPENd 0,01%**
(0,00)
GOVERN_EFFEC 0,40
Td (0,33)
EDUCAT _DIST 0,21% | -0,25%*
(0,12) (0,13)
POLIT_STABILd 0,47**
(0,22)
CORRUPT_CONT 0,24
Rd (0,28)
Wyraz wolny - - 21,45 | 1752** | 2057 | -21,15% - - -22,96*
31,17 | 23,81%* | (14,83) * | (1564) | (12,05) | 25,62%* | 28,7+ | (12,21)
(11,11) | (11,47) (3,38) (12,58) (9,39)
Liczba obserwacji 116 116 110 82 106 110 106 116 116
Efekty ustalone NO NO NO NO NO NO NO NO NO
jedn,
Efekty czasowe NO NO NO NO NO NO NO NO NO
Wald chi2 83.12 | 58,09 180,3 1098 | 2692 | 6510| 6823 1015 | 8072
Pseudo R2 0,454 0,369 0,517 0,567 0,647 0,366 0,553 0,493 0,431
Prob > chi2 0 0 0 0 0 0 0 0 0

Tabela 31. Wyniki uzyskane dla modeli szacowanych estymatorem PPML dla ZIB z

krajow europejskich ze zmiennymi odzwierciedlajgcymi komponenty PD

Legenda: Bledy szacunku podano w nawiasie pod oszacowaniami; * — istotno$¢ na poziomie o=0,1; ** —
istotno$¢ na poziomie a=0,05; *** — istotno$¢ na poziomie a=0,01.
Zrédto: Opracowanie whasne na podstawie obliczen wykonanych w programie STATA.
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Jak wspomniano wcze$niej, w niektorych przypadkach wybrane komponenty PD
okazuja si¢ mie¢ statystycznie istotne znaczenie. Wyniki nie sg jednak zgodne pomiedzy
zastosowanymi estymatorami. Ponadto, czasami kierunek oddzialywania dla
komponentow PD nie jest zgodny z teorig ekonomii (odwrotnie jest w przypadku
dystansu religijnego oraz edukacyjnego, ktorych oszacowania sklaniaja do dalszych

badan).

5.2.2. Rola dystansu psychicznego w alokacji europejskich oraz chinskich ZIB w
krajach Afryki

W poprzedniej sekcji przedstawiono wyniki oszacowan modeli uwzgledniajacych zbior
zmiennych, ktére moga wyjasnia¢ obecnos¢ chinskich 1 europejskich inwestycji w
krajach Afryki. W tej czeSci, wyniki zostang omoéwione z perspektywy dystansu
psychicznego oraz jego komponentow.

Rezultaty uzyskane dla inwestycji europejskich pozwalajg stwierdzi¢, ze zarowno
dystans psychiczny, jak i rozne komponenty sktadajace si¢ na ten miernik (jezykowy,
spoteczno-ekonomiczny, polityczny, industrialny, edukacyjny) moga zosta¢ uznane za
determinanty ZIB. Uzyskane wyniki s3 zgodne z teoriami ekonomii. Przede wszystkim
warto wspomnie¢ o modelu uppsalskim, ktory zaktada etapowos$¢ internacjonalizacji i
uzaleznia ten proces od stopnia poznania zagranicznego rynku. Podobnie proces
umig¢dzynarodowienia przedsiebiorstw jest postrzegany z perspektywy finskich modeli
internacjonalizacji.

Z kolei dla inwestycji chinskich, wyniki wskazuja na statystycznie nieistotny
wplyw lub na dyskusyjny wptyw jedynie wybranych komponentéow. Koresponduje to z
powstajacymi w XXI wieku teoriami i modelami ZIB, ktére rozwijane sa dla
przedsiebiorstw typu latecomers. Przede wszystkim wskaza¢ nalezy na model LLL,
model , trampoliny”, model ,,oburecznej sprawno$ci”’, model przeskakiwania, a takze na
modele wczesnej internacjonalizacji. W modelach tych kladzie si¢ bowiem nacisk na
niska awersje do ryzyka i1 niepewnosci, przeciwnie do modelu uppsalskiego.

Roznice w zakresie znaczenia dystansu psychicznego dla inwestycji z Chin oraz
z Buropy Zachodniej mozna interpretowa¢ jako wynik nierownej pozycji wyjsciowej

przedsiebiorstw chinskich w kontek$cie rozwijania aktywnos$ci gospodarczej na terenie
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Afryki. Spotki spoza Europy, aby konkurowaé z przedsigbiorstwami o ugruntowanej
pozycji konkurencyjnej, moga zdecydowac si¢ na swoiste ,,uniewrazliwienie si¢” na
ryzyko oraz niepewno$¢. Wowczas inwestor moze przyjmowaé jednocze$nie pozycje
nastawiong na eksploracje (uczenie si¢ o rynku zagranicznym) oraz eksploatacje
(nastawienie na zysk), co jest zgodne z modelem ,,oburgcznej sprawnosci”. Rezultatem
takiego nastawienia jest wowczas omijanie wybranych etapéw umigedzynarodowienia
przewidzianych przez wczesno-nowoczesne teorie i modele, co koresponduje z modelem
przeskakiwania oraz modelem ,trampoliny”, a takze z modelami internacjonalizacji
wczesnej. Rozwazania zwigzane ze znaczeniem 1 rolg dystansu psychicznego w

kontekscie ZIB ilustruje rysunek 16.

ZIB z Chin w Afryce Z1B z Europy Zachodniej w Afryce
Nieugruntowana pozycja chinskich Ugruntowana pozycja europejskich
przedsigbiorstw na kontynencie przedsigbiorstw na kontynencie
afrykanskim afrykanskim
Konieczno$¢ znalezienia nieklasycznej Brak konieczno$ci znalezienia
przewagi przewagi
Niska awersja do niepewnosci jako Typowa awersja do ryzyka i
kompromis pomiedzy potrzebami niepewnosci prezentowana przez
przedsigbiorstw a niekorzystng pozycja przedsigbiorstwa europejskie

Rysunek 16. Schemat inwestycji chiniskich oraz europejskich w Afryce z perspektywy
znaczenia dystansu psychicznego

Zrédto: Opracowanie whasne.
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Brak statystycznej istotno$ci korelatéw dystansu psychicznego w przypadku
modelowania chinskich ZIB w Afryce mozna interpretowa¢ jako skutek nizszej awersji
do niepewnosci po stronie chinskich inwestoréw, ktéra z kolei wynikaé moze z
kompromisu pomiedzy ambicjami przedsigbiorstw a niekorzystng pozycja wyjsciowa
(konieczno$¢ konkurowania z przedsigbiorstwami z krajow o duzo dluzszej historii
kontaktow gospodarczych z Afryka).

Konkludujac stwierdzi¢ nalezy, ze wyniki badania ekonometrycznego w zakresie
roli dystansu psychicznego potwierdzaja zatozenia teorii 1 modeli ekonomicznych
wyjasniajagcych nature ZIB, zaréwno tych powstalych po roku 1960 (wczesno-
nowoczesnych), takich jak modele etapowej internacjonalizacji, paradygmat OLI, jak
roOwniez najnowszych opracowan, ktore czesciowo odnoszg si¢ do przedsigbiorstw z
takich krajow, jak Chiny (np. modele symultanicznej internacjonalizacji, model

trampoliny, model oburecznej sprawnosci).

5.2.3. Europejskie oraz chinskie ZIB w krajach Afryki — analiza poré6wnawcza

Po oméwieniu wptywu dystansu psychicznego oraz jego komponentow na ZIB w Afryce,
nalezy poswieci¢ uwage takze innym determinantom ZIB, a takze r6znicom pomiedzy
gamami determinant dla inwestoréw europejskich oraz chinskich (tzn. pomiedzy tymi
zmiennymi, ktore okazywaty si¢ mie¢ statystycznie istotny wpltyw na ZIB z Europy lub
tylko w przypadku chinskich ZIB). Na samym poczatku nalezy ponownie wskaza¢ na
ograniczenia badania, ktore gldéwnie odnoszg si¢ do analizy inwestycji chinskich. Dane
wtorne nie zawsze pozwalaty na takg analize, z ktorej bez uniknigcia kontrowersji mozna
byloby wysnuwa¢ wnioski. Odnosi si¢ to szczegdlnie do wybranych zmiennych
odzwierciedlajacych aspekty zwigzane z zasobami naturalnymi. Wiaczenie do modeli
takich zmiennych powodowato, Ze liczba obserwacji (na skutek niezbilansowania panelu)
malata do takiego stopnia, Ze uniemozliwialo to interpretowanie rezultatow w zgodzie z
podstawowymi zatozeniami statystki i ekonometrii, dlatego zdecydowano si¢ na
nieuwzglednienie takich zmiennych. Zdecydowanie zubaza to mozliwosci w zakresie
poroéwnywania znaczenia niektorych determinant, chociaz nalezy pamigtaé, ze w
modelach, ktére ostatecznie podlegaly oszacowaniu, uwzgledniono, mimo wszystko,

wiele zmiennych odpowiadajacych r6znym motywom ZIB.
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W kontekscie inwestycji europejskich nalezy zaznaczy¢, ze poszukiwanie
efektywnosci (np. HDI, PKB na osob¢) oraz rynku (PKB, populacja, sita robocza,
wielkos¢ eksportu) odgrywa pewne znaczenie. W przypadku inwestycji chinskich, motyw
poszukiwania efektywnosci nie odgrywa znaczacej roli. Zasoby naturalne odgrywaja role
determinanty ZIB, chociaz trzeba zaznaczy¢, ze w przypadku chinskich ZIB zostato to
potwierdzone tylko za pomoca modeli szacowanych estymatorem PPML.

Mozna zauwazy¢ szereg podobienstw miedzy zachowaniem inwestorow
europejskich a chinskich. Odnosi si¢ to m.in. do czynnikow zwigzanych z poszukiwaniem
rynku, co moze by¢ odzwierciedlone za pomocg takich zmiennych jak PKB, populacja,
wielko$¢ sily roboczej. W tym miejscu warto jednak poswieci¢ uwage inwestycjom
chinskim, ktéore duzo tatwiej modelowa¢ =z  wykorzystaniem wielkoSci
odzwierciedlajacych wielkos¢ gospodarki w kontekscie aktywnos$ci pracochtonnych, np.
populacja oraz wielko$¢ sity roboczej. Mozna si¢ tu bowiem doszukiwa¢ duzego
nastawienia na prac¢ o charakterze nisko-kapitatochtonnym.

W zakresie zasobow naturalnych, niewiele mozna powiedzie¢ o inwestycjach
chinskich, jak wspomniano wczesniej w kontek$cie ograniczen badania zwigzanych z
dostgpem do danych wtérnych, chociaz modele szacowane za pomoca PPML wskazuja
na wplyw wielkosci rezerw wegla na naplyw ZIB. W kontek$cie inwestycji
zachodnioeuropejskich, mozna powiedzie¢, ze zasoby naturalne odgrywaja pewna role.

W ramach r6znic, warto podkresli¢, ze dystans psychiczny oraz jego komponenty
(co zostalo opisane szczegbtowo w poprzedniej sekcji) wywieraja statystycznie istotny
wplyw na ZIB w przypadku inwestycji podejmowanych przez podmioty gospodarcze z
Europy Zachodniej. Odwrotnie jest w przypadku inwestycji z Chin. Ponadto, inwestycje
europejskie sa bardziej motywowane przez aspekty zwigzane z poszukiwaniem
efektywnosci (np. jako$¢ infrastruktury portowej, PKB na osobg, HDI).

Reasumujac, mozna stwierdzi¢, ze na inwestycje w Afryce determinowane s3
przez inne czynniki (tzn. r6zne zmienne okazujg si¢ miec statystycznie istotny wplyw na
ZIB w zaleznosci od tego, czy analizie podlegaja europejskie czy chinskie ZIB).
Inwestycje europejskie zdecydowanie czgSciej motywowane sa poszukiwaniem
efektywnosci. Ponadto, niewiedza na temat rynku zagranicznego oraz awersja do

niepewnosci 1 ryzyka odgrywaja male znaczenie w przypadku inwestycji chinskich.
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5.3. Dyskusja wynikow

Po omoéwieniu wynikéw badania wlasnego, roli dystansu psychicznego jako determinanty
ZIB oraz opisaniu podobienstw ir6zni¢ miedzy determinantami ZIB z Europy Zachodnie;j
oraz Chin w Afryce, nalezy przejs¢ do szczegdlowej dyskusji wynikow. Przede
wszystkim warto zinterpretowaé rezultaty badania wltasnego w oparciu o dostepne w
naukach ekonomicznych teorie 1 modele, zestawi¢ otrzymane wyniki z dorobkiem
empirycznym ekonomii oraz przystagpi¢c do falsyfikacji postawionych hipotez
badawczych.

W przypadku inwestycji europejskich, jak wskazano wczes$niej, dystans
psychiczny odgrywa znaczaca role jako determinanta ZIB. W odniesieniu do dorobku

teoretycznego nauk ekonomicznych, jest to zgodne z teoriami, modelami i ramami

295 IZ%

koncepcyjnymi wczesno-nowoczesnymi, jak np. model uppsalski=®, paradygmat OL

(ktory z kolei bazuje na innych teoriach, takich jak teoria przewag wlasnosciowych

297 teoria lokalizacji oraz teoria internalizacji’®®). Prace naukowe, ktorych

Hymera
przedmiotem analiz byl dystans psychiczny, wskazuja na etapowo$¢ procesu
umi¢dzynarodowienia podmiotdw gospodarczych. Jak wskazywali juz w latach 70.
ubieglego wieku badacze z Uppsali (a takze juz w roku 1956 Beckerman®®?),
rozmieszczenie dziatalnosci jednostek gospodarczych jest ograniczone przez czynniki,
ktore zakldcaja przeplyw informacji pomigdzy spotka macierzysta a spotkami-corkami.
Wsrod takich czynnikow, sktadajacych sie na dystans psychiczny, co bylo przedmiotem
wielu badan w przesziosci, mozna doszukiwaé si¢ roznic jezykowych, religijnych,
spoteczno-ekonomicznych, przemystowych, edukacyjnych oraz politycznych3®.
Zalozenia modelu uppsalskiego oraz teorii dystansu psychicznego zostaty dowiedzione

na przykladzie danych opisujacych inwestycje podmiotow gospodarczych z Europy

2% Johanson, J., & Wiedersheim-Paul, F. (1975). The internationalization of the firm: Four Swedish
cases. Journal of Management Studies, 12(3), 305-322.

29 Dunning, J. H., & Lundan, S. M. (2008). Multinational enterprises..., op. cit., 95-108.

297 Hymer, S. H. (1960). The international operations of national firms. A study of direct foreign investment
(Rozprawa doktorska, Massachusetts Institute of Technology), 44-47.

29 Zob. m. in. Dunning, J. H. (1980). Toward an eclectic theory of international production: Some empirical
tests. W: The Eclectic Paradigm: A Framework for Synthesizing and Comparing Theories of International
Business from Different Disciplines or Perspectives (23-49). London: Palgrave Macmillan UK.

299 Beckerman, W. (1956). Distance and the pattern of intra-European trade. The review of Economics and
Statistics, 31-40.

300 Dow, D., & Karunaratna, A. (2006). Developing a multidimensional instrument to measure psychic
distance stimuli. Journal of International Business Studies, 37, 578-602.
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Zachodniej, ktére w przeszto$ci posiadaty kolonie na terenie Afryki. Nalezy zatem
stwierdzi¢, ze na przedsigbiorstwa zachodnioeuropejskie w zakresie inwestowania w
Afryce wplyw wywiera niepewno$¢ i niewiedza nt. zagranicznego rynku.

W  odniesieniu do dorobku empirycznego nauk ekonomicznych, mozna
stwierdzi¢, ze wyniki otrzymane w ramach badania wlasnego dla inwestycji europejskich
w Afryce s3 zgodne z rezultatami dotychczasowych prac naukowych poswigconych ZIB
tworzonym przez przedsiebiorstwa zachodnie. Przyktadem moze by¢ badanie Bahoo,
Alona oraz Floreani, dotyczace m.in. wptywu poziomu demokracji na naplyw ZIB z
krajow OECD®*. W zakresie dystansu jezykowego, wyniki koresponduja z badaniem
Melitza oraz Toubala, ktorzy analizowali wpltyw rdéznic jezykowych na wymiang
handlowa®*?. Na uwage w tym kontekscie zastuguje takze badanie Musabeha, ktory
analizowat przeptywy FDI do Afryki Poinocnej 1 wskazal na znaczenie aspektow
jezykowych3%,

Odwrotnie sytuacja wyglada w przypadku inwestycji chinskich. Aspekty, o
ktorych wspomniano powyzej (religia, jezyk, ustroj polityczny, edukacja,
uprzemystowienie), nie odgrywaja roli. Odnoszac uzyskane rezultaty do warstwy
teoretycznej nauk ekonomicznych, nalezy stwierdzi¢, ze wyniki sg zgodne z modelami
ZIB, ktore powstaja od roku 2006 i bazuja w glownej mierze na zachowaniach

przedsigbiorstw typu latecomers, gtbwnie z Chin. Wskaza¢ tu nalezy na:

— model LLL** w przypadku ktorego podkresla sie, ze brak przewag
wlasnosciowych nie musi oznacza¢ wykluczenia podmiotu gospodarczego z
migdzynarodowej ekspansji, poniewaz samo wejscie na nowy rynek moze by¢
swoistym zrodlem przewag, a takze potrzebe wlaczania si¢ przedsiebiorstw w

sojusze strategiczne;

301 Bahoo, S., Alon, I, Floreani, J., & Cucculelli, M. (2023). Corruption, formal institutions, and foreign
direct investment: The case of OECD countries in Africa. Thunderbird International Business
Review, 65(5), 461-483.

302 Melitz, J., & Toubal, F. (2014). Native language, spoken language, translation and trade. Journal of
International Economics, 93(2), 351-363.

303 Musabeh, A. (2023). Drivers of bilateral fdi inflows in north africa region: a gravity model
approach. Journal of Business Economics and Finance, 12(4), 131-141.

304 Mathews J. A. (2006). Dragon multinationals: New players in 21st century globalization, 4sia Pacific
Journal of Management, 23, 5-27.

171



— model ,,oburecznej sprawnosci™®®®, w ktorym podkresla niska awersje do

niepewnos$ci 1 przyjmowanie przez inwestorOw pozycji nastawionej na
jednoczesne uczenie si¢ o rynku zagranicznym oraz dziatalno$¢ gospodarcza;

306 9307

— modele przeskakiwania®™" oraz ,trampoliny”~"’, w ktorych gtéwny nacisk kladzie

si¢ na omijanie przez przedsigbiorstwa wybranych etapéw internacjonalizacji.

Zalozenia wyzej wspomnianych modeli potwierdzono na podstawie wynikow
modelowania ekonometrycznego przeprowadzonego na danych o chinskich ZIB w
ramach badania wlasnego (brak statystycznej istotnosci dla dystansu psychicznego i jego
korelatow w wiekszosci oszacowan).

Uzyskane wyniki mogg zosta¢ takze skomentowane w odniesieniu do dorobku
empirycznego dyscypliny. Rezultaty sg zblizone do tych uzyskanych m.in. przez Utesch-
Xiong oraz Kambhamnati, ktorzy badali czynniki instytucjonalne oraz jakos$¢ rzadowa
gospodarki goszczacej w kontekscie decyzji chinskich inwestorow o realizowaniu ZIB w
Afryce. Czynniki te albo nie odgrywaja roli (sg statystycznie nieistotne), albo odgrywaja
role tylko w przypadku ZIB tworzonych w krajach ubogich w surowce naturalne3°®.
Nalezy tym samym podkresli¢, ze zmienne mogace potencjalnie destymulowa¢ naptyw
inwestycji (takie jak jako$¢ instytucji, jakos¢ sektora rzadowego) nie odgrywaja
znaczgcej roli w przypadku chinskich wychodzacych inwestycji w Afryce. Podobne
wnioski ptyng w kontekscie réznic miedzy gospodarkami (m.in. w zakresie jezyka,
religii, polityki). W tym kontek$cie warto wspomnie¢ o wynikach badania Blomkvista
oraz Drogenrijka, ktoérzy dowiedli, ze wybrane aspekty dystansu psychicznego (np.
roznice jezykowe) moga by¢ uznane za determinanty chinskich wychodzacych ZIB.
Nalezy jednak podkresli¢, ze badacze nie analizowali inwestycji chinskich realizowanych
w Afryce, a odnosili si¢ ogdtem do wychodzacych ZIB z Chin. Ponadto, podkreslili oni,

ze nie wszystkie, a jedynie cze$¢ stymulantéw dystansu psychicznego, moze zostaé

305 Luo, Y., & Rui, H. (2009). An ambidexterity perspective toward multinational enterprises from emerging
economies. Academy of Management Perspectives, 23(4), 49-70.

306 Zob. m.in. Furukawa, Y. (2015). Leapfrogging cycles in international competition. Economic Theory,
59(2), 401-433.

307 Lou, Y., & Tung, R. L. (2007). International expansion of emerging market enterprises: a springboard
perspective. Journal of Internation Business Studies, 38(4), 481-498.

308 Zob. Utesch-Xiong, F., & Kambhampati, U. S. (2022). Determinants of Chinese foreign direct
investment in Africa. Journal of African Business, 23(4), 833-850 oraz Kamal, M. A., Hasanat Shah, S.,
Jing, W., & Hasnat, H. (2020). Does the quality of institutions in host countries affect the location choice
of Chinese OFDI: Evidence from Asia and Africa. Emerging Markets Finance and Trade, 56(1), 208-227.
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uznana za istotne determinanty chinskich ZIB3%. W zakresie aspektow politycznych
warto wspomnie¢ o analizie Van der Lugta. Wyniki jego opracowania wskazuja, ze
chinskie inwestycje kierowane sg w Afryce do gospodarek niestabilnych politycznie, co
— podobnie jak wyniki badania wlasnego przeprowadzonego w ramach niniejszej
rozprawy doktorskiej — koresponduje z obserwowanym wzmozonym zainteresowaniem
chinskich inwestoréw rynkami wschodzacymi cechujagcymi sie duzym ryzykiem3!°.
Koresponduje to ponadto z motywami chinskich ZIB. Wedlug Blomkvista oraz
Drogenrijka w przewazajacej wiekszosci chinskie FDI na kontynencie afrykanskim
motywowane s3 przez dostgp do zasobow, rynku oraz aktywow strategicznych. Nie bez
znaczenia s3 m.in. surowce ziem rzadkich®!!. Warto jednak wspomnie¢ o odmiennych
wynikach zaprezentowanych przez Mourao. Badacz wskazuje, ze to wlasnie wyzszy
poziom stabilnosci politycznej wplywa pozytywnie na naptyw ZIB z Chin do Afryki®'?.

W kontekscie motywow ZIB europejskie inwestycje czgsciej motywowane sg
przez czynniki odpowiadajace poszukiwaniu efektywnosci, co odpowiada wynikom
dotychczasowych opracowan®®. Zaréwno w przypadku chinskich, jak i europejskich
inwestycji, poszukiwanie rynku odgrywa znaczenie. W przypadku ZIB z Chin okazuje
si¢, na podstawie badania przeprowadzonego na danych wtornych, ze zmienne
odzwierciedlajace zaplecze do aktywnos$ci pracochtonnych (populacja, wielkos¢ sity
roboczej) lepiej determinujg ZIB niz klasycznie przyjmowane PKB kraju przyjmujacego
kapitat (ktére to odzwierciedla zdecydowanie bardziej aspekty kapitatlochlonne niz
pracochitonne). Poszukiwanie rynku jest jednym z podstawowych motywow ZIB.
Zaréwno inwestycje chinskie, jak i europejskie, w pewnym stopniu motywowane sg przez
czynniki reprezentujace poszukiwanie zasobow naturalnych, chociaz w przypadku

modeli odnoszacych si¢ do chinskich ZIB zostalo to potwierdzone tylko w przypadku

309 Blomkvist, K., & Drogendijk, R. (2013). The impact of psychic distance on Chinese outward foreign
direct investments. Management International Review, 53(5), 659-686.

310 Van der Lugt, S. (2018). Re-evaluating the impact of institutional distance on the location choice and
success of foreign investors: comparing Chinese and Western investors in Africa. Rozprawa doktorska
(Staats-und Universititsbibliothek Bremen).

311 Drogendijk, R., & Blomkvist, K. (2013). Drivers and motives for Chinese outward foreign direct
investments in Africa. Journal of African Business, 14(2), 75-84.

312 Mourao, P. R. (2018). What is China seeking from Africa? An analysis of the economic and political
determinants of Chinese Outward Foreign Direct Investment based on Stochastic Frontier Models. China
Economic Review, 48, 258-268.

313 Zob. Antonakakis, N., & Tondl, G. (2015). Robust determinants of OECD FDI in developing countries:
Insights from Bayesian model averaging. Cogent Economics & Finance, 3(1), 1095851 oraz Odunga, P. S.
(2020). The determinants and impact of foreign direct investment (FDI) in Kenya and Tanzania: an OECD
and non-OECD perspective 1996-2016.
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estymatora PPML. Ponadto, warto podkresli¢, ze aspekty powigzane z zasobami
naturalnymi wymagaja wigcej badan. Jest to zwigzane z opisanym wcze$niej
ograniczeniem badania. Nie wszystkie zmienne, ktore opisuja bogactwo gospodarek w
zakresie konkretnych zasobéw naturalnych, mogty by¢ wlaczone do modeli opisujacych
chinskie inwestycje. Wprawdzie zmienne takie jak zasoby miedzi, cynku, zlota czy
kobaltu zostaly wstgpnie przetestowane dla krajow europejskich (i nie wykazywaty
istotno$ci albo zaburzaty dobro¢ dopasowania modeli do danych empirycznych), to w
przypadku inwestycji chifiskich nie mogly one zosta¢ wlaczone do modeli, poniewaz
zanizaty liczb¢ obserwacji do takiego stopnia, ze uniemozliwialy poprawne
wnioskowanie.

Po szczegotowej interpretacji wynikéw estymacji modeli ekonometrycznych,

mozna przejs¢ do falsyfikacji postawionych hipotez.

H1: Istniejq roznice w zakresie determinant ZIB krajow europejskich oraz Chin w

Afryce.

Nie ma podstaw do odrzucenia hipotezy pierwszej, zgodnie z ktorg istniejg roznice w
determinantach ZIB krajow europejskich oraz Chin w Afryce. Zaréwno gama
determinant ZIB odnoszacych si¢ do motywow poszukiwania rynku, efektywnos$ci i
zasobow naturalnych, jak tez dystans psychiczny i jego komponenty, rdéznig si¢ w
zaleznosci od tego, czy inwestycje pochodza z Europy Zachodniej, czy z Chin. Dla
przyktadu, dystans psychiczny wywiera statystycznie istotny wptyw na europejskie ZIB
w Afryce, ale juz nie ma znaczenia (nie wywiera statystycznie istotnego wplywu) w
przypadku chinskich ZIB w Afryce. Jak wspomniano wcze$niej, inwestycje europejskie
tatwiej daje si¢ interpretowac za pomocg wczesno-nowoczesnych teorii i modeli, takich
jak np. paradygmat OLI czy model uppsalski. Z kolei inwestycje chifiskie lepiej
wyjasniane sg przez nowoczesne podejScia odnoszace si¢ do przedsigbiorstw typu
latecomers. Nalezy zatem stwierdzi¢, ze uzyskany wynik jest zgodny z aktualnym
dorobkiem teoretycznym dyscypliny ekonomia 1 finanse.

Rezultaty sa ponadto w wigkszo$ci zgodne z wynikami uzyskanymi przez innych
autorow, ktorzy w przesztoSci badali wybrane determinanty ZIB lub wybrane
komponenty dystansu psychicznego (okreslane w literaturze takze jako korelaty lub
stymulanty dystansu psychicznego), np. rdznice religijne, jezykowe, polityczne itp.

Wspomnie¢ w tym kontek$cie mozna badania Bahoo, Alona oraz Floreani, (wptyw
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)314 315 cz

poziomu demokracji na naptyw ZIB z krajow OECD)>*", Melitza oraz Toubala

y

Musabeha®!® (roznice jezykowe).

Nie bez znaczenia s3 takze rezultaty uzyskane przez Utesch-Xiong oraz
Kambhamnati, wedtug ktorych czynniki mogace destymulowac naptyw inwestycji (takie
jak Tad instytucjonalny czy jakos¢ sektora rzadowego) albo nie sg statystycznie istotnymi
determinantami chinskich ZIB w Afryce, albo maja istotne znaczenie jedynie w
przypadku inwestycji realizowanych w krajach ubogich w surowce naturalne®!’. Nie
mozna jednak zapomnie¢ o analizie wykonanej przez Blomkvista oraz Drogenrijka,
ktorzy dowiedli, ze wybrane, pojedyncze aspekty dystansu psychicznego moga
determinowac chinskie ZIB. Nalezy jednak doda¢, Ze ich analiza dotyczyta ZIB z Chin
w ogblnoéci, a nie inwestycji zlokalizowanych w Afryce®'®. Badacze przyczynili sie
jednak do lepszego rozumienia motywow chifiskich inwestycji realizowanych w krajach
Afryki (dostep do zasobow, rynku oraz aktywow strategicznych). Rezultaty ich analizy
korespondujag z wynikami badania wilasnego przeprowadzonego w ramach niniejsze;]

rozprawy doktorskiej®*°.

H2: Dystans psychiczny jest istotng determinantg ZIB z krajow europejskich w
krajach Afryki.

Na podstawie wynikOw badania ekonometrycznego mozna stwierdzi¢, ze nie istnieja
przestanki pozwalajagce na odrzucenie hipotezy drugiej, zwigzanej z dystansem
psychicznym. PD wywiera statystycznie wysoce istotny wplyw na decyzje inwestorow z

Europy, co koresponduje m.in. z modelem uppsalskim, a takze z wynikami poprzednich

314 Bahoo, S., Alon, I, Floreani, J., & Cucculelli, M. (2023). Corruption, formal institutions, and foreign
direct investment: The case of OECD countries in Africa. Thunderbird International Business
Review, 65(5), 461-483.

315 Melitz, J., & Toubal, F. (2014). Native language, spoken language, translation and trade. Journal of
International Economics, 93(2), 351-363.

316 Musabeh, A. (2023). Drivers of bilateral fdi inflows in north africa region: a gravity model
approach. Journal of Business Economics and Finance, 12(4), 131-141.

817 Zob. Utesch-Xiong, F., & Kambhampati, U. S. (2022). Determinants of Chinese foreign direct
investment in Africa. Journal of African Business, 23(4), 833-850 oraz Kamal, M. A., Hasanat Shah, S.,
Jing, W., & Hasnat, H. (2020). Does the quality of institutions in host countries affect the location choice
of Chinese OFDI: Evidence from Asia and Africa. Emerging Markets Finance and Trade, 56(1), 208-227.

318 Blomkvist, K., & Drogendijk, R. (2013). The impact of psychic distance on Chinese outward foreign
direct investments. Management International Review, 53(5), 659-686.

319 Drogendijk, R., & Blomkvist, K. (2013). Drivers and motives for Chinese outward foreign direct
investments in Africa. Journal of African Business, 14(2), 75-84.
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badan empirycznych, o ktérych wspomniano w poprzednich akapitach odnoszacych si¢

do hipotezy pierwszej.

H2a: Pojedyncze korelaty dystansu psychicznego sq determinantami ZIB z krajow

europejskich w Afryce.

Pojedyncze korelaty dystansu psychicznego wplywaja na przeptywy kapitalowe z Europy
Zachodniej do Afryki. Moga one zaburza¢ przeplyw informacji pomiedzy spoika
macierzysta a zagraniczng spotka-corka. Sa to m.in. rdznice jezykowe, polityczne,
edukacyjne, spoteczno-ekonomiczne, industrialne. Uzyskane wyniki korespondujg z
rezultatami dotychczasowych badan empirycznych. Nie ma w zwigzku z tym podstaw do

odrzucenia pomocniczej hipotezy H2a.
H3: Dystans psychiczny jest nieistotng determinantg ZIB z Chin w krajach Afryki.

Zgodnie z oczekiwaniami, PD nie odgrywa istotnej roli w przypadku naptywu kapitatu z
Chin do Afryki. Jak wskazano wcze$niej, na plaszczyznie teoretycznej odpowiada to
nowoczesnym modelom ZIB, w ramach ktorych podkresla si¢ przeskakiwanie wybranych
etapow internacjonalizacji oraz niski poziom awersji do niepewnosci. Jesli chodzi
natomiast o dorobek empiryczny dyscypliny, to dotychczasowe badania — jak wskazano
juz wczesniej — w wigkszos$ci sg zgodne z rezultatami badania wlasnego. Wskaza¢ w tym
konteks$cie mozna m.in. analize¢ Van der Lugta, ktory twierdzi, ze chinskie inwestycje
przyciagane sg przez kraje cechujgce si¢ niestabilnos$cig polityczng. Reasumujac, wyniki
badania wlasnego upowazniajg do stwierdzenia, ze nie ma podstaw do odrzucenia

hipotezy trzecie;j.

H4: Chinskie ZIB w Afryce w wigkszym stopniu motywowane sa przez dostep do
zasobow naturalnych (resource-seeking) oraz rynku (market-seeking) niz przez

poszukiwanie efektywnosci (efficiency-seeking).

Zgodnie z wynikami badania przeprowadzonego na podstawie m.in. danych o chinskich
ZIB w Afryce, nie istnieja przestanki, ktore pozwalalyby na odrzucenie hipotezy czwarte;.
Inwestycje chinskie z reguly nie sa3 motywowane czynnikami odzwierciedlajacymi
motyw poszukiwania efektywnosci. Wigksza rol¢ odgrywa poszukiwanie rynku. W

badaniu jednak napotkano kilka ograniczen, przez ktore trudno odnies¢ si¢ do roli
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zasobdw naturalnych w szerszym kontek$cie; mimo tego uzyskane wyniki w kontekscie

motywu poszukiwania rynku sa zgodne z dotychczasowym dorobkiem dyscypliny32°.

HS: Europejskie ZIB w Afryce w wiekszym stopniu niz chinskie zaleza od jakoSci
instytucjonalnej oraz czynnikow odzwierciedlajacych motyw poszukiwania

efektywnosci.

Na podstawie badania wlasnego mozna stwierdzié, ze inwestycje europejskie w Afryce
w wigkszym stopniu w poréwnaniu z inwestycjami ZIB z Chin s3 motywowane przez
aspekty odzwierciedlajagce motyw poszukiwania efektywnosci. Wskaza¢ w tym
kontekscie mozna m.in. wskaznik HDI, PKB na jednego mieszkanca oraz koszty pracy.
Wyniki te rezonujg z rezultatami badan przeprowadzonych w przesztosci, o ktorych
wspomniano w poprzednich akapitach. Nie ma zatem podstaw do odrzucenia hipotezy
piate;.

Na podstawie badania ekonometrycznego udalo si¢ zidentyfikowaé
prawidlowosci dotyczace charakteru inwestycji europejskich oraz chinskich na
kontynencie afrykanskim, a takze rdznic miedzy nimi. Na szczegdlng uwage zastuguje
rola, jaka w przypadku inwestycji podejmowanych przez podmioty gospodarcze z Europy
Zachodniej pelni dystans psychiczny, mierzony jako syntetyczny wskaznik
odzwierciedlajgcy zbior czynnikow, ktore moga zaktdcaé przeptyw informacji pomiedzy
filiami przedsigbiorstwa wzajemnie dla siebie zagranicznymi. Dystans psychiczny, jak i
jego komponenty, moga by¢ — w kontekscie inwestycji dokonywanych przez podmioty z
krajow europejskich posiadajagcych w przesztosci kolonie na terenie Afryki — okreslane
jako determinanty ZIB. Podkresli¢ nalezy, ze wyniki badania wtasnego nie dajg podstaw

do odrzucenia ktorejkolwiek z postawionych w rozprawie hipotez.

320 Drogendijk, R., & Blomkvist, K. (2013). Drivers and motives for Chinese outward foreign direct
investments in Africa. Journal of African Business, 14(2), 75-84.
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Rekomendacje

Przeprowadzone w ramach niniejszej rozprawy badanie pozwala na sformulowanie
rekomendacji dla polityki gospodarczej w zakresie wspierania ekspansji zagranicznej. Ich
prezentacja powinna jednak zosta¢ podzielona na odrgbne segmenty, ktére uwzgledniaja

perspektywe glownych aktorow procesu inwestycyjnego:

— perspektywa przedsiebiorstw europejskich,
— perspektywa przedsiebiorstw chinskich,
— perspektywa krajow afrykanskich (przyjmujacych inwestycje).

W kontekscie wspierania ekspansji przedsiebiorstw europejskich w krajach
Afryki, nalezy wspomnie¢, ze zarowno wyniki uzyskane w ramach badania wlasnego, jak
1 wyniki innych badaczy wskazuja, ze europejskie inwestycje hamowane sg przez
czynniki wplywajace na mozliwo$¢ rozumienia 1 uczenia si¢ o danym rynku

zagranicznym. Rozwojowi europejskich inwestycji zagranicznych moga sprzyjac:

— szkolenia w zakresie komunikacji migedzykulturowej i r6znic kulturowych dla
kadr zarzadzajacych przedsiebiorstwami, co wptywa na zmniejszenie dystansu
psychicznego;

— wigksza integracja gospodarcza i instytucjonalna krajow europejskich z Afryka
(zmniejszenie dystansu psychicznego);

— rozbudowa sieci placowek zwigzanych z dyplomacja i wspotpraca gospodarcza,
np. tworzenie centr inwestycyjnych i1 doradczych, ktéore moglyby wspieraé
przedsiebiorstwa europejskie w zakresie niwelowania barier wynikajacych z
réznic  kulturowych (co mogloby wplyna¢é na zniwelowanie ryzyka i
niepewnosci);

— wspieranie inicjatyw typu joint venture migdzy podmiotami z Europy oraz Afryki
(mozliwo$¢ transferu wiedzy i stopniowe obnizanie dystansu psychicznego przez
dos$wiadczenia bezposrednie);

— dalsze wspieranie dzialan na rzecz zréwnowazonego rozwoju, fadu

korporacyjnego i odpowiedzialno$ci spotecznej w krajach Afryki (zmniejszenie
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dystansu instytucjonalnego 1 politycznego i niwelowanie potencjalnych
negatywnych skutkdw inwestycji zagranicznych);

— wypracowanie odpowiednich instrumentow, ktéore moglyby stymulowac
zwigkszenie dziatalnosci europejskich przedsiebiorstw w krajach objetych
wysokim ryzykiem finansowym i politycznym, np. fundusz gwarancyjny,
zwickszenie dostepnosci finansowania MSP, ktére przejawiaja potencjat

gospodarczy (wplyw na ryzyko i niepewno$¢ inwestorow).

Z kolei rekomendacje dla polityki gospodarczej Chin dotycza jakos$ci inwestycji
oraz niwelowania potencjalnych negatywnych skutkow zwigzanych z silng obecnos$cia
chinskich inwestorow w sektorze wydobywczym (np. uzaleznienie wybranych krajow
bogatych w surowce od Chin). Warto podkresli¢, ze komponenty dystansu psychicznego
nie wywieraja statystycznie istotnego wpltywu na chinskie ZIB w Afryce. Wsrdd
rekomendacji dla polityki gospodarczej Chin w zakresie wspierania dziatalnosci
chinskich przedsiebiorstw na terenie Afryki wyszczegolni¢c mozna te odnoszace si¢ do
jakosci inwestycji 1 ograniczania agresywnego charakteru podejmowanych aktywnos$ci
gospodarczych, co w dluzej perspektywie moze ograniczy¢ ryzyka i negatywne efekty

wywierane przez inwestycje o szczegoInym charakterze (np. w sektorze wydobywczym):

— wigksze raportowanie w ramach odpowiedzialnos$ci spotecznej i sSrodowiskowe;j;

— wzmocnienie nadzoru nad inwestycjami realizowanymi w ramach inicjatywy
Pasa i1 Szlaku, tak aby inwestycje oceniane byty nie tylko pod katem potencjalnej
rentownosci, ale takze pod wzglegdem zgodnosci z celami zrownowazonego
rozwoju;

— poglebienie dialogu pomiedzy Chinami, Afryka a Europa i wykorzystanie
doswiadczen europejskich w ramach wspierania zrOwnowazonego rozwoju w

Afryce.

Nalezy zaznaczy¢, ze dialog pomiedzy Chinami, Afryka i Europg jest warunkiem
koniecznym do modyfikacji charakteru inwestycji podejmowanych na kontynencie
afrykanskim w taki sposob, aby z jednej strony wspiera¢ ekspansj¢ zagraniczng
przedsigbiorstw do Afryki, a z drugiej — nie zagraza¢ bezpieczenstwu ekonomicznemu

krajow afrykanskich oraz wspiera¢ zréwnowazony rozwoéj spoleczno-gospodarczy
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krajow przyjmujacych inwestycje. Bez wykorzystania doswiadczenia instytucji
europejskich w zakresie tadu instytucjonalnego, odpowiedzialno$ci spolecznej i
zrbwnowazonego rozwoju, zmiana charakteru inwestycji (ze szczegdlnym
wyeksponowaniem tych skoncentrowanych na przemysle surowcowym, ktére moga
wywiera¢ negatywne skutki na kraje przyjmujace kapital lub kraje sasiednie) moze by¢
utrudniona. Nie mozna zapomnieé, ze wedhug dotychczasowych badan, czgsé chinskich
ZIB wywiera pozytywny wplyw na panstwa afrykanskie. Wplyw ten jest jednak
moderowany przez charakter inwestycji oraz stabilno$¢ polityczng panstwa
przyjmujacego inwestycje. Dialog moze by¢ ulatwiony poprzez tworzenie centr
badawczych i rozwojowych oraz wspotprace akademicka.

W kontekscie stabilno$ci instytucjonalnej w krajach Afryki, nalezy zaznaczy¢, ze

moze ona przynies¢ pozytywne skutki zwigzane:

— z wigkszym naptywem inwestycji z Europy, ktére hamowane sg przez niestabilng
sytuacje polityczng i instytucjonalng, a takze przez r6znice kulturowe;

— z wigkszg kontrolag nad inwestycjami realizowanymi w ramach przemystu
wydobywczego, a tym samym z zapewnieniem jakosci realizowanych inwestycji
zagranicznych, co dlugoterminowo moze uchroni¢ panstwa afrykanskie od
potencjalnego uzaleznienia od innych panstw i innych negatywnych skutkow,

ktore moga wywiera¢ inwestycje zagraniczne.

W ramach rekomendacji z punktu widzenia krajow afrykanskich (przyjmujacych

inwestycje) wymieni¢ mozna nastepujace punkty:

— wspolpraca z instytucjami europejskimi bogatymi w do$wiadczenia zwigzane z
zapewnianiem odpowiedzialnoSci spotecznej inwestycji 1 realizacja celow
Zrdwnowazonego rozwoju;

— wprowadzenie stabilnych przepisow, w tym podatkowych;

— tworzenie klastrow technologicznych i przemystowych;

— poglebienie wspdlpracy akademickiej jednostek afrykanskich z uczelniami
europejskimi i chinskimi;

— dazenie do integracji gospodarczej w ramach Afryki, np. w zakresie regulacji

celnych, promowanie projektow o charakterze transgranicznym;

180



— wigksze obostrzenia w zakresie realizacji inwestycji zagranicznych w krajach
afrykanskich, np. regulacje w =zakresie udzialu lokalnych wykonawcow,
negocjowanie klauzul rozwojowych, budowa systemoOw monitorowania

inwestycji 1 ich wplywu na kraj i srodowisko.

Nalezy podkresli¢, ze gama rekomendacji jest szeroka i uwzglednia rézne

perspektywy, tak aby doprowadzi¢ do synergii:

— skutecznos$ci inwestycji chiniskich (ktére — zgodnie z wynikami dotychczasowych
badan — mogg wywiera¢ pozytywny lub negatywny wplyw na panstwa Afryki w
zaleznosci od charakteru inwestycji 1 stabilnosci panstwa przyjmujacego
inwestycje);

— doswiadczen instytucji europejskich w zakresie zapewniania przejrzystosci
inwestycji, odpowiedzialnosci spolecznej i srodowiskowej, zrOwnowazonego

rozwoju i tadu instytucjonalnego.

Synergia ta moze sprzyja¢ zrOwnowazonemu inwestowaniu w Afryce. Moze ona tez
minimalizowa¢ negatywne efekty inwestycji (wynikajagce z agresywnych strategii
przyjmowanych  przez niektore  przedsigbiorstwa), a  wspiera¢  budowe
wielopoziomowego systemu zapewniajagcego pozytywny wplyw  dziatalnosci
gospodarczej przedsigbiorstw z Europy 1 Chin na sytuacj¢ ekonomiczng i spoteczng

krajow afrykanskich.
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Ograniczenia i przyszle badania

Jak wskazano w rozdziale pigtym, badanie wlasne przeprowadzone w ramach rozprawy
doktorskiej obarczone jest pewnymi ograniczeniami. Po pierwsze, PD moze by¢

rozpatrywany z dwoch perspektyw:

— subiektywne odczucia co do ,,0bcosci” wzgledem danego panstwa (poziom
percepcyjny);

— zbi6r czynnikow (takich jak jezyk, religia, system polityczny, poziom edukacji)
zaklocajacych przeplyw informacji z 1 do filii zagranicznych (korelaty PD).

W badaniu wlasnym zdecydowano o zastosowaniu syntetycznej miary PD dla
gospodarek, opartej o tzw. korelaty (czasami nazywane stymulantami) dystansu
psychicznego. Z pewnoscig mozna stwierdzi¢, ze uwzglednienie w badaniu PD na
poziomie percepcyjnym (np. odczucia kadry menedzerskiej) pozwolitoby na
sformutowanie kolejnych wnioskéw, takze poglebiajacych wiedze o ZIB w Afryce.
Jednakze, takie badanie byloby kosztowne oraz obarczone ryzykiem niepowodzenia,
poniewaz wymagatoby ono zebrania odpowiedzi od respondentow zasiadajagcych w
zarzadach spotek zagranicznych. Zastosowanie korelatéw PD, tzn. syntetycznej miary
oraz miar odleglosci jezykowej, religijnej, politycznej etc. jest zdecydowanie latwiejsze
w przypadku modelowania ekonometrycznego.

Po drugie, dane na temat gospodarek Afryki, chociaz coraz bardziej dostepne,
wcigz sg obarczone brakami. Badanie przedsigbiorstw na poziomie makroekonomicznym
(na plaszczyznie krajowej) nie pozwolilo na uwzglednienie niektorych zmiennych.
Wskaza¢ nalezy w tym kontek$cie badanie inwestycji chinskich. W przypadku préb
wlaczenia do modeli wybranych zmiennych, gléwnie tych odnoszacych si¢ do zasobow
naturalnych w Afryce, zuboZeniu ulegata dobro¢ dopasowania modelu do danych
empirycznych. W niektorych przypadkach takze liczba obserwacji spadata do
nieakceptowalnego poziomu, tzw. do takiego, przy ktérym niemozliwe byloby
formulowanie wnioskOw 1 interpretowanie rezultatow. Ograniczylo to liczbe modeli
mozliwych do oszacowania w ramach analizy chinskich ZIB w Afryce i doprowadzito do

zubozenia wnioskow ptynacych z analizy wzglgdem tego, co pierwotnie zaktadano.
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Po trzecie, informacje dostgpne o inwestycjach chinskich dotycza krétszego
okresu niz w przypadku inwestycji europejskich, co tym bardziej ograniczato mozliwosci
w zakresie modelowania chinskich ZIB. Wskaza¢ ponadto nalezy na konieczno$¢
ograniczenia baz danych do tych, ktére cechuje miedzynarodowa renoma i przejrzysty
proces gromadzenia informacji. Przyktadem moze by¢ baza CDIS Migdzynarodowego
Funduszu Walutowego, w przypadku ktorej dane o ZIB zbierane sg od dwoch stron
bilateralnego procesu. Kraj przyjmujacy inwestycje deklaruje wielkos$¢ przyjetych ZIB, a
panstwo tworzace deklaruje wartos¢ inwestycji wychodzacych do danej gospodarki.
Pozwala to oming¢ ryzyko zwigzane z nierzetelnoscig wybranych baz danych, ale wpltywa
jednoczes$nie na mozliwosci w zakresie modelowania.

Po czwarte, pewne aspekty, z uwagi na ztozonos¢, nie zostaly uwzglednione w
badaniu. Wymagatyby one bowiem naktadu pracy wykraczajacego poza plan badawczy.
Mowa tu m.in. o uwzglednieniu nat¢zenia konkurencji w gospodarkach afrykanskich.
Interesujacym wydaje si¢ powigzanie rodzaju inwestycji (ang. OLI-driven FDI, LLL-
driven FDI) z natezeniem 1 strukturg konkurencji. Analiza dotychczasowych badan
pozwala bowiem na stwierdzenie, ze bardzo cze¢sto inwestycje chinskie rozpatrywane sg

linearnie (jednoosiowo) jako:

— inwestycje Chin w krajach rozwini¢tych determinowane przez motywy LLL
(LLL-led FDI) — w wyniku presji zagranicznej konkurencji, ktéra powoduje, ze
kadra zarzadzajaca musi zwickszy¢ tolerancje na niepewnosc;

— inwestycje Chin w krajach rozwijajacych si¢ determinowane przez paradygmat

OLI (OLI-led FDI).

Wyniki badania wlasnego pokazuja jednak, ze w przypadku panstw afrykanskich
(tzn. gospodarek, ogolnie rzecz ujmujac, stabo rozwinigtych, w ktérych jednak
funkcjonuje relatywnie duza liczba podmiotow m.in. z Europy, a zatem wystepuje
relatywnie duza konkurencja migdzynarodowa oraz presja konkurencyjna) inwestycje
chinskie motywowane sg bardziej przez aspekty uwzglednione w modelu LLL (tzw. LLL-
led FDI) niz w paradygmacie OLI. Rodzi to nast¢pujace pytania, ktoére stanowi¢ moze
punkt wyjsciowy dla dalszych badan:

Czy inwestycje chinskich inwestor6w w regionach o niskim natezeniu
konkurencji migdzynarodowej oraz niskim poziomie rozwoju gospodarczego

motywowane s3 przez aspekty rozwijane w ramach modelu LLL czy paradygmatu OLI?
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Czy, ogdlnie rzecz ujmujac, na to, czy inwestycje chinskie motywowane sa przez
aspekty uwzglednione w modelu LLL (LLL-led FDI) lub paradygmacie OLI (OLI-led
FDI) wptyw wywiera natezenie konkurencji migdzynarodowej (niskie vs. wysokie) oraz
stopien rozwoju spoleczno-gospodarczego?

Warto zauwazy¢, ze dotychczasowe badania potwierdzaja, ze paradygmat OLI
moze stanowi¢ odpowiedni punkt odniesienia w przypadku analiz ZIB z Chin do krajow
rozwijajacych si¢ (to znaczy, ze np. chinskie ZIB w krajach Azji Poludniowo-Wschodniej
to tzw. OLI-led FDI). Wyniki badania wlasnego wskazuja jednak, ze moze to by¢ zalezne
tez od innych czynnikow, jak np. intensywno$¢ konkurencji migdzynarodowej, ktéra
wywiera presje. Z kolei, w przypadku wysokiego poziomu rozwoju spoteczno-
gospodarczego w kraju przyjmujagcym ZIB, mozna mowié, ze to model LLL stanowi
lepsze narzedzie do analizy (poniewaz inwestycje te mozna okresli¢ z angielskiego jako
OLI-led FDI). Przyszte badania moglyby =zatem dotyczy¢ relacji pomigdzy
umotywowaniem inwestycji (OLI-led FDI vs. LLL-led FDI) a poziomem rozwoju
spoteczno-gospodarczego (przedsigbiorstw rodzimych) lub natgzeniem konkurencji
migdzynarodowej (przedsiebiorstw z obcych gospodarek dziatajacych w danym kraju,
ktore takze wywierajg presje na inne podmioty obecne na rynku).

Ponadto, w konteks$cie mozliwych analiz, ktére moglyby poglebi¢ zrozumienie
procesu inwestowania oraz roli, jakg odgrywa w nim dystans psychiczny, zasugerowac

mozna szereg potencjalnych badan:

— badanie wptywu subiektywnych odczu¢ kadry zarzadzajacej w zakresie poczucia
obcos$ci na zaangazowanie kapitalowe na obcym rynku (np. za posrednictwem
modeli rownan strukturalnych lub wywiadéw poglebionych);

— badanie relacji pomiedzy subiektywnymi odczuciami kadry zarzadzajacej w
zakresie poczucia obcosci a korelatami dystansu psychicznego (rdéznicami
jezykowymi, religijnymi, politycznymi etc.);

— badanie determinant (w tym PD) inwestycji europejskich oraz chinskich w innych
regionach $wiata (np. w krajach arabskich, Ameryce Poludniowej, Azji
Potudniowo-Wschodniej);

— badanie roli presji konkurencyjnej w konkretnym regionie na wolumen ZIB z

innych gospodarek oraz sposdb wejscia na rynek przez zagraniczne podmiotu.
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Reasumujac nalezy stwierdzi¢, ze badanie wiasne obarczone zostalo pewnymi
ograniczeniami, ktore zostaly zidentyfikowane i ktérych wptyw na rzetelnos¢ rezultatow
zostal zminimalizowany. Zaznaczy¢ nalezy, ponadto, ze w ramach badan nad ZIB w
Afryce oraz na $§wiecie, jak roéwniez roli, jaka odgrywa w przypadku internacjonalizacji
zjawisko dystansu psychicznego, istnieje kilka potencjalnych punktow, ktorych analiza
pomoglaby jeszcze bardziej zrozumie¢ ztozono$¢ procesu umiedzynarodowienia oraz

inwestycji bezposrednich.
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Podsumowanie

Identyfikacja determinant ZIB w Afryce jest zadaniem kompleksowym, poniewaz
wymaga uwzglednienia szeregu aspektow. Przede wszystkim, punktem wyjsciowym jest
poprawne zdefiniowanie ZIB, tak aby jasnym bylo to, jakie cechy powinna speiaé
inwestycja, by moc zaklasyfikowac ja w gronie inwestycji bezposrednich. W tym miejscu
warto zwroci¢ uwage na podzial inwestycji na bezposrednie 1 portfelowe, ktory
funkcjonuje okoto 70 lat. Wczesniej, rozwazania nad naturg inwestycji zagranicznych
byly zbyt ogodlne 1 splycaty znaczenie ZIB do przeptywu kapitatu, co zrownywato
inwestycje bezposrednie z inwestycjami portfelowymi, ktore cechuje m.in. krotszy
horyzont czasowy oraz cel inwestycji.

Waznym aspektem w kontekscie analizy ZIB jest takze przeglad teorii 1 modeli,
ktore bezposrednio lub posrednio wyjasniaja, dlaczego, w jaki sposob, z jakim skutkiem
1 w jakich okolicznosciach inwestorzy decyduja si¢ na tworzenie jednostek
gospodarczych za granicg. W tym konteks$cie, podobnie jak w poprzednim akapicie,
podkresli¢ nalezy swoista dychotomi¢ pomiedzy inwestycjami bezposrednimi oraz
portfelowymi, ktora w zasadzie nie istniatla w opracowaniach, ktore w dorobku nauk
ekonomicznych pozostawily teorie 1 modele, ktore to w ramach niniejszej rozprawy
sklasyfikowane zostaly jako tradycyjne. Przelomem w zakresie rozwazan nad ZIB byla
praca Hymera, ktéry do analiz wprowadzit pojecie przewag wilasnosciowych
przedsigbiorstwa (FSA), ktorych posiadanie wptywa na zaangazowanie przedsi¢biorstw
na obcych rynkach, poniewaz pozwala przedsigbiorstwu na konkurowanie z podmiotami
z obcego rynku pomimo ich korzystnej pozycji wyjsciowej. Inne wezesno-nowoczesne
opracowania wprowadzily do rozwazan kwesti¢ internalizacji dziatalno$ci spotki oraz
pojecie przewag specyficznych dla kraju (CSA), dzigki czemu Dunning sformutowat
eklektyczng teori¢ produkcji migdzynarodowej (powigzang z paradygmatem OLI), ktora
— jak wynika z przegladu dotychczasowych badan — stanowi podstawe dla interpretacji
zachowan przedsigbiorstw z krajow rozwinigtych. Nie bez znaczenia sa takze modele,
ktérych rozwdj poglebit rozumienie inwestycji bezposrednich jako procesu etapowego,
ktory mozna uja¢ w ramach sekwencji krokow podejmowanych przez #ypowe
przedsiebiorstwo. W tym miejscu wspomnie¢ nalezy o modelu uppsalskim, ktory od lat

70. ubieglego wieku podlega ewolucji, przy czym pierwotne rozwazania odnosily si¢ do
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stabosci wynikajacej z pochodzenia z obcego rynku (liablity of foreignness, LoF), a
nowsze — do stabo$ci wynikajacej z pozostawania poza siecia powiazan (liability of
outsidership, LoO). Punkt odniesienia w przypadku inwestycji chinskich stanowia, z
kolei, teorie i modele nowoczesne, ktorych autorzy starali si¢ wyjasni¢ omijanie
wybranych etapow internacjonalizacji przedsigbiorstw przez podmioty typu latecomers.

Innymi  zagadnieniami, ktéore takze wymagaly uwzglednienia przed
przystapieniem do analizy, sa: przeglad dotychczasowych badan nt. determinant oraz
motywow ZIB, dystans psychiczny 1 jego rola w ekonomii migdzynarodowej, trendy w
zakresie inwestycji chinskich oraz europejskich w Afryce czy metody, z ktorych mozna
skorzysta¢ w ramach badania wlasnego, oraz prezentacja faktow stylizowanych na temat
ZIB. Wszystkie te aspekty razem pozwalaja bowiem na sformutowanie hipotez
badawczych, ktérych falsyfikacja pozwala na realizacje celow rozprawy.

Celem gldéwnym niniejszej rozprawy jest przedstawienie roli dystansu
psychicznego jako determinanty ZIB przedsigbiorstw z krajow europejskich, ktore
posiadaly w przeszlosci kolonie, oraz z Chin w Afryce. Poza celem gloéwnym,

sformutowano kilka celow szczegotowych, z ktorych cele poznawcze odnoszg si¢ do:

— okres$lenia wptywu dystansu psychicznego na wolumen ZIB przez
przedsigbiorstwa z wybranych krajow europejskich oraz Chin w krajach Afryki;

— okreslenia wptywu komponentow dystansu psychicznego (dystansu religijnego,
jezykowego, przemystowego, politycznego, edukacyjnego, spoleczno-
ekonomicznego) na tworzenie ZIB przez przedsigbiorstwa z wybranych krajow
europejskich oraz Chin w krajach Afryki;

— okreslenia wplywu wybranych czynnikow odpowiadajacych motywom
poszukiwania rynku, efektywnos$ci oraz zasobow naturalnych na wolumen ZIB w
krajach Afryki;

— pordéwnania determinant ZIB z wybranych krajow europejskich i Chin w krajach

Afryki.

Ponadto, celem utylitarnym rozprawy doktorskiej jest sformutowanie rekomendacji dla

politykow europejskich w zakresie wspierania przedsigbiorstw.
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W rozprawie zastosowano szereg metod badawczych, mianowicie:

— krytyczng analize literatury przedmiotu, obejmujaca przeglad dotychczasowych
badan naukowych odnoszacych si¢ do wplywu dystansu psychicznego i jego
korelatow na wolumen ZIB oraz przeptywow handlowych, motywow, determinant
oraz skutkdw inwestycji podejmowanych przez podmioty z Europy Zachodnie;]
oraz Chin w Afryce, determinant oraz motywéw ZIB w ujeciu ogdlnym oraz
wykorzystaniem konkretnych estymatorow do szacowania panelowych modeli
grawitacji;

— metody opisu statystycznego, obejmujace analiz¢ danych opisowych 1
przedstawienie trendow nt. ZIB w ujeciu ogdlnym, a takze inwestycji europejskich
oraz chinskich w krajach Afryki;

— metody ekonometryczne, ktére odnosza si¢ do estymacji i interpretacji wynikow
modeli ekonometrycznych dotyczacych determinant ZIB z krajow Europy
Zachodniej oraz Chin w Afryce z wykorzystaniem panelowych modeli grawitacji

szacowanych za pomocg estymatora HT oraz PPML.

Szczegdlng uwage poswieca sie analizie dystansu psychicznego 1 jego
komponentow (dystansu religijnego, jezykowego, przemystowego, politycznego,
edukacyjnego) jako determinant ZIB z Europy oraz Chin do Afryki, poniewaz w
tradycyjnym ujeciu, w przypadku analiz zwigzanych z determinantami ZIB uwzglednia si¢
szeroka game aspektéw ekonomicznych, politycznych, instytucjonalnych etc., lecz pomija
si¢ dystans psychiczny.

Przeglad badan pozwolit na sformulowanie hipotezy pierwszej (H1) o nastepujace;j
treSci: Istniejg roznice w determinantach ZIB krajow europejskich oraz Chin w Afryce.
Wyniki przeprowadzonego badania wlasnego pozwalaja stwierdzi¢, ze bezposrednie
inwestycje europejskie oraz chinskie podejmowane na terenie Afryki determinowane sg
przez r6zne zmienne (tzn. inne zmienne okazywaly si¢ mie¢ statystycznie istotny wptyw
na ZIB w przypadku europejskich ZIB, a inne — w przypadku chinskich). Przede
wszystkim nalezy podkresli¢, ze w przypadku inwestycji z krajow zachodnioeuropejskich,
ktére w przeszlosci posiadaly kolonie na terenie Afryki, duza role odgrywaja dystans
psychiczny i jego korelaty, a takze czynniki ilustrujace motywy poszukiwania rynku oraz
efektywnosci. W przypadku inwestycji chinskich natomiast rola PD oraz motywu

poszukiwania efektywnos$ci sa znikome. Wyniki te wpisuja si¢ w rozwazania nad
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inwestycjami bezposrednimi z krajéw rozwinietych gospodarczo (np. paradygmat OLI,
model uppsalski) oraz inwestycjami przedsigbiorstw typu latecomers (np. model
Htrampoliny” czy ,,obur¢cznej sprawnosci”).

Analiza dotychczasowych badan nad dystansem psychicznym doprowadzita do
sformutowania kolejnych trzech hipotez. Jak wynika z przegladu badan oraz z rezultatow
badania ekonometrycznego, dystans psychiczny jest istotng determinantg ZIB z krajow
europejskich w Aryce (H2). Podkresli¢ w tym miejscu nalezy korespondencj¢ pomiedzy
wynikami badania wlasnego a modelami, w ramach ktorych proces internacjonalizacji
rozpatruje si¢ etapowo. PD jest bowiem S$cisle zwigzany z etapowoscig
umig¢dzynarodowienia przedsiebiorstw. Kadre zarzadzajaca przedsiebiorstwami z Europy
Zachodniej cechuje zwyczajowy poziom awersji do ryzyka, ktory determinuje krokowy
charakter procesu inwestycyjnego. Im wieksze rdznice pomiedzy gospodarka z Europy
Zachodniej a panstwem afrykanskim w zakresie czynnikow, ktére moga zaburzac
przeptyw informacji z 1 do rynku zagranicznego (np. aspekty jezykowe, religijne,
polityczne etc.), tym — statystycznie rzecz ujmujac — mniejszy wolumen inwestycji
bezposrednich tworzonych na terenie gospodarki afrykanskie;.

Badanie wlasne nie pozwolito, ponadto, na sformutowanie wnioskow, z ktorych
wynikatyby przestanki do odrzucenia hipotezy H2a, ktérej tre$¢ przedstawia si¢
nastepujaco: Pojedyncze korelaty dystansu psychicznego sg determinantami ZIB z
krajow europejskich w Afryce. Wybrane komponenty dystansu psychicznego maja
bowiem znaczenie w procesie internacjonalizacji przedsiebiorstw europejskich. Podobne
wnioski ptyng z przegladu dotychczasowych badan naukowych. Pojedyncze aspekty
(ktore stanowig podstawe syntetycznej miary dystansu psychicznego), takie jak aspekty
jezykowe, polityczne czy industrialne, istotnie wptywaja na wolumen ZIB z podmiotéw
z Europy Zachodnie;.

W nawigzaniu do przegladu nowoczesnych modeli ZIB, ktore zostaty stworzone
w gléwnej mierze na podstawie analizy dziatan przedsigbiorstw z Chin, sformutowano
hipoteze¢ H3 o nastgpujacej tresci: Dystans psychiczny jest nieistotna determinantg ZIB z
Chin w krajach Afryki. Wyniki badania wlasnego nie daja podstaw do odrzucenia tej
hipotezy. Ponownie, uzyskane rezultaty modelowania ekonometrycznego sa zgodne z
teoriami 1 modelami ekonomicznymi. Wskaza¢ tu nalezy m.in. na te koncepcje, ktore
powstawaty po 2005 roku: modele LLL, ,trampoliny”, przeskakiwania, ,,oburgczne;]
sprawnosci” czy modele symultanicznej internacjonalizacji. Wyniki poprzednich badan

nad ZIB tworzonymi przez spoiki chinskie sklanialy ku stwierdzeniu, Zze paradygmat OLI
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stanowi odpowiednie narze¢dzie do analizy ZIB z Chin do gospodarek rozwijajacych sig,
a, z kolei, model LLL — narzedzie do analizy ZIB z Chin do gospodarek rozwinigtych.
Nie bez znaczenia jest jednak konkurencja w krajach Afryki. Wprawdzie panstwa
afrykanskie stanowig gospodarki stabo rozwiniete pod wzgledem gospodarczym, to
nalezy pamicta¢, ze na terenie tych krajow funkcjonuja nie tylko przedsigbiorstwa
rodzime, ale chinscy inwestorzy konkurowaé¢ muszg z podmiotami z Europy, ktérych
relacje z Afryka sg bardzo diugie i determinowane bliskos$cig geograficzng oraz aspektami
historycznymi (w tym kolonializmem). Wyniki modelowania inwestycji chinskich
pozwalaja stwierdzi€, ze dystans psychiczny nie odgrywa znaczacej roli w przypadku
tworzenia ZIB w Afryce. Koresponduje to, jak wskazano wczesniej, z modelem LLL 1
koncepcjami, ktore powstaly pozniej i w podobny sposob rozpatrujg inwestycje. Chociaz
w dorobku nauk ekonomicznych mozna znalez¢ odniesienia do linearnego podziatu na
inwestycje Chin w krajach rozwinigtych determinowane przez motywy LLL (LLL-led
FDI) — w wyniku presji konkurencji powodujacej, ze kadra zarzadzajaca musi zwigkszy¢
tolerancj¢ na ryzyko i niepewno$¢ — oraz inwestycje Chin w krajach rozwijajacych sie
determinowane przez paradygmat OLI (OLI-led FDI), to wyniki badania wlasnego
pozwalaja zada¢ nastepujace pytanie, ktére moze by¢ punktem wyjSciowym dla
kolejnych badan: Czy linearny (jednoosiowy) podziat chinskich inwestycji na te
determinowane przez model LLL (tzw. LLL-led FDI) w krajach rozwini¢tych oraz przez
paradygmat OLI (tzw. OLI-led FDI) w krajach rozwijajacych si¢ mozna przeformutowac
na podzial dwuosiowy, ktéry uwzglednia poziom rozwoju spoteczno-gospodarczego
kraju przyjmujacego ZIB oraz — ponadto — struktur¢ konkurencji pod wzgledem kraju
pochodzenia 1 jej natezenie? Wyniki modelowania ekonometrycznego wskazujg bowiem,
ze inwestycje chinskie w panstwach Afryki (tzn. gospodarkach, uogdlniajac, stabo
rozwinigtych, na ktoérych funkcjonuja jednak przedsi¢biorstwa z panstw rozwinigtych
gospodarczo) moga by¢ klasyfikowane jako te determinowane przez motywy
przewidziane w modelu LLL (tzw. LLL-led FDI).

Ponadto, przeglad dotychczasowych badan oraz faktow stylizowanych nt. ZIB
pozwolil na sformulowanie kolejnych dwodch hipotez badawczych. Wyniki badania
wilasnego nie pozwalaja na odrzucenie hipotezy H4 o nastgpujacej tresci: Chinskie ZIB
w Afryce w wigkszym stopniu motywowane s3 przez dostep do zasobow naturalnych
(resource-seeking) oraz rynku (market-seeking) niz przez poszukiwanie efektywnosci
(efficiency-seeking). Nalezy jednak podkresli¢, ze badanie chinskich ZIB obarczone jest

ograniczeniami. Nie wszystkie dost¢gpne zmienne ilustrujagce bogactwo zasobow
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naturalnych w Afryce mozna bylo wlaczy¢ do modeli ekonometrycznych, poniewaz
wybrane zasoby (np. miedz czy kobalt) sa specyficzne tylko dla wybranych gospodarek.
Po wilaczeniu takich zmiennych do modeli, liczba obserwacji moglaby spas¢ do
nieakceptowalnego poziomu, przy ktorym niemozliwe byloby formutowanie wnioskow
bez uniknigcia kontrowersji. Wynika to z faktu, ze w procesie estymacji modeli
panelowych pomijane sg obserwacje, dla ktérych w zbiorze danych sg luki dla konkretnej
zmiennej. Badanie wlasne, mimo ograniczen, pozwolilo jednak na stwierdzenie, ze
inwestycje chinskie nie sg determinowane, ogdlnie rzecz bioragc, przez czynniki, ktore
odzwierciedlajg motyw poszukiwania efektywnosci. Poszukiwanie rynku jest jednak
waznym motywem.

Nie ma podstaw do odrzucenia HS o nastepujacej tresci: Europejskie ZIB w
Afryce w wiekszym stopniu niz chinskie zaleza od czynnikow odzwierciedlajacych
motyw poszukiwania efektywnosci. Inwestycje z krajow zachodnioeuropejskich sg
bowiem determinowane przez wybrane czynniki odpowiadajagce motywowi
poszukiwania efektywnosci. Wskaza¢ mozna tu m.in. na PKB na jednego mieszkanca,
wskaznik HDI czy koszty dziatalno$ci gospodarczej w kraju przyjmujacym ZIB.

Internacjonalizacja przedsiebiorstw jest obszarem badan, ktory moze si¢ wydawac
interesujagcym z roznych przyczyn. Rozumienie procesu umi¢dzynarodowienia jest coraz
wieksze, szersza jest takze gama modeli umiedzynarodowienia oraz metod jakosciowych
1 illosciowych, za pomocg ktorych mozna analizowac ten proces, a kazde nowe badanie
poglebia stan wiedzy. Nie bez znaczenia jest wptyw innych procesow, np. rozwoju
spoteczno-gospodarczego panstw, kryzysow, wojen czy innowacji (np. rozwoju sztucznej
inteligencji), ktore odpowiadaja za rekonfiguracje pozycji nie tylko panstw — ale takze
przedsiebiorstw — na arenie miedzynarodowej. Z uwagi na szybko$¢ procesow
zachodzacych na $wiecie 1 wigksza niz przed laty nieprzewidywalno$¢ nalezy pamietac,
ze horyzont czasowy, dla ktérego wyniki badan przeprowadzonych w ramach niniejszej
rozprawy doktorskiej mozna uwaza¢ za obowigzujace, jest niewielki, z pewnos$cig nie

dhuzszy niz dekada.
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Zalaczniki

Zalacznik 1. Macierz korelacji pomi¢dzy zmiennymi

Nr 1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 11 12 13 14 15 16 17 18 19 20 21 22 23 24
1 100 000| O72| 0,79 015 | 09 | 001 | 001 | 052 | 028 | 000 012 | 047 | 048 | 006 | 019 | 0,10 | 0,22 | 005 | -0,17 | 0,23 | 0,01 | -0,05 | 0,02
2| 000 100 | 000 000/ 001 000 000/ -005| 012 -0,01 | 0,00 | 0,00 -0,02 | 001 | 0,00| 0,00 000 000]| 000| 000]| -001]| 027 | 0,16 | -0,49
3| 072| 000| 100 097 | 000 | 036 | 006 | 000 | 026 | 001 | 003 | 028 | 035| 0417 | 0,10 | 0,32 | 001 | 0,38 | -0,14 | 004 | 0,08 | 002 | 0,04 | 0,02
4| 079| 000| 097 | 100 | 000 | 041 | 004 | 000 | 029 | 001 | 002 | 033 | 042| 0416 | 012 | 0,36 | -005 | 0,40 | -0,18 | 004 | -0,09 | 0,02 | 0,03 | 0,02
5| -015| 001| 000 000 | 100]| 017 | 012 | 0416 | 0,22 | 0,33 | 0,6 | 0,20 | 002 | 0,27 | 017 | 0,15 | 036 | 0,26 | 031 | 019 | 036 | 0,10 | 054 | 0,06
6| 09| 000| 036 | 041 | -0,17 100 | 012 | 001| 060 | 040 | 0418 | 005| 028 | 066 | 013 | -005| 0418 | 0,02 | 003 | 017 | 036 | 000 | 0,06 | 0,01
7/-001/| 000]| -006 | -004| -012 | -0,12 1,00 | 0,00 | 005 | 015 | -0,18 | 0,05 | 028 | 0,08 | 007 | 004 | 025| 029 | 05| 0,07 ] -010| 0,02 | 0,01 | 0,01
8| 001| -005| 000 000| 016 | 001 | 000 | 100 | 001 | 002 | 001]| -001| 000| 001| 002] -001| 000]| 000] -001| 003] 000| 060 004 | 051
9| 052 | 012 | 0,26 | 029 | -0,22 | 0,60 | 0,05 | -0,01 1,00 | 029 | 006 | 000| 021 | 040| 009 | -005| 014 | -007 | 003 | 0,13 | 025 | 0,04 | 011 | -0,05

0| 028 -001) -001 | -001) -033 | 040 -015) -002 | 029 | 1,00 -005| 038 | 024 016 | 031 | 032| 061 | 042 | 049 | -048 | 088 | 002 | -002 | 0,03
11| 000) 000 -003| -002) 016 | 018 | -018 | 001 | 006 | -005| 100| 008 | 038 -009 | -042 | -002 )| -044 | -026 | -044 | 020 | -0,03 | -0,02 | -0,01 | -0,02
12| -012 | 000 -0,28 | -033 | -020 | 005 | 005) -001| 000 | 038 008 | 100 | 009 | -003 | 016 | 096 | 025 | 034 | 024 | -005| 049 | 002 | 000 | 0,02
13| 047) 002 | 035| 042| 002 | 028 | -028| 000| O21| 024)| 038 | 009 100, -002 | -019 | 001 -018 | -031 | -026 | -0,10 | 021 | 001 -0,03 | 0,02
14| 048) 001| 017 016 -0,17 | O66 | 008 001 | 040 016 -009 | -003 | -002 | 100 | 020 | -006 | 018 | 007 | O11 | -012 | 016 | 0,00 | -0,05 | 0,00
15| 006 000) -010| -012) -017 | 013 | 007 002 | 009 | 031) -042| 016 | 0,19 | 020 | 100| O21| 050 | 035| 040 -008 | 034 | -005| -004 | -0,04
6| -019 | 000 -032| -036 | -015| -005| 004 -001 | -005| 032) -002| 09 | 001 -006 | 021 | 100| O025| 033 | 028 | -002 | 043 | 001 | 001 | 0,02
17| 010 000 -001 | -005) 036 | 018 | 025| 000 | 014 | O61) -044 | 025 -018| 018 | 050 | 025 100 | 069 | O87 | -043 | 061 | -0,01 | -0,03 | 0,00
18| -022| 000)| -038 | -040 | -0,26 | -002 | 029 | 000 | -007 | 042) -026 | 034 | -031| 007 | 035| 033 069| 100| O72)| -030| 043 | -001| -0,01 | -0,01
19| -005| o000 -024| -018) 031 | 003 015) -001 | 003 | 049 | -044 | 024 | 026 | 011 | 040 | O28)| 087 | 0O72| 1,00 -040 | 049 | -001 | -0,02 | -0,01
20| -017 | 000 | 004 | 004) 019 -017 | o007 003 -013 | -048| 020 | -005| -0,10) -0,12 | -0,08 | -0,02 | -0,43 | -030 | -040 | 100 | -0,39 | -0,04 | 0,02 | -0,05
21| 023) -001) -008 | -009 | -036 | 036 | -010)| 000| 025| 088 ) -003| 049 | 021 | 016 | 034 | 043 | 061 | 043 | 049 | -0,39 1,00 | 0,01 | -003 | 0,01
22| 001) 027| 002 002)] 010 000 002)| 0O60| 004 002) -002| 002 001 000/ | -005| 001 -001 | -001 | -001| -004| 001| 1,00 | -0,09 | 0,67
23| -005) 016 | -004 | -003 | -054 | -006 | 001) -004| 0211 | -002 | -0,01 | 0,00 | -003 | -005| -004 | 001 -003 | -001 | -002| 002 | -003 | -009 | 100 | -0,18
24 | 0,02 | -0,49 0,02 0,02 | 006 | 0,01 0,01 051 | 0,05 0,03 | -0,02 0,02 0,02 | 0,00 | -0,04 002 | 0,00 -001 | -0,01 | -0,05 0,01 0,67 | -0,18 1,00
Tabela 32. Macierz korelacji pomigdzy zmiennymi
Zrédto: Opracowanie wlasne na podstawie obliczeh w programie STATA.




Zmienna Nr
GDPd 1
gdpO 2
LABORd 3
POPd 4
PSYCHIC DIST 5
EXPORTd 6
WTOd 7
IT_EXPORTo 8
TRADEFLOWd 9
HDId 10
NAT _RES GDPd 11
EXPORT_GDPd 12
OIL_RESERVESd 13
COAL_RESERVESd 14
QUAL_PORT_INFd 15
TRADE_OPENd 16
GOVERN_EFFECTd 17
POLIT_STABILd 18
CORRUPT_CONTRd 19
COST_BUSINESSd 20
GDPpercapPPPd 21
GDPpercapPPPo 22
COLONY_1945 23
EXPORT_GDPo 24

Tabela 33. Zestawienie zmiennych podlegajgcych analizie korelacji

Zrodto: Opracowanie whasne.
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