załącznik nr 1 do Zarządzenia Kanclerza nr 7/K/11
Opłaty za zakwaterowanie w Ośrodku Konferencyjno-Szkoleniowym Uniwersytetu Gdańskiego w Leźnie 
- ceny stałe/standardowe (brutto)
	Sezon
	Termin
	Sgl - 1 os.
	Dbl - 2 os.
	Apt – 1 os.
	Apt – 2 os.
	Dostawka

	niski
	01.01 - 30.04
	210,00 zł
	285,00 zł
	340,00 zł
	440,00 zł
	60,00 zł

	wysoki
	01.05 - 31.09
	265,00 zł
	340,00 zł
	420,00 zł
	520,00 zł
	80,00 zł

	niski
	01.10 – 31.12
	210,00 zł
	285,00 zł
	340,00 zł
	440,00 zł
	60,00 zł


Doba noclegowa trwa od godziny 14:00 dnia przyjazdu do godziny 12:00 dnia wyjazdu.

W cenie zawarte jest śniadanie.

Dzieci do lat 3 w pokoju rodziców gratis, bez dostawki.

załącznik nr 2 do Zarządzenia Kanclerza nr 7/K/11

Opłaty za wynajem sal konferencyjno-szkoleniowych w Ośrodku Konferencyjno-Szkoleniowym Uniwersytetu Gdańskiego w Leźnie 
- ceny standardowe (brutto)
	Sala
	Wielkość Sali
	Ustawienie teatralne
	Ustawienie "U" jednostronne
	Ustawienie "U" dwustronne
	Ceny wynajmu do 4 godz.
	Ceny wynajmu cały dzień

	A
	48 m² (9,60/6,90)
	75
	24
	46
	450,00 zł
	600,00 zł

	B
	35 m² (6/5,8)
	40
	16
	28
	310,00 zł
	350,00 zł

	D
	44 m² (7,3/5,8)
	55
	20
	34
	350,00 zł
	400,00 zł

	E
	34 m² (5,8/5,8)
	40
	16
	28
	310,00 zł
	350,00 zł

	G-TV
	15 m² (3/5)
	Spotkania indywidualne
	Spotkania indywidualna
	Spotkania indywidualne
	200,00 zł
	240,00 zł


załącznik nr 3 do Zarządzenia Kanclerza nr 7/K/11

Możliwe rabaty w opłatach za zakwaterowanie w Ośrodku Konferencyjno-Szkoleniowym Uniwersytetu Gdańskiego w Leźnie i zasady ich udzielania
Tabela nr 1
	10% OFF lub do 10%

	Termin
	Sgl - 1 os.
	Dbl - 2 os.
	Apt – 1 os.
	Apt – 2 os.
	Rabat do 10% mogą otrzymać: 

	01.01 - 30.04
	189 zł
	257 zł
	306 zł
	396 zł
	· negocjujący przy ladzie goście (nowi lub stali - powyżej 2 noclegów)

· nowy klient – pierwszy nocleg

· konferencja - cena wyjściowa przy wynajmie do 5 pokoi

· "kontrakty partnerskie" wg wzorca w Ośrodku (nie umowy partnerskie)

	01.05 - 31.09
	239 zł
	306 zł
	378 zł
	468 zł
	

	01.10 – 31.12
	189 zł
	257 zł
	306 zł
	396 zł
	


Tabela nr 2
	15% OFF lub do 15%

	Termin
	Sgl - 1 os.
	Dbl - 2 os.
	Apt – 1 os.
	Apt – 2 os.
	Rabat do 15% mogą otrzymać:

	01.01 - 30.04
	179 zł
	242 zł
	289 zł
	374 zł
	· grupy turystyczne - noclegi organizowane przez biura podróży 

· weselnicy (na inne noce niż: sobota/niedziela lub inna noc niż weselnego przyjęcia)

· "kontrakty partnerskie" wg wzorca w Ośrodku (nie umowy partnerskie)

· konferencja - łącznie do 5 pokoi, wracający goście konferencyjni, nowi goście konferencyjni

	01.05 - 31.09
	225 zł
	289 zł
	357 zł
	442 zł
	

	01.10 – 31.12
	179 zł
	242 zł
	289 zł
	374 zł
	


Tabela nr 3
	20% OFF lub do 20%

	Termin
	Sgl - 1 os.
	Dbl - 2 os.
	Apt – 1 os.
	Apt – 2 os.
	Rabat do 20% mogą otrzymać:

	01.01 - 30.04
	168 zł
	228 zł
	272 zł
	352 zł
	· ceny weekendowe

· "kontrakty partnerskie" wg wzorca w Ośrodku (nie umowy partnerskie)

· weselnicy (na inne noce niż sobota/niedziela)

· konferencja - łącznie do 10 pokoi, wracający goście konferencyjni

· decyzją Dyrektora Ośrodka Konferencyjno-Szkoleniowego w Leźnie lub osoby przez niego upoważnionej w wypadku nieobecności Dyrektora z notatką o przebiegu negocjacji.

	01.05 - 31.09
	212 zł
	272 zł
	336 zł
	416 zł
	

	01.10 – 31.12
	168 zł
	228 zł
	272 zł
	352 zł
	


Tabela nr 4
	25% OFF lub do 25%

	Termin
	Sgl - 1 os.
	Dbl - 2 os.
	Apt – 1 os.
	Apt – 2 os.
	Rabat do 25% mogą otrzymać:

	01.01 - 30.04
	158 zł
	214 zł
	255 zł
	330 zł
	· grupy turystyczne, stali goście

· konferencja - łącznie powyżej 10 pokoi, wracający goście konferencyjni, 

· konferencja - wysoki sezon od 1 pokoju 

· decyzją Dyrektora Ośrodka Konferencyjno-Szkoleniowego w Leźnie lub osoby przez nią upoważnionej w wypadku nieobecności Dyrektora z notatką o przebiegu negocjacji.

	01.05 - 31.09
	199 zł
	255 zł
	315 zł
	390 zł
	

	01.10 – 31.12
	158 zł
	214 zł
	255 zł
	330 zł
	


Tabela nr 5
	30% OFF lub do 30%

	Termin
	Sgl - 1 os.
	Dbl - 2 os.
	Apt – 1 os.
	Apt – 2 os.
	Rabat do 30% mogą otrzymać:

	01.01 - 30.04
	147 zł
	200 zł
	238 zł
	308 zł
	· konferencja - wysoki sezon od 1 pokoju 

· konferencja - łącznie powyżej 10 pokoi, wracający goście konferencyjni, nowi goście

· za kolejne noclegi w Ośrodku Konferencyjno-Szkoleniowym możliwe zniżki do 30%, pobyty bez pobytu nocnego

· grupy turystyczne, może dotyczyć pośredników sprzedaży noclegów

· decyzją Dyrektora Ośrodka Konferencyjno-Szkoleniowego w Leźnie lub osoby przez niego upoważnionej w wypadku nieobecności Dyrektora z notatką o przebiegu negocjacji.

	01.05 - 31.09
	186 zł
	238 zł
	294 zł
	364 zł
	

	01.10 – 31.12
	147 zł
	200 zł
	238 zł
	308 zł
	


Tabela nr 6
	Możliwe rabaty dla UG

	Termin
	Sgl - 1 os.
	Dbl - 2 os.
	Apt – 1 os.
	Apt – 2 os.
	

	01.01 - 30.04
	160 zł
	215 zł
	250 zł
	300 zł
	Inne uczelnie negocjują ceny z Dyrektorem Ośrodka Konferencyjno-Szkoleniowego w Leźnie lub osobą przez niego upoważnioną w wypadku nieobecności Dyrektora z notatką o przebiegu negocjacji.
Dostępne tylko dla rezerwacji konferencji przez UG.

	01.05 - 31.09
	200 zł
	255 zł
	300 zł
	350 zł
	

	01.10 – 31.12
	160 zł
	215 zł
	250 zł
	300 zł
	


Tabela nr 7
	Wesela

	Termin
	Sgl - 1 os.
	Dbl - 2 os.
	Apt – 1 os.
	Apt – 2 os.
	

	01.01 - 30.04
	180 zł
	180 zł
	250 zł
	250 zł
	Wesela - ceny noclegu tylko z soboty na niedzielę i tylko dla gości weselnych. 

Nocleg w dni poprzedzające wesele lub następujące po weselu negocjowany z Dyrektorem Ośrodka Konferencyjno-Szkoleniowego w Leźnie lub osobą przez niego upoważnioną w wypadku nieobecności Dyrektora z notatką o przebiegu negocjacji.
Para Młoda przy weselach apartament gratis na 1 noc, przy przyjęciu powyżej 15 osób.

	01.05 - 31.09
	200 zł
	200 zł
	270 zł
	270 zł
	

	01.10 – 31.12
	180 zł
	180 zł
	250 zł
	250 zł
	


Propozycje rabatów są alternatywą możliwą ale nie konieczną do stosowania.

Ceny będą zaokrąglane do pełnych wartości złotych.

INNE ZNIŻKI:

1. Zniżki zgodnie z Umowami na rezerwacje przez Platformy rezerwacyjne w Internecie poprzez firmy partnerskie. Umowa podpisana przez Kanclerza UG.

2. Programy lojalnościowe zatwierdzone przez Kanclerza UG.

3. Inne stałe Umowy partnerskie podpisane przez Kanclerza UG.

4. Współpraca barterowa wynikająca z Umów podpisanych przez Kanclerza UG.

5. Zniżka z tytułu zmówienia przez gościa pokoju standard, który na daną chwilę nie jest w dyspozycji (wszystkie zajęte) i Ośrodek Konferencyjno-Szkoleniowy proponuje apartament w cenie pokoju standardu (lub innej nie niższej niż możliwa cena pokoju standard).
6. Zniżka wynikająca z konieczności umieszczenia gościa w apartamencie, zamiast w standardzie z przyczyn technicznych powodujących wspomnianą konieczność (np. dot. ogrzewania, elektryki, skutki działania siły wyższej, etc.).

7. Akcje promocyjne Ośrodka Konferencyjno-Szkoleniowego w Leźnie, niemogące przekroczyć kwotowo ceny minimum (tj. powyżej przypisanych Ośrodkowi kosztów roku ubiegłego w podziale na ilości ilość pokojonocy /2 łóżka w pok./).
8. Spotkania organizowane przy współudziale UG i Ośrodka Konferencyjno-Szkoleniowego w Leźnie wspólnie z instytucjami i firmami z regionu na rzecz rozwoju kulturowo-oświatowego.

9. Decyzje Kanclerza UG.
10. Decyzja Dyrektora Ośrodka, lub osoby przez niego upoważnionej w wypadku nieobecności Dyrektora wynikająca z analizy nieprzewidzianych powyżej okoliczności z notatką o przebiegu negocjacji.

DEFINICJE:

Grupy turystyczne - noclegi organizowane przez biura podróży.
Stały gość - powyżej 2 pobytów.
Voucher: 

· przyznaje Kanclerz lub Dyrektor Ośrodka Konferencyjno-Szkoleniowego w Leźnie - dopuszczalne w przypadku współpracy z osobą/firmą/instytucją, której Voucher jest przyznany, 

· przyznany innym osobom celem pozyskania nowego partnerstwa lub celem promocji obiektu.

załącznik nr 4 do Zarządzenia Kanclerza nr 7/K/11

Możliwe rabaty w opłatach za wynajem sal konferencyjno-szkoleniowych w Ośrodku Konferencyjno-Szkoleniowym Uniwersytetu Gdańskiego w Leźnie i zasady ich udzielania

	Lp.
	Zniżka do 50%
	Zniżka do 70%
	Zniżka do 100%

	1.
	wynajęcie kilku sal jednorazowo
	uzasadniona reklamacja (uznana przez przedstawiciela administracji lub recepcji Ośrodka, dotycząca spraw technicznych uniemożliwiających właściwe prowadzenie zajęć)
	uzasadniona reklamacja (uznana przez przedstawiciela administracji lub recepcji Ośrodka, dotycząca spraw technicznych całkowicie uniemożliwiających właściwe prowadzenie zajęć)

	2.
	wynajęcie sali na kilka następujących po sobie dni 
	konieczność zmiany wynajętej wcześniej sali
	brak możliwości wynajęcia zamówionej wcześniej sali, bez wcześniejszego poinformowania gościa

	3.
	wynajęcie sali na kilka różnych dni w roku (nienastępujących po sobie dni)
	wynajem powyżej 15 pokoi na noc przy organizacji konferencji
	wynajem powyżej 15 pokoi na noc przy organizacji konferencji

	4.
	stały gość - powyżej 2 wynajęć
	wynajęcie kilku sal jednorazowo
	promocja dla zachęcenia gościa do współpracy, przy wynajmie minimum 5 pokoi

	5.
	 
	wynajęcie sali na kilka następujących po sobie dni 
	inne sytuacje wynikające z działania siły wyższej lub takie, których nie można przewidzieć w dniu wynajmu sali

	6.
	 
	wynajęcie sali na kilka różnych dni w roku (nienastępujących po sobie)
	tytularne "Promocje specjalne", nie częściej niż 24 sale w danym roku (styczeń do grudnia)

	7.
	 
	stały gość - powyżej 2 wynajęć
	współpraca z instytucjami i firmami z regionu na rzecz rozwoju kulturowo-oświatowego.

	8.
	 
	zachęcenie do współpracy gości dokonujących rezerwacji po raz pierwszy
	może dotyczyć pośredników sprzedaży sal konferencyjnych 


1. Rabaty są możliwe dodatkowo na podstawie pisemnej zgody Kanclerza UG w przypadkach indywidualnych oraz na podstawie decyzji Dyrektora Ośrodka.
2. Rabaty mogą wynikać z indywidualnych umów partnerskich podpisanych przez Kanclerza UG.

3. Rabaty mogą wynikać z Programów lojalnościowych zatwierdzonych przez Kanclerza UG.

4. Rabaty mogą dotyczyć współpracy barterowej wynikającej z Umów podpisanych przez Kanclerza UG.

5.  Rabaty mogą dotyczyć firm, które stale korzystają z usług Ośrodka w Leźnie albo stale współpracują z Ośrodkiem w Leźnie na podstawie decyzji Kanclerza UG po pozytywnej rekomendacji Dyrektora Ośrodka. 
6. Rabaty mogą wynikać z wynajmu sali dużej w cenie mniejszej z powodu niedysponowania wymaganą przez gościa małą salą, dla zachowania szansy dalszej współpracy.
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